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NOSSO NOVO JEITO DE SER

O ditado diz que a pressa é inimiga da perfeicdo. Mas sabemos
que a velocidade é, hoje, uma grande aliada dos negocios, em
um mundo cada vez mais rapido e exigente. Estar preparado €
o requisito basico para sair na frente da concorréncia. E é por
i8S0 que nos, da Scania, estamos investindo 0 nosso tempo na
elaboracgao de respostas que possam otimizar o seu. A tecnologia
e ainovacao andam lado a lado, acompanhando nossos 125 anos
de tradicao em oferecer as melhores solugdes para o setor de
transportes, contribuindo com as economias locais e também com a
profissionalizagao dos motoristas de caminhé&o e énibus.

Investimos em processos uniformes, buscando antecipar
problemas, e dispomos, ainda mais, N0SS0S SErvigos e N0sso tempo
para oferecer recursos personalizados, que tenham cada operacao -
e suas peculiaridades - como foco. A eficiéncia &, mais do que nunca,
nosso lema e nosso guia. Queremos caminhar juntos e nos adequar
as necessidades de nossos clientes, reafirmando a importancia da
parceria que se iniciou quando eles decidiram que conflariam em
nosso trabalho para poder executar melhor o deles.

A sustentabilidade, valor inegociavel para a Scania e tao
requisitado no mundo atual, também permeia 0s nossos caminhos.
E ndo é s6 porque queremos ser reconhecidos como uma empresa
que cuida do meio ambiente. Nosso desejo vai além. Mais do que
contribuir para a redugéo da emissao de CO,, ser sustentavel para
nos é minimizar os impactos no dia a dia da operagao do nosso
cliente, ¢ melhorar a mobilidade urbana e é levar, cada vez mais,
seguranca para as estradas do Brasil.

B é por tudoisso que em 2016 iniciamos, nas Casas Scania, um
processo novo, que padroniza nossas agoes essenciais para nos
preparar para as demandas dos clientes. Estaremos ainda mais
conectados com os seus negdcios, proporcionando as respostas
rapidas e certas para vocé nao perder tempo. Intensificaremos a
colaboragao entre concessionarias e clientes, mostrada nas paginas
de mais uma edi¢ao da Rei da Estrada, lembrando que o sucesso de
vocés também é 0 nosso.

Pretendemos, assim, estar ao seu lado nas proximas etapas e
vencer os novos desafios que virdo. Afinal, esse é o combustivel que
nos inspira a rodar pelas estradas brasileiras todos os dias e que nos
faz querer compartilhar esse nosso novo jeito de ser Scania.

/{2\;;“.

Fabio Souza
Diretor de Servicos da Scania Brasil
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NOTICIAS DA SCANIA

Transporte sustentavel

Reafirmando sua preocupac¢ao com um transporte menos
agressivo ao meio ambiente, a Scania aproveitou 0 Seminario
Nacional NTU 2016, realizado pela Associacao Nacional das
Empresas de Transportes Urbanos, em Brasilia, para langar o
novo 6nibus brasileiro movido a gas. Com capacidade para 130
passageiros, sentados e em pé, 0 novo modelo representa um
avanco na reducao de poluentes e de ruidos, dois dos grandes
problemas enfrentados pelas cidades mais populosas. Com
motor de tecnologia Euro 6, os novos énibus foram criados para
serem abastecidos apenas com combustiveis alternativos,
como biogas e biometano. “Biometano, por exemplo, vem do
lixo, do lodo sanitéario, de restos organicos. Usando essas fontes,
voceé pode resolver uma questao urbana e reduzir a emissao de
gases em até 85% em comparagao ao uso do diesel”, explica
Jeferson Peres, analista de produto da Scania.

Nova geracao

Constantemente em busca de novas opg¢oes e do
aumento do portfolio de solugdes, a Scania apresentou
uma nova geragao de caminhoes, fruto de mais de
2 bilhoes de euros de investimento e dez anos de
pesquisa e desenvolvimento. A novidade representa os
mais recentes avangos na tecnologia automotiva para
caminhdes pesados e, com extenso desenvolvimento
nas solugoes aerodindmicas e no trem de forga, €
capaz de reduzir o consumo de combustivel em média
5%. Por enquanto, o caminhao esta disponivel apenas
na Europa e nao tem previsao de chegada ao Brasil.
No entanto, ele ndo substituird a atual geragéao de
caminhdes disponiveis pela empresa, que continua
fornecendo as melhores solugdes voltadas ao
mercado brasileiro.

——

www.scania.com.br

Erramos!

Na ultima edi¢éo da Rei da Estrada, publicada em junho deste ano,
divulgamos de forma equivocada os créditos das fotos da editoria
Cliente, nas paginas 20 e 21. As imagens da matéria sobre a TransTupi
sdo do fotografo Ronaldo dos Santos. Na foto abaixo, o casal Elizabeth
Gurginski Loures e Luiz Ben-Hur Loures, proprietarios da empresa, em
clique feito pelo profissional.
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ntes de comecar a ler esta reportagem, coloque-
se na seguinte situagéo: vocé tem que comprar
m produto ou realizar a manutencéao de algo que

tem em casa, e a sua marca preferida se antecipa, entrando
em contato com vocé para avisar que ja dispoe daquilo
que voceé precisa. Vocé pode até pensar que se trata de
adivinhacéo ou de um reflexo do mundo moderno. Mas, na
verdade, sao as marcas dizendo a vocg, cliente, o quanto é
vocé quem hoje comanda as inovagdes e movimentacoes de
mercado. Afinal, para as empresas, nada mais importante
que a maxima: “cliente bom é cliente satisfeito”.

Com a Scania ndo é diferente. A empresa tem como
uma das caracteristicas o didalogo com os clientes e
sempre esteve de portas abertas para eles. Mas, na busca
constante pela melhoria de seus servicos, pela adog¢éo
das melhores praticas e para estar cada vez mais presente
quando necessario e ajudar na rentabilidade dos negocios,
a marca vem evoluindo para oferecer, de forma mais ativa,
uma rede que atenda as solu¢oes dos clientes de forma
personalizada e ainda mais agil.

O principal esforco feito nesse sentido € um projeto de
padronizacao dos processos de oficinas que vem sendo
implementado nas casas Scania. “O objetivo principal &
que uma concessionaria tenha proatividade e, conhecendo
o cliente e preparando-se previamente a parada do veiculo
para um servico, esteja pronta para atendé-lo eficazmente
na visao do plano logistico dele”, explica Gustavo Andrade,
gerente de Desenvolvimento da Rede.

O projeto visa melhorar os processos internos,
aumentando a produtividade e evitando desperdicios.

A ideia é que, ao adotar uma postura ativa ao prestar
atendimento, a Casa esteja ainda mais proxima e disponivel
para os clientes. “Essa proximidade com os nossos clientes
sempre fez parte do jeito de ser da Scania. Construimos esse
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relacionamento durante anos ao oferecer produtos e estamos
caminhando para consolidar essa posicao também nos
servicos. Com isso, conseguiremos ajuda-lo a melhorar cada
vez mais os resultados operacionais”, afirma Roberto Barral,
diretor-geral da Scania Brasil.

A proximidade da concessionaria com o transportador
possibilitara conhecer melhor as caracteristicas das
operacoes logisticas dos clientes e antecipar agoes para
ajudar na disponibilidade do veiculo, por exemplo. “Desse
modo, na hora da revisao, todos 0s recursos necessarios ja
estardo disponiveis, o box preparado para o consumidor,
as pecas ja estarao la separadas... o tempo médio de
permanéncia do veiculo para servigo diminui, e iSso
beneficia o cliente”, garante Gustavo.

A padronizagao dos procedimentos também ganha
importancia nesse cenario por apresentar uma estrutura
que esta preparada para o cliente antes mesmo de ele
chegar a concessionaria, realizando as manutencoes em
menos tempo do que o normal. “E melhorar o processo de
atendimento antes de o cliente chegar a Casa, enquanto
estiver nela, e depois que sair”, comenta Gustavo.

Outras melhorias estéo em implementac¢éo, como o
desenvolvimento e treinamento dos funcionarios da
oficina, a otimizacao de algumas rotinas do sistema de
gestao da casa, melhorias nos fluxos de pessoas, veiculos
e documentacao, mudangas no layout e visualizacdo dos
processos com foco no cliente.

DE VOLTA PARA O FUTURO

Em constante preparagéo para aumentar a eficiéncia dos

negocios e oferecer um servico ainda mais personalizado
para os clientes, a Scania vem investindo em uma nova
geracao de manutengdo que sera lancada em breve e
totalmente baseada na operacao do cliente. A ideia &

www.scania.com.br
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imentar disponibilidade do veiculo comprovam

e ajudem ff Egagigortador a obter bons resultados e

utilizar novas ferramentas e estratégias que aumentem a
disponibilidade da empresa, oferecendo aos consumidores
solugdes customizadas, que otimizem as paradas do
veiculo e evitem desperdicios de tempo e recursos. E essas
paradas poderao ser sinalizadas pelo préprio caminhao,
que passara a calcular quando € a melhor hora de realizar
cada modulo de manutencao. “O mundo esta cada vez mais
rapido e conectado, a Scania usara essa tendéncia e esses
recursos para ajudar o cliente na gestao de suas operacoes
logisticas”, adianta Barral.

E por falar em tecnologia, € com base no “novo jeito
de ser Scania” que a empresa ja pensa na conectividade
como referéncia para criar produtos e proporcionar um
atendimento mais planejado e antecipado, que esteja
pronto para as demandas e necessidades dos negocios de
cada cliente. A intencéo € diminuir ao minimo possivel a
quantidade de paradas, de modo a potencializar cada uma
delas e aumentar o beneficio para os clientes, realizando
diversos procedimentos em cada revisdo. Tudo em um
sistema interligado de gestao que permita que veiculo,

concessionaria, motorista e equipe de manutencao e de
atendimento estejam conectados em um Unico ambiente
para alcangcarem, como resultado, a diminuicéo do tempo
de atendimento e a melhora da qualidade do servico.
“Ainda é cedo para abrir os detalhes, mas podemos

garantir que se trata de uma iniciativa que vai agregar valor
aos objetivos esperados de rentabilidade e longevidade dos
negocios da nossa Rede e, consequentemente, também
trara esses mesmos beneficios ao nosso cliente final. O
nosso objetivo, afinal, é fazer com que as concessionarias
evoluam e possam receber futuras demandas estando

bem estruturadas, e que o cliente perceba a Scania como
parceira, fornecedora de solugdes completas e lider de um
sistema de transporte sustentavel”, conclui Gustavo.

www.scania.com.br

ATENDENCIA E SER CONECTADO!

O mundo estda mudando e o sistema de
transportes também. E foi pensando em
acompanhar toda essa transformacao que a
Scania apresentou ao mercado, em outubro,
os Servicos Conectados. Antes que voceé fique
curioso, vamos explicar: essa € uma solugao
inovadora que chega com o objetivo de ajudar
o transportador a fazer a gestao da sua frota
por meio do uso inteligente de dados do veiculo
em parceria com a Rede de Concessionarias.
Na préatica, o transportador e a Scania passam
a ter acesso a muito mais dados do veiculo
e, por meio deles, podem identificar diversos
fatores, como estilo de condug¢édo do motorista,
velocidade média, consumo de combustivel e
intervalos de manutencéo.

“Nosso foco é promover ao transportador
uma visdo mais holistica para que ele possa
realizar a gestao mais eficiente da frota e,
consequentemente, aumentar a rentabilidade de
modo progressivo”, explica Barral.

Na proxima Rei da Estrada, mostraremos como
a conectividade permite que a Scania consiga
implementar acées de melhorias como essa, que
contribuem na redugéao do custo por quilometros
rodados e, claro, no aumento do resultado dos
seus clientes e parceiros.

Vale lembrar que os Servicos Conectados
estardo disponiveis para o mercado € a Rede de
Concessionarias Scania a partir de janeiro de
2017. Nao deixe de ver na proxima edicdo todos
os detalhes dessa novidade! /

2016 ¢ SCANIA REI DA ESTRADA 7
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TINDIANA LOGISTICA ETRANSPORTES

Uma empresa com um pouco mais de vinte anos

no mercado sabe exatamente o que precisa para
que seus negocios continuem cada vez mais em
constante crescimento. E é esse o caso da Tindiana
Transportes, que possui 26 veiculos Scania de uma
frota com 32 caminhdes. A empresa, sediada em
Londrina, no Parana, carrega por todo o Brasil soja,
milho, trigo,
entre outros
graos. “Ha trés
anos, decidimos
expandir e
implementar o
programa de
manutencao
para os veiculos
antigos da nossa
empresa. Foi a
melhor decisao
que ja tomamos,
pois hoje
conseguimos
fazer a
manutencao
preventiva e
nao ficamos com caminhéo parado nas estradas.
A Scania resolve todos os problemas do veiculo
durante a revisao”, conta Elias Cleverson Andrade
Stutz, Encarregado de Manutenc¢édo de Frota
da transportadora.

Elias conta que o resultado tem sido cada vez
mais expressivo. Quando toda essa parceria
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ntar com @

‘ ‘ Foi a melhor decisdo que ja
tomamos, pois hoje conseguimos
fazer a manutencao preventiva
e ngo ficamos com caminhgo
parado nas estradas. A Scania
resolve todos os problemas do
veiculo durante a revisgo.”

Elias Cleverson Andrade Stutz, Encarregado
de Manutencéo de Frota da Tindiana Transportes

gcania
marca sempre

comecou, a empresa teve uma reducao de 25% no
custo na manutencdo, sem perda de faturamento.
"Chegamos em um momento de lapidacédo da frota,
nossos veiculos estao funcionando em perfeito
estado, muito proximo do ideal de um veiculo
novo”, afirma. Outro diferencial é que fazer o
servigo na concessionaria tem todo um ganho de
conhecimento técnico, mao de obra especializada,
e claro, mais
segurancga.

Com mais
tempo para olhar
apenas para a
frota, Elias afirma
que, com todo
0 apoio da P.B.
Lopes, o proximo
passo é investir
no treinamento
dos motoristas,
com a ajuda do
Master Driver.
“Nosso objetivo
é corrigir os
desgastes do
caminhao que
ocorrem por
falha nas operag¢des. Assim, ainda vamos ter uma
economia significativa em combustivel e uso do
pneu, além de conseguirmos nos dedicar a quem
realmente é essencial para o nosso negocio: o
motorista. Sem a parceria da Scania isso ndo seria
possivel!l”, ressalta Elias.

www.scania.com.br
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Alem de todo o aumento de produtividade,
registramos economia. Hoje a gente ngo precisa
deslocar os caminhoes para outra cidade e nao
temos mais o caminhao parado, deixando de
produzir. Isso e imensuravel!”

Jodao Eleutério da Conceicao Oliveira, Gerente de Mineracao da MRN

. i S

MINERACAO RIO DO NORTE (MRN)
Localizada a 880 km de Belém, no Para, é em Porto
Trombetas que a Mineracao Rio do Norte (MRN)
desenvolve suas atividades — extrair, beneficiar e
comercializar bauxita. A empresa, que é a maior
produtora brasileira da matéria-prima do aluminio, a
bauxita, opera em plena Amazodnia, no oeste do estado
do Par4, tendo em sua frota 66 veiculos da Scania e
motivos de sobra para falar sobre a importancia dos
servicos dedicados. Atualmente com uma equipe de
dezessete profissionais da marca dentro da sua empresa,
a historia de parceria comecou em 2013. “Inicialmente
tinhamos uma equipe para fazer a assisténcia técnica
de garantia e quando vimos que o resultado era muito
positivo, comecamos a expandir. Hoje, a equipe faz
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toda a manutencao preventiva da frota, fazendo com
gue a nossa operacao seja cada vez mais otimizada e
nos da um suporte sem igual”, conta Jodo Eleutério da
Conceicao Oliveira, Gerente de Mineracdo da MRN.

Segundo Jodo Eleutério, a equipe da Scania é muito
bem dirigida e focada, preparada tecnicamente e com
atendimento muito rapido. “Além de todo o aumento de
produtividade, registramos economia. Hoje a gente nao
precisa deslocar os caminhdes para outra cidade € nao
temos mais o caminhao parado, deixando de produzir.
Isso € imensuravel!”.

A empresa também conta com uma loja de pecas da
Itaipu Norte, que ajuda e facilita muito as manutencoes,
evitando que o veiculo em manutencéao fique parado por
falta de pecas especificas.

www.scania.com.br



- .
» -
¥ 8 Foto: Divulg MRN
. . » .
= -
- ‘ o

www.scania.com.br 2016 * SCANIA REI DA ESTRADA 11



ENTREVISTA

PARCERIA )
SUSTENTAVEL P\

As transformacoes do mundo modermo

fizeram a Scania mudar também
o seu jeito de se relacionar

relacdo entre tempo e distancia sempre foi

uma equacao simples de ser resolvida. Em um

paralelo com o universo do transporte, bastava
ter um caminhao, atingir uma certa velocidade para
vencer a distancia e entregar a carga no destino final.
No entanto, o velho modelo ficou para tras. O mundo
mudou e, apesar da féormula permanecer a mesma nas
leis da fisica, atuar como transportador em um cenario
competitivo, em que as demandas sao para ontem e os
embarcadores estdo cada vez mais exigentes, € missao
para os bons e exige parcerias estratégicas.

Com esse cendario como pano de fundo, Roberto Barral
assumiu o comando das opera¢des comerciais da Scania
no Brasil. Com experiéncia nas areas industrial e comercial
da montadora, ele ja esteve a frente da Scania Ibérica e de
concessionarias da marca e, agora, assume 0 COmpromisso
de atuar ainda mais préximo dos clientes e embarcadores
brasileiros, para promover o dialogo, entregar rentabilidade
aos negocios e ajudar a elevar a marca Scania a posi¢cao de
parceira lider em transporte sustentavel.

12 SCANIA REI DA ESTRADA ¢ 2016
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1- Como voceé espera que seja marcada a sua gestao a

frente das operacoes comerciais da Scania no Brasil?

Roberto Barral: Parceria, rentabilidade e
sustentabilidade. Essas sdo trés palavras-chave para a
Scania e elas estardo em destaque em minha agenda de
trabalho, no contato com os nossos colaboradores, com a
rede de concessiondrias, com os nossos clientes e também
com os clientes deles. Ao ouvir o cliente, os clientes de
nossos clientes e entender as necessidades de negécio
deles conseguimos subsidio para entregar ou desenvolver
solucdes mais rentaveis e sustentaveis.

2- Ha algum tempo a Scania vem adotando o termo

sustentabilidade em seu discurso. O que isso significa?

RB: Ser uma empresa sustentavel, ao contrario do
que muita gente pensa, envolve mais fatores do que
somente cuidar do meio ambiente. Ser sustentavel
significa atuar nos pilares ambientais, sociais e

www.scania.com.br
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econdmicos de forma a minimizar os impactos
causados pela sua atividade principal. E por isso que a
Scania tem concentrado esfor¢cos em acdes para reduzir
a emisséo de CO,, promover a mobilidade urbana e a
seguranca nas estradas. Outro ponto importante € a
abertura que os clientes sempre tiveram para dialogar
com a marca, pois essa postura nos levara a encontrar
solugdes que sejam rentaveis para ele, viaveis para a
Scania e boas para a sociedade.

3- Como a sustentabilidade impacta o transportador

em seu dia a dia?

RB: O mundo esta mudando rapido. A sustentabilidade
sera um tema estratégico para as empresas nos
proximos anos porgue se trata de uma questao de
sobrevivéncia do planeta e dos negoécios. Sera cobrada de
todos nés uma visao mais holistica e em sintonia com a
sociedade e o meio ambiente. Os embarcadores, aqueles
que contratam as transportadoras, fazem parte do grupo
de empresas em busca da sustentabilidade e exigirao
parceiros logisticos com a mesma filosofia.

4- O transportador deve, entao, investir em

combustiveis mais limpos?

RB: Também, mas nao € s6 isso. Caso contrario, teriamos
que renovar toda a frota de veiculos do mundo —uma
missdo impossivel e economicamente inviavel em curto
prazo. A mudanca deve ser gradativa. Em um futuro

bem préoximo, teremos uma matriz de combustiveis
mista, com combustiveis renovaveis, veiculos elétricos

e mesmo o diesel podera ser utilizado, porém, em uma
quantidade aceitavel pelo meio ambiente.

5- Como o transportador pode buscar a

sustentabilidade no transporte?

RB: Um transportador, mesmo autébnomo, pode, por
exemplo, investir no treinamento de motoristas.
Isso ajudara a promover a seguranca nas estradas,
a reduzir o consumo de combustivel e a emissao
de CO,, além de contribuir para a qualificag¢éo
profissional. Em contrapartida, ele economizara
em manutencao, combustivel e reduzira acidentes
preservando o fator humano. Ser sustentavel nao é

www.scania.com.br

filantropia, ao contrario, ganham as empresas
e a sociedade.

6- Qual o papel da Scania nesse contexto?

RB: A Scania sempre foi uma marca aberta ao dialogo
com os seus clientes. Temos adotado essa postura desde
a instalacao da empresa no Brasil, no final da década

de 1950, quando éramos somente uma fabricante de
caminhodes e 6nibus. Mantivemos a parceria quando

o mercado passou a exigir servigos mais ageis e com
qualidade. Nessa transicao para um mundo digitalizado
e um setor de transporte mais sustentavel, queremos
fomentar cada vez mais o didlogo com os nossos clientes
e com os embarcadores para atuarmos em parceria e
encontrarmos solucdes logisticas coerentes com os
principios da sustentabilidade.

7- Os produtos e os servicos da Scania estao

preparados para essa mudanca?

RB: Sim, estéo, porque trabalhamos constantemente
com o foco em evolucdo continua. A inovagao é um dos
pontos fortes da marca Scania e €ela se constroi baseada
nas necessidades de transporte de nossos clientes e dos
clientes de nossos clientes. E por isso que investimos
tanto na proximidade com eles, pois é dessa maneira que
estaremos preparados para evoluir, melhorar e atendé-
los para entregar rentabilidade em qualquer cenario.

8- Quais sao as novidades da marca para os

proximos anos?

RB: Tem muita coisa boa vindo por ai na area

de produtos, servigcos e solugdes. Nos proximos
meses, nos estaremos ainda mais conectados

com as operacgoes logisticas de nossos clientes e
ofereceremos subsidios para que eles possam gerir
as suas operacoes de transporte com 0 N0sSso apoio e
da Rede de Concessionarias. Estamos aprimorando

a nossa rede de concessionarias para proporcionar
atendimento e servicos cada vez melhores. Nossa meta
é que o transportador veja em cada Casa Scania uma
extensao das possibilidades para o negodcio, inclusive
em cendrios mais dificeis como o que vivemos hoje. E
esse nivel de parceria que almejamos.

2016 * SCANIA REI DA ESTRADA 13
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Sremies e

Martin Brower aposta
na Scania para continuar

QUE ALIMENTA e com e

uem nunca se questionou sobre a origem das coisas e como
elas chegaram até determinado lugar que atire a primeira
edra. E estamos aqui falando de coisas no sentido mais

literal da palavra: de que forma o trem foi colocado em cima do trilho
a origem do guardanapo que 0 gargom nos entrega na lanchonete — e,
neste caso, a histéria da Martin Brower pode nos dar a resposta.

“Costumo brincar que levamos batata até o canudo. Tudo o
que vocé vé servindo nestes lugares fomos nés que entregamos”,
afirma Lucas Patury, diretor de opera¢des da Martin Brower. “O
mix de sorvete, a tampa do copo, todos os ingredientes”, ressalta,
comentando que a operac¢éo de entrega dos itens é exclusiva da
empresa, conhecida no mercado por fornecer solu¢oes logisticas
para cadeias de restaurantes. Entre seus clientes estao redes como
Subway, Cinépolis, Cinemark, Bob's e, a mais antiga e uma das mais
famosas, o McDonald’s, que esta na carteira da empresa desde 1956.

Donos de uma frota de aproximadamente duzentos veiculos, além
de outros duzentos terceirizados, a Martin Brower conta com quase
sessenta caminhodes Scania para transportar a mais vasta gama
de produtos para todos os clientes — focando, especialmente no
McDonald’s. “Para os outros clientes, os nao McDonald’s, a maioria
do transporte é terceirizado e temos menos controle sobre o tipo

14 SCANIA REI DA ESTRADA « 2016

de veiculo, focando mais no nivel de servico”, ele explica, contando
que constantemente fazem cotagao de pregos de veiculos e que
trabalham com uma vasta gama deles, entre leves e pesados.

COLABORACAO EFICIENTE

Com o objetivo de tornar o trabalho dessas redes mais simples e
focado apenas no negdcio delas, a Martin Brower busca oferecer o
melhor tipo de entrega para que os clientes nao precisem se preocupar
com o supply. Pensando nisso, a empresa recentemente realizou a
compra de oito caminhdes Streamline Scania, cinco do modelo 400

e outros trés do modelo 440. A escolha foi feita com base em diversos
testes entre marcas concorrentes, mas resultou na compra dos
Streamline pelo custo-beneficio, entre outros aspectos. “Fizemos
diversos test-drives, mas pela litragem do motor, a média do Scania
sempre vai ser melhor que a dos outros”, explica Jean Marcelo Moreira
da Silva, coordenador de manutencao de veiculos pesados do Centro
de Distribui¢éo Food Town, da Martin Brower. Ele, que é motorista
carreteiro ha 18 anos e ha quase 11 entrou na operagao do McDonald'’s
na Martin Brower, ja participou de trés edi¢des do Melhor Motorista
de Caminhao do Brasil, hoje Scania Driver Competitions, e conquistou
o primeiro lugar nas etapas regionais de Sao Paulo em 2010 e 2012, e a
terceira colocagao na de 2014.

www.scania.com.br
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“O Scania ¢ uma maquina tropicalizada, que atende de norte a Dos novos caminhoées adquiridos em 2015 e 2016, um foi reservado
sul, do Oiapoque ao Chui”, comenta Jean, dizendo ainda que, além para a operagdo em S&o Paulo, enquanto outros foram pra Ribeirdo
da boa média, amarca também ganha dos concorrentes em relagao Preto, Parané e Recife. Todos tém cabine R. “O Streamline é
ao atendimento das Casas Scania e aos beneficios apos a compra. completago”, conclui Jean.

“A gente opera de Roraima ao Rio Grande do Sul. E caminh&o ndo

marca hora para quebrar, quando ele quebra, é as 4h da manha de um FICHA TE CNICA
domingo. Precisamos de uma rede confiavel de assisténcia no Brasil
inteiro, eisso a Scania tem”, complementa Lucas.

Mas néao € s6 a parte operacional da empresa que leva vantagem. A
paixao também faz diferenga na hora da escola. “Os motoristas gostam
de dirigir Scania, eles ficam felizes. F quando eles dirigem felizes, eles
fazem uma média boa, conservam mais o veiculo”, afirma.

Conheca as especificagdes dos veiculos adquiridos:

= Bm todas as estradas e com todos os tipos de carga,

essa linha de caminhoes rodoviarios Scania retine forga e
desempenho, garantindo a maior economia de combustivel.

= Disponivel em dois modelos - normal (3.340 mm) e highline
(38.540 mm) -, a cabine Scania série R foi feita para deixar
CONTRAPARTIDA o trabalho diario na estrada o mais confortavel possivel,

Apesar de ja ter comprado veiculos da Scania no passado, independentemente da viagem.

- o o . _ L :
convencer a empresa a adquirir novos caminhoes da marca néo foi 5&0 duas configuragoes de leito: inferior de 900 mm e

tao facil: “Havia caminhdes de outras marcas que eram mais baratos, superior de 700 mm.

mas eu insisti que, alongo prazo, os da Scania seriam melhores em
termos de manutengéo, durabilidade, conservacéo e até de preco de mais possibilidades, de caixas de mudancas e resisténcia
revenda”, lembra Jean, que levou em consideracao, para a decisao, do quadro até altura do chassi e sistemas de suspenséo.
tudo o que aprendeu no treinamento dado aos finalistas do concurso Nao importa qual seja a combinagao, vocé pode esperar
“Melhor Motorista de Caminhao do Brasil”. “Depois de muito poténcia, economia e forga.

estudo no MMCB, eu consigo ajudar a dizer, com propriedade, o que ® Da série R, a Martin Brower adguiriu cinco unidades
funciona e o que néo”, revela. R400 A4x2 e outras trés R 440 A 4x2.

= As combinagdes de chassis, motores e cabines oferecem

j

~resfeiac
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A uniao de duas paixoes — as
viagens e os caminhoes Scania
- tornaram o comandante
Fabio Junqueira conhecido
pelas estradas do Brasil




N

Brasil que vocé enxerga com o caminhao vocé
nao enxergaria com o carro”. E desta maneira que
Fabio Junqueira define as viagens que faz com
seu Scania P310 8x2, quando pega a estrada rumo ao norte
do pais. A cada dois meses, aproximadamente, ele deixa
sua cidade natal, Orlandia, no interior de Sao Paulo,
e parte pela estrada em direcdo a regido Norte, onde busca
madeira para levar para a capital paulista.

Mas ha algo que diferencia Fabio dos outros motoristas:
o fato de que ele néo viaja por obrigacdo. Enfrentar a
estrada com seu caminhdo Scania é um hobby.

Policial da reserva e dono de uma empresa de assessoria
e treinamento de tiro, credenciada pelo Exército Brasileiro,
Fabio foi militar e trabalhou por muitos anos treinando
tropas policiais no Brasil e no exterior. Em julho de 2013,
encerrou a carreira, e logo em dezembro do mesmo ano
ja comprou seu caminhdo. Em uma viagem ao Pard, em
1991, um amigo caminhoneiro de sua cidade apelidou
Fabio de Comandante, por toda sua experiéncia e postura
de militar. Quando Fabio comprou o caminhdo, o mesmo
amigo sugeriu que colocasse um sinal luminoso no vidro
da frente com a inscricdo “comandante”. A combinacéao lhe
rendeu sua marca registrada: o nome Scania Comandante.

\UD. W \
DOIS BRASIS

A paixéao pelo veiculo pesado vem de longe, de quando
fazia viagens pelo Brasil e pela América do Sul a bordo de
seu jipe: “Sempre gostei de caminhdo de viagem. E achei
interessante a ideia de o caminhéo custear as minhas
férias. Eu teria férias viajando e ndo gastando dinheiro.
Muito pelo contrario, ganhando”, conta.

O tempo na estrada o fez descobrir um pais diferente —

e imenso. “Com o caminhdao, vocé anda numa parte que

o turista nao conhece. No Norte, o turista conhece as
praias. Num caminh&o, vocé conhece o interior”, explica,
relatando as condi¢Oes precarias que ja testemunhou. A
caréncia na comunicagéo, a auséncia de locais para ter um
descanso digno e a preocupacao com a higiene — pela falta
de banheiros minimamente limpos — sdo alguns pontos que
ele levanta ao se lembrar do Brasil que parte consideravel

da populacdo nem imagina que exista.

Soma-se a isso a infraestrutura insuficiente ou
inexistente, os postos de gasolina que ndo comportam
caminhdes e os perigos representados pelos acidentes e
roubos de carga, e temos uma visao geral do que € a vida
na estrada: “Nao é facil. O motorista que vive do caminhé&o
é um her6i”, afirma Fabio.

la.com.br

PARTE DA SOLUCAO

Ciente dos problemas, o Scania Coma
o descaso com 0s motoristas em sua pag
hoje com mais de 125 mil seguidores, €, a
trabalhos filantréopicos pela estrada. “Eu
cidades e procuro saber sobre as pessoas”,
por poder ajudar. Fabio ja conseguiu doacde
para familias menos favorecidas e até uma ciru
uma crianc¢a no Maranhéo. Seu trabalho recebe ta
destaque que o ex-militar ja foi contatado até por poli
Declarando-se apolitico, comenta de um episédio em que
assegurou a um deputado que ele poderia prometer o que
quisesse, “mas nds vamos te cobrar”.

Fabio também é um fendmeno com os mais jovens, de
12 a 20 anos, que ficam a beira da estrada tirando fotos
de caminhdo. Os chamados “flogueiros” criaram até
um fa-clube para o Comandante, e ndo é incomum que
0Ss meninos avisem os amigos pelo WhatsApp sobre a
chegada do motorista com seu famoso caminhéo. Fabio,
em contrapartida, aproveita sua popularidade para fazer
campanhas contra o uso de drogas e conversar com 0s
jovens sobre o que se tornou seu mote: “Dirija a noite
inteira com a cara limpa e descansada”. “A molecada se
espelha nos motoristas”, afirma, sempre tentando passar
uma boa imagem.

AUTENTICO SCANIA

Fiel a marca Scania, que escolheu pelo conforto e pelo
status, Fabio tem um caminhdo personalizado com tudo o
que precisa para uma viagem confortavel e segura: GPS,
geladeira, banco de couro. “Virou o xod6 da casa”, celebra,
ao contar que seu Scania tem uma garagem propria e esta
sempre brilhando.

O motorista adquiriu diversos produtos personalizados
da Scania — camiseta, toalha, bolsa —, com os quais sempre
viaja. “O dono de um Scania é igual ao ‘harleiro’, o cara

que tem uma moto Harley-Davidson”, afirma, contando
que vive a marca além do caminhéo e que sempre teve um
excelente atendimento na parte de assisténcia técnica.
Em uma viagem pela Argentina, passou por algumas
concessiondrias da rede e até teve seu jipe lavado pelos
funcionérios da Casa Scania de Comodoro Rivadavia,
depois de uma ida a Cordilheira dos Andes. “Vocé faz
parte da Familia Scania”, me disseram.




SOLUCOES

hegar cada vez mais alto. Esse € o objetivo da
Cunzolo, que desde 1967, oferece solucdes de
qualidade para icamentos, trabalho em altura
e movimentacao de cargas, com equipamento moderno
e atuando com seguranca. Com servico de locacéo de
guindastes, empilhadeiras e plataformas de acesso, entre
outros, a empresa, considerada uma das maiores no setor,
decidiu inovar e escolheu a Scania como parceira para
criar o guindaste de maior capacidade de carga em toda a
América Latina.

Montado sob o off road G 440 8x4, que foi adaptado para
receber o guindaste modelo F1950 da empresa italiana
Fassi, o equipamento consegue carregar até quarenta
toneladas, chega a 42 metros de altura com o cesto aéreo e
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AVANTE:

Cunzolo e Scania inovam e oferecem
maior guindaste da América Latina

ja esta homologado pela recente norma NR12. Sendo assim,
é superior a todos os concorrentes mais proximos, que
comportam até 25 toneladas de peso e atingem até trinta
metros de altura.

“Mais uma vez a Scania prova o quanto oferece as solucoes
mais completas ao mercado. Somos a unica fabricante a
disponibilizar um produto para esse novo segmento e ter a
capacidade de adaptar tudo o que esse conjunto caminhao-
guindaste necessita, sem perder a garantia”, afirma Victor
Carvalho, diretor de Vendas de Caminhoes da Scania no
Brasil. A adaptacao ideal foi obtida sem grandes dificuldades,
ja que o chassi Scania é produzido em um sistema modular
global. Desse modo, utilizando toda a expertise europeia para
desenvolver o novo modelo, a empresa conseguiu adequar

www.scania.com.br
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o veiculo na fabrica, em Sao Bernardo do Campo (SP), sem a
necessidade de importar um caminhao da Europa.

“Encontramos na Scania a unica fabricante capaz
de atender a tudo o que necessitavamos. Manter a
garantia apo6s todas as adaptacdes foi um diferencial
fundamental, além do chassi reconhecidamente
reforcado, que permitiu receber um equipamento
tdo potente. Apenas a Scania chegou ao patamar de
exigéncia de robustez que desejamos”, afirma Marcos
Cunzolo, diretor comercial da empresa, que possui
filiais nas cidades de Campinas, Sdo José dos Campos,
Sorocaba, Taubaté e Brasilia.

Quando surgiu a necessidade de um guindaste
que comportasse cargas maiores, a Cunzolo fez
uma pesquisa no mercado europeu antes de decidir
qgual empresa seria escolhida para exportar seu
equipamento para o Brasil. Foi entdao que a Fassio, que
ja possuia um caminhédo adaptado na Holanda, indicou
a Scania para a adaptacao do modelo. Assim, depois
de negociacdes entre as trés empresas, o caminhao
foi ajustado para cumprir as necessidades especificas
feitas na longarina e saiu pronto para receber a
carroceria Fassi, assim como havia sido feito na
Europa. O processo, entre a adequacgéao do veiculo até a

homologacao conforme as leis nacionais, durou um ano.

ADAPTACAO TOTAL

O novo modelo criado pela Scania conseguiu cumprir
com todas as requisi¢oes propostas pela Cunzolo — entre
elas, a instalagao de duas tomadas de for¢a que propiciam

o acionamento de todo o sistema hidraulico, além de tecnologia
eletrénica para a comunicac¢ao e um sistema de gerenciamento

remoto do veiculo, que dispensa a necessidade de entrar
na cabine. A modificacdo também permite que pesagens
sejam feitas no caminhao durante e apds o projeto ter sido

finalizado. Além disso, o caminh&o também foi pintado em

sua cor especial padrao. Foram instalados sistemas de patolas
nadianteira — um diferencial da Scania —, intermediaria e
traseira, finalizando a estrutura externa do veiculo.

O modelo novo € ideal para atender diversas

industrias, como aviagao, aeronautica, de papel

e celulose, quimica, metalurgica, siderurgica e
automotiva. O aumento esperado de faturamento com
o novo veiculo, considerando o atual momento da

economia brasileira, € de 2% a 3%. “Mas cresceremos de

www.scania.com.br

novos veiculos Scania.

Marcos Cunzolo, diretor comercial, e Renata
Cunzolo Nunes, diretora financeira da Cunzolo

5% a 7% assim que o mercado voltar a normalidade. As
expectativas sdo muito promissoras”, afirma Marcos,
que ainda revela a intencdo da empresa em investir em
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ONIBUS

Grupo Fénix renova sua frota de onibus
Scania e segue transportando passageiros
e historias pelas estradas do Brasil

odos os dias € um vai e vem"”, ja diria a cancéao

da consagrada cantora Maria Rita, na musica

“Encontros e Despedidas”. E também é esse o
dia a dia da Rapido Fénix, uma empresa de transporte
de passageiros que faz parte do Grupo Fénix, fundado

N
A

'\ P ¥ em 1952. Com centenas de colaboradores, o grupo atua
\\\\\\\\\\\\\\ ~—— go transportt_a'c?letlvo municipal e 1ntermun-1cilp-al, em

: linhas rodoviarias e suburbanas (entre municipios,
considerando curta e média distancia), e cumpre seu
papel de transportar pessoas e boas historias pelas
estradas brasileiras.

Responsavel por atender mais de trinta municipios,
com destaque nas regides do Circuito das Aguas
Paulista, Bragantina, Circuito das Frutas, Campinas
e Botucatu, interligando-as a capital e a Baixada
Santista. Além das opera¢des municipais em Aguas de
Lindoia, Serra Negra, Jarinu, Ilhabela e Itapira, todas
no estado de S@o Paulo, atua ainda nos servigcos de
fretamento continuo de industrias, fabricas e empresas,
atuando eventualmente no segmento do turismo.

Mas ndo é somente a histéria de seus passageiros que
a Rapido Fénix conta ao fazer o vai e vem das estradas )
do Brasil. A sua propria histéria também é contada por
meio de pequenos e grandes acontecimentos, que vao
além da renovacéo de sua frota de 6nibus. Um exemplo
disso € a nova operacao assumida pela empresa, que,
recentemente, comecgou a circular em Itapira por meio de
uma contratacdo emergencial, por 180 dias, depois que a
prefeitura cancelou o contrato vigente na cidade. A frota
do grupo atendeu as exigéncias do poder publico e deu
inicio a construgéo de mais um capitulo de sua historia,
reforcando a tradicéo da qualidade do trabalho de um
grupo que permanece no mercado ha mais de 60 anos.
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ECONOMIA E PERFORMANCE

Entre 2007 e 2008, a Rapido Fénix adquiriu treze
chassis Scania do modelo K 310 e em 2016 comecou a
fazer a renovacao desses veiculos. Com essas aquisi¢oes,
até agora, a empresa passa a contar com sete novos
chassis K 360 4x2 e outros seis que ainda completarao a
substituicao até o fim deste ano. “Esses veiculos de agora
trazem um desempenho melhor que os antigos. O 6nibus
vai ser mais rentavel, e vai haver maior durabilidade do
sistema de freio em razao do sistema de retarder Scania”,
diz Ricardo Schmidt, vendedor da Casa Scania Quinta
Roda, que forneceu os chassis ao cliente.

O investimento conversa com o planejamento da
empresa e visa também diminuir custos de transporte.

“A medida em que o veiculo atinge certa idade, o custo
de manutencéo aumenta. Entéo, vale o planejamento
de constante renovacao de frota, com mais qualidade,
desempenho e conforto”, explica Victor Hugo G. Abi
Chedid, diretor da empresa.

A compra foi realizada por meio de financiamento do
Scania Banco, com o BNDES Finame, especifico para
maquinas e equipamentos, cujo funcionamento Victor
explica: “80% do veiculo é financiado a juros subsidiados,
compostos de taxa de juros de longo prazo (TJLP), spread
do banco e remuneracédo do BNDES, e os outros 20% da
de entrada”. O pagamento é feito em sessenta meses,
sendo os seis primeiros de caréncia e os 54 restantes de
prestacdes amortizando o capital.

www.scania.com.br

Victor conta ainda que, além disso, a empresa resolveu
renovar os 6nibus por novos Scania pelo aproveitamento
que eles oferecem e por sua qualidade da entrega em
termos de consumo de combustivel, performance e
economia de pecas. “Fizemos apenas manutencao
preventiva. E impressionante a qualidade que a Scania
nos entrega”, afirma.

E essa qualidade que a Scania também preserva nas
relagdes que mantém com seus clientes, especialmente
os que vém para ficar. “Este cliente teve um desafio
especifico e nés trabalhamos em muitas alternativas
até entregar algo que fizesse sentido para ele seguir
com a compra”, comenta Alan Bartels Frizeiro, gerente
de operacodes de vendas de 6nibus da Scania, ao
comentar sobre a dedicacéo do time para encontrar,
junto ao Scania Banco, uma solucao de financiamento
viavel para o grupo. “Conseguimos, em todo o0 processo
de venda, mostrar que o produto, além de
adequado para o tipo de operacao, entrega

valor ao cliente através do melhor nivel de
, rentabilidade em sua operacédo, durante

\ todo seu ciclo de vida”, finaliza.

Victor Hugo Chedid, diretor da Réapido Fénix:
“E impressionante a qualidade que a Scania nos entrega.”
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s
Roberto Barral, diretor-geral da Scania no Brasil; Paulo Ossani, diretor da Transportes Cavalinho e do Centronor; Paulo
César Bertolini, diretor da Transportes Bertolini; e Victor Carvalho, diretor de Vendas de Caminhoes da Scania no Brasil

Scania sempre se comprometeu em ajudar

no aprimoramento dos motoristas do Brasil.

Além da necessidade de proporcionar
profissionais cada vez melhores ao volante, esse é
um valor intrinseco que permeia as a¢gdes da marca e
alimenta, nos caminhoneiros, a paixao pela profissao e
pela Scania. Prova disso é a quantidade de pedidos de
treinamentos que chegam a empresa, vindos de todo
o pais, e o sucesso da competicao Melhor Motorista de
Caminhéao do Brasil — atual Scania Driver Competition —,
que busca diminuir a caréncia de qualificagdo na area.
Sao indicadores de que a Scania esta no caminho certo:
informando, capacitando e mudando a realidade das
estradas brasileiras.

Por isso, a Scania entregou dois caminhdes-escola para o

Centro de Treinamento de Motoristas da Regido Nordeste
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Parceria entre Scania e
Centronor visa capacitar
motoristas de caminhao
no Brasil

do Rio Grande do Sul (Centronor), parceiro de longa data.
Os veiculos, modelo Streamline R 440 6x2, sdo campedes
de venda e topo de linha em seu segmento e serao
usados para treinar e qualificar motoristas, trabalho
desenvolvido pelo Centronor desde outubro de 2003.
Mais de 8 mil condutores ja passaram pelos cursos do
centro, que possui uma modalidade de formacéo, para os
novos profissionais do mercado e uma de qualificacéo,
para atualizacao dos ja experientes.

O aprendizado é bom para motoristas, empresas e
estradas. Segundo o Centronor, motoristas capacitados
podem reduzir em até 13% o consumo de combustivel,
em 70% o numero de trocas de marchas e em 75% a
quantidade de frenagens, o que acarreta em 25% de
economia dos pneus e do tempo das viagens. Além disso,
ainda podem diminuir o niumero de acidentes nas vias.

www.scania.com.br
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PARCERIA DE SUCESSO

A iniciativa vem desde a criacdo da Centronor e a
Scania sempre cedeu caminhdes em comodato para a
realizacdo dos treinamentos. “Passamos a ter a formacéao
do motorista e, entdo, a Scania aportou o segundo
caminhao”, conta Paulo Ossani, diretor do centro.

A parceria possibilita treinar motoristas em uma
profissdo em que néo ha curso profissionalizante. “O
motorista de caminhéao aprende no meio dos proprios
motoristas. Como néo hé escola, é importante que
receba treinamento das novas tecnologias e novos
produtos, para conduzir da forma mais adequada
possivel”, afirma Paulo, que destaca a importancia
de ter uma “empresa da envergadura como da
Scania, lider no segmento de pesados” como aliada
para atualizar a mao de obra.

Os caminhdes ficam emprestados por um tempo
acordado entre a Scania e o Centronor, como quatro
ou cinco anos. Caso haja mudanca de modelo e
tecnologia, os veiculos mais antigos sao recolhidos e
substituidos por mais novos.

“A qualificacédo é um investimento, ndo pode ser
tratado como custo. Proporciona uma qualidade
de vida maior para quem trabalha com um veiculo
de R$ 550 mil, que precisa ser administrado”,
conta Roberto Branco, coordenador do Centronor,
que detalha o funcionamento dos cursos. O de
qualificacao é dividido em trés modulos, com
partes tedrica e pratica, abordando tépicos como
direcao defensiva, diregcao econdmica, legislacao,
documentacdo, apresentacéo e postura perante
os clientes, e temas mais delicados, como alcool,
drogas e prostituigdo infantil nas estradas. O
de formacgao € mais pratico, com um trajeto de 4
mil quilébmetros percorrido por dois alunos e um
instrutor, vivenciando tudo o que o caminhoneiro
vai enfrentar na estrada.

“O processo de educagao no transito deve ser
continuado. O motorista no Brasil € muito carente de
informacao”, ressalta Roberto, que conta que ha casos
de motoristas com até 25 anos de profissdo que nao
tinham formacao sdlida e realizaram as aulas do centro.

Os cursos acontecem toda semana, com alimentacao
e hospedagem bancadas pelo Centronor. Motoristas
autobnomos ou de empresas podem solicitar inscrigéo
pelo site ou pelas redes sociais do centro.

www.scania.com.br

SCANIA DRIVER
COMPETITIONS

EM BUSCA DO NUMERO 1 DO BRASIL (E
DA AMERICA LATINA)

O Scania Driver Competitions continua em busca do
melhor motorista de caminh&o do Brasil e da América
Latina — sempre com o intuito de capacitar os profissionais
que vivem atras dos volantes pelas estradas do pais e do
mundo. E o interesse pela competicéo néo para de crescer.
Foram 42 mil motoristas inscritos. A segunda fase, mais
técnica, avaliou conhecimentos veiculares e aconteceu

de forma presencial em vinte Casas Scania do Brasil nos
meses de setembro e outubro. Para essa etapa, foram
selecionados sessenta motoristas por concessiondria, dos
quais sessenta, no total, participardo da semifinal, em Sao
Paulo, no dia 09 de novembro.

A ultima fase da competicdo brasileira aconteceu no

dia 10 de novembro e contou com a participacao de 27
finalistas. E mais uma vez a capacitagao é o foco, ja

que todos foram premiados com um treinamento para
motoristas de caminhao oferecido pela Scania. O terceiro
colocado ganhou R$ 10 mil em prémios; o segundo, R$ 20
mil e o terceiro vencedor, R$ 40 mil. Outra novidade da
competicdo para este ano € a final latino-americana: onde
os trés primeiros colocados do Brasil, Argentina, Chile e
Peru competirdo entre si em provas tedricas e praticas,
que simulam o dia a dia do motorista de caminhao. Os
segundo e terceiro lugares levardo R$ 25 mil e R$ 15 mil,
respectivamente, enquanto o ganhador do SDC saira
consagrado como o melhor motorista de caminhao da
América Latina com um R440 LA 6X2 Streamline zelo
quilémetro - mesmo modelo entregue pela Scania ao
Centronor para os treinamentos dos profissionais.

Até o fechamento desta edigdo ndo tinhamos ainda
os finalistas. Mas para conferir sobre os vencedores
e mais informacgoes sobre a competi¢do, acesse:
http://www.scaniasdc.com.br/
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b primeiro boi que meu pai matou foi em Barra
Velha, em 1950”, conta Laércio José Espindola,
proprietario do Frigorifico Sdo Jodo. Esse é o

marco inicial da histéria do estabelecimento, fundado

pelo casal Joao Espindola e Erna Kohler Espindola, pais
de Laércio. Depois de sairem de Jaragua do Sul, em Santa

Catarina, com os quatro filhos — Maria de Lourdes, Maria

Marilia, Laércio José e Marlene Terezinha —, e tentarem

a vida em Barra Velha por alguns anos, em 1955 a familia

mudou-se para Sao Jodo do Itaperiu, no norte do estado,

onde o estabelecimento funciona desde entdo — e s6 cresce.

“Barra Velha ndo era um municipio, nem Sao Jodo. Mas
em Sao Jodo existia casa de comércio”, conta Laércio, que
manteve o frigorifico com a mée apos o falecimento do pai,
em 1962. “Era na época da agricultura, e tinha mais gente
para comprar porco e vender carne”, lembra, contando que
a familia se mudou em uma carroca puxada a cavalo.

Era também a época dos armazéns de produtos
secos e molhados, em que um unico estabelecimento
tentava atender a todas —ou, pelo menos, a maioria —das
necessidades dos consumidores. Em Sdo Joao, que ja era
maior que Barra Velha, havia um armazém desse tipo, o
que satisfazia melhor os planos da familia para o negocio
avancar. A troca de cidade se mostrou uma escolha
acertada: desde 2014, Sao Jodo do Itaperiu foi considerada
a “capital catarinense das carnes bovina e ovina”. O titulo
foi dado ao local devido a grande presenca de frigorificos
na jovem cidade, que foi considerada distrito em 1965 e se

SOLUCOES SCANIA,
PARCERIA QUE DA CERTO

O crescimento fez com que fosse necessario aumentar
o0 investimento em transporte, e, em 1974, o Frigorifico
Sao Joao adquiriu seu primeiro Scania, modelo 111. Na
época, os veiculos foram comprados com o auxilio de
financiamento do Banco do Brasil.

Ao longo dos anos, e com capacidade para abater até
quatrocentos bois por dia, a frota passou a contar com
sete caminhdes Scania, sendo quatro deles modelo P360

e os outros trés, P340. Os veiculos sdo usados para trazer
os bois vivos da fazenda e comportam cerca de quarenta
animais em cada carregamento.

*

CERTIFICACOES ‘
Por meio da Companhia Integrada de Desenvolvimento

Agricola de Santa Catarina (Cidasc), o Frigorifico Sao

Jodo participa do Programa Novilho Jovem, que ajuda a

promover o agronegocio ao destinar ao produtor uma parte - .

do valor que o frigorifico investiu no rebanho. A empresa

Ly

criou ainda, em 2013, a marca Novilho Super Precoce, g _:1;
oferecendo uma bonificacdo maior aos produtores que T1¢
fornecerem animais de alta qualidade. a‘f_‘.’-“;‘

Além desses programas de incentivo, o Sdo Joao foi o :::._1";
nono frigorifico brasileiro a receber credencial para abate ,r‘_—;:
de Carne Certificada Angus, maior programa de carne :"‘;1%:5
certificada do pais, além de ter sido o primeiro a receber o E;l"'
certificado da Associac¢éo Brasileira de Hereford e Braford :';w_t?j

fora do Rio Grande do Sul.



COMEMORACAO

al como boa parte das familias imigrantes
italianas, a familia Zanforlin desembarcou no
Porto de Santos no final do século 19, vindo
de Rovigo, cidade da regiao de Veneto, e logo partiu
Ppara trabalhar em planta¢Ges de café, em Campinas.
L4, comprou terras em Timburi para continuar com
a plantag¢ao. Mas foi em Piraju, no interior de Sao
Paulo, que Angelo Izidoro Zanforlin, um dos filhos de
Luiz, estabeleceu sua familia, buscando progredir e
proporcionar bons estudos para seus filhos.

Angelo, mais dado ao comércio do que a area rural,
resolveu trocar de vida e investir em um negdécio
diferente: transportes. Foi entdo que ele comecgou
a transportar cargas entre Piraju e Sdo Paulo, o
que incluia levar combustivel em tambores. Eram
aproximadamente 25 por viagem, totalizando 5 mil
litros de gasolina. Depois de algum tempo no ramo,
j& em contato com a Texaco, comprou um terreno no

_ - — -
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Rede Zanforlin encomenda camin
os setenta anos de um negocio q

bairro Vila Cantizani e fundou o primeiro posto de
gasolina da familia, em 1946.

Desde entao, a empresa vem se adaptando as
mudancgas — como o desvio da Rodovia Raposo Tavares,
que fez com gue a familia comprasse um novo ponto
para instalar o posto de gasolina — € a0 mesmo tempo,
investindo em terrenos a beira de outras estradas,
como na Castelo Branco, aproximando-se de cidades
como Avaré e Bernardino de Campos, em Sao Paulo, e
Cornélio Procopio, no Parana.

FROTA SCANIA

Foina década de 1990 que a Scania entrou na
vida da familia Zanforlin. “A empresa veio com uma
proposta muito atrativa com as carretas, rompendo
a resisténcia dos caminhoneiros”, conta Luciano
Zanforlin, empresario a frente dos negocios da
familia, que lembra que a partir de 1980 a Scania foi

www.scania.com.br
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DE FAMILIA

hao personalizado para celebrar e,
1e comecou ha quatro geracoes 7

ganhando preferéncia pela qualidade, durabilidade e

economia que oferece. guarta gerag¢ao de sucessores. Para isso, a frente
Ele conta que atualmente ha 16 caminhodes Scania do veiculo recebeu o logo da empresa, e rodara

na frota, fazendo o transporte de combustivel até o assim por pelo menos um ano, em homenagem

transportador-revendedor-retalista (TRR) e os quatro ao marco. “A gente resgata uma historia e

postos da bandeira Shell que pertencem ao negocio. fala muito no slogan de tradicao, trabalho e

Tudo isso comegou com o primeiro caminhao pesado responsabilidade muito grande pelo que faz e

adquirido pela empresa, um modelo P93 do ano de 1995. pratica”, explica Luciano. O caminhao, modelo R

Hoje, a frota inclui outros modelos, € possui contrato de 440 6x4 e com contrato de garantia de trés anos,

manutenc¢ao anual para todos os caminhdes da frota. ja foi entregue e é utilizado normalmente no

transporte de combustivel. Mas, mais do que isso,

PRESENTE DE ANIVERSARIO simboliza toda a jornada iniciada pelos primeiros

Em comemoracao aos setenta anos desde que o imigrantes italianos da familia que chegaram ao

primeiro posto foi aberto pelos Zanforlin, Luciano e a Brasil. “Aqui € a Rede Zanforlin, que tem uma

equipe resolveram personalizar um caminhao na Casa histéria de trabalho, dedicagao, honestidade,
Scania P. B. Lopes. Tudo para celebrar a longevidade conduta e relacionamento com o cliente e com os

colecionadores da marca”, finaliza.

nNNEE

do negécio familiar, que ja estd partindo para a

——— -
—— | — —— = —
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CLIENTE
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Paixao pela marca foi o que fez a diferenca na
realizacao do sonho do cliente Caromila Transportes }

A relagdo de parceria entre o cliente Douglas Ludtke (@ esquerda) e o vendedor
Marlon Ramos (a direita) foi além: da venda de um caminhdo a uma amizade com a familia

—

lgumas conquistas demandam tempo, perseveranca e
trabalho duro. As vezes, elas parecem tao inatingiveis
ue pensamos até em desistir de tentar no meio do
caminho. Mas, nessas horas, percebemos a importancia de ter
ao nosso lado pessoas que nos incentivem — e que comemaorem
nossa vitdria conosco quando ela se concretiza.

Foi assim que o vendedor Marlon Ramos entrou para a
vida da familia do cliente Douglas Fabricio Ludtke, que
vive em Turucgu, a 40 km de Pelotas, no Rio Grande do Sul.
Douglas, dono da empresa Caromila, sempre teve o sonho
de adquirir um novo caminhao da Scania, e a paixao dele
pelo veiculo e pela marca contagiou suas filhas Carolayn e

28 SCANIA REI DA ESTRADA ¢ 2016

Camila, passando a ser o motor da persisténcia do cliente
para concretizar seu sonho — sempre com o0 apoio da
esposa, Delcia, que o acompanha héa 25 anos.

Dono de um 113 Topline, Douglas atuava como pessoa
fisica quando pensou, pela primeira vez, em 2011, em
adquirir outro caminhdo Scania. “Ele tentou conseguir
financiamento em um banco, achou que aprovariam, mas o
faturamento era baixo”, conta Marlon, vendedor da Suvesa
de Pelotas, que acompanhou toda a trajetéria de Douglas
até adquirir seu R440 Streamline, em 2014.

Depois de diversas tentativas de financiamento por
bancos diferentes, Marlon incentivou o cliente a abrir uma

www.scania.com.br
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empresa para tentar novamente. “A gente como vendedor
sabe quando o cliente tem potencial, e eu ndo o deixava
desistir, fazia com que ele acreditasse que poderia. E
batalhando, perseverando, ele montou a empresa dele”,
conta Marlon, que hoje é amigo da familia.

“A gente pensa: ‘tem tanta gente grande por ai, por
que eles vao dar bola pra gente, que é pequeno?’. Mas o
Marlon dizia que, enquanto nao vendesse um caminhao
novo para mim, nao ia sossegar”, conta Douglas, que
define a compra como fruto de uma histéria longa. “Eu

ja conhecia o Marlon de outra empresa, e quando ele

tém tanto apego pelo
caminhao que as vezes
até dormem na boleia. “As
meninas sao apaixonadas
por caminhédo. A Carolayn,
quando fez 15 anos, queria
colocar um caminhé&o de
biscuit no topo do bolo da
festa. A decoradora até disse
que nao era legal menina
colocar caminhdao, mas ela
insistiu, disse que aquele
era o ganha-pao da familia e que tinha orgulho disso”,
relembra, comentando que a filha mais velha por fim
colocou uma miniatura em cima do bolo — do mesmo modo
que a mais nova, cuja festa de 15 anos aconteceu em
agosto deste ano.

Douglas trabalha com o R440 Streamline transportando
calcario, areia e soja, utilizando uma cagamba. Ja o

www.scania.com.br

foi pra Scania, comecamos a tentar, tentar, tentar. Mas
chegou uma hora que eu falei para pararmos; eu tinha
cansado, nao queria mais tentar”, desabafa. O vendedor,
no entanto, nunca deixou que ele abandonasse seu
objetivo: “95% disso foi por causa do Marlon. Foi a
Scania que me vendeu esse caminhéo, nao fui eu que o
comprei”, brinca Douglas.

Era uma Sexta-Feira Santa quando o cliente recebeu a
noticia. “As gurias estavam comigo no caminhéao quando
o Marlon me ligou e disse que o Scania Banco havia
aprovado o crédito. Fiquei branco na hora”, ele lembra,
contando que ali se realizava um sonho para a

familia inteira, ja que suas filhas querem
Seguir os mesmos passos
dopaie

113 transporta
contéineres para

o porto de Rio
Grande. “As vezes
é tao cansativo,

tado judiado. Mas é
aquele cliché: eu
amo o que faco e
faco o que amo”, afirma o caminhoneiro, que trabalha

na estrada ha 22 anos e confessa ter a Scania no sangue.
“Para mim esse caminhao tem tudo, estou realizado”, diz,
lembrando de todo o esforco do vendedor e do time por
tras dele para que seu sonho fosse realizado. “A gente
acha que nao existe por ser um cliente pequeno, mas
existe sim”, finaliza.
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CAMINHOS SCANIA

PONHA O PE NI

Rota Varella passa pelo coracao de Goias e transborda arquitetura e natureza

ma das vantagens de haver mais de cem Casas Scania pelo Brasil € que elas nao oferecem apenas atendimento e servigos
para os clientes. Muitas vezes, os caminhos até elas proporcionam paisagens belissimas e alternativas de passeios em
todos os cantos do pais. E o caso da rota que cruza as concessionarias Varella, em Goids, no Centro-Oeste brasileiro.
A rede foi criada em 1997 para atender a demanda por caminhodes e énibus no estado e hoje conta com trés Casas Scania,
localizadas em Brasilia, Aparecida de Goiania e Rio Verde. Em Itumbiara funciona também um posto de servigos da marca.

A ROTA DA VARELLA

De caminh&o ou de carro, Goias apresenta diversas opgoes turisticas para todos os tipos de publico: os que gostam mais
de arquitetura, os que aproveitam o tempo livre para estar em contato com a natureza e também os que buscam adrenalina
e esportes radicais. Também tém espaco as festas de pedo que ocorrem por todo o estado, o ano inteiro.
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ESSA ESTRADA

FORMOSA

A rota comeca em Formosa, a 115km de Brasilia, onde
grutas, quedas livres, trilhas, cachoeiras e rampas de voo
livre chamam a atengdo dos viajantes mais aventureiros.
Estao na cidade o Salto do Itiquira, o maior do Planalto
Central, com 168 m de altura; e o Vale do Parana, onde

os trés maiores campeonatos mundiais de voo livre vem
acontecendo nos ultimos anos.

BRASILIA

Inaugurada em 1960, a cidade em formato de aviédo é
marcada por construcoes do projeto urbanistico de Oscar
Niemeyer e Lucio Costa, a partir do “Plano Piloto”, criado
na década de 1950. Os turistas podem se aproximar

do centro da politica brasileira visitando a Praca dos

Trés Poderes, que separa trés prédios arquitetados

por Niemeyer para abrigar os 6rgaos do Executivo,
Legislativo e Judiciario, representados pelo Palacio do
Planalto, o Congresso Nacional e o Supremo Tribunal

Federal, respectivamente. E possivel conhecer outros
projetos do arquiteto, como a Catedral de Brasilia e o
Palacio do Itamaraty. Outros passeios recomendados sédo
visitar a torre de TV da cidade e conferir a vista do pér do
sol diretamente da Ermida do Parque Ecolégico de Dom
Bosco. Em Brasilia também estéa localizado o estadio de
futebol Mané Garrincha, que recebe partidas e eventos.

www.scania.com.br

APARECIDA DE GOIANIA E GOIANIA

As cidades estao localizadas tao perto umas das outras
que mal se consegue distinguir a divisa entre elas. Na
capital de Goias, aproveite o Parque Vaca Brava; o Centro
Cultural Oscar Niemeyer, com festivais, apresentacoes e
mostras; e o Estadio Serra Dourada. Ha também o Arraia
de Goiania, realizado em junho pela prefeitura da cidade.
Nao deixe de provar os pratos tipicos, como a pamonha, o
pequi (fruto do cerrado) e o bolo Mané Pelado, feito a base
de mandioca, coco e queijo minas.

RIO VERDE

A cidade é conhecida por ser forte em agronegocios, e
todas as feiras e festas da cidade s&o voltadas a este setor.
Rio Verde sedia o Rodeiro em Touros, todos os meses

de julho. As industrias da cidade recebem grupos de
empresarios que querem fechar negécios.

CALDAS NOVAS

Destino mais famoso quando o assunto sdo aguas
termais em Goias, Caldas Novas recebe mais de 1 milhao
de turistas por ano e é considerada a maior estancia
hidrotermal do mundo. Fica a pouco mais de 160 km de
Goiania e tem grande oferta de hotéis e clubes.

JATAI E PIRENOPOLIS

Além da rota, outras cidades periféricas também tém grande
potencial turistico. Entre elas estdo Jatai, a 90 km de Rio Verde,
considerada um dos melhores destinos de aventura do
Estado de Goias; e Pirendpolis, localizada a 140 km de Brasilia
e 120 de Goiania, conhecida por suas atragoes historicas.
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PARA BLINDAR O MERCADO

(E A MERCADORIA®)

Parceria com o Grupo Esquadra faz com que Scania comerci
seus primeiros caminhoes semipesados blindad

Q

OCé J&4 parou para pensar em como as empresas

especializadas em segurancga trabalham para que

o cliente sinta que sua mercadoria esta sempre
protegida? E o caso do Grupo Esquadra, que em parceria com
a Scania ganhou um novo jeito de fazer negocios. A empresa
adquiriu os trés primeiros semipesados P 250 8x2 da marca
somente para esse segmento. Ficou curioso? Ai tem mais! Os
caminhdes ainda sdo blindados e chegam para renovar a frota
da companhia, que agora conta com sessenta veiculos.

Para transportar materiais de alto valor agregado como

dinheiro, telefones, notebooks, medicamentos, cigarros e
componentes eletronicos, a empresa investiu em caminhdes

com itens como cabines e baus
blindados, fechaduras
eletrénicas em todas

as portas, duplo

sistema de

32 SCANIA REI DA ESTRASS 80 16

rastreamento, divisores internos de cargas, plataforma traseira
elevatodria e portas com sistema de travamento interno e
externo. Além disso, os novos veiculos trazem alta tecnologia
embarcada de seguranga avangada com GPS, sistema de
videomonitoramento, botdao de panico, fechadura randémica e
sensores de portas e sirene.

Segundo Alexandre Cardoso, gerente corporativo comercial
da Esquadra, com esses caminhoes a empresa vai transportar
cargas que nao podem ser roubadas de maneira alguma.
“Consigo oferecer preco até 25% mais baixo no transporte pelo
custo operacional reduzido. Com os novos veiculos, elimino
escolta armada, embarcador e operagdes logisticas”, conta.

Dados da Associagdo Nacicnal do Transporte de Cargas e

www.scania.com.br
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Logistica mostram que o Brasil perde R$ 1 bilh&o por ano com
roubo de cargas. E entre 2010 e 2014, o ataque a caminhoes cresceu
42%. "Em algumas regides como a de Campinas (SP) e Pavuna
(bairro do Rio de Janeiro, RJ), a escolta armada ja nao é mais
suficiente para resistir ao poder das quadrilhas”, diz Cardoso.

DISPONIBILIDADE E CONFIABILIDADE SCANIA

A engenharia da Scania fez um estudo completo de projeto
para adequar os caminhodes a demanda da Esquadra. Gragas
a filosofia de trabalhar com a produgao em sistema modular
global, é possivel encontrar a melhor solugao, ou seja, buscar
sempre algo diferente para aumentar a rentabilidade e a
disponibilidade da frota do cliente. Para a Esquadra foi
disponibilizado um grande leque de configuragdes e opcionais
para entregar o produto ideal e customizado.

Segundo Celso Mendonga, gerente de desenvolvimento de
negocios da Scania no Brasil, os diferenciais determinantes para
a escolha da Esquadra pela linha semipesada da Scania foram a
velocidade média mais alta da categoria e a superior capacidade
técnica dos eixos, que permite o trabalho constante dentro da
lei da balanga, gerando mais durabilidade dos componentes.
“Um caminhéao nesse tipo de trabalho nao pode quebrar. Para
rodar com o peso dessa cabine blindada sdo necessarios chassis
de maior robustez, uma caracteristica consagrada da Scania.

A marca impressionou o cliente com as capacidades dos eixos
dianteiros e traseiros”, ressalta o gerente.

A cabine original foi retirada para a instalagéo de outra
ja blindada, que preservou a0 maximo as caracteristicas

Scania. A nova cabine recebeu aberturas no assoalho, para
proporcionar a manutenc¢ao do trem de forga, € também um
degrau de acesso traseiro. O que também chamou a aten¢ao
da empresa foi a suspensao a ar traseira de série (Unica do
segmento), que facilita o carregamento e o descarregamento,
pois oferece quatro moédulos de altura para ajuste a diversos
tipos de embarque.

“Ao adquirir caminhdes da Scania, a Esquadra confirma
sua capacidade para competir no segmento de transporte
de cargas de alto valor. Nossos clientes ficarao ainda mais
satisfeitos”, comenta Julio Marra, diretor operacional do
Grupo Esquadra.

TRANSPORTANDO SEGURANCA

Desde quando iniciou suas operacgdes em transporte de
valores, a Esquadra realizou operagdes na regiao Sudeste
com sinistralidade zero, o que corresponde a mais de R$ 300
milhdes em cargas de alto valor transportadas no periodo sem
nenhuma ocorréncia de sinistro. No segmento de transporte
de valores, a Esquadra obteve um crescimento de 30% no
numero de clientes desde quando iniciou suas operagoes.

Com a aquisigao dos modelos Scania, a companhia ja soma
sessenta caminhdes-forte. SO em 2015, a empresa adquiriu 25
caminhges com investimento de R$ 10 milhées, frota que tem
capacidade instalada para até cinco anos.

E, mesmo em um cenéario economicamente incerto, a
Esguadra contabiliza bons resultados. No ano passado, a
empresa registrou um crescimento de 40% ante 2014, com
faturamento de R$ 295 milhdes. Neste ano, a expectativa é
alcancar um resultado de R$ 350 milhdes. O que impulsionou
o crescimento e a consolidagdo dos bons numeros no
ano passado foi o transporte de valores. “Apesar de ser
um mercado muito fechado, em que as multinacionais
predominam, nés somos uma novidade e temos o diferencial
de atuar em cinco segmentos”, explica Marcos Vinicius

Ferreira, um dos sécios da Esquadra.

De acordo com Marcos Vinicius, a Esquadra tem

focado em sua propria carteira de clientes para chegar

\ aos resultados planejados. A empresa presta servigo
para bancos, industrias, supermercados e redes de
varejo. “Em janeiro deste ano, contratamos mais
15 pessoas em nossa area comercial para focar na
carteira de clientes oferecendo todo o escopo dos
nossos servigos”, afirma o socio.

Atualmente, a empresa esta presente nas capitais
de cinco estados — Minas Gerais, Sao Paulo, Rio de
Janeiro, Espirito Santo e Parana —, além de possuir
escritorios regionais em 24 cidades brasileiras.
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As frases de para-choque que inspiram
motoristas e fas de caminhoes
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NO XADREZ DA VIDA, PERDI PARA UMA DAMA
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A velocidade qae emociona é a Mmesma qde mata




rases nos para-choques de caminhoes fazem parte

do visual dos caminhdes pelas rodovias brasileiras,

e estima-se que as primeiras datam dos anos 1950,
inspiradas no filateado, um tipo de desenho estilizado feito na
Argentina, no século 19. A técnica era usada para ornamentar
carrogas, mas ao longo do tempo tomou o lugar das traseiras de
caminhoes brasileiros, chegando de vez ao pais nos anos 80.

De 14 para c4, as frases nos para-choques de caminhdes
passaram a contar muito sobre seus motoristas. Cada uma
carrega uma histéria. Enquanto umas sao uma forma de
agradecer alguém, outras se tornam verdadeiras obras-primas
no asfalto. A criatividade é um ponto importante das hoje nédo
mais tao comuns frases de para-choque, pavimentando os
caminhos com significados.

Na ultima edigédo da Rei da Estrada, veiculada em
junho, pedimos aos leitores que compartilhassem conosco
suas frases de para-choque favoritas. Depois de uma
votagao com os colaboradores da Scania, apresentamos as
preferidas do publico aqui, contando um pouco da histoéria
dos fas que as escolheram.

XADREZ DA VIDA

Foi uma experiéncia de vida que inspirou a frase escolhida por
Emerson Diogo, que trabalhou por oito anos como motorista de
caminhd&o. Dos 21 aos 29 anos, €le dirigiu diversos modelos de
Scania, trabalhando com carga de bau nos Correios de Goiania e

do Rio de Janeiro, e também em uma transportadora, em Jundiai.

A frase que marcou sua vida e seu para-choque, “No xadrez da
vida, perdi para uma dama”, diz respeito a vez em que conheceu
sua namorada, Jaqueline, em Palmas, no Tocantins.

“Eu era solteiro quando andava de caminhéo e conheci
a Jaqueline em uma festa, em Palmas, num final de ano.
Logo na sequéncia comegamos a namorar”, conta ele, de
Orindiuva, no interior de Sao Paulo. Filho e sobrinho de
caminhoneiros, Emerson passou a trabalhar na funeraria de
Paracatu, em Minas Gerais, ramo da familia de Jaqueline.
Sobre a época em que dirigia caminhdes, ele afirma que
“gostava da questao da liberdade, conheci varios lugares”,
dizendo que o lado negativo ficava por conta do tempo
longe da familia e também do descaso e desrespeito que o0s
caminhoneiros estao sujeitos, muitas vezes, nas estradas.

www.scania.com.br

O OBSERVADOR

Para Joel Miranda, a histéria é diferente. Ele, que é
catador de latinhas, apenas aprecia caminhdes e énibus,
embora tenha muita vontade de se tornar motorista de
caminhao. “Eu paro nas rodovias e postos e converso com
0s motoristas, puxo papo. Pergunto sobre os veiculos,
quais as diferengas entre eles”, ele conta.

A paixao vem da infancia, quando Joel morava perto
de uma fabrica, em Nova Iguacu, no Rio de Janeiro. “Eu
ficava vendo a alegria da chegada e a tristeza da partida”,
ele lembra. O primeiro caminhao em que andou foi um
Scania 113, que pertencia a um amigo que trabalhava em
uma transportadora. Fa da Scania, Joel busca se informar
sobre os diferentes caminhdes e diz, modesto, que
entende um pouco sobre eles. A frase de para-choque que
o0 marcou foi uma que viu em um caminhao, numa estrada:
“A velocidade que emociona é a mesma que mata”. "Hoje
em dia, o motorista sai de Sao Paulo as 15h e tem que
chegar em Recife no dia seguinte, as bh. A adrenalina vai
a mil, mas podem acontecer acidentes, o motorista vai
correr muito”, justifica.

CAINDO NO MUNDO

Para Luis Carlos Versolato, a distancia é o grande
problema em ser motorista de caminhéao. Ele, que trabalha
desde 0s 18 anos na area, comecgou trabalhando em uma
fazenda, transportando animais. “Fui tomando gosto e
comecei a trabalhar com uma transportadora”, diz ele, que
hoje é empregado de uma empresa em Sorocaba. Também
fa da Scania,

Luis Carlos ja participou da competi¢do do Melhor
Motorista de Caminhdo do Brasil e garantiu sua inscrigao
para a edigédo de 2016 do Scania Driver Competitions. Aos
38 anos, ele defende que o lado bom de ser motorista é a
possibilidade de conhecer lugares e fazer amizades em
diversas partes. “"Eu conheci a Argentina, o Chile, Paraguai,
Uruguali, tudo através do caminhao”, conta. Ficar longe

das pessoas que ama, como a mae e o filho, sdo o ponto
negativo, motivo pelo qual ele escolheu, como frase de
para-choque que o marcou, “Quem inventou a distancia nao
conhecia a saudade”.
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Conheca algumas das empresas que fazem parte da historia da Scania e confiam na forca

BUDEL TRANSPORTES LTDA

A Budel Transportes LTDA, cliente da
Battistella S&do José dos Pinhais, confia na
Scania para realizar o transporte de produtos
perigosos por todo o Brasil. Com uma frota
de 248 caminhdes, sendo setenta deles

Scania, o cliente do Parana adquiriu dez COOPERATIVA
novos veiculos da marca em 2016, sendo um AGROINDUSTRIAL
deles do modelo R 440 LA8x2/4. BOM JESUS

A Cooperativa Agroindustrial

Bom Jesus, que atua no transporte de
cereais e leguminosas beneficiados,
possui dois caminhdes Scania em sua
frota de doze veiculos, sendo um deles
do modelo P 360 LA6x2, adquirido a
vista. Originaria da cidade de Lapa,

no Parana e com atuacé&o em todo o

| FINANCIADO PELO
| SCANIA BANCO

SERRARIA ENTRE ILHAS
LTDA - EPP

1 R 440 LA6x4 da Scania, adquirido por meio

estado, a empresa € cliente da casa
Battistela de Sao José dos Pinhais.

Outro cliente da casa Battistela Sdo José
dos Pinhais é a Serraria Entre llhas LTDA -
EPP, que atua com o comércio varejista de
madeira e artefatos. Com sede em Curitiba,
mas percorrendo todo o Brasil, tem frota de
quatro caminhdes, sendo um deles 0 modelo

VALDIR PINHEIRO EPP

do consoércio da marca.

O cliente da Casa Escandinavia
de S&o José do Rio Preto atua

|| CONSORCIO SCANIA

- com fretamento e turismo para
todas as regides do Brasil, com

WANDA TRANSPORTES E uma frota de dez 6nibus — sendo

KOSMOS MOS TRANSPORTES sete deles Scania, com chassi

K 440 8x2. Os veiculos foram
adquiridos por financiamento
pelo Scania Banco.

As duas transportadoras pertencem a
familia de Dionir Moss, cliente da Casa
Battistella de Guarapuava, no Parana. O
negadcio foi iniciado pelo pai dele em 1997, e
continuado por ele e por seus dois filhos. A
familia possui 25 caminhdes, sendo 22 deles
Scania — dos quais trés sdo modelo

R 440 Streamline adquiridos em 2016

pelo Scania Banco.

|  FINANCIADO PELO

SCANIA BANCO

FINANCIADO PELO

| SCANIA BANCO
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ILIA SCANIA

e entrega da marca para proporcionar o melhor servico a seus clientes.

PATURI PISCICULTURA

S&o seis caminhdes Scania, modelos P 310 DB8x2 e R 440 LA6x2 Streamline, que fazem o transporte da Paturi
Piscicultura, empresa de Toledo, no Parana, que atua em todo o territério brasileiro. Clientes da Casa Battistella
Cascavel, compraram os caminhdes a vista, além de uma cota no Consércio Scania.

PAFFER TRANSPORTES

Atuando com carga de pavimentagao

asfaltica, a Paffer Transportes percorre

Sao Miguel do Iguagu, no Parana, e
cidades vizinhas. Também cliente da filial
Battistella Cascavel, possui dois caminhdes
Scania P 250 DB6x2 e adquiriu duas cotas
do Consorcio Scania. Os veiculos foram
adquiridos por meio de financiamento
| pelo Scania Banco.

FINANCIADO PELO
SCANIA BANCO

MOLINA TRANSPORTES

O cliente da Casa Battistella Cascavel,
no Parana, atua com transporte frigorifico

para todo o territério nacional. Originaria
de Juranda, também no Parana, possui

uma frota de cinco caminhdes Scania,
modelo R 440 A 6x2 Streamline. A
transportadora também adquiriu duas
cotas do Consoércio Scania.

CONSORCIO SCANIA

O cliente, sediado em Cafelandia, no interior de S&o Paulo, atua com o transporte de cargas do frigorifico
Copacol. Percorrendo a regido de Cafelandia a Paranagud, o cliente da Battistella Cascavel possui sete veiculos
Scania na frota, modelo R 440 A 6x2 Stremline, além de um plano do Programa de Manuteng&o Scania. Os
caminhdes foram comprados a vista.
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SOLUCOES

,arlos Taoni Neto

Luiz Carlos Taoni Neto, Economista e Advogado, é pos-
graduado em Economia Empresarial; coach certificado pelo
Instituto Brasileiro de Coaching (IBC), filiado ao Instituto
Brasileiro de Governanga Corporativa (IBGC); e tem cursos de
especializagdo na Keyser University — Florida, Estados Unidos
e na Florida Christian University. Atuando ha 25 anos na
Associagdo Brasileira dos Concessionarios Scania (Assobrasc),
ocupou nos ultimos oito anos o cargo de presidente executivo
da entidade.

| 4 . | 4 -

Era sdbado, o sol brilhava convidando para a estrada.
Entao, tirei a capa de protecao da moto, enfiei a chave na
ignicao e apertei o botao de partida, ja cruzando os dedos
para ouvir o som do motor depois de semanas de repouso. Em
uma fragdo de segundos, os cilindros ja se revezavam entre
uma explosao e outra, e l1a fomos eu e minha esposa andar
meio sem rumo pela Rodovia Anhanguera, que liga Sdo Paulo
ao interior do estado.

Quilémetros a frente e com o reldgio do painel registrando
13h, acende o LED de combustivel indicando reserva. Sem
problemas, posto a frente, tudo tranquilo. Logo na entrada,
percebemos que outros amantes das duas rodas estavam
por ali e a curiosidade cresceu — como havia de ser. Entramos

8 SCANIA

DA ESTRADA e« 2016

E SERV

INTEGRADOS

e demos de cara com um tipico restaurante portugués
simplesmente maravilhoso: almoco delicioso, adega perfeita
(se bem que ndo bebemos), maitre e gar¢cons impecaveis. A
saida era por dentro de uma espécie de emporio que vendia de
pequenas pecgas de decoragdo até presentes mais sofisticados,
e é claro que nao saimos de maos abanando. A direita estava
a lotérica e mais a frente o caixa eletrénico. Percebia-se ainda
uma loja de acessorios, a borracharia e a farmacia ao longo

da cobertura. Motor ligado, luvas e capacetes vestidos e, por
pouco, nao vamos embora sem abastecer.

Contei essa rapida e veridica histéria apenas para ilustrar
o quanto a cada dia é mais relevante para o sucesso das
empresas tomar a decisao e criar o habito de oferecer
solucdes e servicos integrados para seus clientes. Na minha
visao, as empresas capazes de entregar solu¢oes cada vez
mais completas e com efetiva percepcao de valores aos seus
clientes serdo, sem margem de duvida, ndo somente as com
maior capacidade de superacao dos tempos incertos, como
também as que estarao melhor preparadas para navegar os
tempos de maior bonanca, que certamente virdo.

Transportando esse entendimento para o nosso mundo
de negdcios, cuja missao é entregar aos clientes da marca
Scania solu¢oes completas, para que eles possam exercer
com eficiéncia suas proprias atividades, preocupando-se
com o cerne de seus negocios e deixando a disponibilidade
dos veiculos por conta dos especialistas, entendo ser
fundamental avancar rapidamente. Entendo ainda, depois
de anos atuando nesse ramo, que a maioria dos objetivos
dos concessionarios sdo plenamente compativeis com os
interesses dos clientes. Tomemos por exemplo os acordos de
manutencao que tém por légica aumentar a disponibilidade
dos veiculos, desonerar o cliente das oficinas proprias, reduzir
0s custos de reparos através das manutencoes preventivas e
etc. Sdo esses acordos que contribuem de maneira decisiva
para a fidelizacao dos clientes, planejamento das oficinas e
estoques de pecas, reducao da volatilidade do fluxo de caixa,
entre outras tantas variaveis.

Quem andar ao longo das rodovias brasileiras encontrara
diversos bons postos, construidos como verdadeiros centros
comerciais. Mas, também encontrara muitos fechados ou
prestes a sucumbir. Claro que para um concessionario esse
processo é bastante complexo, mas podemos — e devemos —
aprender com aqueles exemplos que saltam aos olhos.
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CASAS SCANIA

VEICULOS

ACRE

Rio Branco (Posto de Servigo)

Rovema - Tel. + 55 (68) 3221-6433
rovema@riobranco.com.br

ALAGOAS

Rio Largo (Filial)

Movesa Trux - Tel. + 55 (82) 2126-9100
movesa.alagoas@movesa.com.br

AMAZONAS

Manaus (Matriz)

Supermac - Tel. + 55 (92) 2101-4043
supermac@supermac-am.com.br

AMAPA

Macapé (Loja de Peca)

Itaipu Norte - Tel. +55 (96)
3251-5922/(96) 3251-5922
itaipunorte@itaipunorte.com.br

BAHIA

Salvador (Matriz)

Movesa - Tel. + 55 (71) 2103-9100
movesa.salvador@movesa.com.br
Barreiras (Filial)

Movesa - Tel. + 55 (77) 3611-4831
movesa.barreiras@movesa.com.br
Feira de Santana (Filial)

Movesa - Tel. + 55 (75) 3321-9100
movesa.feira@movesa.com.br
Teixeira de Freitas (Filial)

Movesa - Tel. + 55 (73) 3311-3900
consoleteixeira@movesa.com.br
Vitdria da Conquista (Filial)

Movesa - Tel. + 55 (77) 4009-9100
movesa.teixeira@movesa.com.br

CEARA

Fortaleza (Matriz)

Conterranea - Tel. + 55 (85)
3307-2222/2211
gilbertoparaiso@redecarmais.com.br

DISTRITO FEDERAL

Brasilia (Matriz)

Varella - Tel. + 55 (61) 2104-5000
robson.coelho@varellaveiculos.com.br

ESPIRITO SANTO

Viana (Matriz)

Venac - Tel. + 55 (27) 2123-7900
venac@venac.com.br

Linhares (Posto de Servico)

Venac - Tel. + 55 (27) 3264-8700
venac@venac.com.br

GOIAS

Aparecida de Goiania (Matriz)

Varella - Tel. + 55 (62) 4006-4000
luiz.maia@varellapesados.com.br
Rio Verde (Filial)

Varella - Tel. + 55 (64) 3611-5500
jeovani.antonio@varellapesados.com.br

MARANHAO

Sao Luis (Matriz)

Alpha - Tel. + 55 (98) 3214-1919
alpha.slz@alphamaquinas.com.br
Balsas (Filial)

Alpha - Tel. + 55 (99) 3542-9494
alpha.bls@alphamaquinas.com.br
Imperatriz (Filial)

Alpha - Tel. + 55 (99) 3529-9400
alpha.imp@alphamaquinas.com.br

MATO GROSSO

Cuiaba (Matriz)

Rota-Oeste - Tel. + 55 (65) 3611-5000
cuiaba@rotaoeste.com.br
Rondondpolis (Filial)

Rota-Oeste - Tel. + 55 (66) 3411-5555
rondonopolis@rotaoeste.com.br
Sinop (Filial)

Rota-Oeste - Tel. + 55 (66) 3511-1500
sinop@rotaoeste.com.br

Lucas do Rio Verde (Posto de Servico)
RotaOeste - Tel. + 55 (65) 3549-7200
lucas.rota@rotaoeste.com.br

MATO GROSSO DO SUL

Campo Grande (Filial)

P.B. Lopes - Tel. + 55 (67) 3326-5080
pbll@sercomtel.com.br

Dourados (Filial)

P.B. Lopes - Tel. + 55 (67) 3424-0015
pbll@sercomtel.com.br

Ladrio (Filial)

P.B. Lopes - Tel. + 55 (67) 3234-6400
pbll@sercomtel.com.br

MINAS GERAIS

Pouso Alegre (Filial)

Codema - Tel. +55 (35) 2102-5600
codema.pousoalegre2@scania.com
Governador Valadares (Filial)

Covepe - Tel. +55 (33) 2101-9700
covepe.gv@covepe.com.br

Muriaé (Matriz)

Covepe - Tel. +55 (32) 3729-3444
covepe@covepe.com.br

Uberlandia (Filial)

Escandinavia - Tel. +55 (34) 3233-8000
escandinavia.udi@escandinavia.com.br
Contagem - Inconfidentes (Reformadora)
Itaipu - Tel. +55 (31) 3398-0440
itaipuin@itaipumg.com.br

Contagem (Matriz)

Itaipu - Tel. +55 (31) 3399-1000
itaipu@itaipumg.com.br

Matias Barhosa (Filial)

Itaipu - Tel. +55 (32) 3273-8639
itaipumb@itaipumg.com.br

Montes Claros (Filial)

Itaipu - Tel. +55 (38) 3213-2200
itaipumc@itaipumg.com.br

Patos de Minas (Loja de Peca)

Itaipu - Tel. +55 (34) 3822-5555
itaipupm®@itaipumg.com.br

Perddes (Loja de Peca)

Itaipu - Tel. +55 (35)3864-4806

PARA

Maraba (Filial)

Itaipu Norte - Tel. + 55 (34) 2103-8050
itaipunorte@itaipunorte.com.br
Marituba (Matriz)

Itaipu Norte - Tel. +55 (91) 4005-2222
itaipunorte@itaipunorte.com.br
Paragominas (Loja de Peca)

Itaipu Norte - Tel. +55 (91) 3738-1684
itaipunorte@itaipunorte.com.br

Novo Progresso (Posto de Servico)

Itaipu Norte - Tel. +55 (91) 4005-2237
anderson.wagner@itaipunorte.com.br

PARAIBA

Campina Grande (Filial)

Movesa Trux - Tel. + 55 (83) 2102-9100
movesa.paraiba@movesa.com.br

PARANA

Campo MourZo (Posto de Servico)

P.B. Lopes - Tel. + 55 (44) 3518-0123
pbll@sercomtel.com.br

Londrina (Matriz)

P.B. Lopes - Tel. + 55 (43) 4009-0780
pbll@sercomtel.com.br

Maringa (Filial)

P.B. Lopes - Tel. + 55 (44) 3228-5757
pbll@sercomtel.com.br

Sao José dos Pinhais (Matriz)

Battistella - Tel. + 55 (41) 3299-7200
sjpinhais@battistella.com.br
Cascavel (Filial)

Battistella - Tel. + 55 (45) 3333-2300
cascavel@battistella.com.br
Guarapuava (Filial)

Battistella - Tel. + 55 (42) 3629-7100
guarapuava@battistella.com.br
Pato Branco (Filial)

Battistella - Tel. + 55 (46) 3220- 8400
patobranco@battistella.com.br
Ponta Grossa (Filial)

Battistella - Tel. + 55 (42) 3239-6600
pontagrossa@battistella.com.br
Unido da Vitdria (Filial)

Battistella - Tel. + 55 (42) 3524-6675
uniaodavitoria@battistella.com.br

PERNAMBUCO

Jahoatao dos Guararapes (Matriz)

Movesa Trux - Tel. + 55 (81) 2101- 9100
administracao.recife@movesa.com.br

PIAUI

Teresina (Filial)

Alpha - Tel. + 55 (86) 3220-6700
alpha.the@alphamaquinas.com.br

RIO DE JANEIRO

Rio de Janeiro (Matriz)

Equipo - Tel. + 55 (21) 3452-9600
equipo@equiporj.com.br

Barra Mansa (Posto de Servico)

Equipo - Tel. + 55 (24) 3348-3332
equipo.bm@equiporj.com.br

RIO GRANDE DO NORTE
Mossord (Posto de Servico)

Conterranea - Tel. + 55 (84) 3422-2400
albertorocha@redecarmais.com.br
Macaiba (Filial)

Conterranea - Tel. + 55 (84) 3343-7000
signey@redecarmais.com.br

RIO GRANDE DO SUL

Eldorado do Sul (Matriz)

Suvesa - Tel. + 55 (51) 3481-5050
suvesa.eldorado@scania.com
Pelotas (Filial)

Suvesa - Tel. + 55 (53) 3274-3535
suvesa.pelotas@scania.com

Portao (Filial)

Suvesa - Tel. + 55 (51) 3562-8200
suvesa.portao@scania.com

Santa Maria (Posto de Servico)

Suvesa - Tel. + 55 (55) 3211-1909
suvesa.santamaria@scania.com
Trés Cachoeiras (Posto de Servico)

Suvesa - Tel. + 55 (51) 3667-1030
trescachoeiras@scania.com

Caxias do Sul (Matriz)

Brasdiesel - Tel. + 55 (54) 3238-0900
brasdiesel@brasdiesel.com.br

ljui (Filial)

Brasdiesel - Tel. + 55 (55) 3331-0500
ijui@brasdiesel.com.br

Lajeado (Filial)

Brasdiesel - Tel. + 55 (51) 3714-7700
lajeado@brasdiesel.com.br
Garibaldi (Posto de Servigo)

Brasdiesel - Tel. + 55 (54) 3463-8800
garibaldi@brasdiesel.com.br
Vacaria (Matriz)

Mecanica - Tel. + 55 (54) 3511-1433
mecacil@mecacil.com

Palmeira das Missdes (Filial)

Mecanica - Tel. + 55 (55) 3742-1770
mepal@mecacil.com

Passo Fundo (Filial)

Mecanica - Tel. + 55 (54) 2104-9600
mevepas@mecacil.com

RONDONIA

Porto Velho (Matriz)

Rovema - Tel. + 55 (69) 3222-2766
rovema@rovema.com.br

Ji-Parand (Filial)

Rovema - Tel. + 55 (69) 3421-5696
rovemaji-parana@rovema.com.br
Vilhena (Filial)

Rovema - Tel. + 55 (69) 3322-3715
rovemavilhena@rovema.com.br

RORAIMA

Boa Vista (Posto de Servico)

Supermac - Tel. + 55 (95) 3198-3400
supermac@supermac-am.com.br

SANTA CATARINA

Picarras (Matriz)

Mevepi - Tel. + 55 (47) 3267-7200
mevepi@mevepi.com.br

Itajai (Filial)

Mevale - Tel. + 55 (47) 3341-0800
mevale@mevepi.com.br

Joinville (Filial)

Meville - Tel. + 55 (47) 3451-0300
meville@mevepi.com.br

Rio do Sul (Posto de Servico)

Mevesul - Tel. + 55 (47) 3520-3500
mevesul@mevepi.com.br

Biguacu (Matriz)

Cavese - Tel. + 55 (48) 3279-7500
biguacu.cavese@scania.com
Concérdia (Filial)

Cavese - Tel. + 55 (49) 3904-5000
concordia.cavese@scania.com
Cordilheira Alta (Filial)

Cavese - Tel. + 55 (49) 3358-6100
cordilheira.cavese@scania.com
Lages (Filial)

Cavese - Tel. + 55 (49) 3221-3411
lages.cavese@scania.com
Tubarao (Filial)

Cavese - Tel. + 55 (48) 3631-6200
tubarao.cavese@scania.com
Videira (Filial)

Cavese - Tel. + 55 (49) 3531-3211
videira.cavese@scania.com

SAO PAULO

Guarulhos (Matriz)

Codema - Tel. + 55 (11) 2199-5000

codema.guarulhos@scania.com

Cacapava (Filial)

Codema - Tel. + 55 (12) 3653-1611

codema.cacapava@scania.com

Jundiai (Filial)

Codema - Tel. + 55 (11) 2136-8750

codema.jundiai@scania.com

Registro (Filial)

Codema - Tel. + 55 (13) 3821-6711

codema.registro@scania.com

Santos (Filial)

Codema - Tel. + 55 (13) 2102-2980

codema.santos@scania.com

Sao Bernardo do Campo (Filial)

Codema - Tel. + 55 (11) 2176-0000

codema.saobernardo@scania.com

Sorocaba (Filial)

Codema - Tel. + 55 (15) 2102-7850

codema.sorocaba2@scania.com

Sumare (Matriz)

Quinta Roda - Tel. + 55 (19) 3854-8900

quintaroda@quintaroda.com.br

Aracatuba (Filial)

Quinta Roda - Tel. + 55 (18) 3631-1010

groda.ata@quintaroda.com.br

Bauru (Filial)

Quinta Roda - Tel. + 55 (14) 2109-3150

quintaroda.bru@quintaroda.com.br

Porto Ferreira (Posto de Servigo)

Quinta Roda - Tel. + 55 (19) 3581-4144

qroda.pf@quintaroda.com.br

Ribeirao Preto (Matriz)

Escandinavia - Tel. + 55 (16) 3969-9900

escandinavia.rp@escandinavia.com.br

Araraquara (Filial)

Escandinavia - Tel. + 55 (16) 3301-1000

araraquara@escandinavia.com.br

Sao José do Rio Preto (Filial)

Escandinavia - Tel. + 55 (17) 3215-9770

escandinavia.sj@escandinavia.com.br

Regente Feijé (Filial)

P.B. Lopes - Tel. + 55 (18) 3941-1030
pbll@sercomtel.com.br

Salto Grande (Filial)

P.B. Lopes - Tel. + 55 (14) 3378-4115

pbll@sercomtel.com.br

SERGIPE

Nossa Sra. do Socorro (Filial)

Movesa - Tel. + 55 (79) 2104-9100
movesa.sergipe@movesa.com.br

TOCANTINS

Gurupi (Matriz)

MCM - Tel. + 55 (63) 3311-4000
mcm@mcmtocantins.com.br
Araguaina (Filial)

MCM - Tel. + 55 (63) 3421-3433
mcm@mcmtocantins.com.br

Scania J

Assistance

Motores

AMAPA

Santana

MOTOMAP - Tel. (96) 3281-3578
motomapsz@netsan.com.br

PARA

Santarém

MOTOMAP - Tel. (93) 3523-1109
motomapsz@netsan.com.br

RIO DE JANEIRO

Angra dos Reis

MECMARINE - Tel. (24) 3366-6994
mecmarine@mecmarine.com.br

SAO PAULO

Guaruja

MECMARINE - Tel. (13) 3355-4782
mecmarine@mecmarine.com.br

Scal}ig na
América Latina

ARGENTINA
Buenos Aires
Tel. (00543327) 451000

BOLIVIA
Santa Cruz de La Sierra
Tel. (005913) 341-1111

CHILE
Santiago
Tel. (00562) 3940-400

COLOMBIA
Santafé de Bogota
Tel. (00571) 292-8200

COSTA RICA
San José
Tel. (00560) 290-2255

EQUADOR
Quito
Tel. (00593) 22440-765

GUATEMALA
Guatemala
Tel. (00502) 2420-4466

MEXICO
México Querétaro
Tel. (0052442) 227-3000

NICARAGUA

Managua

Tel (005052) 631151/331152 A
331

PARAGUAI

Asuncion

Tel. (0059521) 50-391 A 50-
3928/50-3720

PERU

Tel (00511) 512-1800

REPUBLICA DOMINICANA
Santo Domingo
Tel. (001809) 372-0455

URUGUAI
Montevidéu
Tel. (005982) 924-0433/0435

VENEZUELA
Valencia
Tel. (0058241) 871-8090

0800 019 4224

O servigo que cuida do seu Scania
24 horas, 365 dias por ano
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CONFIA
DO

Quem trabalha com transporte sabe que
para pensar no futuro é preciso tomar
decisdes no presente. E para tomar
decisdes € necessario buscar solugoes,
analisar alternativas, avaliar os beneficios
e contar com parceiros de confianga.

O Consorcio tem uma historia de

Scania Administradora de Consércios Ltda.
Av. José Odorizzi, 650 - CEP 09810-902

Sao Bernardo do Campo - SP

SAC 0800 557900

Deficientes Auditivos 0800 7717917
Ouvidoria 0800 7711850

Saiba mais em www.consorcioscania.com.br

sucesso que ja beneficiou milhares de
transportadores, ajudando a aumentar
renovar a frota com as melhores Con iCo
financeiras, protegendo seu patri
garantindo a tranquilidade. E o
tudo: a forga da marca Scani
Pode confiar.

PRT

TECHNG,





