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“Todas as conquistas que
tivemos durante o ano nos
dardo a segurancga necessaria
para seguir inovando, em
busca de sempre fornecer
mais e melhor para o
transportador e para a
sociledade”

CONSTRUINDO NOVOS CAMINHOS

Chegamos ao fim de mais um ano cheio de conquistas,
realizagOes e com uma grande certeza, a de que 2013 tera para
sempre lugar de destaque na histéria da Scania Brasil. Foi um
periodo de grandes avancos para todo o setor de transportes e de
consolidacédo de importantes conceitos defendidos pela marca,
como a real necessidade do trabalho com foco num sistema de
transporte cada vez mais rentavel, humanizado e sustentavel.

E gracas a este trabalho pudemos novamente em 2013
comprovar a superioridade da marca Scania no mercado. Nossos
clientes reconhecem cada vez mais a importancia do conjunto de
solugdes, incluindo veiculos e servigos, que oferecemos.

Prova disso sdo 0s numeros alcangados com nosso carro-
chefe de vendas, o R 440. O modelo que é reconhecidamente
pelo transportador um sindénimo de economia de combustivel
e desempenho novamente liderou com folga o quadro de
emplacamentos de veiculos pesados no Brasil.

Também mostramos forga com os numeros de outros
segmentos. Os setores de construcao e mineragdo seguem dando
mostras de que veem em nossos veiculos a solugdo ideal para
suas respectivas necessidades. Importante destacar também
Nnosso representativo crescimento nos segmento Off Road, além
do salto que demos nas vendas de modelos semipesados, outro
forte foco da marca para 0s proximos anos.

Mas sem sombra de duvida o que ficard marcado na memoria
de todos quando se falar na Scania em 2013 serd a chegada do
Streamline, que foi apresentado oficialmente durante a Fenatran,
maior feira de transporte do pais. Uma revolugédo no conceito de
solugdo que envolve o veiculo e 0s servigos e marcou o inicio de
uma nova era de rentabilidade ao transportador brasileiro.

Com o Streamline, a Scania consolidou a necessidade da oferta
de um pacote completo ao transportador, unindo produtos a
servigos, reforgando a posig¢éo de principal provedora deste tipo
de solucéo. A resposta do cliente foi imediata, e ja na Fenatran,
60% das vendas realizadas uniram produto a algum Programa de
Manutengao.

E séo todas estas conquistas que tivemos durante o ano
que nos dardo a seguranga necessaria para seguir inovando,
para seguir em busca de sempre fornecer mais e melhor para o
transportador e para a sociedade em geral. E com base na estrada
que ja trilhamos juntos que iniciaremos mais um ano de sucesso,
realizagOes e parceria reforgada com o cliente.

Muito obrigado a todos por terem estado junto a Scania
em mais um ano, boas festas e um 2014 cheio de saude, paz e
realizagbes. Boa leitura!

Roberto Leoncini
diretor geral da Scania no Brasil
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Espaco do Leitor

Meu nome é Cristian e tenho 13 anos. NMeu
pai é motorista desde quando eu nasci,

e meu sonho é um dia poder pilotar uma
maquina da Scania”

Cristian dos Santos Cruz, Catanduvas (SC)

Sou fa dos caminhdes Scania e quando
passo por um sempre fico olhando
admirado. Acho o caminhiao mais honito do

Adriano Aparecido da Silva, Bauru (SP)

Quero agradecer a parceria que tenho
com a Scania e comunicar gque estou muito
satisfeito com o atendimento gque sempre
receho de vocés e a qualidade das informacoes que
sempre chegam por meio desta étima revista”
Julio César Campos, Araguari (MG)

Odair Roberto Souza - Franca (SP) Pedro Lucas de Souza Gongalves - Joinville (SC)

Tiago Steffler — Lajeado (RS) Deives de Camargos Silva - Piratininga (MG)

Participe do Espaco do Leitor enviando seus comentarios ou desenhos para:
Scania Brasil - Scania Rei da Estrada - Avenida José Odorizzi, 151 - Vila Euro
CEP: 09810-902 - Sao Bernardo do Campo (SP).

A cada semestre, o melhor desenho sera premiado com uma miniatura Scania.
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Fotos: Arquivo Scania, Ménica Zanon e Wagner Menezes

Noticias da Scania

Streamline comanda sucesso
da Scania na Fenatran 2013

Entre os dias 28 de outubro e 1° de novembro, todos os olhares do mercado
nacional de transporte rodoviario de cargas se voltaram para a Fenatran.

A Scania marcou sua presenga no evento com o langamento dos novos
caminhdes Streamline, em um estande de dois mil metros quadrados
repleto de tecnologia e atragdes interativas. O resultado foi positivo: durante
os cinco dias, mais de 30 mil visitantes passaram pelo estande da Scania e
muitos fecharam negdcio — sendo que 60% das vendas realizadas durante
a feira foram de solugdes que envolvem o caminh&o e algum programa de
manutengao.

Para resgatar os atributos que fizeram da Scania simbolo de qualidade no
mercado, a marca relembrou caminhoes histéricos, como o 113, 0 112 H,
conhecido como Faixa Cinza, e 0 L 111, o famoso Jacaré. As homenagens
foram feitas por meio da pintura dos 12 veiculos expostos na feira e fizeram
sucesso entre os clientes e fas que visitaram a Scania na Fenatran. Marcio
Furlan, gerente de Marketing e Comunicagdo da Scania no Brasil, celebra
o evento: “além de vitrine institucional, a Fenatran é uma oportunidade de
encontrar 0s nossos clientes durantes estes cinco dias”.

- L .

Bem. .
M-vindo a uma nova era de rentabilidade

Estande da Scania na Fenatran recebeu mais de 30 mil visitantes em
cinco dias.

Fabio Souza chega "a Scania com a missdo de consolidar o conceito de solugdo de transporte no mercado.

Scania apresenta novo

diretor de Servicos da Scania

Fabio Souza, que passou sete anos na Scania Meéxico, é€ o novo diretor de Servigos da marca no Brasil.
O executivo chega com o desafio de, cada vez mais, integrar o modelo de solugao de transportes no
mercado nacional e vai comandar as areas de servigos para caminhdes, énibus e motores, assisténcia
técnica e vendas de pegas. “Ha um potencial incrivel para crescer nos proximos anos, pois 0s

clientes estao percebendo que as solu¢des da Scania sdo customizadas para suas necessidades”,
afirma Fabio. “A drea de Servigos é muito mais do que vender pegas e programas de manutencgao.”
Seus objetivos incluem também o aumento e treinamento da forga de vendas, ampliar o portfdlio de
servigos e solugdes Scania e disseminar o atendimento remoto nas empresas dos clientes.

www.scania.com.br

Rapidas
Venac: A Casa Scania de
Viana (ES) completou 40
anos em outubro. A data foi
celebrada com festa para
mais de 800 pessoas e show

da dupla Zezé Di Camargo e
Luciano.

Fabet: a primeira turma do
curso Programa de Formacéao
de Gestores de Frota, criado
em parceria com a Scania, se
formou em setembro. Novas
turmas estao sendo abertas
em SC e SP.

Exposicao: A mostra

“O Prémio Nobel - Ideias
Mudando o Mundo”, apoiada
pela Scania, esteve em cartaz
no Centro Cultural Fiesp — Ruth
Cardoso, em S&o Paulo (SP), e
segue para o Rio de Janeiro.
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Reportagem de Capa

CHEGOU A VEZ
DO SCANIA
STR

Desempenho,
economia de
combustivel,
disponibilidade e
foco no motorista
sustentam novo
modelo de caminhao,
que traz conceito
inovador de
integracao entre
veiculo e servico
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M MARCO NA HISTORIA do mercado brasileiro de transporte rodoviario de cargas: é
assim que a Scania descreve o Scania Streamline. Mais que um novo modelo de caminh&o, a
montadora estd langando um conceito que integra produtos e servigos de forma inovadora, de
acordo com dois de seus principais preceitos: melhoria continua e cliente em primeiro lugar. Evolugdes
pontuais no produto fazem do Streamline o mais econémico do portfolio nacional de veiculos pesados
e programas customizados de manutenc¢ao proporcionam disponibilidade e melhoram o custo
beneficio. Para completar, a cabine Scania teve detalhes ajustados para tornar o ambiente de trabalho
do motorista ainda mais seguro e confortavel.
Independentemente da estrada, da aplicagéo e das cargas transportadas, os caminhées Scania

sempre conseguiram unir for¢a e desempenho, e isso fez com que, ao longo dos anos, a Scania

contribuisse com a rentabilidade dos negécios de seus clientes. E o que afirma Eronildo Santos,

diretor de Vendas de Veiculos da Scania no Brasil: “com isso, podemos dizer sem receio que nosso
DNA ¢ composto de evolugao”. Ele acredita que o mercado sera surpreendido pelo Scania Streamline.
“Chegamos a este conceito porque entendemos nossos clientes e podemos oferecer exatamente o que

eles precisam”, conclui.

www.scania.com.br Ne 4/2013 * SCANIA REI DA ESTRADA 7




Reportagem de Capa

UM SO CONCEITO:
QUATRO BENEFICIOS

O Scania Streamline foi desenvolvido com base em quatro pilares:
desempenho, economia de combustivel, disponibilidade e foco no
motorista. Para explicar o conceito de evolugao continua utilizado no
projeto, é preciso dar alguns passos para tras na histéria recente da
marca. Marcel Prado, responsavel pelo Portfélio de Produtos da Scania
no Brasil, lembra que tudo comecou em 2007, com o langamento dos
caminhoes PGR. “De 14 para ¢4, realizamos alteragdes nos veiculos
que trouxeram grandes beneficios ao transportador.” Como exemplos,
ele cita a cabine R Highline, reconhecida como a mais confortavel
do mercado, e as inovagdes na grade frontal que melhoraram o
refrigeramento dos motores em 2010.

A ultima novidade para caminhdes pesados havia sido o motor Euro
5, langado em 2011 junto com a terceira geragao da caixa de cambio

T o

Espago interno da nova cabine.
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automatizada Scania Opticruise e a segunda geragao do freio auxiliar
Scania Retarder. A mesma motorizagao é utilizada nos caminhdes
Streamline. “O projeto apresenta ganhos aerodinadmicos consideraveis
que, aliados ao motor Euro b, com especificagao correta, manutengao
programada e treinamento de condutores, podem resultar em até 15%
de economia de combustivel se comparado ao motor Euro 3", conta
Marcel.

Para potencializar mais ainda o desempenho dos caminhdes e manter
as baixas médias de consumo de diesel, 0 Scania Streamline traz a
quarta geragao do Scania Opticruise, com novo modo de condugdo
Econdmico. “O sistema utiliza os dados operacionais do veiculo
para efetuar as trocas de marcha focando ao maximo a economia de
combustivel”, explica Marcel. Outra nova ferramenta que contribui
para o baixo consumo é o piloto automatico Ecocruise, que controla a
velocidade em situagdes como aclives e declives para evitar aceleragoes

desnecessarias, sem perdas significativas no tempo de rota.

Farois e nova grade.
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Detalhes do computador de bordo.

www.scania.com.br



SERVICOS COMPLEMENTAM
A EFICIENCIA DO STREAMLINE

Uma das principais novidades no conceito do Scania Streamline,

0 novo Programa de Manutengao Scania representa uma grande
oportunidade para a rede de concessionarias. “A ideia é que todos 0s
caminhoes comercializados sejam atrelados a um pacote de servigos”,
afirma Silvio Renan Souza, gerente de Vendas de Pecas e Servigos da
Scania no Brasil. Atraves da analise dos dados operacionais, o cliente
escolhe o ideal para sua operagao com base na analise dos técnicos
da Scania, que determinam o intervalo ideal para paradas: “é o que
chamamos de manutengao flexivel”.

Para garantir que os condutores consigam obter o0 melhor
desempenho do Scania Streamline, a rede de concessionarias
disponibiliza treinamentos em todo o Brasil. Os caminhdes também
contam com o Driver Support, software que funciona como um
instrutor que viaja ao lado do motorista. “Ele da dicas durante o trajeto,
incentivando a condugéo correta por meio de mensagens no painel do
computador de bordo”, conta Renan. Outro servigo disponivel em todas
as Casas Scania é a consultoria de desempenho. “Nossos técnicos
extraem os dados durante as revisoes programadas e orientam os
motoristas para otimizar a conducéo.”

Em caso de manutengoes corretivas, o diagnostico ficou mais rapido
com o uso de um software que é conectado por meio de internet sem
filo a um computador, de qualquer parte da oficina. Renan explica:
“para aumentar a disponibilidade, a Scania recomenda 0 uso do 6leo
sintético, desenvolvido para alongar os intervalos de troca, o que
também melhora o custo operacional”.

MAIS SEGURANCA E CONFORTO
POR TRAS DO VOLANTE

O motorista sempre teve papel importante na histéria da Scania e
nao poderia ser diferente com o langamento do Scania Streamline.
“As mudancas aerodinamicas deixaram o caminhao com aparéncia
mais robusta e elegante”, conta Marcel. Os veiculos ganharam
novos farois dianteiros e lanternas traseiras em LED. No interior,
as novidades séo o radio com GPS e Bluetooth® integrado. Para
dar ainda mais exclusividade, a Scania oferece pacotes de itens
opcionais, para equipar o veiculo com bancos em couro com
ventilagéo integrada e ajustes de encosto e pescogo, computador
de bordo com tela de 6,5 polegadas com dois campos para que
0 motorista escolha as informagdes que deseja ver, entre outras
opgoes. “Remodelamos a area de descanso para torna-la ainda
mais agradavel e também passamos a oferecer climatizador de
fabrica no Streamline”, completa.

@0 e adee v

www.scania.com.br
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Reportagem de Capa
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Roque Quissini, o Chicéao, proprietario da Quissini Transportes.

O DESEMPENHO DO STREAMLI

= Modelos G 360 e 400 com torques de 1.850 a 2.100
Nm, e R400, 440, 480, 560 e 620, com torques de 2.100
a 3.000Nm;

= Motores com propulsores de 13 e 16 litros;

» Configuracoes de roda: 4x2, 6x2 e 6x4;

= Novo eixo traseiro R 88b, que aumenta a capacidade
maxima de tragao em 18% — de 66 para 78 toneladas;

= Piloto automatico Ecocruise (controle de velocidade);

» Nova caixa de cambio Scania Opticruise com quatro

modos de condugao: Poténcia, Padrao, Off Road e

Econdmico;

= Nova grade, novo para-choque e novos fardis.

10 SCANIA REI DA ESTRADA * N24/2013

Diferencial no custo-beneficio

Ha4 13 anos, Roque Quissini, o Chicéo, esta a frente da Quissini
Transportes, de Caxias do Sul (RS). Para ele, a performance do
caminhao é fundamental. Puxando cargas variadas por todo o Brasil,
ele precisa de veiculos robustos e confiaveis, que ndo deixem seus
motoristas na mao durante as viagens. Foram essas demandas que o
levaram a constituir uma frota 100% Scania. “Eu achava, na época, que
0 113 era 0 melhor caminhao do mundo, mas agora acredito que é o R
440 com motor Euro 5", afirma. Hoje, ele conta com cinco unidades do
modelo R 420 e outras cinco do R 440.

Cerca de 90% da carga transportada pela Quissini corresponde a
farinha de trigo para industria. Na volta, 0os caminhdées trazem agucar.
“Tenho tudo na ponta do 14pis e minha opera¢do provou que o Scania
apresenta o melhor desempenho”, afirma. Ele conta que o custo
beneficio dos R 440 proporcionou aumento de 10% na rentabilidade
da empresa. “Os proprios caminhdes me convenceram, além claro
do empurrdozinho do pessoal da Brasdiesel, com quem temos étimo
relacionamento.”

O empresario afirma que o caminh&o com motor Euro 5 compensa
mesmo levando em conta as despesas adicionais com 6leo S10
(apropriado para esta motorizagéo) e Arla. “Os veiculos chegam a
fazer até 2,7 quildmetros por litro de diesel. Com isso, eu consigo que
o combustivel corresponda a somente 36% do valor do frete.” Para
otimizar o desempenho da frota, os motoristas da Quissini sempre
participam das entregas técnicas na concessiondria. “Os caminhdes
nao me dao problemas e, quando precisam de revisao, fazemos tudo na
Brasdiesel, o0 que me da muita tranquilidade por ter o nome da Scania
por tras do servico.”

O R 440 trouxe um unico problema para Chicéo: ter que administrar
a disputa entre os motoristas pra ver quem vai dirigi-lo. “A suspensao
a ar, por exemplo, torna o caminhao muito mais confortavel, além de
facilitar a vida de quem vai engatar ou desengatar em um lugar ruim,
com chuva ou barro. Por isso, todo mundo quer dirigir e a gente teve
que bolar um sistema de rodizio para nao dar briga”, completa.

www.scania.com.br
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L { ' | Kalinca Lima Monteiro, da Transkalinca.

ECONOMIA DE COMBUSTIVEL

ECONOMIA vvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvvv NO STREAMLINE

A melhor média de consumo de
combustivel

Os gastos com diesel correspondem a uma fatia consideravel da
planilha de custos de uma transportadora. No caso da Transkalinca,
em Caxias do Sul (RS), este indice é de 32%. Por isso, a proprietaria
Kalinca Lima Monteiro considera a economia como o principal
diferencial na compra de seus veiculos. “Estamos 100% satisfeitos com
o desempenho dos caminhdes Scania em todos 0s aspectos, pois o
consumo de diesel é o que aumenta nossa rentabilidade”, acredita.

A empresaria conta que fez um comparativo entre seus caminhdes
Scania, modelo R 440 6x2, e outros veiculos de sua frota, de outras
marcas. “Em uma viagem real com peso de 20 toneladas, o Scania
conseguiu fazer, em média, 2,6 quilémetros por litro, o que representa

até 20% a menos do que os demais.” Ao substituir caminhoes - . . . .
» Quarta geracéo da caixa de cambio Scania

concorrentes por Scania, Kalinca obteve economia de 1.380 litros de

. . o Opticruise, com novo sistema de lubrificacéo e nova
diesel por més — em rotas com caminh&o pesando 31 toneladas.

Além darentabilidade, a economia de combustivel gera satisfacdo func&o de condugéo: Modo Economico;

para quem esta por tras do volante: “temos um programa que beneficia » Piloto automatico inteligente Ecocruise;

e premia os motoristas de acordo com a média de consumo de cada = Novos defletores de ar da cabine que proporcionam
viagem, o que, consequentemente, eleva ainda mais o desempenho”, ganhos aerodindmicos e diminuem o cOnsumo;

conta Kalinca. » Treinamento de condutores disponivel nas 110 Casas
A Transkalinca foi fundada em 1992, por Pedro Monteiro, pai Scania;

da atual diretora, que assumiu 0 comando dos negdcios ha dez » Software Driver Support;

anos. “Trabalhamos com carga fracionada e fechada, com foco em » Consultoria de Desempenho;

distribuigao de produtos do setor metal-mecanico no Rio Grande do . s . ~
N o o ) = Oleo sintético opcional para manutengao.
Sul e da industria alimenticia no resto do pais.” A frota totaliza cem

veiculos.

www.scania.com.br N2 4/2013 * SCANIA REI DA ESTRADA



Reportagem de Capa

DISPONIBILIDADE

Confianca e manutencao em dia

Atender aos clientes de forma impecéavel: este € um dos principais
preceitos da Transmiro, operadora logistica de Cachoeirinha (RS).
Paraisso, é preciso trabalhar com uma frota de caminhdes confiaveis,
com manutengao em dia para garantir os prazos sem paradas
desnecessarias na estrada. Leandro Bortoncello, diretor comercial e
operacional, afirma que a disponibilidade & uma das caracteristicas
mais atraentes dos caminhodes Scania — tanto pela qualidade dos
veiculos quanto pelo pds-venda. “A frota é estratégica para manter o
nivel de exceléncia dos servigos, e poder contar com uma ampla rede
de concessionarios é um grande diferencial”.

As operagdes da Transmiro se concentram nas regides Sul e
Sudeste, onde existem cinco filiais. Leandro trabalha em parceria com
a concessionaria Suvesa, de Porto Alegre (RS), onde seus veiculos
passam pelas manutengdes previstas nos periodos de garantia. As
cargas transportadas sao variadas: produtos alimenticios, de higiene,
de limpeza, quimicos nao perigosos, entre outros. “Temos uma frota de
95 veiculos e 35 deles sédo Scania.”

Leandro ainda se lembra de seu primeiro caminhao Scania.

“Nossa familia se relaciona com a marca desde 1965. O primeiro

1

que compramos foi um L 75, cabine ‘Jodo de Barro’ ”, lembra. A
transportadora cresceu e 0s caminhdes se modernizaram. “Temos
em torno de cem motoristas, que sempre passam por treinamentos
e atualizacgdes, pois os veiculos tém cada vez mais tecnologia
embarcada.”

Embora destaque a importancia da disponibilidade da frota,
Leandro acredita que desempenho, conforto, seguranga e baixo
consumo de diesel também sao caracteristicas fundamentais para um
bom caminhé&o. “Esses itens estao inter-relacionados e a integra¢ao
deles faz 0 sucesso do negdcio; precisamos ter o equilibrio. Nossa
préatica é comprar veiculos com motores de alta poténcia, assim
» Quatro opgoes de Programas de Manutengao Scania: diminuimos os custos com manutencao e combustivel e obtemos

Premium, Trem de Forga, Standard e Compacto; alta performance. Quanto mais econémico e duravel for o caminhao,
» Sistema de Diagnose e Programacao Scania, que melhor € 0 nosso resultado final”.
permite diagnosticos mais rapidos e precisos;

= Novo controle da suspensao a ar, que aumenta em

25% o intervalo de manutencao;

= Uso opcional do éleo sintético nas concessionarias,

que dobra o intervalo de troca no comparativo com

o mineral e diminui o custo da manutenc¢ao por

quilémetro.
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FOCO NO
MOTORISTA

Seguranca e conforto na estrada

Na Kothe, transportadora de Araguaina (TO), a preocupag¢éo com o
desempenho dos motoristas é imprescindivel. A matriz, que fica 350
quilémetros ao norte da capital, Palmas, estda em uma regido de clima
tropical Umido, com altas temperaturas durante todo o ano. “Fazemos
rotas pelo Brasil inteiro, e sabemos que é complicado passar oito horas
por dia dentro de um caminhdao, neste calor, em viagens longas”,
afirma Adilson Kothe, sécio proprietario da empresa. Pensando no
conforto de seus profissionais, ele investe nos atributos dos veiculos
Scania R 440 6x2 com cabine Highline, que oferecem o maior espago
interno da categoria.

A principal atividade da empresa € o transporte de cargas
frigorificadas. Da frota de aproximadamente 300 veiculos proprios,
60% séo Scania R Highline. A transportadora tem 40 anos de mercado
e foi fundada pelo pai de Adilson, que hoje comanda os negdcios ao
lado de seus trés irméos — todos foram motoristas no inicio da carreira.
“Contamos com 380 profissionais em nosso quadro de motoristas e
todos eles sdo treinados e acompanhados de perto”, diz o empresario.

Os treinamentos sdo aplicados no Centro de Educagao no Transito
Kothe (CETK). J4 a manutencao dos veiculos é feita em oficina
prépria, com mecanicos capacitados. “Os caminhfes Scania passam
por revisdes periddicas na concessionaria MCM”, comenta Josiney
Fermino, gerente de operagoes.

Os primeiros Scania da Kothe foram modelos 112 H, adquiridos em
1985. Josiney, que também ja foi motorista, afirma: “desde essa época
eu sempre preferi o Scania pelo conforto que ele proporciona. Com ele,
a viagem € menos cansativa”. Adilson finaliza: “Os motoristas sabem
que a Kothe se preocupa com eles, e a prova disso € que estamos

investindo no melhor caminhao que o mercado oferece”. e

™~
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Adilson Kothe ao lado da diretoria da Transportadora Kothe

FOCO NO MOTORISTA
NO STREAMLINE

= Novo computador de bordo;

= Novo radio com GPS, Bluetooth e entrada USB;

= Novos assentos de couro com ventilagdo e ajuste de
DPESCoGO;

» Climatizador de série;

= Bafdbmetro integrado ao painel (0 caminhéo sé dara
partida apOs 0 motorista fazer o teste e comprovar que
nao esta alcoolizado);

» Treinamento de condutores disponivel nas 110 Casas
Scania;

= Driver Support;

= Quatro pacotes personalizados de opcionais:
Seguranca, Motorista, V8 e Estilo.
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MERCADO
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A DINAMICA
REALIDADE DO
TRANSPORTADOR

Evolucao do mercado brasileiro de transporte rodoviario
transforma petfil de clientes, operadores logisticos e motoristas

IMPORTANCIA DO transporte rodoviario de
cargas para a economia é incontestavel. Segundo

Na planilha de custos ndo ha lugar para ineficiéncia.”

As preocupagées de Ossani incluem consumo de

dados da Confederagao Nacional dos Transportes combustivel, desempenho, tempo de viagem, manutencao

(CNT), mais de 60% das cargas movimentadas no e especificagdo dos veiculos da frota.

Brasil viajam de caminh&o. O setor se transforma O perfil e as condiges de trabalho do condutor também

constantemente de acordo com o cenario politico e mudaram ao longo dos anos. Jean Marcelo Moreira da

econdmico e, 0 que comegou como uma atividade simples Silva, motorista da Martin Brower, de Sao Paulo (SP)

de transportar produtos de um ponto a outro, & hoje um e finalista da ultima edigdo do Melhor Motorista de
negocio complexo, que exige alto profissionalismo de L . . -
= g b . a g P B Caminhéo do Brasil, acredita que o cenario melhorou.
-~ todos os envolvidos no processo. Com questoes como . ) N o L )
N ] Sofri e aprendi muito dirigindo caminhao antigo, mas
sustentabilidade, economia e seguranga em pauta, a

_ L, ) ) = tinha que me virar; se desse problema no caminh&o no
operagéo logistica ¢ um desafio encarado no dia a dia por _ e e i
- empresérios e motoristas auténomos, — meio do mato néo tinha ninguém para socorrer.” Com 0s
A Transportes Cavalinho, de Vacaria (RS), completou == avancos tecnolégicos dos veiculos, o mercado globalizado |+
\ 60 anos de mercado em 2012. Paulo Ossani, o proprietario, € a expansao da economia, ele acredita que o transporte
fala sobre o que mudou ao longo de todo este tempo: “ser passou por uma revolugao, que demandou mudancas de
transportador dos anos 60 até o inicio dos 80 consistia postura a todos os envolvidos. “Isso exigiu adaptagéo
em trabalhar; quanto mais se trabalhava, mais dinheiro dos transportadores e evolugdo dos motoristas. O titulo
se ganhava. Fazer isso era ser um heréi que atravessava o de ‘bruto’ ficou no passado, hoje somos protagonistas
Brasil”, comenta. Hoje, com o aumento da concorréncia, responsaveis pelo sucesso da atividade, e quem néo pensa
aumentaram também as exigéncias dos clientes. “Nao .y em qualificagdo profissional tem dificuldade de sobreviver
basta mais apenas trabalhar, é preciso fazer contas. no mercado.”
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A EVOLUCAO DO MERCADO DE TRANSPORTES NO BRASIL

MERCADO
EM NMOVIMENTO

Flavio Benatti, ex presidente da
NTC&Logistica*, falou a Rei da
Estrada sobre o momento vivido pelos
transportadores e as expectativas para
0S proximos anos.

Rei da Estrada: Como a NTC&Logistica analisa o atual cenario do
setor de transporte rodoviario de cargas?

Flavio Benatti: Passamos por um periodo de equilibrio e continuamos
na expectativa da retomada da economia. [0 Banco Central prevé
crescimento de 2,4% para o Produto Interno Bruto em 2013]. A
desoneracao da folha de pagamento, que inclui o setor dos transportes

e entrard em vigor a partir de 1° de janeiro de 2014, € uma conquista do
setor. Esta nova sistematica da contribuigdo aumentara os investimentos
no setor produtivo e fortalecerd a economia nacional, assim como a
competitividade das empresas brasileiras no mercado globalizado e a
demanda por transportes.

RE: Quais foram as principais transformagdes dos tltimos anos?

FB: O setor tem passado por mudancas que trardo uma nova condigao

de mercado. Em 2007, a Lei 11.442 disciplinou a atividade comercial

do transporte rodoviario de cargas e trouxe novidades, como a
obrigatoriedade do registro na Agéncia Nacional do Transporte Terrestre
(ANTT). Depais, veio o fim da carta frete com a adogao de novos sistemas
para pagamento do frete ao auténomo. Mais recentemente, a Lei
12.619/2012 veio para regulamentar a profissao de motorista.

RE: Quais séo as principais dificuldades que os transportadores
enfrentam — tanto grandes frotistas quanto profissionais autdbnomos?

FB: A falta de infraestrutura tem sido um grande entrave para as
operagoes logisticas. O modal rodoviario precisa arcar com a deficiéncia
do sistema de transporte em todas as regides do pais. O maior exemplo
estd no caos que o setor enfrenta no escoamento da safra de grdos. Além
destas questdes, atuamos em um ambiente com fretes defasados, falta
de seguranca nas estradas, aumento do roubo de cargas nas grandes
cidades, falta de profissionais qualificados e elevada carga tributaria.

RE: Os trabalhadores do segmento tém recebido aten¢ao especial do
governo nos ultimos tempos. Normas como a Lei do Motorista ajudam ou
atrapalham os transportadores? Por qué?

FB: A NTC&Logistica defende o aperfeicoamento desta lei. E importante
que o texto preserve o sentido da legislacéo, que representa um grande
avanco na prevengao de conflitos trabalhistas para o setor, bem como
para a solugéo de graves problemas sociais de transito e de saude dos
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profissionais do volante. As propostas encaminhadas e defendidas
pela NTC&Logistica sao fruto de novos debates e sugestdes dos
empresarios do setor, como a flexibilizagédo do sistema de descanso,
o cadastro de postos de combustiveis nas rodovias de todo o pais e
aigualdade de tratamento entre motorista empregado e auténomo.

RE: O modal rodoviario continua sendo o mais utilizado para
transporte de cargas no Brasil. Ainda que timido, o crescimento da
multimodalidade nos transportes é um aspecto positivo para quem
atua no rodoviario?

FB: Este crescimento pode dar um salto na qualidade das
operagdes logisticas, melhorando a competitividade dos

nossos produtos no mercado interno e externo. A participagao

do rodoviario no transporte sempre sera imprescindivel numa
economia dindmica, sobretudo nas médias e pequenas distancias,
afinal, o caminh&o tem maior flexibilidade para circular nos mais
variados itinerarios, tanto para a coleta como para a entrega de
cargas.e

*Em dezembro de 2013, Flavio Benatti deixou a NTC&Logistica, apds seis anos e assumiu
apresidéncia da Federagdo das Empresas de Transporte de Carga do estado de Sao Paulo
(Fetsesp) e a segédo de cargas da Confederagdo Nacional do Transporte (CNT)

www.scania.com.br
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‘ A falta de PELAS ESTRADAS DO BRASIL

infraestrutura
tem sido um grande

Segundo pesquisa da Confederagdo Nacional do Transporte
(CNT), realizada no ano passado, quase dois tergos das

entrave para as rodovias pavimentadas do Brasil estao em situa¢ao regular,
operacoes logisticas” ruim ou péssima. De acordo com o levantamento, dos 95.707

FLAVIO BENATTI quilémetros avaliados, 33,4% foram considerados em situagéo

EX PRESIDENTE DA NTC&LOGISTICA regular, 20,3%, ruim e 9%, péssima. Outros 27,4% estao em
bom estado e 9,9%, em 6timo. “Se comparados com os dados
da pesquisa de 2011, houve piora na qualidade das estradas
nacionais”, afirma Flavio Benatti. Em 2012, 57,4% foram
classificadas como regulares, ruins ou péssimas contra 62,7%
este ano. O presidente da NTC&Logistica acredita: “a pesquisa
deste ano devera apresentar um quadro muito parecido com o
apurado no ano passado”.
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REDE DE CONCESSIONARIAS

DE NORTE A SUL

Rede de concessionarias Scania segue em expansao para
oferecer abrangéncia cada vez maior aos clientes

UEM E EMPRESARIO no segmento de
transportes sabe que a disponibilidade da frota é
imprescindivel para o sucesso. Para aqueles que

cruzam o pais a bordo de um caminhé&o, é importante ter

atendimento confiavel, independentemente da localizagao.

Em ambos os casos, ter um parceiro de negécios confiavel é

fundamental. Por isso, a Scania segue investindo em sua rede

de concessionarias; para que motoristas e frotistas se sintam
amparados em qualquer lugar do Brasil. Hoje, as Casas Scania
somam 112 pontos nas cinco regioes do pais — entre matrizes,
filiais, postos de servigos e atendimento remoto.

de Desenvolvimento de Rede da Scania no Brasil, os
investimentos na rede de concessionarias entre os anos de
2012 e 2014 foram acima de R$ 120 milhoes. Ele afirma que
as Casas foram estrategicamente posicionadas ao redor do
Brasil para proporcionar aos clientes um atendimento com

o0 méaximo de abrangéncia. “Estudos realizados para nosso
planejamento apontam para um crescimento organico no
numero de concessionarias, chegando a 135 Casas Scania
até 2018”, estima. Em 2013, foram inauguradas quatro novas
Casasno ano — Alpha, em Imperatriz (MA); Supermac, em
Boa Vista (RR); P.B. Lopes, em Dourados (MS) e Conterranea,

Segundo Gustavo Andrade, responsavel pela area

em Macaiba (RN).

. ,gr 3

UMA RELACAO DE CONFIANCA

O portfolio de servigos disponivel em toda a rede de

concessionarias contempla desde manutengao e reparo
de veiculos até solugdes como desenvolvimento e gestao
de motoristas, de veiculo, de transporte, financiamento e
seguro. "Em troca, recebemos o feedback dos clientes em
forma de conflabilidade na rede e ¢timo relacionamento
com as equipes”, acredita Gustavo. Outro diferencial
apontado por ele ¢ o modelo de orientagéao segmentada de
produtos e servigos para os clientes de énibus, caminhdes
off road e rodoviarios.

A conflanga gerada por este relacionamento € destacada
por Antonio de Euclides Zini Junior, proprietario da
Transportadora Pra Frente Brasil, de Cascavel (PR). Cliente
da Battistella, em Curitiba, cidade-sede de sua empresa,
ele conta com as solugdes de servicos da Scania para a
expansao de seu negocio. “Sempre contamos com eles
quando temos problemas e trabalhamos com programa
de manutengao desde que esse tipo de servico fol
lancado”, lembra. A empresa tem filiais em Ourinhos (SP),
Londrina (PR) e Guarapuava (PR), e atua no transporte de
combustivel, cargas perigosas e frigorificadas em rotas
mais concentradas nas regioes sul e Sudeste com uma
frota de 160 caminhdes.

www.scania.com.br
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Antonio acredita que o “pacote completo” oferecido pela
rede de Casas Scania € o que fideliza o cliente e elogia o
atendimento da rede. “Ja tivernos ocorréncia com caminhéo no
Rio Grande do Sul e fomos atendidos em Ijul, pela Brasdiesel”,
lembra. A Battistella também fornece a transportadora
solucdes de treinamento e gestéo de frota, com base na coleta
de dados operacionais. Gustavo Andrade ressalta que ver os
clientes satisfeitos é o principal objetivo da Scania: “o principal
€ que o transportador saiba que seu veiculo esta sendo bem
cuidado na concessionaria, € este o sentimento que nos da

tranquilidade” o

PADRAO SCANIA

Conheca as diretrizes seguidas por todas as Casas do Brasil:

= Padrdes de Instalagdo da Concessionaria (Dealer Facility
Standards);

= [dentificagdo visual da marca;

= Capacidade de atendimento (nimero minimo de boxes);

= Portfolio de servigos;

= Processo operacionais padrdo D.O.S. (Dealer Operating Standard);
= Politicas de treinamento;

= PadrGes de seguranga e meio ambiente (SHE — Safety, Health and
Environment).
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SERVICO I

MANUTENCAO
INTELIGENTE

Novos Programas de Manutencao oferecem solucoes que se
enquadram nas mais diversas categorias necessidades do cliente

OM O LANCAMENTO do Streamline, mais do que nunca, a Uma das principais caracteristicas dos novos programas € a
Scania reforga a estratégia de fornecer um pacote de solugbes | customizagdo. Para oferecer o plano certo para cada cliente, séo
integradas, compostas por produto e servigos adequados as analisados fatores como tipo de veiculo, implemento utilizado,
necessidades de cada um de seus clientes. Com isso, foram aplicacdo/operacéo, quilometragem rodada por ano e tempo

desenvolvidos os novos Programas de Manutengao Scania. A novidade, . ~
contratado. Renan acredita que os novos Programas de Manutengao

langada no mercado em junho, permite que 0S SEIvigos se encaixem ) )
estabelecem um novo patamar de servigos prestados ao cliente

aos mais diversos tipos de operagdes, tanto de caminhdes quanto de _ y .
s T4 . e os beneficios ao transportador sdo grandes: “as manutengoes
Onibus. “Nés queremos que 0s clientes passem 0 menor tempo em

manutencdes para manter o focononegécio e ter a cada dia uma operagao realizadas de forma adequada sao essenciais para manter a
mais rentavel”, afima Silvio Renan Souza, gerente de Vendas de Pecas e alta produtividade e consequentemente reduzir o consumo de

Servigos da Scaniano Brasil. combustivel e o desgaste dos componentes”.
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EFICIENCIA COMPROVADA

Para atuar com exceléncia no transporte de cargas perigosas e fundamental contar com uma
frota confidvel. E o caso da A. Cupello Transportes, que possui o programa Scania Standard para
manutengao de sua frota. Francesco Cupello, diretor-presidente da transportadora, conta que
Seus Processos € equipamentos se encaixam nas principais normas de seguranga do segmento.

“A gente escolheu trabalhar com manutengéo preventiva ha mais de 20 anos e esse processo deu
muito retorno para a empresa.” ble afirma que, com o programa Scania, diminuem as quebras e
manutengdes corretivas, os velculos ficam menos tempo parados e isso gera maior produtividade
eredugéo de custos. “A empresa sempre priorizou a Scania porque € uma relagéo que da bons
resultados. E a garantia de conflabilidade que precisamos para assegurar nosso servigo.”

O mesmo vale para a Transportadora Veronese, que tambeém atua no transporte de combustiveis
€ conta com programa Scania Premium. “Como fazemos analise de custo de tudo 0 que € gasto,
desde a lavagem dos caminhoes até as manutengées corretivas, nos 0ptarmaos Por este servigo”,
conta Cid de Moraes Ribeiro, coordenador de manutengéo da empresa. Ele elogia o custo-beneficio
do programa e acredita que tem valido a pena: “prezamos bastante por qualidade e seguranga, e € o
que encontramos quando trabalhamos com a Scania”.

COMBOS DE SERVICOS SCANIA COMPLEMENTAM OS PACOTES
Mesmo com as revisoes em dia, alguns itens podem apresentar maior desgaste conforme o uso.
Por isso, a Scania passa a oferecer os Combos de Servigos, que podem ser agregados aos programas

Scania Trem de Forga e Scania Standard. Os combos séo servigos de manutengao corretiva
opcionais, recomendados pela Scania apos a analise de fatores criticos para a disponibilidade e

economia da frota. Alguns dos itens gue podem ser adquiridos séo troca adicional de flltro de ar,
revisao das unidades injetoras, revisao do compressor de ar, troca das lonas de freio, revisao dos
cubos de roda traseiros e revisao da suspensao da cabine, entre outros. e

Scania Scania Trem Scania Scania
Premium de Forca Standard Compacto

Cobre todas as revisoes Garante as substituigoes
imprescindiveis aos veiculos de todos os kits de filtros e
comerciais e também as lubrificantes, além da mao
manutengdes corretivas das de obra necessaria para o
partes internas do motor, veiculo durante o periodo
caixa de cambio € eixo contratado. Esse programa
diferencial, com cobranga ¢ valido somente quando
por quilémetro rodado. caminhdes passarem de 360
mil quildémetros de uso.

Consultoria de Desempenho complementa novos programas
A rede de concessionarias Scania conta com consultores especializados em analisar

os dados operacionais do veiculo para orientar o condutor a extrair o maximo da sua
performance na operacdo. A Consultoria de Desempenho Scania assegura maior
disponibilidade do produto e economia de combustivel, o que se traduz em mais
rentabilidade no trabalho do cliente.
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SERVICO II

PARCERIA DE BONS
RESULTADOS

Consultoria de Desempenho oferece solucdes customizadas

de acordo com a necessidade da Metal Ar

UEM TEM EXPERIENCIA no ramo de
transportes, seja de carga ou de passageiros,

sabe que o trabalho néo é uma ciéncia exata;
nao existem férmulas para o sucesso e cada operagao
tem caracteristicas singulares. Foi pensando nisso que a
Codema, concessionaria Scania presente em oito cidades

nos estados de Sao Paulo e Minas Gerais, desenvolveu um
projeto inovador que une gestao de frota, treinamento e
suporte técnico: o Full Potential. O nome diz tudo: Trata-

se de explorar ao maximo todas as possibilidades da
Consultoria de Desempenho Scania, programa que permite
a0 concessionario orientar o cliente a obter o maximo do
seu produto por meio da analise dos dados operacionais,
das caracteristicas da operagédo e do desempenho dos
motoristas.

Em sua fase piloto, a Consultoria de Desempenho foi
implementada pela Codema em cinco clientes, que atuam
em diferentes segmentos do transporte. Segundo Evandro
Terra de Mello, supervisor técnico e idealizador do programa,

os resultados foram surpreendentes em diversos ambitos.
"“Este projeto foi desenvolvido por uma equipe experiente e
oferece uma aplicacgao de trabalho unica, que proporciona
ganhos significativos em consumo de combustivel,
manutengao e produtividade.”

Evandro conta que a Consultoria de Desempenho da
Codema nasceu de um servigo de suporte técnico para
grandes frotistas disponibilizado para seus clientes, com
foco na corregao de problemas pontuais. “Eventualmente,
concluimos que seria mais interessante atuar na
prevencao de desvios, mapeando o fluxo operacional e
detectando os pontos de melhoria na operagao”, lembra. O
programa oferece o que Evandro chama de “ajuste fino”,
em que uma equipe especializada adapta o0s servigos de
manutengao, suporte e treinamento as necessidades do
transportador. “Assim, podemos oferecer box de servigos
com mecanicos dedicados, estoque consignado de pegas,
planos de manutengao e outros servigos para aumentar a

disponibilidade da frota”, comenta.
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MAIS DISPONIBILIDADE E SEGURANCA

A Metal Ar, prestadora de servigos a empresas de
mineragao e infraestrutura, foi um dos clientes da Codema
que participou do piloto do programa. A Consultoria de
Desempenho da Codema foi implementada na operagao de
Jjaci (MG), onde a empresa presta servigos a fabricante de
cimento InterCement. Segundo Celso Eduardo Mazzetti,
diretor-proprietario da Metal Ar, o programa trouxe mais
do que produtividade e economia de combustivel: “ndo é
facil monitorar uma frota de mais de cem caminhodes, e noés
encontramos no Full Potential uma forma eficiente de fazer
isso”. Com o controle dos dados operacionais, 0os motoristas
se veem obrigados a dirigir com maxima concentragao
para combinar a troca de marchas com a rotagao do motor —
logo, conduzem com mais atengao e diminuem os riscos de
acidentes.

Cerca de 50 motoristas participaram do treinamento na
Metal Ar. Com o0 mapeamento dos fluxos da operagao e a
visibilidade de todo o processo, a empresa obteve, em um

Definicao
das metas e

objetivos junto
com o cliente

www.scania.com.br
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ano e meio, diminuigdes drasticas em gastos com desgaste

de pneus, manutencéo, compra de pegas e economia de
combustivel, além de homogeneizagao da frota. De acordo
com Evandro, a média de consumo era de 24 litros de diesel
por hora e caiu para 14 litros.

Para a Metal Ar, a Codema disponibilizou um box
dedicado com mecéanico disponivel 24 horas e estoque
consignado de pecas. “O posto de servigos implantado
dentro da empresa facilitou nossa logistica e possibilitou o
planejamento de execugdo das atividades de manutengéo,
eliminando desperdicio de tempo e gerando mais
disponibilidade da frota”, constata Celso. O empresario ainda
ressalta que a Consultoria de Desempenho tem ajudado a
valorizar o trabalho dos motoristas: “mais do que qualquer
resultado de performance ou economia, 0 importante para
nossa empresa € a segurancga; o resto é consequéncia”.
Para completar, Evandro conclui que os resultados vao de
encontro ao principal objetivo do programa: “mais do que
prestar servigos, queremos ser verdadeiros parceiros dos
nossos clientes”.

Estudo do
Cliente

=)

Proposta

Coleta dados
operacionais
e analise da
manutencéo

A partir da coleta de dados
operacionais, a Consultoria de
Desempenho Full Potential é
um processo ciclico, que se
renova com o passar do tempo.
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SUSTENTABILIDADE

- )

VN
POR UN MUNDO MELHOR

Caminhoes a etanol aliam inovacéao e sustentabilidade por meio
de parceria entre Scania, Natura e Coopercarga

IMPACTO das operagoes industriais no meio ambiente €
uma das mais recorrentes pautas no mundo corporativo e
muitas empresas ja estao adotando alternativas para reduzi-
lo. Para atender a esta necessidade do mercado, a Scania
trouxe para o Brasil uma tecnologia pioneira, desenvolvida na matriz
da montadora, na Suécia: 0 caminhdo movido a etanol. Duas unidades
deste veiculo, do modelo P 270 4x2, estdo em opera¢ao no transporte de
cargas para a Natura, a renomada empresa de perfumaria, cosmeéticos
e produtos de higiene pessoal. O servigo é prestado pela operadora
logistica Coopercarga e teve inicio em junho deste ano, com rotas na
regiao metropolitana de Sao Paulo (SP).
Segundo Emilio Paulo Fontanello, engenheiro de produto da Scania
no Brasil, o0 etanol emite até 90% menos gas carbdnico (CO?), principal
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géas causador do efeito estufa do planeta, que o diesel. “Esta tecnologia
adequa tanto o combustivel ao motor do ciclo diesel quanto alguns
componentes do motor ao etanol.” Ele afirma que os veiculos mantém as
caracteristicas de todos 0s caminhdes Scania em termos de economia,
poténcia, mobilidade e rendimento do trem de forga. “O motor a etanol
oferece a mesma performance que o motor a diesel, podendo até levar
ligeira vantagem”, finaliza.

A principio, o veiculo tinha como clientes em potencial as usinas
sucroalcooleiras, que produzem o proprio combustivel. Porém, a
tecnologia despertou o interesse de empresas de outros segmentos,
interessadas na preservagao ambiental — caso de Natura e Coopercarga.
“Ja fomos contatados por outros clientes, como um grande grupo de
usinas, interessados em operar com caminhodes a etanol.”

www.scania.com.br
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PARCERIA TRANSFORMADORA

A parceria entre Natura e Scania teve inicio em 2012, com o

desenvolvimento de um 6nibus a etanol para transporte de seus
colaboradores (saiba mais no box). A companhia, eleita pelo Guia
Exame de Sustentabilidade 2012 como uma das 21 empresas-
modelo em responsabilidade socioambiental, & famosa por

iniciativas como a neutralizacéo de suas emissdes de carbono
e planos de investimentos para recuperagdo da Amazonia.

“Precisamos investir em novas formas de conter nossas emissoes,
e, em uma cidade como Sdo Paulo, fazer isso por meio dos
transportes tem muita relevancia”, explica Denise Alves, diretora
de sustentabilidade da Natura.

Osni Roman, diretor-presidente da Coopercarga, afirma que
a empresa busca parceiros que compartilhem de sua visao de
negocio, focada em inovagao e sustentabilidade. Para ele, este
conceito de operacao sinaliza uma nova tendéncia no mercado
logistico nacional. “A sustentabilidade é um tema que estara cada

vez mais presente no dia a dia da humanidade. E nossa obrigagéo
buscar, para qualquer uma das partes dos processos produtivos,

alternativas realmente sustentaveis e que venham em forma de
beneficio de toda sociedade”, afirma. @

www.scania.com.br

Fotos: Wagner Menezes

O USO DO ETANOL NO BRASIL

Antes da Natura, a Scania ja havia fornecido caminhdées a etanol
para operagoes de transporte em usinas de bioenergia. Pode
parecer que o uso desta tecnologia é recente, mas as pesquisas dos
fabricantes de veiculos automotores acerca do tema tiveram inicio
na década de 1970, quando o governo federal criou o programa
Pr6 Alcool. A acdo de incentivo ao uso do etanol nasceu por conta
dos altos pregos do petréleo. O combustivel foi muito popular no
pais até os anos 1980, mas tornou-se desinteressante do ponto de
vista econdmico e acabou preterido pelo diesel e pela gasolina nos
anos seguintes. “Entretanto, a Scania nunca deixou de acreditar
no etanol de cana-de-agucar como o combustivel renovavel mais
eficaz disponivel, considerando custo de produgao e rendimento
energético”, conta Emilio. Tanto que os primeiros énibus a etanol
foram comercializados pela montadora na Europa ha mais de 20
anos, onde ja foram vendidas mais de mil unidades de veiculos com
esta configuragao.

N© 4/2013 * SCANIA REI DA ESTRADA



HORIZONTE TURISMO

DA EST RADA

ﬂm onib#E S caminhoes Scania, Horizonte Turismo
e Transportadora Sao Sebastido cuidam da A
logistica de artistas como os mineiros do Jota Q
F_-
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Fotos: Wagner Menezes

RABALHAR COM grandes artistas pode parecer
uma tarefa glamorosa, mas a vida de quem cuida
do transporte de musicos, equipes e equipamentos

para bandas é, acima de tudo, de muito trabalho. E o caso

da Agence Contact International de Turismo Ltda, mais
conhecida como Horizonte Turismo, empresa localizada
em Belo Horizonte (MG) que trabalha em parceria com o
Jota Quest. Com um 6nibus Scania K 440 DD adesivado
e disponivel para a operagao logistica, a empresa
recentemente inovou para atender as necessidades do
cliente: junto a Transportadora S. Sebastido, a Horizonte
Turismo disponibilizou uma carreta Scania modelo R 420
para a demanda. “O 6nibus transporta, em média, 25 a 28
passageiros, e a carga corresponde aos equipamentos para
0s shows; ambos estdo sempre a disposicdo da banda”, conta
Manoel Fernando Salgueiro, sécio-diretor da Sao Sebastiao.
O parceiro de negdcio acionado para fornecimento das
carretas Scania foi 0 pai de Manoel, José Fernando Salgueiro,
socio-diretor da Horizonte Turismo. Desde que assumiu

PELO BRASIL, DE NORTE E SUL

Rockin Rio, em 2011. Neste ano, vou novamente”, comemora.

Manoel fala sobre a ergonomia e 0 conforto para os motoristas que conduzem um 6nibus ou caminh&o Scania com conhecimento
de causa. Entre 2008 e 2009, durante a turné “La Plata”, que promoveu o sexto album de estudio do Jota Quest, foi ele quem esteve
por tras do volante da carreta durante cerca de um ano de estrada. “Sempre que estou estressado saio em viagem, pois ndo ha
sensacdo maior de liberdade”, afirma o empresario. Assim, ele conheceu os quatro cantos do Brasil. “J4 tivemos que sair de Tom "
Borja [RS] em uma quarta-feira a noite e chegar a Teresina [PI] no sdbado de manha.” A turné passou por 160 cidades, incluindo

as principais capitais do pais. “Também ja dirigi com o Jota Quest até Ciudad del Leste, no Paraguai, e o Rio de Janeiro [RJ] para o

g T
a administragao da transportadora, em 1983, Salgueiro
priorizou a prestagdo de servigos a clientes do universo
artistico. “Ja trabalhdvamos com o transporte para o Pato
Fue, por meio de indicagédo deles, prestamos servigos ao
Jota Quest praticamente desde a criagdo da banda”, conta
Manoel. A banda liderada pelo vocalista Rogério Flausino
foi fundada em 1993. “Também prestamos servigos a
artistas como Wilson Sideral, Leonardo, Victor e Léo, Paula
Fernandes e Eduardo Costa.”

A frota da Sao Sebastido é composta por quatro
caminhdes; a da Horizonte Turismo, por 20 6nibus.
Ambos trabalham apenas com veiculos Scania. “Nosso
relacionamento [com a marca] € o melhor possivel.
Os veiculos nos oferecem intimeras vantagens, Como
durabilidade, resisténcia, poténcia e conforto para os nossos
motoristas”, conta Manoel. O empresario também destaca
0 pbs-venda, pela boa relagao custo-beneficio de pegas e
Servigos — a concessionaria parceira € a Itaipu de Contagem
(MG).

W .

Além dos motoristas, a empresa disponibiliza ao Jota Quest um galpédo onde eles podem guardar todos 0s equipamentos
com seguranca. Os 6nibus da Horizonte Turismo séo adaptados as necessidades dos clientes da transportadora. “Os veiculos

contam com 25 assentos com leito que proporcionam toda a comodidade para os usuéarios”, conta Manoel. A carroceria, feita pela
Marcopolo, também oferece facilidades como cofres, cozinha com forno de micro-ondas e televisores em LCD ou LED.

A Horizonte Turismo e a S0 Sebastido, juntas, planejam continuar investindo no segmento de transporte de bandas, com
futuras aquisigoes de novos 6nibus e caminhdes para consolidarem-se ainda mais neste mercado. “Com certeza vamos continuar

investindo na Scania”, completa Manoel. @

www.scania.com.br
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AMIGOS DE
LONGA DATA

Em 35 anos de historia, Transportadora Guardia acompanha evolucao
dos caminhoes Scania, da Série 1 ao motor Euro 5

! OMO BONS E VELHOS amigos, a Transportadora

——— Guardia, de Catanduva (SP) e a Scania evoluiram
S = *‘ } juntas. Desde a fundagao da empresa, em 1978, a
| montadora faz parte da histoéria de seu proprietario, Walter
Guardia. Aolongo de 35 anos dessa trajetéria, a empresa teve
em sua frota caminhodes Scania das linhas Série 1, Série 2,

Série 3, Série 4, PGR com motor Euro 3 e os mais recentes: 17
unidades do modelo R 440 6x4, com motor Euro b.

Os novos veiculos foram adquiridos entre o finalde 2012e0 ™=

inicio de 2013, e estao operando em diversas atividades, como

o transporte de agucar refinado em rotas entre o interior de Sao ,,..#;
Paulo e o Porto de Santos. “Comecei comprando meu primeiro
caminhao quando a empresa ainda nem existia e nunca mais

parei”, conta. O empresério afirma que a relagao com a Scania
comegou antes mesmo da transportadora, quando ainda era

motorista autdbnomo e adquiriu seu primeiro L 75.

——— E y h‘i‘"E
h . L:; I -.[“5% Atuando no transporte de carga geral por rotas ao longo
: “l -~ ::_-___-—- . H=Ie : = detodoo Brasil, a empresa foi crescendo aos poucos €,
- — —— . 2R3 o
: S— 1, == . == :—= COnsequentemente, aumentando sua frota com caminhoes
H -] —— — —] . “ , ,
T — 3 E cada vez mais modernos. “Na década de 1990, nés compramos
— e T T — — . , s oy . .
T m—— praticamente s6 caminhdes Scania”, lembra. Hoje, a Guardia
L = __ conta com 109 caminhdes a disposicao e 0 proprietario estima

&

que 50% deles sejam da marca. “O Scania mais antigo que

I

temos ainda em operagdo é um 113. E o mais velhinho por

aqui, mas também um dos melhores”, brinca o proprietario.
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AS VANTAGENS DE SER SCANIA

Os motivos para manter-se fiel a Scania durante tantos anos
sdo simples: “o desempenho dos caminhdes é excelente, além
da economia de combustivel em comparac¢éo aos demais”,
aponta Walter. Além disso, o empresario destaca a parceria
com as concessionarias — atualmente, a Guardia cultiva um
bom relacionamento com a Escandinavia de Sao José do
Rio Preto (SP). “Temos oficina propria, mas fazemos muitos
SErvigos com a concessionaria, que, assim como a matriz da
Scania, sempre fol uma grande parceira.” Ele também destaca
aimportancia do Scania Banco, institui¢do que viabilizou

www.scania.com.br

o financiamento de alguns de seus caminhoes novos: “sao
Iecursos interessantes que nao existiam quando comecei”.

Em meados dos anos 1980, Walter parou de dirigir e passou
a dedicar-se apenas a administragdo da transportadora.
Porém, mesmo depois de tanto tempo longe da estrada,
ele avalia que os veiculos melhoraram muito de 14 para c4,
principalmente no que diz respeito ao trabalho dos motoristas.
“Acho que nem tenho mais jeito para pilotar os caminhdes de
hoje, mas ficou muito mais facil e seguro com a tecnologia.
Passei muito apuro viajando sem cambio automatizado,
direcéo hidraulica e ar condicionado”, recorda.

Walter também acredita que os proprios motoristas
mudaram. “Na minha época, aprendi na pratica, dirigindo
caminh&o sem carteira de motorista para ajudar meus irmaos.’
Atualmente é preciso acompanhar o mercado de transportes,
cada vez mais exigente com questoes que sequer existiam
quando ele comegou a trabalhar. “O mercado mudou muito e
a gente tem que acompanhar. Por exemplo, antigamente néo
havia tanta preocupagao com emissao de poluentes, e hoje 0
caminhao é fabricado pensando nisso”, finaliza.

N© 4/2013 » SCANIA REI DA ESTRADA 29
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0 CAMI
N°1 DO

R 440 é o modelo mais emplacado
do ano e garante a Scania lideranca
no mercado de veiculos pesados

__| M 2013, o mercado de transporte

—| rodoviéario de cargas ganhou um novo

4 1 “x0d¢”. Este foi 0 ano do R 440, modelo que
corresponde a 18,4%* dos caminhdes emplacados

no periodo com 9.498 unidades registradas (até
outubro de 2013). Segundo dados da Federagdo
Nacional da Distribuig¢éo de Veiculos Automotores
(Fenabrave), a Scania é lider no mercado de
pesados no ano, com participagdo de 32%* e 15.783
veiculos emplacados — e parte deste resultado se
deve ao sucesso do R 440.

Asrtazdes que levaram o caminhao ao topo da
lista da Fenabrave passam por quesitos como
economia de combustivel, desempenho e conforto.
Roberto Leoncini, diretor-geral da Scania no
Brasil, credita os bons resultados a estes fatores.
“O ano de 2013 tem sido especial para a Scania,

e nossa expectativa é ainda mais positiva para
o desempenho do R 440 em 2013, pois a grande
novidade é que agora o veiculo ganhou sua versao
Streamline.” Dentro da nova linha, o caminhao

pode reduzir em até 4% o consumo de combustivel

em relagao a versao anterior.

R 440: OS ATRIBUTOS QUE
FAZEM A DIFERENCA ’

= Motor 13 litros de 440 cavalos;

= Torque de 2.300 Nm;

= Configuragées de roda 4x2, 6x2 e 6x4;
 [deal para aplicagbes de longas distancias;

i VA
» Adaptavel a implementos tipo bau, sider, carga _ﬁ;
seca, cagamba, contéiner, frigorifico, tanque e —
cegonha;

= Fquipado com a caixa de cambio automatizada
Scania Opticruise (quarta geragao);
= Cabine ergonomica. *Fonte: Federagéo Nacional de Distribui¢do de Veiculos Automotores (Fenabrave)
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NEWSROOM SCANIA BRASIL CHEGA REPLETA DE NOVIDADES

Em novembro, a Scania langou um novo canal de comunicac¢éo ¥ scamm sz
online. A Newsroom Scania Brasil chegou para aproximar ainda Y e i e S s
mais a marca de seus clientes e fas, com conteudo atualizado
semanalmente sobre as principais novidades em produtos e
servigos da montadora no Brasil e no mundo, além de histérias de
gente que faz a diferenca no transporte rodoviario de cargas.

A Newsroom foi inaugurada com uma cobertura especial da
Fenatran 2013, com noticias e videos de tudo o que aconteceu
durante os cinco dias de evento. E possivel conferir no site
histdrias como a de Elzi Matos, conhecida como Estradera Matos,
fa da Scania que tem tatuada nas costas aimagem de um L 111. \ a0
O caso da Transportes Gislon, empresa que encomendou um ’
caminhdao cor de rosa especialmente para divulgar o trabalho da
Rede Feminina de Combate ao Cancer (RFCC) de Blumenau (SC),
também foi divulgado no novo veiculo. hiresbacipely

Além deste conteudo, o site disponibiliza acesso aos textos
enviados pela Scania a imprensa de todo o pais e aos textos da
propria revista Rei da Estrada.

Para saber mais e ficar por dentro de todas as novidades da

D 13, 38CN

Scania, basta acessar newsroom.scania.com/br. AT o et L S o P

NOVA ABA DA REI DA ESTRADA NO FACEBOOK

A partir de dezembro, os leitores da Rei da Estrada terdo mais
um canal de relacionamento com a revista. Por meio de uma nova @ SCANA
aba na fanpage da Scania no Facebook, sera possivel interagir de
formas diferentes. Confira: A A CARA DA RID DA DSTIADS. | TMGUUTT | ENVID SUA MISTORIA
= A cadanova edigao, os leitores poderdo votar em uma enquete [ er ey e
para escolher os temas que desejam ver nas paginas da revista. SHA' AWA
= Os usudrios também poderdo postar suas proprios fotos e ver - DA REI DA ESTRAL e
como elas ficaram na capa da Rei, e compartilhar o resultado com "'"‘"""""’ T
0s amigos no mural.
= Quem tiver uma histéria interessante relacionada a sua paixao & FACA A SUA AGORA MESMO!
pela Scania pode envia-la em um campo da nova aba. E possivel .
seguir um assunto estipulado pela Scania ou postar como “tema ﬁ | seeonce |
livre”. s |

NA REDE

Além de acompanhar tudo o que acontece no universo que
envolve a Scania a cada edi¢do da Rei da Estrada, vocé pode ficar

por dentro das novidades por meio das redes sociais. Curta nossa Acompanhe a Scania no Facebook e curta nossa fanpage
pagina no Facebook e siga nosso perfil no Twitter, para saber mais www.facebook.com/scaniabrasil
sobre os Produtos e Servigos que a Scania tem a oferecer. Siga também nosso perfil no Twitter (@ScaniaBrasil)

www.scania.com.br Ne 4/2013 * SCANIA REI DA ESTRADA 31



Parcerias

1. BAGANHA TRANSPORTES

A transportadora de Além Paraiba (MG) conta com uma frota de 16
veiculos, sendo 14 Scania. Em agosto, a concessionaria Covepe de Muriaé
(MG) entregou ao proprietario Josimar Barganha de Souza uma nova
unidade do modelo R 440 4x2. A empresa é cliente ha 15 anos e atua no
transporte de cargas mistas e fracionadas.

2. BREHM COMERCIO E TRANSPORTES LTDA.

No ultimo més de julho, a empresa sediada em Rio Verde (GO) adquiriu
trés novos caminhdes Scania, do modelo R 440 6x2. A negociagao

foi realizada junto a concessionaria Mecanica, de Vacaria (RS). A
transportadora trabalha com cargas frigorificadas.

3. ZASC TRANSPORTES LTDA.

A empresa gaucha, de Anténio Prado (RS) é cliente da Mecénica, de

Vacaria (RS), hd 20 anos e sua Ultima aquisi¢ao foi um caminh&o R 480 6x4.

A frota, formada por trés veiculos Scania, € usada no transporte de graos.

32 SCANIA REI DA ESTRADA ¢ N©4/2013

4. FIORILLI SOCIEDADE CIVIL LTDA.

Cliente da concessionaria Escandindvia de Sao José do Rio Preto (SP),

a empresa adquiriu uma unidade do modelo P 310 6x2. O novo veiculo
serd empregado no transporte de graos e ra¢ao entre os estados de Mato
Grosso e Sdo Paulo.

5. CIOCCA TRANSPORTES LTDA.

A transportadora tem uma frota 100% Scania, formada por nove veiculos. O
mais novo deles foi adquirido em agosto, na concessiondaria Escandinavia
de Sao José do Rio Preto. Trata-se de um modelo R 440 6x4, que viajara
entre Mato Grosso e o porto de Santos (SP) carregando concreto.

6. WILLIAN PAULINO DE ALMEIDA

O transportador de Conselheiro Lafaiete (MG) possui dois veiculos Scania,
implementados com cagamba e cegonha. O mais novo deles, um R 440
6x2, fol adquirido junto a Itaipu de Contagem (MG), de quem a empresa é
cliente h4 sete anos.

www.scania.com.br



7. TRANS AGUIAR LTDA.

A empresa transporta gas e fica em Contagem (MG), mesma cidade
da concessionaria Itaipu, e é cliente Scania ha 32 anos. Da frota de 90
caminhdes, 60 unidades sao Scania; trés delas, do modelo R 440 6x2,
foram adquiridas recentemente.

8. B2X TRANSPORTE E LOGISTICA LTDA.

Localizada em Sao Lourengo (MG), a empresa transporta cimento e conta
com uma frota de 25 caminhées. Sdo trés unidades da marca Scania,

e duas delas, do modelo P 360 6x2, foram adquiridas junto a Itaipu nos
ultimos meses. Os veiculos transportam cimento.

9. TRANSBRANCO - TRANSPORTE DE CARGAS

A empresa de Nova Lima (MG) atua no transporte de minério e na locagéo
de maquinas. A frota totaliza 50 veiculos, e 0 mais novo deles é uma
unidade do modelo P 360 6x2, entregue pela concessiondria Itaipu. Ao
todo, a transportadora conta com 12 veiculos Scania.

www.scania.com.br

10. BEVANILDO VALERIO DE OLIVEIRA SOUZA

Uma unidade do modelo R 480 4x2 da Scania foi adquirida pelo
transportador no ultimo més de julho, na concessionaria Itaipu. Com sede
em Montes Claros (MG), a empresa possui trés veiculos, todos Scania,
implementados com bau.

11. TRANSPORTES RIBEIRO LTDA.

Com sede em Pitangui (MQ), a empresa é cliente da Itaipu ha dez anos e
conta com uma frota de trés caminhdes-cagamba — dois da marca Scania.
O mais novo, modelo P 360 6x2, foi adquirido recentemente e ja esta em
operagao.

12. CELSO FOLCHINI TRANSPORTES LTDA.

A transportadora, cliente da Suvesa de Porto Alegre (RS), adquiriu uma
unidade do modelo R 440 6x2 por meio de Finame no Scania Banco. O
caminhao serda aplicado no transporte de cargas frigorificadas. Com sede
em Canoas, a empresa conta com uma frota de sete veiculos — dois deles
da marca Scania.
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OPINIAO

ANA CAROLINA
FERREIRA JARROUGE*

*Ana Carolina Ferreira Jarrouge é gerente juridica
e de RH da Transportadora Ajofer
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CORAGEME
DISPOSICAO SAO

COMPETENCIAS
PARA GARANTIR A
PRODUTIVIDADE

Coragem e disposigao. Creio que a
soma destas duas competéncias sao
indispensaveis e indissociaveis para a
produtividade no transporte de cargas.

Estamos diante de uma “Nova Era”
no setor, iniciada em 2007 com a Lei
11.442/07 na qual foi regulamentada a
atividade de transporte. No final deste
mesmo ano, foi deflagrado o problema
de excesso de jornada do motorista
e uso de drogas em Rondonopolis/

MT, o que culminou na promulgacao
dapolémica Lei 12.619/12. Passaram-

Se seis anos e muitos transportadores
ainda nao se deram conta dos beneficios
que tais leis trazem ao transporte

de cargas.

Ha que se ter coragem, pois, num
ambiente altamente competitivo, o qual,
muitas vezes é extremamente desleal,
precisamos unir forgas e demonstrar ao
mercado que cumprimos a legislagao,
atendemos padrdes de qualidade e
fazemos investimentos.

Hé que se ter disposic¢éo, pois sdo
muitas dificuldades, especialmente
com a implantagao da Lei do Motorista,
que implica ndo s6 em aumento real de
custo, mas mudancas no dia a dia das
operacoes e na cultura das empresas.

Ha que se investir em projetos,
analises de riscos, oportunidades,
melhorias, sistemas, tecnologia, enfim,
planejar a operacgao de cada cliente.

Alias, competéncia esta, o
planejamento, desconhecida de muitos
transportadores e que agora é a alma do

nosso negocio.

Sem planejamento ndo havera
transporte com qualidade. Ha que
se unir esforcos com todos da cadeia
de suprimentos logisticos. Todos
deverao sentar a mesa para planejar um
transporte que atenda a legislacéao.

Ao transportador néo resta davida de
que suportara a tarefa mais dificil, de
renegociar com seu cliente prazos de
entrega, fretes, etc., mas também sera
uma grande oportunidade de recuperar
a tarifa que esta defasada.

Somado a isso temos ainda que
enfrentar a questao da falta de méao de
obra, resultado da falta de regulamento
de outrora, sobre a qual estamos
pagando a conta até hoje, o que tem
levado muitas empresas a investir
pesado em formagao, capacitacao,
beneficios extras etc.

A regulamentacao chegou, € boa,
embora possa ser aperfeicoada, mas,
constituiu um avango nao sé para o
transporte, mas para toda sociedade. E
ainda, certamente atraira os jovens,
mao de obra nova, trazendo a
valorizagao merecida a categoria de
motorista profissional.

Os transportadores que entenderem o
espirito da Lei 12.619/12 e enxergarem
a oportunidade, certamente se
solidificarédo e perpetuardo no mercado
de transporte rodoviario de cargas. e

www.scania.com.br




Casas Scania

VEICULOS

ACRE

Rio Branco (Posto be Servigo)
Rovema — TEL. + 55 (68) 3221-6433
ROVEMA@RIOBRANCO.COM.BR

ALAGOAS

Rio Lareo (FiLiar)

Movesa Trux - TEL. + 55 (82) 2126-9100
MOVESA.ALAGOAS(@MOVESA.COM.BR

AMAZONAS

Manaus (Marriz)

SuperMAC — TEL. + 55 (92) 2101-4043
SUPERMAC(@SUPERMAC-AM.COM.BR

AMAPA

Macara (LoJA DE PEGAS)

Itaipu NoRTE - TEL. +55 (96) 9195-4374
DOUGLAS.BRABO(@ITAIPUNORTE.COM.BR

BAHIA

Sawvanor (Matriz)

Movesa - TeL. + 55 (71) 2103-9100
MOVESA.SALVADOR@MOVESA.COM.BR
Barreiras (FiuiaL)

Movesa - TEL. + 55 (77) 3611-4831
MOVESA.BARREIRAS@MOVESA.COM.BR
Feira pe Santana (Fiuia)

Movesa = TeL. + 55 (75) 3321-9100
MOVESA.FEIRA@MOVESA.COM.BR
Teixeira oe Fremas (FiuiaL)

Movesa — TeL. + 55 (73) 3311-3900
CONSOLETEIXEIRA@MOVESA.COM.BR
ViroriA pA Conauista (FiLiaL)
Movesa — TeL. + 55 (77) 4009-9100
MOVESA.CONQUISTA@MOVESA.COM.BR
ItaBuna (Losa e Peca)

Movesa = TeL. + 55 (73) 3043-6010
MOVESA.ITABUNA@MOVESA.COM.BR

CEARA

FortaLeza (Marriz)

CoNTERRANEA — TEL. + 55 (85) 3307-2222
LISBOA@CONTERRANEA.COM.BR

DISTRITO FEDERAL

BrasiLia (Marriz)

VARELLA — TEL. + 55 (61) 2104-5000
VEICULOS.DF(@VARELLAVEICULOS.COM.BR

ESPIRITO SANTO

Viana (Martriz)

Venac - TEL. + 55 (27) 2123-7900
VEICULOS(@VENAC.COM.BR

Linnages (Posto bE SERvIGo)
VEnac - TeL. + 55 (27) 3373-8366
VENACLINHARES(@VENAC.COM.BR

GOIAS

ArarecinA e GoiAnia (Matriz)
VARELLA - TEL. + 55 (62) 4006-4000
ADM@VARELLAPESADOS.COM.BR

Rio Veroe (FiLiaL)

VARELLA - TEL. + 55 (64) 3611-5500
VEICULOS.RV(@VARELLAVEICULOS.COM.BR

MARANHAO

Sio Luis (Marriz)

ALpHA = TEL. + 55 (98) 3214-1919
ALPHA.SLZ@ALPHAMAQUINAS.COM.BR
Bavsas (Fiuiat)

AvpHA = TEL. + 55 (99) 3542-9494
ALPHA.BLS(@ALPHAMAQUINAS.COM.BR
ImPERATRIZ (FILIAL)

AvpHA - TEL. + 55 (99) 3529-9400
ALPHA.IMP@ALPHAMAQUINAS.COM.BR

MATO GROSSO

Cuiaga (Marriz)

RotaQEsTE - TEL. + 55 (65) 3611-5000
CUIABA@ROTAOESTE.COM.BR
Ronponorouis (FiLiaL)

RotAQESTE - TEL. + 55 (66) 3411-5555
RONDONOPOLIS@ROTAOESTE.COM.BR
Sinop (FiLiaL)

RotAQEsTE - TEL. + 55 (66) 3511-1500
SINOP@ROTAOESTE.COM.BR

Lucas o Rio Veroe (Posto bE Servico)
RotaOEsTE - TEL. + 55 (65) 3549-7200
LUCAS.ROTA@ROTAOESTE.COM.BR

www.scania.com.br

MATO GROSSO DO SUL

Campo Granpe (FiLiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (67) 3326-5080
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Douranos (FiiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (67) 3424-0015
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Lanério (Posto be Servigo)

PB Lopes - TeL. + 55 (67) 3232-3320
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

MINAS GERAIS

Muriaé (Marriz)

Covepe - TeL. + 55 (32) 3729-3444
COVEPE@COVEPE.COM.BR

Contacem (Marriz)

[Taipu - TeL. + 55 (31) 3399-1000
ITAIPU@ITAIPUMG.COM.BR

Contacem - InconFiDENTES (REFORMADORA)
ITaiPu - TeL. + 55 (31) 3398-0440
ITAIPUIN@ITAIPUMG.COM.BR

Patos be Minas (LoJa pe Pegas)

ITaiPu - TeL. + 55 (34) 3822-5555
ITAIPUPM@ITAIPUMG.COM.BR

Governapor VaLapAREs (FiiaL)

Covere - TeL. + 55 (33) 2101-9700
COVEPE@COVEPEGV.COM.BR

Marias Barsosa (FiLiAL)

ITaipu - TeL. + 55 (32) 3273-8639
ITAIPUMB@ITAIPUMG.COM.BR

Montes GLaros (Fiia)

[Taipu - TeL. + 55 (38) 3213-2200
ITAIPUMC@ITAIPUMG.COM.BR

Pouso Arecre (FiLiaL)

Copema - TEL. + 55 (35) 2102-5600
CODEMA.POUSOALEGRE@SCANIA.COM
UserLAnbiA (FiLiaL)

Escanpinavia - TeL. + 55 (34) 3233-8000
ESCANDINAVIA.UDI@ESCANDINAVIA.COM.BR

PARA

Marituea (Martriz)

[TaiPu NoRTE — TEL. + 55 (91) 4005-2222
ITAIPUNORTE(@ITAIPUNORTE.COM.BR
Marasa (FiLia)

[TaiPu NorTE — TEL. + 55 (94) 2103-8050
MARABA@ITAIPUNORTE.COM. BR
Paracominas (LoJa pE Pecas)

[TaiPu NORTE — TEL. + 55 (91) 3738-1684
PARAGOMINAS@ITAIPUNORTE.COM.BR

PARAIBA

Campina Granoe (FiuiaL)

Movesa Trux - TEeL. + 55 (83) 2102-9100
MOVESA.PARAIBA@MOVESA.COM.BR

PARANA

Lonprina (Martriz)

PB Lores - TeL. + 55 (43) 3329-0780
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

MaringA (FiLiar)

PB Lores - TeL. + 55 (44) 3228-5757
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Sho JosE pos Pinnais (Martriz)
BarTisTELLA — TEL. + 55 (41) 3299-7272
SJPINHAIS@BATTISTELLA.COM.BR

CascaveL (FiLiaL)

BarmisTELLA - TEL. + 55 (45) 3333-2300
CASCAVEL@BATTISTELLA.COM.BR
Guarapuava (FiuiaL)

BarmisTELLA - TEL. + 55 (42) 3624-2188
GUARAPUAVA@BATTISTELLA.COM.BR

Pato Branco (FiLiaL)

BarmisTELLA - TEL. + 55 (46) 3220- 8400
PATOBRANCO@BATTISTELLA.COM.BR

Ponta Grossa (FiLiaL)

BatmisTELLA — TEL. + 55 (42) 3239-6600
PONTAGROSSA@BATTISTELLA.COM.BR,
Uniio pA ViroriA (FiuiaL)

BaTTiSTELLA — TEL. + 55 (42) 3524-6675
UNIAODAVITORIA@BATTISTELLA.COM.BR

PERNAMBUCO

JaBoatAo pos GuARARAPES (MATRIZ)
Movesa Trux — TEL. + 55 (81) 2101- 9100
ADMNISTRACAO.RECIFE@MOVESA.COM.BR

PIAUI

Teresina (FiuiaL)

AvpHa - TEL. + 55 (86) 3220-6700
ALPHA.THE@ALPHAMAQUINAS.COM.BR

RIO DE JANEIRO

Rio oe Janeiro (Marriz)

Eauipo - TeL. + 55 (21) 3452-9600
EQUIPO@EQUIPORJ.COM.BR

Barra Mansa (PosTo e SErvIGo)
Eauipo - TEL. + 55 (24) 3348-3332
EQUIPO.BM(@EQUIPORJ.COM.BR

RI0O GRANDE DO NORTE

Mossord (PosTo pe SErvigo)
CONTERRANEA — TEL. + 55 (84) 3422-2400
CONTERRANEA@CONTERRANEA-RN.COM.BR
Macaiga (Fiia)

CONTERRANEA — TEL. + 55 (84) 3422-2424
ASTOR@CONTERRANEA.COM.BR

RIO GRANDE DO SUL

ELoorapo po Su. (Matriz)

Suvesa - TeL. + 55 (51) 3481-5050
SUVESA.ELDORADO@SCANIA.COM

Pevotas (Fiiat)

Suvesa - TEL. + 55 (53) 3274-3535
SUVESA.PELOTAS@SCANIA.COM

Porrio (Fiuia)

Suvesa - TeL. + 55 (51) 3562-8200
SUVESA.PORTAO@SCANIA.COM

Santa Maria (Posto pe Servigo)
Suvesa - TeL. + 55 (55) 3211-1909
SUVESA.SANTAMARIA@SCANIA.COM

Trés CachoEiras (PosTo bE SERVIGO)
Suvesa - TeL. + 55 (51) 3667-1030
ELDORADO@SCANIA.COM

Caxias po Sut (Martriz)

BrasbIESEL - TEL. + 55 (54) 3238-0900
BRASDIESEL@BRASDIESEL.COM.BR

lui (FiuiaL)

BRaspIESEL — TEL. + 55 (55) 3331-0500
1JUI@BRASDIESEL.COM.BR

LaJeano (Fiuiar)

BraspiEsEeL - TEL. + 55 (51) 3714-7700
LAJEADO(@BRASDIESEL.COM.BR

GarigaLoi (Posto e ServiGo)
BRaspiEsEL — TeL. + 55 (54) 3463-8800
GARIBALDI@BRASDIESEL.COM.BR

Vnacaria (Marriz)

Mecanica - TeL. + 55 (54) 3511-1433
MECACIL@MECACIL.COM

PaLmeira pas Missoes (FiuiaL)
Mecanica - TeL. + 55 (55) 3742-1770
MEPAL@MECACIL.COM

Passo Funpo (FiuiaL)

Mecanica - TeL. + 55 (54) 2104-9600
MEVEPAS@MECACIL.COM

RONDONIA

Porto VeLHo (MAatriz)

Rovema - TeL. + 55 (69) 3222-2766
ROVEMA@ROVEMA COM.BR

Ji-Parana (FiLiaL)

Rovema — TeL. + 55 (69) 3421-5696
ROVEMAJI- PARANA@ROVEMA COM.BR
ViLtena (FiLiaL)

Rovema - TeL. + 55 (69) 3322-3715
ROVEMAVILHENA@ROVEMA.COM.BR

RORAIMA

Boa VisTa (Posto bE SERVIGO)
SupermAc — TEL. + 55 (95) 3198-3400
SUPERMAC@SUPERMAC-AM.COM.BR

SANTA CATARINA

Picarnas (Marriz)

Mevepi - TeL. + 55 (47) 3267-7200
MEVEPI@MEVEPI.COM.BR

Irasni (Fiuac)

MevaLe - TeL. + 55 (47) 3341-0800
MEVALE@MEVEPL.COM.BR

JonviLee (Fiuiar)

MeviLLE - TEL. + 55 (47) 3451-0300
MEVILLE@MEVEPI.COM.BR

Rio po Sut (PosTo pE Servigo)
MevesuL - TeL. + 55 (47) 3525-3575
MEVESUL@MEVEPI.COM.BR

Biguacu (FiLia)

BatmisTELLA — TEL. + 55 (48) 3279-7500
BIGUACU@BATTISTELLA.COM.BR

Goncoroia (FiLiaL)

BatmisTELLA — TEL. + 55 (49) 3904-5000
CONCORDIA@BATTISTELLA.COM.BR
CoroiLHEIRA ALTA (FiLIAL)

BatTisTELLA — TEL. + 55 (49) 3328-0111
CORDILHEIRAALTA@BATTISTELLA.COM.BR
Laces (Fiuiat)

BatTiSTELLA — TEL. + 55 (49) 3221-3411
LAGES(@BATTISTELLA.COM.BR

Tusariio (FiLiaL)

BatTisTELLA — TEL. + 55 (48) 3628-0511
TUBARAO(@BATTISTELLA.COM.BR

Vipeira (FiLiaL)

BatTISTELLA — TEL. + 55 (49) 3531-3211
VIDEIRA@BATTISTELLA.COM.BR

SAO PAULO

GuaruHos (Marriz)

Copema - TEL. + 55 (11) 2199-5000
CODEMA.GUARULHOS(@SCANIA.COM
Cagapava (FiLiaL)

Copema - TEL. + 55 (12) 3653-1611
CODEMA.CACAPAVA@SCANIA.COM

Junpiai (Fiuiar)

Cobema - TEL. + 55 (11) 2136-8750
CODEMA.JUNDIAI@SCANIA.COM

Recistro (FiLiaL)

Copema - TEL. + 55 (13) 3821-6711
CODEMA.REGISTRO@SCANIA.COM

Santos (FiiaL)

Cobema - TEL. + 55 (13) 2102-2980
CODEMA.SANTOS@SCANIA.COM

Sio Bernaroo po Campo (FiviaL)

Copema - TeL. + 55 (11) 2176-0000
CODEMA.SAOBERNARDO@SCANIA.COM
Sorocasa (FiLiaL)

Copema - TeL. + 55 (15) 2102-7850
CODEMA.SOROCABA@SCANIA.COM

ViLa Guiherme (PosTo bE SERVIGO)
Copema - TEL. + 55 (11) 2199-5045
NFE.CODEMA@SCANIA.COM

Sumare (Marriz)

Quinta Ropa - TEL. + 55 (19) 3854-8900
QUINTARODA@QUINTARODA.COM.BR
Aracatuga (FiiaL)

QuiNTA Ropa - TeL. + 55 (18) 3631-1010
QRODA.ATA@QUINTARODA.COM.BR

Bauru (Fiuia)

QuinTA Ropa - TeL. + 55 (14) 2109-3150
QUINTARODA.BRU@QUINTARODA.COM.BR
Porto Ferreira (PosTo pe SERvIGo)
QuiNTA Roba - TeL. + 55 (19) 3581-4144
QRODA.PF@QUINTARODA.COM.BR

Riseiriio Preto (Martriz)

Escanbinavia - TEL. + 55 (16) 3969-9900
ESCANDINAVIA.RP@ESCANDINAVIA.COM.BR
ArarnquarA (FiLia)

Escanbinavia - TEL. + 55 (16) 3301-1000
ARARAQUARA@ESCANDINAVIA.COM.BR

Sio Jost po Rio Preto (FiuiaL)
Escanbinavia - TEL. + 55 (17) 3215-9770
ESCANDINAVIA.SJ@ESCANDINAVIA.COM.BR
Recente Fewo (FiuiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (18) 3941-1030
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Savto Granpe (FiLiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (14) 3378-4115
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

SERGIPE

Nossa Sra. po Socorro (FiLiaL)
Movesa — TeL. + 55 (79) 2104-9100
MOVESA.SERGIPE@MOVESA.COM.BR
TOCANTINS

Gurupi (Marriz)

MCM - Tev. + 55 (63) 3311-4000
MCM@MCMTOCANTINS.COM.BR
Aracuaina (FiLiaL)

MCM - Tev. + 55 (63) 3421-3433
MCM@MCMTOCANTINS.COM.BR

Scania

MOTORES

AMAPA

SANTANA

MOTOMAP — TEL. (96) 3281-3578
MOTOMAPSZ@NETSAN.COM.BR

PARA

SANTAREM

MOTOMAP — TEL. (93) 3523-1109
MOTOMAPSZ@NETSAN.COM .BR

RIO DE JANEIRO

AncRa pos Reis

MECMARINE - TeL. (24) 3366-6994
MECMARINE@MECMARINE.COM.BR

RI0O GRANDE DO SUL
Porto ALEGRE

ORBID - TeL. (51) 2131-5100
WERNER@ORBID.COM.BR

SAO PAULO

GuARUJA

MECMARINE — TeL. (13) 3355-4782
MECMARINE@MECMARINE.COM.BR
GUARULHOS

CODEMA - TeL. (11) 2199-5000

SCANIA NA
AMERICA LATINA

ARGENTINA

Buenos Aires

TEL. (00543327) 451000
BOLIVIA

Santa Cruz pe LA SiErRRA
TeL. (005913) 341-1111
CHILE

SANTIAGO

TeL. (00562) 3940-400
COLOMBIA

Santaré be Bocota

TeL. (00571) 292-8200
COSTA RICA

San José

TeL. (00560) 290-2255
EQUADOR

Quito

TeL. (00593) 22440-765
GUATEMALA
GUATEMALA

TeL. (00502) 2420-4466
MEXICO

México QUERETARD

TeL. (0052442) 227-3000
NICARAGUA

Manicua

TeL. (005052) 631151/331152 A 331159
PARAGUAI

Asuncion

TeL. (0059521) 50-391 A 50-3928/50-
3720

PERU

Liva

TeL. (00511) 512-1800
REPUBLICA DOMINICANA
Santo Domineo

TeL. (001809) 372-0455
URUGUAI

MonTeviDéu

TEL. (005982) 924-0433/0435
VENEZUELA

VALENCIA
TeL. (0058241) 871-8090

0800 019 4224

O servico que cuida do seu Scania

Assistance 24 noras, 365 dias por ano
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Scania Streamline.
Todos os detalhes
somados para garantir

a maior economia 40/ a mais de economia
© de combustivel

de combustivel.

MNovo contormo da cabine:
ganhos na aerodinamica

e design mais moderno Movo quebra-sol:

mais aerodinamico

o

S mass .
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Scania Opticruise: com novo

modo econdmico de condugéo “

Scania Ecocruise: piloto automatico
focad@na economia de combustivel

Cada detalhe do Scania Streamline & pensado para expandir

as suas atividades. O motor Scania Euro 5, os ganhos aerodinamicos
e as tecnologias exclusivas Scania Opticruise @ Ecocruise trabalham

juntos para garantic ate 4% a mais de economia de combustivel .

A maxima disponibilidade do seu veiculo pode ser atingida com _‘\‘\
o5 Programas de Manutengao Scania. .

E o inicio de uma nova era de
rentabilidade para os seus negocios.

Faz diferenca ser Scania.

MISTO

Papel produzido a partir

de fontes responsaveis

] E - FSC  Fscecotsess .
facebook comiScaniaBrasi www(scorg www, streamline. scania.com. b



