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“Hoje, nossos veiculos
estao operando com
nivel de desempenho
acima do esperado, com
excelentes resultados
de consumo de
combustivel. ”

UM ANO DE GRANDES EXPECTATIVAS

O ano de 2012 foi considerado um periodo dificil para
nosso mercado, principalmente por todo o processo de
adaptacgao ao Euro b que 0s nossos clientes tiveram que
passar. Mesmo assim, ndo podemos afirmar que foi um ano
ruim. O volume atingido foi o terceiro melhor da histoéria
para a Scania no Brasil. Dentro do cenario desenhado,
desenvolvemos a estratégia de entregar caminhoes com
motores Euro b desde o inicio do ano, e comegamos a
comercializar a nova tecnologia antes de todos 0s outros
fabricantes. Hoje, nossos veiculos estao operando com
nivel de desempenho acima do esperado, com excelentes
resultados de performance e consumo de combustivel.
Estamos satisfeitos por entregar a melhor solugdo em
transportes de 2012, mesmo diante de algumas incertezas.

Também comemoramos 0s dois anos da entrada da
Scania no segmento de caminhoes semipesados. Por
iss0, esta edi¢do da Rei da Estrada traz o crescimento
deste negdécio na reportagem de capa. Conhega como
a Scania vem trabalhando para entregar veiculos
com alta produtividade. Investimentos que vao desde
motores de alto torque a cabines ergondémicas. Confira
o resultado desses investimentos e a performance de
nossos semipesados nas operacoes da Vieira Tannus, da
Transgires e da Prattica.

Entre os caminhoes pesados, destaque para o P 360,
escolhida pela PepsiCo. apds uma sequéncia de testes
realizados com varias marcas. Os detalhes estao nesta
edigao. Saiba também como estdo atuando nossos veiculos
em transportes especiais, como é 0 caso da operacao
da Lavrita, empresa que fabrica os carros de combate a
incéndios utilizados em aeroportos do estado de Séo Paulo.

Boa leitura.

ool

Victor Carvalho
Gerente executivo de Vendas de Caminhdes
da Scania Brasil

N© 2/2013 » SCANIA REI DA ESTRADA 3



ESPACO DO LEITOR

“Pra mim a Scania é a melhor marca

do segmento. Sou cliente desde 1992

e atualmente tenho cinco cavalos
mecanicos, todos Scania. Sempre gque posso estou
renovando a frota. Meus cumprimentos a todos da
Scania!”

Warley Antoénio de Castro - Contagem (MG)

Venho por meio desta paraheniza-
‘ ‘ los pela Revista Rei da Estrada e pela
contribuicio da Scania no mercado
brasileiro de veiculos pesados. E uma grande
satisfacao pra todos nés poder sempre contar com
vocés”

Thiago Silva dos Santos - Sao Caetano do Sul (SP)

Quero agradecer em nome de todos os

brasileiros pelas varias familias que

através dos empregos diretos e indiretos
que a Scania do Brasil ajuda a sustentar, além de
deixar registrado o meu apreco pela marca”

José Manoel da Mota - Sao Paulo (SP)

Kaique Roberto Oliveira Souza - Franca (SP)

Estou escrevendo pra dizer o quanto eu

amo a Scania. Desde os meus 13 anos

comecei a me interessar por caminhdes
e, ja que por engquanto niao posso ser caminhoneira,
meu sonho é um dia conhecer a fabrica da Scania!”’

Nathane Machado Casagrande - Castelo (ES)

Cristian Oliveira Machado - Santa Isabel (SP)

Participe do Espaco do Leitor enviando seus comentarios ou desenhos para:
Scania Brasil - Scania Rei da Estrada - Avenida José Odorizzi, 151 - Vila Euro
CEP: 09810-902 - Sao Bernardo do Campo (SP).

A cada semestre, o melhor desenho sera premiado com uma miniatura Scania.

4 SCANIA REI DA ESTRADA * N°2/2013
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Fotos: Arquivo Scania, Ménica Zanon e Wagner Menezes

o
S—

Fabet recebe onibus
Scania para treinar
motoristas

Em fevereiro, a Fundacao Adolpho Bésio de
Educacao no Transporte (Fabet) divulgou um novo
curso em sua grade, voltado aos motoristas de
onibus. Ao apresentar o Programa de Formacao
de Motoristas para o Transporte Rodoviario de
Passageiros, a Fabet recebeu um 6nibus Scania,
modelo K 310 4x2 CV com motor Euro 5, cedido
pela montadora em regime de comodato para
uso em aulas praticas. A Fabet ja utiliza veiculos
da Scania nos cursos voltados ao transporte
rodoviario de cargas.

Finalistas do MMCB agora
sao Master Drivers

Os motoristas se tornaram instrutores com o curso oferecido pela Scania.

Os 24 finalistas da quarta edicdo da competicado “Melhor Motorista de Caminh&o
do Brasil” ja estdo formados no curso “Motoristas Instrutores Master Driver”.

O treinamento foi um dos prémios oferecidos pela Scania aos dois melhores
colocados de cada etapa regional, e aconteceu em fevereiro e margo, na cidade
de Guararema (SP). O curso capacita os motoristas a operar os caminhdes de
maneira mais segura e rentavel, além de qualifica-los para que se tornem futuros
instrutores. No treinamento sdo abordados temas como dire¢do econdémica,
manutencio e tecnologia do veiculo, mecanica basica e legislacdo de transito.
As provas praticas ajudam a medir o consumo de combustivel e aperfeicoar

as técnicas de diregdo. “Os treinamentos sdo importantes para reforcar os
conceitos de seguranca e de preservacdo do meio ambiente. O motorista vai
para a estrada com mais conhecimento, confianca e responsabilidade”, afirma
Vinicius de Moraes, atual campeado do MMCB. No total, desde 2000, a Scania ja
treinou cerca de 20 mil condutores.

www.scania.com.br

CRMPIONE
=

Novo veiculo sera utilizado em aulas praticas para motoristas de 6nibus.

Top Team 2013 — A equipe de servigos da Battistella de
Sao José dos Pinhais (PR) foi a campea do Scania Top Team
2012/2013. A proxima fase da competicao mundial sera
disputada em junho, em Sao Bernardo do Campo (SP).

Pacto Global - a Scania assinou o United Nations Global
Compact, da ONU, que prevé o comprometimento com
principios relativos a direitos humanos, relagcoes de trabalho,
meio ambiente e anticorrupgao.

Novo projeto de logistica — em parceria com a Cargolift,
a Scania otimizou o sistema Milk Run em sua fabrica, usando
um caminhao bitrem na coleta de pecas e materiais em seus
fornecedores.

Ne 2/2013 » SCANIA REI DA ESTRADA 6§



Fotos: Arquivo Scania, Ménica Zanon e Ronaldo Santos

Reportagem de Capa

-

Llnha dese,,nvolwda pah/a/.tfransporte em t‘rechos urbanos e curtas

dlste}nelas come’l‘ﬂ&'r
Wi ‘
S CAMINHOES SCANIA da linha P, com motores
9litros de 250 ou 310 cavalos de poténcia, sdo
produtos relativamente novos no mercado. Tanto
€ que até o0 ano 2010, o P 270, direcionado ao transporte
semipesado, era fabricado apenas sob demanda. Mas, a
partir de 2011, essa histéria mudou e a montadora decidiu
apostar firme no segmento. O P 270 passou a fazer parte
do portfolio fixo da Scania e, com o langamento dos novos
motores Euro 5, foi substituido pelos modelos, o P 250 e o P
310.

A demanda por esses caminhoes, usados em trechos
urbanos em distancias curtas ou medias, tem aumentado
nos ultimos anos. S6 em 2011, houve crescimento de 16,9%
nas vendas destes produtos e, no ano seguinte, mesmo com
queda, 48.358 veiculos desta categoria foram emplacados no
Brasil, segundo dados da Federagao Nacional da Distribuicéo
de Veiculos Automotores (Fenabrave).

Os numeros mostram que a Scania apostou certo. Para
Victor Carvalho, gerente executivo de Vendas de Caminhdes
da Scania no Brasil, o volume de vendas da montadora para
0 segmento cresceu de forma extraordinaria, aumentando
cerca de 250% de 2011 para 2012. “Estamos muito satisfeitos
com 0S humeros, e mais ainda com as respostas do mercado”,

' anwe;rsarlo corﬂ aprovagao do mercado

reforga Carvalho lembrando que os semipesados da Scania
nao deixam a desejar em relagdo aos demais modelos da
montadora. “E um caminh&o premium, tanto em questao de

performance quanto em conforto para os motoristas.”

COM A “CARA DO CLIENTE”

Além das caracteristicas gerais, a Scania adequou seus
veiculos segundo as recomendagdes dos proprios clientes. O
resultado desse investimento fez do semipesado Scania um
dos mais completos do mercado, repleto de itens exclusivos
como a caixa de cambio Scania Opticruise, a suspensao
pneumatica e a configuragéo 8x2 com o terceiro eixo de
fabrica.

Na opini&o dos clientes, performance, produtividade e
economia sdo determinantes na decisao de compra. Por isso,
a montadora investe na producao para atender a demanda.

A area de Servigos também ja esta preparada, e parte das
Casas Scania conta com equipes de vendedores e técnicos
especializados em semipesados, como a Brasdiesel de
Caxias do Sul (RS). Curiosamente, a concessionaria foi
responsavel pela venda do primeiro semipesado com as

novas configuragoes, para a Prattica Logistica.






Reportagem de Capa

CONHECA O CAMINHAQ
SEMIPESADO SCANIA

CAPACIDADE PLATAFORMA DE CABINE LEITO
TECNICA CARGA Permite pernoite no veiculo

: : Maior entre-eixos do mercado,
Maior capacidade de carga que possibilita carrocerias de
do mercado até 10,3 m

Maior PBT técnico da

categoria: 26.100 kg BALAN g A

Maior CMT da categoria: A

P00 ELETRONICA NO
PAINEL

Possibilita ao motorista

conhecer o peso dos eixos
traseiros

com o mesmo nivel de conforto
do caminh&o de longa distancia

SUSPENSAO MOTOR SCANIA SCANIA OPTICRUISE
PNEUMATICA Alto torque, agilidade (OPCIONAL)

Exlusividade da Scania. Oferece e baixo consumo de Sistema automatizado de troca
grande conforto e preserva a carga e o combustivel de marchas

Implemento

Possibilita ao motorista regular a

altura do chassi dentro e fora da
cabine, conferindo agilidade para a
carga e descarga

8 SCANIA REI DA ESTRADA « N22/2013 www.scania.com.br



QUEM SAIU NA FRENTE

O primeiro semipesado com as novas configuracoes foi
adquirido em 2011 pela Préattica Logistica. A transportadora,
que comprou duas unidades do P 270 6x2 na concessionaria
Brasdiesel, de Caxias do Sul (RS), € uma das principais
empresas de transporte de moéveis no estado. Com sede
em Garibaldi (RS), a Prattica ainda transporta vinhos e
alimentos entre o Sul e 0 Centro Oeste do Brasil.

A empresa, que ja trabalhava com a Scania, foi a pioneira
na compra dos semipesados, apostando na for¢a da marca e
na robustez do veiculo. Deu certo! E, hoje, André Ravanello,
socio e diretor administrativo da empresa, que sempre
investiu nos caminhoes pesados, ja tem no patio cinco P
310 8x2. Segundo ele, os semipesados atuam em 40% das
operacoes da Prattica e 2013 seréd o ano de ter mais veiculos
mais leves na garagem.

Além de Ravanello, a equipe de motoristas também
aprovou o investimento. “Eles fazem questao de trabalhar
com 0s semipesados da Scania. S&o 0s cobigados por
eles”, afirma Dorval Ravanello, pai de André e proprietario
da empresa. Ele entende que atributos como conforto,
agilidade e forga, diferenciais no P 310, fazem a diferenca na
escolha dos motoristas. Além disso, elogia os motores Euro
5, mais econémicos, e a configuragao de eixos 8x2: “desta
forma, conseguimos transportar mais carga por veiculo”.

Além de ter um produto competitivo, o pés-venda da
Scania vem sendo um diferencial na escolha da Prattica
pelos semipesados da montadora. A seguranca oferecida
pela Brasdiesel, tranquiliza o empresario, que exige
agilidade na manutencao e alta disponibilidade dos
veiculos. “Nao posso ter caminhao parado na estrada.

Por isso, a parceria com a concessionéria é fundamental”,
reforga. Seu intuito, motivado pela renovagao permanente
dos veiculos e pela qualidade do produto e do atendimento
Scania, é chegar ao final de 2013 com 100% da frota de
semipesados da montadora.

www.scania.com.br

Os semipesados da
Scania sao cobicados
pelos nossos motoristas.”

Dorval Ravanello, proprietario da Prattica

N© 2/2013 » SCANIA REI DA ESTRADA 9



Reportagem de Capa

Outros
transportadores ja me i stotl]
procuraram para saber

mais sobre o caminhao.”

Delcio Vieira Tannus Junior,
proprietadrio da Vieira Tannus

AGILIDADE E O LEMA

O comeércio de alimentos é um dos
setores que mais utiliza os caminhoes
semipesados. Os veiculos precisam
circular por estradas e centros urbanos,
abastecendo as cidades e os centros de
distribuigdo. Nessa hora, agilidade é uma
caracteristica determinante.

Para quem carrega produtos
hortifrutigranjeiros, alimentos cuja
deterioracéo é rapida, ter um caminhado
agil é redundancia. A Vieira Tannus, de
Uberlandia (MG), realiza uma maratona
diaria, entregando alimentos no Ceasa
da cidade, e levando mercadorias e fretes
avulsos para as regides Sul, Sudeste e
Nordeste. Por isso, precisa de maquinas
fortes e sempre disponiveis, razoes que
fizeram com que Delcio Vieira Tannus

10 SCANIA REI DA ESTRADA * N°22/2013

Filho, proprietario da companhia,
investisse nos semipesados Scania. Dos 34
caminhdes proprios, 14 sdo Scania - seis
sao do modelo P 310 8x2.

No mercado héa 36 anos, e transportando
suas proprias cargas ha cerca de 15, Tannus
investiu em trés unidades do P 340 ainda
em 2010. No ano seguinte, apostou no P
310 e transformou-se em um divulgador
do modelo na regiao do Tridngulo Mineiro.
“Antigamente, era preciso mandar colocar
o quarto eixo. Agora, ja vem de fabrica, o
que deixou outros transportadores curiosos
sobre meus veiculos e eu 0s recomendo
para todo mundo”, diz ele, reproduzindo
a fala dos colegas - “quero um caminhao
igual ao do Seu Delcio”.

1]

Segundo Tannus, confesso apaixonado
por caminhoes, o numero de semipesados
tem crescido muito em sua regiao por conta
da movimentagao atacadista. Ele mesmo
j& comprou mais oito caminhdes Scania,
visando a operacéo de 2013. Orgulhoso,
esta tao satisfeito que vé seus caminhoes
como a vitrine da empresa. Além disso, o
baixo consumo de combustivel dos motores
9 litros elimina qualquer duvida quanto a
aquisigao de outro modelo.

Os motoristas da Vieira Tannus também
foram contemplados com a nova aquisicéo.
“Por causa do conforto, eles comparam 0s
Scania aos carros de passeio. O caminhéo
faz tudo sozinho, é feito sob medida”, afirma
0 empresario.

www.scania.com.br



‘A Scania foi pioneira na
‘ ‘ fabricacao da suspenséo‘?
pneumatica e do cambio + 4
FROTA RENOVADA E INOVADA automatizado, cruciais para o

Os semipesados da Scania tém marcado presenca em _ meu neg()‘:io-"
operacoes fundamentais do transporte brasileiro. Uma * -f"'m}z FERENS, PROPRIETARIO DA TRANSGIRES
delas é emblematica: a entrega de malotes e encomendas i
dos Correios. Empresa brasileira centenéria, os Correios sao
reconhecidos nacionalmente como uma das instituigoes
mais confiaveis do pais. E confianca nesse caso quer dizer:
entrega no prazo e sem extravios. Por isso, essa operagao é
tao importante quanto delicada.

Na regido Sul, quem responde pelas entregas dos
Correios é a Transgires, de Curitiba (PR), empresa que
também atua no transporte de alimentos, bebidas, moveis
e eletroeletrénicos e, cuja frota, tem aproximadamente 500
veiculos - cerca de 100 Scania, sendo 60 semipesados.

Segundo Nestor Ferens, proprietario da transportadora,
Sua operagao requer muita seguranca e rapidez. Por isso,
renova a frota frequentemente e investe na tecnologia
que assegura eficiéncia e economia. Para ele, 0 Scania
Opticruise e a suspensao a ar garantiram cerca 7% de
economia no consumo de combustivel, no comparativo
com demais veiculos de sua frota. Ja o sistema pneumatico,
que suaviza 0 impacto no caminhdao, o tranquiliza quanto
a seguranga da carga. “Nao compro mais veiculo que nao
seja automatico, e a Scania foi pioneira na fabricagao da
suspensao pneumatica e do cambio automatizado, cruciais
para 0 meu negocio”, enfatiza. Por isso, 0 empresario que
confessa gostar muito da marca, afirma ter no semipesado
Scania o produto ideal. “Para minha felicidade, este produto
caiu como uma luva”.

Para 2013, a Transgires, que opera na regioes Sul, Sudeste
e Centro Oeste, pretende adquirir mais veiculos. Sua meta
agora é trocar os caminhdes com mais de dois anos e meio
de atividade, e conta com os semipesados Scania nesse
objetivo. “Os caminhdes Scania evoluiram muito e sua
configurag¢ao conquistou os clientes. Paramim, esse € 0
caminhao do futuro”, conclui.

www.scania.com.br Ne 2/2013 « SCANIA REI DA ESTRADA 11



SEGURANCA - LAVRITA

EGUNDO A MITOLOGIA GREGA, a fénix é
uma ave capaz de sobreviver ao fogo e
renascer de suas proprias cinzas. Essas
caracteristicas do passaro mitoldgico
levaram a Lavrita a escolher 0 mesmo nome para
batizar suas viaturas de combate a incéndios,
distribuidas em oito aeroportos do estado de Sao
Paulo. Os caminhdes, fabricados em parceria com
a empresa austriaca Rosenbauer e a Scania, foram

12 SCANIA REI DA ESTRADA * N22/2013
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desenvolvidos no Brasil em um trabalho inédito.
“Até pouco tempo atras, a tecnologia aplicada nessa

operagao era importada. Havia uma caréncia por esse

tipo de equipamento e nds nacionalizamos o projeto”,
conta o proprietario e diretor técnico da Lavrita,
Wilson Molina Ribas.

Com 38 anos de mercado, a Lavrita iniciou suas
atividades no ramo de engenharia de mineragéo.
Hoje, conta com uma divisao de prestagao de

www.scania.com.br



Fotos: Wagner Menezes

‘ E o unico chassi
que atende
plenamente as normas
de seguranca para
combate a incéndio nos
= | aeroportos.”
B Y

Wilson Molina, diretor técnico da Lavrita

www.scania.com.br Ne 2/2013 * SCANIA REI DA ESTRADA 13



SEGURANCA - LAVRITA

SEervigos e atua no que chama de
Engenharia de Equipamentos Especiais.
Quatro anos atras, Molina enxergou no
sistema aeroportuario um novo nicho

a ser explorado, e procurou a parceira
Rosenbauer, fabricante de equipamentos
contra incéndios, para iniciar sua produgao.
Os primeiros Carros de Combate a
Incéndio (CCI) foram feitos com caminhdes
importados. Mas, em 2011, a Lavrita passou
a trabalhar com o modelo P 420 4x4, feito
pela Scania no Brasil, e, em 2012 adquiriu
14 unidades. “E o Gnico chassi que atende
plenamente as normas de seguranga para
combate a incéndio nos aeroportos”, diz
Molina. Ele se refere a NFPA 414 2012,
utilizada pelos Estados Unidos e adotada
como referéncia pela Agéncia Nacional

de Aviagao Civil (Anac), que regulamenta

a operagdo. As viaturas se encaixam na

“Os jatos d’agua
emitidos pelo
caminhao tém

até 80 metros de

alcance.”

Wilson Molina,
diretor técnico da Lavrita

Wilson Molina (a direita), proprietario da’
Lavrita,aolado do filho Robeto, diretor
comercial da empresa. ==

14 SCANIA REI DA ESTRADA * N22/2013

categoria AP 2 (ataque principal), que

atende aeroportos com transito de voos
comerciais domésticos, elevando o grau de
seguranca dos aeroportos.

A norma exige que os caminhdes tenham
tragdo permanente nas quatro rodas, pneus
off road para transito em qualquer tipo
de terreno e motor com poténcia de 440
cavalos, capaz de mover o veiculo e acionar
a bomba d'agua simultaneamente. A caixa
de cambio e a transmissdo completamente
automatica também s&o especiais,
equipadas com PTO —uma tomada de
forga com divisor eletrénico de poténcia.
“Com isso, a bomba funciona no momento
em que 0 motor é acionado, ao contrario
de outros carros, em que a bomba s6
funciona em ponto morto”, explica Molina.
O equipamento tem vazao de 5.500 litros

de dgua por minuto, e também opera com
Liquidos Geradores de Espuma (LGE). O
tanque de agua tem capacidade para 6.100
litros e 0s jatos emitidos tém até 80 metros
de alcance.

0 BOOM DA AVIAGAO CIVIL

Hoje, os CCls da Lavrita se encontram
em aeroportos como os de Ribeirao
Preto, Aragatuba, Marilia, Presidente
Prudente e Sao José dos Campos, todos
de responsabilidade do Departamento
Aeroviario do Estado de Sao Paulo (Daesp).
A instituigdo administra 31 aeroportos
— 17 em operagao e 15 que aguardam
homologacéo do Governo Federal para
comecar a operar. ‘A aviagao civil brasileira
passa por uma fase de crescimento,
planejada com foco em grandes eventos,

www.scania.com.br



como a Copa do Mundo de 2014, eno
descongestionamentos dos aeroportos da
capital paulista”, explica Alvaro Cardoso,
diretor de aeroportos do Daesp. Com isso,
a demanda por viaturas de combate a
incéndio tende a crescer ao longo deste e
dos proximos anos.

Cliente da Lavrita, Cardoso conta que
antes o servigo de combate a incéndios
erarealizado pela Aeronautica, mas foi
transferido para as administradoras
aeroportuarias em func¢do do crescimento
do trafego de aeronaves no interior de Sao
Paulo. Atualmente, no aeroporto Leite
Lopes em Ribeirdo Preto, a média é de 40
voos diarios e movimentacao é de até um
milhao de passageiros por ano.

Segundo o diretor, com o0 baixo numero
de ocorréncias, os CCIs passam a maior
parte de sua vida Util apenas sendo
testados —alguns caminhées com dez anos

www.scania.com.br

de uso tém somente dez mil quilémetros
rodados. “Um dos fatores diferenciais

da Scania é que podemos contar com a
Escandinavia, no caso de Ribeirdo Preto,
para a manutengao constante da nossa

frota, o que garante que ela esteja sempre

pronta para uso”, afirma o diretor do Daesp.

Além disso, ele elogia a performance dos
caminhoes, perfeitamente adequados as
suas necessidades.

“Trata-se de uma operagao de risco,
em que as viaturas tém que chegar ao
local do acidente em um intervalo de, no
maximo, dois minutos e meio, carregando
toneladas de agua, pé quimico e espuma -
esguichados na parte da aeronave que nao
esta em chamas, para resfria-la e impedir
que o fogo avance.” A seguranga é nossa
base e a Scania é um parceiro precioso

neste processo”, completa.

Y - TN
ol

Lavrita vai aléem

dos aeroportos

As operagoes da Lavrita nao se limitam
ao combate a incéndios. Com uma frota
total de mais de 250 veiculos, a empresa
atua em nichos pouco convencionais.
Aos aeroportos presta também servigos
de remocéao de borracha e pintura das
sinalizagbes em pistas de pouso e
decolagem, além de limpeza geral e
medicdo de atrito. Os servigos também
sdo aplicaveis a rodovias, trechos
urbanos e plantas industriais. Na area de
engenharia, a Lavrita fornece tecnologia,
projecgao e fabricacao de equipamentos
para 0s setores de mineragao e ambiental,

assim como para rodovias.
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ECONOMIA - PEPSICO

UBMETER SEUS PRODUTOS a testes de desempenho faz
parte darotina da Scania. Porém, no ano passado, a
montadora encarou um desafio diferente, quando seus
caminhdes (P 310 e P 360) iniciaram uma operagao

de transporte da PepsiCo., uma das maiores fabricantes de
alimentos e bebidas do pais, em uma disputa de desempenho
com veiculos de outras marcas. O grande test drivenao deixou
duvidas, e 0 P 360 4x2 conquistou o primeiro lugar na avaliagao
da companhia, que adquiriu 45 veiculos desse modelo. O P 310
ficou na segunda colocagao. Saiba como foi este desafio e 0s
motivos que fizeram o caminhao Scania ser eleito.

O DESAFIO

Para renovar a frota da PepsiCo. Brasil, Fabio
Cancherini, gerente de distribuigdo da empresa, elegeu seis
modelos de caminhao das principais montadoras do pais.

Os veiculos foram aplicados no transporte de produtos da
companbhia entre os centros de distribuigao de fabrica (origens)
e de vendas (destinos) em todo o Brasil.

A base dos testes se concentrou na unidade da empresa
em Itu (SP) e os caminhd®es percorreram as rotas operacionais
da PepsiCo. Por seis meses, os veiculos foram testados no
dia a dia das operagoes ao lado dos veiculos da atual frota da
PepsiCo. e passaram, inclusive, por manutengoes. O periodo
também possibilitou avaliar a necessidade e caracteristica de
manutengao dos veiculos Scania.

Além dos indices mensurados nos testes, a PepsiCo. levou
em conta a opinidao dos seus motoristas. Seis condutores
trabalharam em regime de rodizio, para que todos pudessem
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ter a chance de avaliar cada um dos veiculos. Eles também

foram treinados na fabrica da Scania, € nas dos demais
concorrentes, sobre como operar as maquinas. “Queriamos
uma avaliagdo criteriosa. Para isso, era necessario que os
motoristas passassem por uma capacita¢ao técnica, ja que
os veiculos tem tecnologia diferenciada”, afirma Cancherini,
que também solicitou que instrutores das montadoras
acompanhassem seus condutores em viagens. Os Master
Drivers da Scania se encarregaram de acompanhar a equipe.

OS CRITERIOS

Os caminho6es usados no transporte da PepsiCo.
precisavam ter caracteristicas como baixo consumo de
combustivel, baixo indice de emissdes (confira box sobre o
uso de Arla) maior disponibilidade e melhor custo-beneficio
nas despesas mecéanicas e elétricas. Além disso, a PepsiCo.
tinha como estratégia estabelecer relagdes com fornecedores
alinhados a seus valores e filosofia, como a reducgao dos
impactos de suas operagdes no meio ambiente. “A area de
distribuigdo e logistica é muito importante em uma empresa
como a PepsiCo. Por isso, esse teste foi tdo rigoroso e
optamos pelos equipamentos que se destacaram na pratica.

www.scania.com.br
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ARLA E OS
CAMINHOES EURO 5

Entre os critérios analisados pela PepsiCo. nos testes
com o P 360 da Scania esta o consumo de Arla, uma
substancia quimica usada em motores com tecnologia
Euro 5 para transformar o éxido de nitrogénio (NOXx),
emitido na fumaga em vapor de agua e nitrogénio. O Arla
é produzido a base de ureia e fica armazenado em um
segundo tanque nos veiculos movidos a diesel. Com a
pulverizacao da substancia no escapamento, é possivel
diminuir a emissdo de NOx em até 98%.

‘ O test drive nao
deixou duvidas e o

P 360 4x2 conquistou o

primeiro lugar na avaliacao

*n 77
N da companhia.
O transporte pode ser decisivo no impacto causado pela
empresa.” Faqu Cancherini, gerente de distribuicdo da PepsiCo.
Brasil
O ELEITO
O caminhao P 360 conquistou o primeiro lugar,
A SCANIA COMEMORA

principalmente, em virtude de custo operacional, tanto no } o
, - - Segundo Paulo Silva, gerente de negoécios de vendas de
consumo de combustivel quanto em relagéo as manutengoes. . _ ' o
. , ) Caminhdes da Scania no Brasil, os resultados desta avaliagao
Segundo a Scania, o veiculo aprovado apresenta economia

. 0 . ~ . da PepsiCo. devem ser exaltados. “Este teste foi muito
superior a 18% de diesel, em relagéo aos demais concorrentes _ ) ] ] i
) ~ . ~ importante e diferenciado, pelo periodo analisado, controles e
no teste, e também néo precisou de nenhuma manutengao T _
) . . ) . indicadores”, reforga, lembrando que a Scania acompanhou 0s
corretiva, o que, segundo Cancherini, o deixa ainda mais . o
testes por meio dos resultados apresentados periodicamente
seguro sobre a escolha.

, . . e . . ela PepsiCo., além dos dados coletados no veiculo e do
Além disso, o potencial de utilizacao, a disponibilidade D D _
- . acompanhamento dos Master Drivers.
e 0 tempo gasto em manutenc¢ao preventiva foram fatores

. . Para ele, a sensagao é de dever cumprido, j& que a empresa
determinantes. E, para completar, o conforto e ergonomia

. . . L conseguiu comprovar os resultados de seus proprios testes.
da cabine fizeram do Scania o vencedor. “O caminh&o g D pIop

, . “Essa vitoria endossa todo investimento que realizamos no
nos surpreendeu também por ser o que mais apresentou

) . . desenvolvimento dos veiculos e nos nossos proprios test drives.
regularidade no periodo”, endossa Cancherini.

. . Além disso, mostrou como o veiculo se comporta narotina e
Para os seis motoristas que se revezaram nos testes, a

e . na operacao do proprio cliente. Esses dados valem muito para
decisao foi unanime. Segundo a PepsiCo., todos concordaram perag prop P

o . noés.”, comemora. e
que o P 360 da Scania foi 0 melhor na maioria das

caracteristicas testadas.

www.scania.com.br N2 2/2013 * SCANIA REI DA ESTRADA 17



ADOIS ANOS, a Transportes Letsara, de
Ijui (RS), firmou um compromisso: reduzir
seu indice de emissoes de poluentes,
diminuindo o impacto de suas operagoes
no meio ambiente. Para isso, foi langada a Promogao
Letsara Ecosocial — Transportar Para um Mundo
Melhor, cujo objetivo é premiar os condutores que
reduzirem consumo de combustivel e as emissoes.

A premiacao é semestral e entrega de cameras
fotograficas a motocicletas.

Mas, para a empresa, 0s resultados vao muito além
dos prémios: o projeto ingressa em seu terceiro ano
com numeros promissores. “Desde o inicio da agao,
deixamos de emitir o equivalente a 823 toneladas
de gés carbdnico”, afirma Andrei Copetti, gerente
administrativo da transportadora.

O calculo de toneladas de CO? que néo foram
emitidas pelos caminhdes da Letsara foi feito de
acordo com ferramentas e indices de conversao
do Programa Brasileiro CHG Protocol, que reine
empresas de diversos setores do mercado para
medicao e reducao nas emissoes de Gases do Efeito
Estufa (GEE). Para mensurar e atingir os resultados,
a transportadora desenvolveu uma lista de “objetivos
verdes”; os 16 colaboradores premiados em 2012
atingiram mais de 75% destas metas. “Fizemos
uma tabela para cada veiculo com os indices de
emissdo de gases e consumo de combustivel a serem
atingidos, de acordo com o percurso, o peso da carga
e o modelo do veiculo”, conta Copetti.
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Para 2013, a Letsara deve promover inovagoes
no projeto de responsabilidade socioambiental,
incluindo novos parametros. Copetti ainda pretende
viabilizar a preservagao de recursos hidricos e o uso
racional de energia. Hoje, a transportadora coleta
agua de chuva em cisternas e conta com estrutura

para separacgao de residuos graxos da agua utilizada.

“Mais de 93% da dgua consumida na lavagem dos
caminhoes vem deste sistema e utilizamos produtos
biodegradaveis”, reforga o gerente.

INICIATIVA COM SIMPLICIDADE A promogao
Letsara Ecosocial busca também o envolvimento
dos familiares dos colaboradores da transportadora.
Por meio de gestos simples, mas eficientes, investe
em conscientizacdo. Em 2011, desenvolveu um
concurso cultural para os filhos dos funcionarios
da empresa com a campanha Letsara na Estrada.
“Criangas menores de 12 anos nos mandaram
desenhos e concorreram a seis meses de curso
de inglés ou espanhol”, lembra Copetti. No ano
seguinte, os motoristas também concorreram
tirando fotografias nas estradas, retratando seu
cotidiano. “As melhores foram premiadas e usadas
pela empresa no nosso calendario do ano seguinte.”
Para o gerente, a iniciativa foi importante também
para valorizar o papel dos motoristas dentro da
cadeia do transporte rodoviario. “Além de minimizar
0 impacto ambiental, 0 programa trouxe, por meio
dos projetos culturais, mais engajamento entre
equipe, empresa, colaborador e familia.” @

www.scania.com.br
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Andrei Copetti, gerente administrativo da
Letsara

LIGAO DE CASA

Além de investir na campanha, a Letsara
mantém a frota, cerca de 270 veiculos, com
baixa idade média e manutencdo em dia.
“Nossa oficina propria funciona 24 horas, e
também mandamos veiculos para revisao

na concessionaria apos cada viagem, além
de termos servigos proprios de lavagem,
abastecimentos, troca de 6leo e de borracharia”,
conta Copetti. A transportadora é cliente da
Brasdiesel de [jui. Cerca de metade da frota é
Scania, e 0os motoristas da Letsara atuam no
transporte de cargas paletizadas — alimentos,
produtos de higiene e limpeza, autopecas,
matérias-primas, produtos quimicos e cargas
especiais — em rotas entre Brasil, Chile e
Uruguai.

COMO CALCULAR AS
EMISSOES DE GASES
POLUENTES*

(*Célculo utilizado pela Letsara e pelo Programa
Brasileiro CHG Protocol)

O processo de extragao do petréleo até o
refinamento de um litro de dleo diesel gera
0,51 quilos de gas carbénico (CO?).

Na combustéo, séo gerados mais 2,676
quilos de CO?, o que resulta em um total de
3,18 quilos de CO2liberados na atmosfera a
cada litro de diesel usado em um veiculo.

RESPONSABILIDADE SOCIAL

Além dos objetivos de carater ambiental,

a Letsara contempla agdes sociais em sua
campanha, arrecadando doagées para
instituigdes de caridade de [jui, que ja
receberam materiais de higiene e limpeza,
alimentos e agasalhos — Associagdo
Filantrépica Monte Moria e Lar Bom Abrigo.
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SAUDE - JSL

I P e

JSL mantém programa para orientar motoristas

SAUDE
: bchRﬂ.NCA

NAS RODOVIAS|
‘ BRASILEIRAS

sobre cuidados com a saude nas estradas do Brasil

ARA A JSL, a formacgao de um bom motorista envolve
trés aspectos: financeiro, social e ambiental. Um
profissional bem preparado é o que ajuda a transformar
o transporte rodoviario em uma atividade mais
sustentavel. Mas, acima de tudo, a operadora logistica se
preocupa em preservar a vida de quem conduz nao apenas 0s
seus caminhoes, mas todos os motoristas que rodam diariamente
pelo pais. Foi pensando nisso que, em 2011, a empresa e o
Instituto Julio Simdes criaram o Programa Pela Vida. “E uma
iniciativa que visa, principalmente, alertar os motoristas para a
importancia da saude na atividade que praticam”, explica Irecé
Andrade Rodrigues, diretora de assuntos corporativos da JSL.

O programa disponibiliza dez pontos, instalados em diversas
rodovias, com profissionais da area de saude para prestar
Servigos gratuitos aos motoristas de passagem. “Nds sabemos
que quem leva a vida na estrada néo pode sempre tirar um dia

para ir ao médico e levamos esse atendimento até eles.” Nos
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trailers é possivel, por exemplo, fazer exames de visdo e pressao
arterial, medir o indice de massa corpérea (IMC) e receber
orientacgoes nutricionais. Em pouco mais de um ano, o Pela Vida
havia atendido mais de 24 mil pessoas. “Os pacientes recebem
uma cademeta com seus dados e resultados de exames para
fazerem acompanhamento. Além de contribuir com a qualidade
de vida, é também uma forma de evitar acidentes provocados por
indicadores de saude”, completa Irecé.

Além de orientar os motoristas, o programa distribui mapas
com 0s pontos de maior ocorréncia de acidentes nas rodovias
atendidas pelo programa, adesivos para serem colados nos
veiculos com instrugdes sobre diregdo defensiva e cartilhas com
dicas sobre economia doméstica, para serem compartilhadas
com a familia dos profissionais. Eles também respondem a um
questionario, elaborado a fim de ajudar o Instituto Julio Simdes a

conhecer o perfil da categoria para aprimorar suas agoes.

www.scania.com.br



FORCA NA CAPACITAGCAO

Com 139 filiais em todo o pais, a JSL conta com sete mil
motoristas diretos. Ha mais de dez anos, a empresa possui seu
proprio Centro de Treinamento, homologado pelo Departamento
Hstadual de Transito de S&o Paulo (Detran) para os cursos de
Movimentagao de Produtos Perigosos (MOPP) e de Transporte
de Passageiros. Cinco anos atras, foi inaugurada a kiscola de
Formagdo de Motoristas. Irecé conta que todos os colaboradores
contratados, independentemente da area de atuagao, passam
por um curso intensivo de, no minimo, 226 horas. Ela explica:
“no caso dos motoristas, a grade de aulas contempla disciplinas
como direcéo defensiva, condugdo econdmica, atendimento ao
cliente e procedimentos operacionais, com toda a tecnologia de
bordo do veiculo que sera utilizado pelo colaborador”. A carga
horéria do curso dos motoristas pode chegar a até 377 horas.

Depois de comegarem a trabalhar na JSL, os profissionais
ainda passam pelo Programa de Educagédo Continuada (PEC),
treinamento de reforgo e reciclagem das boas préaticas. “A
cada novo servigo implementado, a equipe que vai executar a
operagao é submetida a um treinamento especifico”, completa a
diretora. Além disso, a empresa busca manter os colaboradores
motivados a crescer profissionalmente. Irecé justifica: ‘o
motorista € a ponta do negocio, responsavel por entregar aos
clientes aquilo que a empresa vende, portanto, oferecemos
a eles um plano de carreira e a perspectiva de se tornarem
Instrutores ou gerentes no futuro”.

Por crer na importancia de prestigiar seus profissionais,

Irecé afirma que a iniciativa da Scania em promover o Melhor
Motorista de Caminhéo do Brasil € louvavel. Ela também

elogia a oportunidade inédita de aproximar os profissionais

de suas familias. “Em 2012, acompanhamos 0s motoristas
Inscritos pela primeira vez e ficamos surpresos com o0 NUMero
de participantes.” A empresa distribuiu material sobre a
competigdo em todas as suas filiais e cerca de 900 motoristas se
inscreveram. O apoio ao evento resultou em dois representantes
na final nacional: Paulo Miguel Figueiredo, de Abaetuba (PA), e
Maércio Alves de Souza, de Pedro Canério (ES).

www.scania.com.br
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O INSTITUTO JULIO SIMOES

A organizagao sem fins lucrativos foi fundada em
2007 e, além do programa Pela Vida, promove e apoia
outras ag¢oes pela seguranga nas rodovias do Brasil.
Entre suas iniciativas, esta o programa Na Mao Certa,
que busca conscientizar a sociedade no combate

a exploracéo sexual de criangas e adolescentes

nas estradas. O projeto Pequenos na Diregédo visa a

reducéo de acidentes e a paz no transito, informando
criangas de 5 a 14 anos. Além de apoiar outros
projetos e organizacoes, o Instituto também participa
de agdes de voluntariado e de responsabilidade social
com seus colaboradores, como a Campanha do Agasalho.

N© 2/2013 » SCANIA REI DA ESTRADA
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SUSTENTABILIDADE - GAFOR

CRESCIMEN
SUSTENTAVEL

Grupo Gafor atua ha 62 anos com base na capacitacao
profissional e no respeito ao meio ambiente

)
\

UANDO FOI FUNDADA, & 60 anos, a Gaforerauma [ iniciativa”. O MMCB teve divulgagao intensa na empresa, que e

. transportadora de cargas perigosas. Hoje, a empresa se _' disponibilizou uma central de duvidas e acompanhamento para os
r transformou em uma operadora de logistica completa, - mais de 600 colaboradores inscritos Hlos
A que atua em diversos setores por todo o Mercosul. No Sempre forte na formagao de profissionais, a Gafor esta entre as X
entanto, a preocupagac com o meio ambiente, essencial para a : dez primeiras empresas que firmaram parceria com a Fundagéo
b exceléncia em sua operagao de origem, segue entre seus princiais B Adolpho Bésio de Educagéo no Transporte (Fabet). Todos 0s _
Bl valores. ‘E algo que sempre esteve em nosso DNA e ‘contaminou B \0i0ristas da empresa, inclusive 0s aULANOMOS, passam por
lodos 0s segmentos de atuagdo, que passa tanto pela capacitacéo ﬂ 114 horas de treinamento, que inclui temas variados - diregao

dos nossos motoristas como pela busca por um negocio mais
defensiva, fadiga, gerenciamento de 1isco, primeiros socorros,

sustentavel”, afirma Luiz Carlos Magalhaes, diretor comercial da o . _
prevengao de tombamento, combate a incéndios, entre outros.
empresa. . . . ;
_ Mesmo 0s treinamentos mais voltados para transporte de cargas
Aolongo dos anos, os motoristas da Gafor — e de tantas ) . N
‘ . perigosas sao aplicados aos motoristas de todos os segmentos e
outras transportadoras — deixaram de ser “caminhoneiros”; se ‘ ) . B
) . e o tipos de velculo”, conta Magalhées. O conceito de capacitagéo
transformaram em “gestores de unidade movel”. “E imprescindivel ,
continua é aplicado em todos os setores da empresa, ou seja, tanto
que eles tenham consciéncia dessa transigao, para seu proprio
. . ] L motoristas quanto outros profissionais passam constantemente por
crescimento profissional e para o sucesso do nosso negocio”,
. ‘ . ) . treinamentos de reciclagem.
afirma Magalhaes. Os motoristas séo responsaveis por mais de Ve g
~ ! : : De olho no futuro, a Gafor esta trabalhando em trés novos
2.600 equipamentos. Mesmo com alto investimento em tecnologia e N

x roje Nnternos ar up a0s seu istas:
e gestao de frota avangada, a Gafor acredita que o segredo esta PrOjetos Internos para ampliar 0 suporte aos seus motoristas

na "peca’ por tras do volante. “Sem eles, a maquina ndo rende Desenvolvimento de Competéncia Comportamental, de

tudo o que pode, portanto, formar bons profissionais e participar Competéncia Técnica e de Habilidade Conceitual. “Séo agées que

de eventos como o Melhor Motorista de Caminhéo do Brasil séo devemn passar aos profissionais a visao de responsabilidade pelo
grandes satisfagoes para a empresa’. equipamento e a percepgéo dos valores da empresa, para ajuda-o

Para ele, a com 1peticao & uma oportunidade de valorizar a classe ase ajustarem a organizagao como um todo a compreenderem seu
profissional: “é uma acao que complementa os valores da Gafor, papel como fundamental para o funcionamento dos nossos fluxos
e nods apoiamos, incentivamos e parabenizamos a Scania pela de trabalho”, explica Magalhaes
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UNTO A FORMACAO PROFISSIONAL, a
sustentabilidade também ocupa lugar de destaque na Gafor

wr

desde sua fundagao. “'Realizar negécios sustentaveis’
¢ a frase que descreve nossa missao como empresa,

pensamento que é pauta ha décadas e faz parte do nosso jeito de
trabalhar”, diz Magalhaes. O assunto faz parte do treinamento
de colaboradores e esta presente no dia a dia de todos, das
garagens as estradas. "Além da manutengao preventiva da frota,
monitoramos os indices de emissao de fumaca preta dos caminhoes
e trabalhamos com gestao de residuos, tudo feito com processos
devidamente auditados”, afirma o diretor da empresa. A idade
média da frota é de dois anos e meio.

Os pneus descartados pela Gafor séo enviados a uma empresa
parceira especializada em reciclagem, certificada pela Associagao
Nacional das Industrias de Pneus (Anip). O material pode ser

www.scania.com.br
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De maos dadas
com a natureza

A Gafor apoia diversas iniciativas de
responsabilidade socioambiental, como
o projeto Cereias, fundado pela Fibria,
fabricante de produtos florestais, em
Barra do Riacho (ES). A ONG trabalha
com o estudo e a reintroducéo a natureza
de animais selvagens apreendidos pelo
Ibama, pela conservacgao da biodiversidade
e no combate ao trafico. O Cereias ja
recebeu cerca de 73 mil animais desde sua
fundagdo. Ja o projeto Reflorestar E Viver
tem como objetivo restaurar a vegetacdo
nativa destruida pela acdo do homem em
areas como o litoral norte do estado de Sao
Paulo.

transfromado em matéria-prima para fabricantes de cimento ou
asfalto. A empresa também conta com um sistema especial para
tratamento de efluentes, que permite o reaproveitamento de 90% da
agua utilizada na lavagem dos caminhoes.

Dentre outras certificagcdes voltadas a qualidade das operagoes,
a Gafor possui o selo do Programa de Atuagao Responsavel
da Associagao Brasileira das Industrias Quimicas (Abiquim).
Magalhaes lembra que a empresa foi uma das responsaveis
pelo desenvolvimento deste projeto, e ressalta que este
comprometimento se estende aos parceiros e fornecedores,
fazendo da atuacéo sustentavel uma condigao de negoécio. “Nao
vamos contratar uma empresa para vaporizar nossos tanques sem
ter certeza de que a 4gua usada no processo sera reaproveitada”,

reforca. e

N© 2/2013 ¢ SCANIA REI DA ESTRADA 23



SERIE ESPECIAL

PEQUENO
GIGANTE |

se destaca entre os que mais movimentam passageiros e cargas no pai

RIO DE JANEIRO ¢ o terceiro menor estado do Brasil,

com 43.696.054 quildbmetros quadrados. Entretanto,
quando se trata de transporte, € um dos mais

importantes do pais, cortado por algumas das maiores,

mais antigas e movimentadas rodovias brasileiras — heranga do
periodo em que foi sede do governo federal.
Para a Scania, 0 estado tem grande relevancia. Segundo Wilson

Pereira, gerente executivo de Vendas de Onibus da Scania no Brasil,

o Rio de Janeiro corresponde a cerca de 50% das vendas de 6nibus
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da montadora. “Ha grandes clientes nesse estado, tanto no rodoviario
quanto no urbano”, afirma, lembrando que as operagdes de
fretamento (rodovidrio, turistico, empresarial e residencial) também
tém aquecido as vendas de chassis. Para o gerente, a Scania chega a
90% do market sharena venda para o fretamento carioca.

Além de ser importante rota de carga, suas belezas naturais
atraem turistas de todo o pais, o que fortalece o transporte rodoviario

de passageiros.

www.scania.com.br



BRS: EXEMPLO URBANO

O Bus Rapid Transit (BRT) foi o exemplo usado pela prefeitura
carioca para desenvolver novos projetos de mobilidade
urbana. Iniciativa da capital paranaense, o sistema de énibus
que trafegam por canaletas ou vias elevadas foi 0 primeiro
desenvolvido nestes moldes no pais —hoje, existem corredores
semelhantes em 12 cidades brasileiras. A partir dai, a Fetranspor,
empresa responsavel pelas operagdes com veiculos urbanos
no estado do Rio de Janeiro, desenvolveu e implementou o
Bus Rapid Service (BRS). A primeira linha carioca, que passa
pelos bairros de Copacabana, Ipanema e Leblon, foi inaugurada
em 2011 com os objetivos de desafogar o transito, diminuir a
quantidade de 6nibus circulando no mesmo trecho e aumentar
o numero de passageiros por veiculo. O sistema tem faixas
exclusivas, nova sinaliza¢éo e escalonamento das paradas (nem
todas as linhas param em todos os pontos), por onde circulam 200
chassis Scania.

Fotos: Wagner Menezes

Estima-se que em Copacabana, uma das regioes mais
movimentadas da cidade, a quantidade de 6nibus circulando
caiu em 20% com o BRS, segundo dados da Fetranspor. O tempo
das viagens também reduziu, até 50%, em algumas linhas e
horarios, enquanto que a velocidade média subiu de 13 para 24
quilémetros por hora. A demanda de passageiros cresceu em
5% em relagdo ao periodo anterior a implementagao do sistema,
0 que representa seis mil novos passageiros por dia nas linhas
do corredor. Em pesquisa de satisfagao realizada com usuéarios
do sistema, o BRS foi considerado bom (51%) e 6timo (12%). “O
projeto é muito bem sucedido, gragas a parceria entre o poder
publico e a iniciativa privada. Temos orgulho dessa acéo e de
seus resultados.”, conclui Pereira. Com uma populag¢ao superior
a 16 milhoes de habitantes — a terceira maior do Brasil, o Rio
de Janeiro é um dos mais importantes mercados de transporte
urbano.

o
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SERIE ESPECIAL

MOVIMENTO INTENSO
NO VALE DO PARAIBA

Nao é s6 na capital fluminense que a demanda por
transporte é relevante. O interior do Rio de Janeiro tem
muitas empresas que cruzam as cidades, o estado e o
pais. A Viagao Cidade do Ago, de Barra Mansa, no sul
do estado, ¢ uma delas. Ela atua tanto em transporte
urbano municipal e intermunicipal como em rodoviario
intermunicipal e interestadual, além do ramo de
fretamento. O servico continuo é destinado a funcionarios
de empresas, estudantes e moradores de grandes
condominios, que necessitam de transporte diario ou
frequente. Ja o fretamento eventual € voltado para viagens
de turismo.

Joel Fernandes Rodrigues, diretor executivo da Cidade
do Aco, também acredita no transporte fretado. Segundo
ele, o potencial é grande por conta do nimero de empresas,
especialmente petroleiras. Hoje a viagdo transporta cerca
de 400 mil passageiros por més e tem como principal
concorrente o transporte publico (no fretamento urbano
e intermunicipal) e 0 automével, o que faz com que a
empresa invista em servicos especializados e veiculos de
qualidade. “A Scania conquistou seu espago aqui por conta
disso”, diz.

Quanto ao transporte rodoviario, Rodrigues acredita que
0s 6nibus mais modernos e confortaveis, além da venda
de passagens facilitadas, pela internet, fizeram com que
o 6nibus competice diretamente com o0 avido. Porém,
essa € uma operacgao que depende muito da qualidade
e conservagao das estradas. Para ele, que trabalha com
linhas de média e longa distancias, a situa¢éo das rodovias
precisa melhorar.

Lt A

Joel Fernandes Rodrigues, diretor executivo
da Viaggo Cidade do Aco
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BONS VENTOS CONDUZEM AS CARGAS 0 que movimenta industria e torna nossos produtos mais
competitivos”, diz Sérgio Loureiro, pai de Rogério e proprietario
“O ultimo ano para os transportadores rodoviarios de carga da empresa. O mesmo vale para outras obras do Programa de
do Rio de Janeiro foi muito positivo.” E o que atesta Rogério Aceleragéo do Crescimento (PAC) que, para ele, sdo condigoes
Loureiro, diretor superintendente da Transporte Excelsior, de para o crescimento.
Barra Mansa. Segundo ele, néo houve alteragéo na demanda e o A Excelsior, que tem rotas em todo o Brasil, também comemora
ritmo alto foi mantido. Em 2012, a empresa transportou quase dois 0s projetos de melhorias na malha viaria do Rio de Janeiro,
milhdes de toneladas de ago, 0 que a coloca entre as principais como o de duplica¢do da Dutra na Serra das Araras, trecho
transportadoras do pais. Além do ago, a Excelsior transporta que registra altos indices de acidentes. Mas, entende que a
outros produtos siderurgicos e mantém uma frota de 420 cavalos- infraestrutura do transporte é deficiente no estado. “As rodovias
mecanicos - 100% deles € Scania. nao oferecem seguranga e a ma conservagao encarece os Cursos
Para os proximos anos, a Excelsior também vé boas de transporte, atrasa as entregas e prejudica toda a cadeia do
perspectivas. Os investimentos em infraestrutura e os grandes setor.”, afirma Rogério, ao lembrar que os acessos a cidade
eventos esportivos também sdo motivo de entusiasmo. “A do Rio de Janeiro e rodovias estaduais também precisam de
importéncia da Copa e das Olimpiadas esta no legado que investimento e que a propria Via Dutra, apesar da boa qualidade
deixardo ao pais. Havera grande contribuigdo para os transportes, da pista, ja ndo comporta mais o volume de trafego. ®

A importancia da Copa e das
‘ Olimpiadas esta no legado
que deixarao ao pais. Havera grande
contribuicao para os transportes,
o que movimenta induastria e
torna nossos produtos mais
competitivos.”

Sérgio Loureiro, )
proprietario da ExcelsiQ
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SERIE ESPECIAL

MERCADO AMPLO E FLEXIVEL

A Vénus Tur € um dos principais clientes da Scania no setor
de fretamento. A empresa, que atua no setor desde 1995, conta
com uma frota de 80 6nibus rodoviarios, todos Scania. Segundo
Luiz Parente, proprietario da transportadora, esse mercado
tdo competitivo deve sofrer mudangas nos proximos anos. O
principal motivo, segundo ele, é a integragdo maior entre o
centro e os bairros. “Os investimentos em infraestrutura e a
migragao de empresas para regides afastadas vem fazendo os
fretados competirem diretamente com o transporte publico
no Rio”, afirma. E 0 mesmo vale para o fluxo inverso, ja que os
condominios residenciais nas areas centrais das cidades estéo
crescendo. Outro setor da economia que movimenta o mercado
de fretamento é o de infraestrutura. “Empresas que atuam
na construcao de fabricas e grandes obras também usam
o fretado. Quando as obras sdo concluidas, o cenario muda
novamente.”, confirma.

Otimista, Parente acredita que esses movimentos de mercado

[ L g
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exigem novos tipos de veiculos, mas que o fretamento com
rodoviarios ndo deve perder espacgo. Para tanto, a palavra de
ordem é flexibilidade. “As empresas mais preparadas teréo
f6lego para continuar.” Ele aposta no transporte de passageiros
para condominios, que também exige forte preocupagao com
qualidade.

A'Vénus Tur, que atua naregiao da Barra da Tijuca, zona oeste
da capital fluminense, atende cerca de dez mil passageiros
por dia, levando-os dos condominios para trabalhar na area
central da cidade. Segundo Parente, esse tipo de transporte
tem como atributos a seguranca e o conforto, mas também a
relacao custo-beneficio. “Por ser condominial, o custo € inferior
ao do transporte convencional fretado.” Outro fildo, segundo o
empresario, é o fretamento turistico, segmento no qual a Vénus
atua de forma esporadica. O Rio de Janeiro é uma das cidades
que mais recebe turistas no Brasil.

www.scania.com.br



0OS CAMINHOS DO RIO

As empresas mais
preparadas terao
folego para continuar.”

Luiz Parente, proprietario da Vénus Tur

O estado é cortado por cerca de seis mil quilémetros de rodovias. Confira as principais:

§ BR101: outraimportante estrada do sistema viario fluminense.
No sentido sul, seus 606 quilémetros ligam o Rio de Janeiro a §

% cidade de Santos, onde esta localizado o maior porto do Brasil.

Conhecida como Rio-Santos, € uma estrada emblematica,

- '..'-; de Janeiro. No sentido Norte, a BR 101 liga o Rio de Janeiro a

capital do Espirito Santo, e € chamada de Rio-Vitéria.

1 = -

e BR 040: partindo para o interior do pais, a maior estrada que

A § passa pelo estado fluminense € a BR 040, ou Washington Luis.

. Goiés e Minas Gerais e tem a capital fluminense como ponto §
final. O trecho tem trafego intenso, é caminho para a regido P
P serrana do estado (Petrépolis, Teresopolis), além de ligar a [

| A via, que tem inicio em Brasilia (DF), passa pelos estados de §

capital a cidade de Belo Horizonte.

www.scania.com.br
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BR 356: também liga o estado do Rio de Janeiro a capital
mineira, mas parte do municipio de Barra Mansa.

BR 393: ¢ 0 caminho para o Nordeste. Conhecida antigamente
como Rio-Bahia, ja foi considerada um das mais movimentadas

| e de dificil trafego no pais, por conta das curvas, do estado de

conservagao e do intenso transito realizado em méao-dupla.

Corta varias cidades do interior do estado e tem varios trechos §

de trafego urbano. Comegaem Barra Mansa (RJ) e vaiaté Cachoeiro '.

do Itapemirim (ES).

-
e

Estaduais: destaque para a Rio-Niterdi; a ponte de 13 %=

quilometros é uma das rodovias mais importantes e %
| movimentadas do Rio de Janeiro, que da acesso da capital ao
3 norte do estado, regido dos Lagos e Buzios. As ligages viarias

se dédo pela RJ 124, a Via Lagos.

A UERT W e el Yy -
3-_;"1-' L 2 -

Arco Metropolitano: trecho rodoviario que contornara

a regidao metropolitana, ligando as cidades de Itaborai,
Guapimirim, Magé, Duque de Caxias, Nova Iguagu, Japeri,
| Seropédica e Itaguai em 70,9 quilometros de extensdo. A obra, &

prevista para o final de 2013, foi orgada emtorno de R$ 1,1 bilhao.
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Parcerias

SUSIMARAR. F.
GRANUCCI & FILHO
LTDA.

A transportadora de Francisco
Alves (PR) adquiriu 13 novos
caminhdes, divididos entre 0s
modelos R 440 6x2 e R 440 6x4,
no final de 2012. Estes veiculos
consistem em toda a frota da
Susimara, que atua no transporte
de cargas frigorificadas entre a
cidade-sede e os estados de Sao
Paulo e Rio de Janeiro. A empresa
¢ cliente da PB Lopes de Maringa
(PR) ha quatro anos.

EVEANA TRANSPORTE
E LOGISTICA LTDA.

Dona de cinco caminhées Scania, a transportadora de Maringa
(PR) adquiriu um modelo R 440 6x2 na PB Lopes de sua cidade.
O novo caminhéo sera utilizado no transporte de produtos nao
pereciveis para supermercados, em rotas entre Parand, Rio

de Janeiro e Mato Grosso do Sul. O caminhao foi entregue ao
proprietario, José Luiz dos Santos, que é cliente Scania desde
1986.

TAZLU TRANSPORTES
RODOVIARIOS LTDA.

Sediada em Blumenau (SC), a
empresa recebeu trés novos
caminhoes Scania da concessionaria
Mevale, de Itajai (SC). Os veiculos,

do modelo R 440 6x2, viajarao
carregados com cargas frigorificadas
em rotas entre o municipio de
Gaspar (SC) e o Distrito Federal. Os
caminhoes, adquiridos por meio de
Finame pelo Scania Banco, foram
retirados pela familia do proprietario.

N. SALOMAO DE OLIVEIRA EPP

A empresa paranaense, da cidade de Rancho Alegre
D'Oeste, adquiriu seu primeiro caminhéo Scania

no final de 2012, por meio de Finame no Scania
Banco. Trata-se de uma unidade do modelo R 440
6x4 —a frota da transportadora totaliza 14 veiculos. O
caminhao viajara entre o municipio de Luiz Eduardo
Magalhaes (BA) e o porto de Aratu, carregado com
graos. José Wilson Batista de Oliveira, filho do
proprietario, foi quem recebeu o veiculo da PB Lopes
de Maringa (PR).

ADVANCE TRANSATUR
TRANSPORTADORA TURISTICA

A empresa paulistana atua no transporte de passageiros
e conta com uma frota de 84 6nibus. Deste total, 79 sdo
da Scania, de quem a transportadora é cliente desde

sua fundagao, em 1980. Em 2012, comprou seis novas
unidades do modelo K 400 6x2 na Codema de Guarulhos
(SP). Os 6nibus serdo usados para fretamento e viagens
turisticas.

CONCRESUL

Sediada em Bento Gongalves (RS), a empresa €
um cliente novo da Brasdiesel de Caxias do Sul
(RS) e adquiriu dez novos caminhées, todos do
modelo P 310 8x4, no final de 2012. Os veiculos
serao implementados com betoneiras e aplicados
em operagdes como transporte de pedra, areia e
concreto, pavimentagao e terraplenagem.

RM COMERCIO E TRANSPORTE

A transportadora de Macaé (RJ) entregou, no ano
passado, uma unidade do modelo P 360 6x2, adquirido
junto a Equipo, do Rio de Janeiro (RJ). Com essa compra,
a empresa soma cinco caminhoes em sua frota, que é
aplicada no transporte de insumos para construgao civil e
off shore, em rotas para o Sul e o Nordeste.
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TRANSFRONTEIRA LTDA. E IRMAOS
- SCHWANK LTDA.

¢ Agduas transportadoras de Uruguaiana (RS) pertencem
ao mesmo dono, José Schwank, e adquiriram dez unidades
domodelo G 400 6x2, com caixa de cambio Scania ‘B
Opticruise. A negociagéao foi feita com a concessionaria
Suvesa de Pelotas (RS), em janeiro. Cada empresa contara
com cinco desses novos caminhdes, que serdo aplicados
no transporte de combustivel e de cargas frigorificadas. A
’ frota de ambas totaliza 57 veiculos, sendo 25 da Scania.

DICKOW & CIA. LTDA.

A transportadora de Agudo (RS)

é cliente da Suvesa de Eldorado
do Sul (RS) desde 1988 e, no
final de 2012, adquiriu um novo
caminhao, modelo R 440 6x4.
A empresa atua no transporte
de graos do Rio Grande do

Sul para os estados do Rio de
Janeiro e Espirito Santo. No

PANEXPRESS

Cliente da Brasdiesel de Caxias do Sul (RS), a empresa acaba de
receber cinco novos caminhoes P 360 4x2. A transportadora, que
j& havia adquirido 12 unidades do mesmo modelo em 2012, tem

i uma frota quase 100% Scania, formada por 90 veiculos. Cerca

de 90% da compra foi realizada por meio do Consoércio Scania. A

i Panexpress atua no transporte de carga geral pelos estados do Rio
Grande Sul, Santa Catarina, Parana, Minas Gerais e Sao Paulo.

retorno a matriz, os caminhoes

voltam carregando ago paraas |
industrias das regides de Caxias :
do Sul, Canoas e Porto Alegre.
No total, a Dickow conta com
oito Scania em sua frota.

A transportadora, localizada em
Camaquaé (RS), entrou em 2013
adquirindo o primeiro caminhao Scania
de sua frota, um R 440 6x2. O veiculo sera
usado no transporte de arroz em casca

e arroz beneficiado, em rotas de curta

e média distancia pelo estado do Rio

. Grande do Sul. A compra foi realizada
por meio de Finame, pelo Scania Banco,
com Seguro Total Scania. Solon Konflaz

¢ cliente da Suvesa de Pelotas (RS) ha
cinco anos, e recebeu 0 caminhao ao

¢ lado do filho, Brian, que é apaixonado por
. caminhao.

VITAL LIFE

TRANSPORTES LTDA.

A transportadora conta com seis TRANSPORTES LTDA.
caminhdes Scania em sua frota,

e, nofinal de 2012, adquiriu uma
nova unidade, domodelo R 440

6x2, da série comemorativa pelos

55 anos da Scaniano Brasil. A
empresa sediadaem Novalguagu
(RJ) é cliente daEquipo, queficana
capital carioca, hAumano. Umdos
proprietarios da transportadora,
Ataide Neves, foi quem recebeu o
caminhao.

A empresa de Canoas (RS), que atua
no transporte de areia e brita para o
ramo de construcao civil, conta com
uma frota de 34 caminhées — 12 da
Scania. A ultima compra feita na
Suvesa de Eldorado do Sul (RS) foi
de uma unidade do modelo P 360
6x2. Cliente Scania ha trés anos,

a transportadora estd no mercado
desde 1990 e seu proprietario,
Milton Pires, foi quem recebeu o

. novo veiculo, acompanhado pelo

- filho, Leonardo.

www.scania.com.br

VAGNER E ARIANE
TRANSPORTES, DA
SUVESA

A empresa é cliente da Suvesa de
Santa Maria (RS) e conta com frota
formada por cinco caminhoées — trés
Scania, implementados com cama-
ras frigorificas. Recentemente, uma
nova unidade do modelo R 440 6x2
foi adquirida via Finame BNDES,
pelo Scania Banco. O veiculo
transportara carne para clientes

da transportadora no Sul e Sudeste
e, na volta a sede, em Sao Gabriel
(RS), trard produtos alimenticios
para abastecer 0s supermercados
daregiao.
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Fotos: Arquivo pessoal e Divulgacao

Mundo Scania

# Acima, Gilberto aos 10 anos, ao lado de um dos caminhdes
de seu pai. Em destaque, o Scania L76 Super.

A b

SCANIA

ey

UANDO ABRIU A EDIQAO comemorativa Os tempos correram e a familia adquiriu um L76 Super,
darevista Rei da Estrada, Gilberto Ribeiro conhecido como “espingardinha nas costas” por conta do
viveu um flashbach. Ler a reportagem sobre filtro de ar atras da cabine. Segundo Gilberto, esse foi um
0s b5 anos da Scania no Brasil, com a evolugao caminh&o especial para ele, e 0 que mais deixou saudade
dos caminhdes, 0 “levou” até Lages (SC), onde comegou em Lorival, hoje com 85 anos. “Eu fiquei tdo encantando
a histéria de sua familia e de seu trabalho. Proprietario da com 0 L76 Super que ganhei miniatura da concessionaria

Equatorial Transportes Ltda., ele atua no transporte de Ttaipu de BH. Tinha dez anos, ¢ esse era meu bem mais
semirreboques entre Caxias do Sul (RS) e aregido de Belo
Horizonte (MG).

Em 1955, a familia Ribeiro empreendia no transporte

precioso, ninguém punha as maos nela.”
O L 76 Super ficou na familia até meados de 1977. Depois,

] ~ = i outros vieram, inclusive um L 113 que pertencia a seu pai.
de material de construgdo para Brasilia (DF), época em ) ) ) ) )
. ) . Enquantoisso, Gilberto estudava e seguia seu caminho até
que Lorival, pai de Gilberto, comecgou a trabalhar com
L , . o ) que, nos anos 2000, assumiu o lugar do pai, transportando
caminhoes. Nesse periodo, eles adquiram o primeiro Scania,

um L 76. “O caminho era um trator, que nio quebrava e carretas. Depois, acabou fundando sua propria empresa, que

nao dava despesa, era maravilhoso.” Apos alguns anos, a hoje conta com cinco cavalos-mecanicos na operacao. Toda

familia se mudou para Minas Gerais. Seu pai passou a viajar a trajetdria no ramo dos transportes emociona o empresario,

naregido de Salvador (BA), onde as empresas de petroleo e 0 leva arecordar a sélida relagao entre sua histéria e a
demandavam insumos para tubulagdo, enquanto Maria da montadora. “E uma histéria muito forte, ndo pode ser
Alice, amatriarca, cuidava dos quatro filhos. desprezada”. e
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Fotos: Arquivo Scania

Tunel do Tempo

0S PRIMORDIOS DA
SUSTENTABILIDADE

A 11 ANOS o Brasil recebeu a Eco 92, evento que

reuniu autoridades e liderangas do mundo inteiro BELDAESFRADN L.

no Rio de Janeiro (RJ) para debater os impactos

da humanidade no meio ambiente. A Scania
também fez parte da discusséo e, na mesma época, promoveu

internamente o seminario “Transporte e Meio Ambiente”, como

. . c o~ . A om objetivo de oferecer
foi publicado na 41% edi¢ao da revista Rei da Estrada, em 1991. uma contribuigio 4

discussoes que acontecerio

Na época, a palavra “sustentabilidade” néo existia —ao menos it n G
nao nos mesmos moldes de hoje. O principal objetivo discutido Scania do Brasil reuniu, em Sio

Paulo, cientistas, téenicos e

na 0casiao era um assunto que continua presente em eventos

empresarios do Brasil e do exterior,

como a Rio+20, de 2012: diminuir as emissées de poluentes. :f"“ld'“'”‘"‘"" DiYets0s a5peiice
igados a0 Iransporie ¢ ao
Além disso, a Scania concluiu no semindrio de 1991 que meio ambiente.

também era preciso lutar conta a polui¢ao sonora, diminuindo
os ruidos dos equipamentos. Estes seriam os principais
desafios do mercado de transportes de carga e passageiros na
década de 1990.

Ake Brannstrom, entéo presidente da Scania, afirmou na
0casido que estes objetivos s6 seriam atingidos se 0 mercado
produzisse 6leo diesel de melhor qualidade e adotasse
legislagbes internacionais para regular o transporte e 0 meio
ambiente. Hoje, os motores de caminhdes fabricados no Brasil ¥ o costii
possuem tecnologia Euro b, segundo padroes mundiais de
emissdes de poluentes. O conceito de sustentabilidade se
expandiu, mas as metas sao as mesmas — e, mais importante,

estao sendo atingidas. e

NA REDE
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OPINIAO

ALARICO _
ASSUMPCAO JR*

*Alarico Assumpgao Jr. € presidente executivo da
Fenabrave

O empresdrio Alarico Assumpgao Junior tem 59
anos e é diretor superintendente do Conselho de
Acionistas da Holding Deriva Participagées S/A
(Grupo Suécia), que detém 17 concessionarias

de veiculos em todo o pais. Foi conselheiro
deliberativo (1992-2004) e Vice-Presidente (2005-
2008) da Federagao Nacional da Distribui¢ao de
Veiculos Automotores (Fenabrave). Exerce o cargo
de Presidente Executivo da instituigdao desde 2008,
e seguira no cargo ate 2014.
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PERSPECTIVAS
PARA 2013

Ao observar os niumeros do mercado de
caminhoes em 2012, é possivel concluir
que nao foi um ano tao ruim. Ao longo do
periodo foram vendidas 137.722 unidades
(entre leves e extra pesados) no Brasil,
20,22% a menos do que em 2011. Esta
retracao ocorreu por diversos motivos,
como a situa¢do da economia nacional
que fechou 0 ano com apenas 1% de
crescimento no PIB. Porém, é preciso
frisar que a queda de vendas foi registrada
em cima de uma base alta, afinal, 2011 foi
o terceiro melhor ano da histoéria para o
setor.

Em 2011, o governo federal
regulamentou a fabricagdo de caminhdes
com tecnologia Euro 5 —a norma anterior
previa motores Euro 3. Os veiculos com
configuragdes antigas foram repassados
ao0s concessionarios até margo de 2012, o
que resultou em uma grande antecipacéo
de compra no primeiro semestre, seguida
por um periodo fraco de vendas. Por
outro lado, distribuidores de combustivel
ficaram em duvida sobre a adaptagao
a tecnologia dos motores, enquanto
os frotistas tiveram receio de adquirir
caminhdes novos e nao conseguir
abastecer em regioes mais remotas. kEste
clima de desconflanga mutua provocou a
regressao do mercado.

Para reverter o quadro, a Fenabrave
se reuniu com o Ministério da Fazenda
em maio passado e pleiteou a reducao
das taxas de financiamento, tanto no
Finame quanto no PSI. O governo entéo
fixou os juros em 5,5% ao ano, taxa
correspondente ao programa BNDES
Procaminhoneiro. Sem resultados em
curto prazo, reapresentamos 0s NUMeros
ao Ministério, juntamente a outras
entidades, e obtivemos nova queda nos
juros, chegando a uma taxa deflacionaria
de 2,5%.

No entanto, 0o mercado chegou a um
novo entrave: por falta de demanda, as
montadoras haviam reduzido o ritmo de
produgao. Embora, auténomos e frotistas
estivessem dispostos a financiar, faltava
caminhdo nas concessiondrias. A oferta
e a procura s entraram em sintonia em
janeiro deste ano. Com isso, mesmo com
melhora nas vendas a partir de setembro,
2012 fechou em queda no comparativo
€om 0 ano anterior.

No momento, j& € possivel prever,
com base em numeros dos primeiros
periodos do ano, e a Fenabrave acredita
que o crescimento consolidado em 2013
deve ser de 16% em cima do percentual
de 2012. Isso se deve a manutencao
das taxas deflacionarias, além da
facilidade de crédito, que proporciona aos
transportadores a chance de programar
a compra e a renovagao de frota de forma
mais segura. As demandas geradas pelos
PAC e a previséo de uma safra em torno de
182 milhdes de toneladas de graos geram
forte demanda por transporte, o que
contribui com o crescimento.

Onibus - as vendas cairam 14,96%
em relagao ao ano anterior, com 29.719
unidades no total, entre chassis urbanos e
rodoviarios. Como 2012 foi ano de eleigdes
municipais, a abertura de licitagoes
foi vetada, o que afeta diretamente as
vendas de 6nibus urbanos. Em 2013, a
situagao deve ser normalizada. No caso
dos rodoviarios, 0s pregos baixos e a
facilidade de parcelamento das passagens
aéreas fez com que parte dos viajantes
optasse pelo avido em vez do énibus. Com
anormalizagdo de ambos 0s cenarios e a
necessidade latente de renovagao da frota
brasileira, 0 ano de 2013 deve terminar
com 14,11% de aumento nas vendas de
Onibus comrelagaoa 2012. @
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Casas Scania

VEICULOS
ACRE - .
Douranos (FiLiaL) ADMNISTRACAO.RECIFE@MOVESA.COM.BR BarmisteLLA — TeL. + 55 (49) 3904-5000 MOTORES

E:)venn::'ic!l)'E(LPﬂ% ?g i?)E;‘éIg?MSS PB Lopes - TeL. + 55 (67) 3424-0015 ) CONCORDIA@BATTISTELLA.COM.BR
ROVEMA@RIOBIR ANCO.COM.BR PBLL@SERCOMTEL.COM.BR PIAUI Goroikeira Auta (Fiuiar) -

e Lairio (Posro pe Servigo) Teresina (FiLiav) BarmisteLLA — TEL. + 55 (49) 3328-0111 AMAPA
ALAGOAS PB Lopes - TeL. + 55 (67) 3232-3320 AcpHa - TEL. + 55 (86) 3220-6700 IC-OED;L?E'RAAL)TA@BATTISTELLA-COM-BR SANTANA

AGEs (FiLiaL

Rio Lareo (Fiuiat) PBLL@SERCOMTEL.COM.BR ALPHA.THE@ALPHAMAQUINAS.COM.BR Bamerin - TeL + 55 (49) 32213411 MOTOMAP — TEL. (96) 3281-3578

Movesa Trux - TEL. + 55 (82) 2126-9100
MOVESA.ALAGOAS(@MOVESA.COM.BR

AMAZONAS

Manaus (Marriz)

SuperMAC — TEL. + 55 (92) 2101-4043
SUPERMAC(@SUPERMAC-AM.COM.BR

BAHIA

Savvanor (Marriz)

Movesa — TeL. + 55 (71) 2103-9100
MOVESA.SALVADOR@MOVESA.COM.BR
BarreIRAs (FiLiaL)

Movesa — TeL. + 55 (77) 3611-4831
MOVESA.BARREIRAS@MOVESA.COM.BR
Feira pE SANTANA (Fiuiat)

Movesa — TeL. + 55 (75) 3321-9100
MOVESA.FEIRA@MOVESA.COM.BR
Teixeira pe Fremas (FiLiaL)

Movesa — TeL. + 55 (73) 3311-3900
CONSOLETEIXEIRA@MOVESA.COM.BR
ViroriA A Conauista (FiiaL)
Movesa — TeL. + 55 (77) 4009-9100
MOVESA.CONQUISTA@MOVESA.COM.BR
ItaBuna (Losa pe Peca)

Movesa — TeL. + 55 (73) 3043-6010
MOVESA.ITABUNA@MOVESA.COM.BR
JacosiNA (PosTo DE SERVIGO)
Movesa — TeL. + 55 (71) 2103-9150
ELOILESSA@GRUPOMOTTIN.COM.BR

CEARA

FortaLeza (Matriz)

CoNTERRANEA — TEL. + 55 (85) 3307-2222
LISBOA@CONTERRANEA.COM.BR

DISTRITO FEDERAL

Brasitia (Marriz)

VARELLA - TEL. + 55 (61) 2104-5000
VEICULOS.DF(@VARELLAVEICULOS.COM.BR

ESPIRITO SANTO

Viana (Martriz)

VeNac - TEL. + 55 (27) 2123-7900
VEICULOS@VENAC.COM.BR

Linnages (Posto DE SERVIGO)
VeNac - TEL. + 55 (27) 2123-7900
VEICULOS@VENAC.COM.BR

GOIAS

Ararecina e Goiinia (Matriz)
VARELLA - TEL. + 55 (62) 4006-4000
VARELLA@VARELLAPESADOS.COM.BR

Rio Veroe (FiuiaL)

VARELLA - TEL. + 55 (64) 3611-5500
VEICULOS.RV(@VARELLAVEICULOS.COM.BR
Irumeiara (Posto be SERviGo)
VARELLA - TEL. + 55 (64) 3431-6396
ADM.ITU@VARELLAVEICULOS.COM.BR

MARANHAO

Sio Luis (Marriz)

AvpHa - TEL. + 55 (98) 3214-1919
ALPHA.SLZ@ALPHAMAQUINAS.COM.BR
Bavsas (Fiuia)

ALPHA - TEL. + 55 (99) 3542-9494
ALPHA.BLS@ALPHAMAQUINAS.COM.BR
ImperaTRIZ (FiLiaL)

Avpra - TEL. + 55 (99) 2101-6060
ALPHA.IMP@ALPHAMAQUINAS.COM.BR

MATO GROSSO

Cuiaga (Marriz)

RotaOEsTE - TEL. + 55 (65) 3611-5000
CUIABA@ROTAOESTE.COM.BR
Ronponopouis (FiLiaL)

RotAQESTE — TEL. + 55 (66) 3411-5500
RONDONOPOLIS@ROTAOESTE.COM.BR
Sinop (FiLiaL)

RotAQESTE — TEL. + 55 (66) 3511-1500
SINOP@ROTAOESTE.COM.BR

Lucas o Rio Veroe (Posto bE SERviGo)
RotaOEsTE - TEL. + 55 (65) 3549-7200
LUCAS(@ROTAOESTE.COM.BR

MATO GROSSO DO SUL

Campo GranpE (FiLiAL)

PB Lopes - TeL. + 55 (67) 3326-5080
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

www.scania.com.br

MINAS GERAIS

Muriaé (Marriz)

Covepe - TeL. + 55 (32) 3729-3444
COVEPE@COVEPE.COM.BR

Contacem (Marriz)

[Taipu - TeL. + 55 (31) 3399-1000
ITAIPU@ITAIPUMG.COM.BR

Contacem - InconFiDenTEs (REFORMADORA)
[TaiPu - TeL. + 55 (31) 3398-0440
ITAIPUIN@ITAIPUMG.COM.BR

Patos be Minas (LoJa o Pegas)
[TaiPu - TeL. + 55 (34) 3822-5555
ITAIPUPM@ITAIPUMG.COM.BR
Governapor VaLapares (Fiuia)
CVovepe - TEL. + 55 (33) 2101-9700
COVEPE@COVEPEGV.COM.BR

Marias Bareosa (FiLiaL)

[TaiPu - TeL. + 55 (32) 3273-8639
ITAIPUMB@ITAIPUMG.COM.BR

Montes Guaros (Fiuiat)

[Tapu - TeL. + 55 (38) 3213-2200
ITAIPUMC@ITAIPUMG.COM.BR

Bariio pe Cocais (Posto e Servigo)
[atpu = TEL. + 55 (31) 3837-1717
LOGISTICA@ITAIPUMG.COM.BR

Pouso Arecre (FiLiaL)

Copema - TEL. + 55 (35) 2102-5600
CODEMA.POUSOALEGRE@SCANIA.COM
UserLinpia (FiLiaL)

Escanpinavia - TeL. + 55 (34) 3233-8000
ESCANDINAVIA.UDI@ESCANDINAVIA.COM.BR

PARA

Marituea (Martriz)

[TaiPu NorTe - TEL. + 55 (91) 4005-2222
ITAIPUNORTE@ITAIPUNORTE.COM.BR
Magrasa (FiuiaL)

ITaiPu NorTe - TEL. + 55 (94) 2103-8050
MARABA@ITAIPUNORTE.COM. BR
Paracominas (LoJa pe Pecas)

[TaiPu NorTE - TEL. + 55 (91) 3738-1684
PARAGOMINAS(@ITAIPUNORTE.COM.BR
OuriLAnDIA (PosTo DE SERVIGO)

ITaiPu NorTe — TEL. + 55 (94) 2103-8052
OURILANDIA@ITAIPUNORTE.COM.BR
OriximinA (PosTo e SERVIGO)

[TaiPu NorTe — TEL. + 55 (91) 4005-2237
TROMBETAS@ITAIPUNORTE.COM.BR

PARAIBA

Campina Granpe (FiLiaL)

Movesa Trux — TEL. + 55 (83) 2102-9100
MOVESA.PARAIBA@MOVESA.COM.BR

PARANA

Lonorina (Matriz)

PB Lopes - TeL. + 55 (43) 3329-0780
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

MaringA (FiLiaL)

PB Lopes - TeL. + 55 (44) 3228-5757
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Maringi G10 (Posto be Servigo)

PB Lopes - TeL. + 55 (44) 3246-3304
PBLL(@SERCOMTEL.COM.BR

Sho Jost pos Pinnais (Martriz)
BartTisTELLA - TEL. + 55 (41) 3299-7272
SJPINHAIS@BATTISTELLA.COM.BR

Cascaver (FiLiaL)

BatmisTeLLA — TEL. + 55 (45) 3225-6011
CASCAVEL@BATTISTELLA.COM.BR
Guarapuava (FiLiaL)

BarTisTELLA - TEL. + 55 (42) 3624-2188
GUARAPUAVA@BATTISTELLA.COM.BR

Pato Branco (FiLiaL)

BatmisTELLA - TEL. + 55 (46) 3220- 8400
PATOBRANCO@BATTISTELLA.COM.BR

Ponta Grossa (FiLiaL)

BatmisTELLA - TEL. + 55 (42) 3239-6600
PONTAGROSSA@BATTISTELLA.COM.BR,
Uniio pA Vitoria (FiLiaL)

BatTisTELLA — TEL. + 55 (42) 3524-6675
UNIAODAVITORIA@BATTISTELLA.COM.BR
Terémaco Borea (Posto be SErvico)
BarmisTeLLA — TEL. + 55 (42) 3272-0035
TELEMACOBORBA@BATTISTELLA.COM.BR

PERNAMBUCO
JaBoatAo pos GuarARAPES (MAarRiz)
Movesa Trux — TeL. + 55 (81) 2101- 9100

RIO DE JANEIRO

Rio oe Janeiro (Matriz)

Eauipo - TeL. + 55 (21) 3452-9600
EQUIPO@EQUIPORJ.COM.BR

Barra Mansa (PosTo e Servigo)
Eauipo - TEL. + 55 (24) 3348-3332
EQUIPO.BM@EQUIPORJ.COM.BR

RIO GRANDE DO NORTE

Mossord (PosTo be SErvIGo)
CoNTERRANEA — TEL. + 55 (84) 3422-2400
CONTERRANEA@CONTERRANEA-RN.COM.BR

RIO GRANDE DO SUL

ELoorapo po Sut (Marriz)

Suvesa - TEL. + 55 (51) 3481-5050
ELDORADO@SCANIA.COM

Pevotas (Fiuia)

Suvesa - TeL. + 55 (53) 3274-3535
PELOTAS@SCANIA.COM

Porrio (FiLia)

Suvesa - TEL. + 55 (51) 3562-8200
PORTAO@SCANIA.COM

Santa Maria (Posto e ServiGo)
Suvesa - TEL. + 55 (55) 3211-1909
SANTAMARIA@SCANIA.COM

Triés CacxoEiras (PosTo bE SErvIGO)
Suvesa - TeL. + 55 (51) 3667-1030
ELDORADO@SCANIA.COM

Caxias po Sut (Martriz)

BRasDIESEL — TEL. + 55 (54) 3238-0900
BRASDIESEL@BRASDIESEL.COM.BR

loui (FiuiaL)

BrasDIESEL — TEL. + 55 (55) 3331-0500
BRASDIESEL.ADM.IJ@BRASDIESEL.COM.BR
LaJeano (Fiuiat)

BRraspIESEL — TEL. + 55 (51) 3714-7700
LAJEADO(@BRASDIESEL.COM.BR

GarigaLoi (Posto e ServIGo)
BRraspIESEL — TEL. + 55 (54) 3463-8800
GARIBALDI@BRASDIESEL.COM.BR

Vacaria (Marriz)

Mecanica - TeL. + 55 (54) 3511-1433
MECACIL@MECACIL.COM

PaLmeira pas Missées (FiLiaL)
Mecanica - TeL. + 55 (55) 3742-1770
MEPAL@MECACIL.COM

Passo Funno (FiuiaL)

Mecanica - TeL. + 55 (54) 2104-9600
MEVEPAS(@MECACIL.COM

RONDONIA

Porto VeLHo (Martriz)

Rovema - TeL. + 55 (69) 3222-2766
ROVEMA@ROVEMA.COM.BR

Ji-Parana (FiLiaL)

Rovema - TEL. + 55 (69) 3421-5696
ROVEMAJI-PARANA@ROVEMA.COM.BR
Victena (FiuiaL)

Rovema - TeL. + 55 (69) 3322-3715
ROVEMAVILHENA@ROVEMA.COM.BR
Porto VeLHo - Jirau (PosTo pe Servigo)
Rovema — TeL. + 55 (69) 3222-2766
CALONGA@ROVEMA.COM.BR

Santo Antonio (Posto be ServiGo)
Rovema — TeL. + 55 (69) 3222-2766

RORAIMA

Boa Viista (Posto pE ServiGo)
SupermAC — TEL. + 55 (95) 3224-9559
SUPERMAC@SUPERMAC-AM.COM.BR

SANTA CATARINA

Picarras (Matriz)

Mevepi — TeL. + 55 (47) 3267-7200
MEVEPI@MEVEPI.COM.BR

Irasai (FiLiaL)

MevaLe — TeL. + 55 (47) 3341-0800
MEVALE@MEVEPI.COM.BR

JoviLee (FiuiaL)

MeviLLe — TEL. + 55 (47) 3451-0300
MEVILLE@MEVEPI.COM.BR

Rio po Sut (Posto pe Servigo)
MevesuL — TeL. + 55 (47) 3525-3575
MEVESUL@MEVEPL.COM.BR

Biguagu (FiLiaL)

BarTisTELLA — TEL. + 55 (48) 3296-0011
BIGUACU@BATTISTELLA.COM.BR
Concoroia (FiLiar)

LAGES@BATTISTELLA.COM.BR

Tusariio (FiuiaL)

BatTisTeLLA — TEL. + 55 (48) 3628-0511
TUBARAO@BATTISTELLA.COM.BR

Vipeira (FiLia)

BatTisTELLA — TEL. + 55 (49) 3531-3211
VIDEIRA@BATTISTELLA.COM.BR

SAO PAULO

GuaruLHos (Marriz)

Cobema — TeL. + 55 (11) 2199-5000
CODEMA.GUARULHOS@SCANIA.COM
Cagapava (FiLiaL)

Copema — TeL. + 55 (12) 3653-1611
CODEMA.CACAPAVA@SCANIA.COM

Junoiai (Fiuiar)

Copema — TeL. + 55 (1) 2136-8750
CODEMA.JUNDIAI@SCANIA.COM

Recistro (FiLiaL)

Copema — TeL. + 55 (13) 3821-6711
CODEMA.REGISTRO@SCANIA.COM

Santos (Fiuiat)

Copema — TEL. + 55 (13) 2102-2980
CODEMA.SANTOS@SCANIA.COM

Sio Bernarpo po Gampo (Fiviat)
Copema — TEL. + 55 (11) 2176-0000
CODEMA.SAOBERNARDO@SCANIA.COM
Sorocasa (FiLiAL)

Copema — TEeL. + 55 (15) 2102-7850
CODEMA.SOROCABA@SCANIA.COM

ViLa GuiLherme (Posto bE SERVIGO)
Cobema — TEL. + 55 (11) 2199-5045
NFE.CODEMA@SCANIA.COM

Sumare (Marriz)

QuiNTA Ropa — TEL. + 55 (19) 3854-8900
QUINTARODA@QUINTARODA.COM.BR
Arngartuea (FiLiaL)

Quinta Ropa — TeL. + 55 (18) 3631-1010
QRODA.ATA@QUINTARODA.COM.BR

Bauru (FiLiaL)

QuiNTA Ropba — TEL. + 55 (14) 2109-3150
QUINTARODA.BRU@QUINTARODA.COM.BR
Porto FErReIRA (PosTo DE SERVICO)
Quinta Roba — TeL. + 55 (19) 3581-4144
QRODA.PF@QUINTARODA.COM.BR

RigeirAo Preto (MarRiz)

Escanpinavia — TEL. + 55 (16) 3969-9900
ESCANDINAVIA.RP@ESCANDINAVIA.COM.BR
Araraquara (FiLiAL)

Escanpinavia — TEL. + 55 (16) 3301-1000
ARARAQUARA@ESCANDINAVIA.COM.BR

Sho JosE po Rio Preto (FiuiaL)
Escanpinavia — TeL. + 55 (17) 3215-9770
ESCANDINAVIA.SJ@ESCANDINAVIA.COM.BR
Recente Feluo (FiuiaL)

PB Lopes — TEL. + 55 (18) 3941-1030
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Satto Granpe (FiiaL)

PB Lopes — TEL. + 55 (14) 3378-4115
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Naranpiea (Posto b Servico)

PB Lores — TeL. + 55 (18) 3992-9020
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

Paracuacu PauLisTa (PosTo pe SErvigo)
PB Lores — TeL. + 55 (18) 3361-8888
PBLL@SERCOMTEL.COM.BR

SERGIPE

Nossa Sra. po Socorro (FiLiaL)
Movesa — TeL. + 55 (79) 2104-9100
MOVESA.SERGIPE@MOVESA.COM.BR

TOCANTINS

Gurupi (Marriz)

MCM — TeL. + 55 (63) 3311-4000
MCM@MCMTOCANTINS.COM.BR
Aracuaina (FiLiaL)

MCM - Tev. + 55 (63) 3421-3433
MCM@MCMTOCANTINS.COM.BR

MOTOMAPSZ@NETSAN.COM .BR

PARA

SANTAREM

MOTOMAP — TEL. (93) 3523-1109
MOTOMAPSZ@NETSAN.COM.BR

RIO DE JANEIRO

AncRa pos Reis

MECMARINE - TeL. (24) 3366-6994
MECMARINE@MECMARINE.COM.BR

RIO GRANDE DO SUL
Porto ALEGRE

ORBID - TeL. (51) 2131-5100
WERNER@ORBID.COM.BR

SAO PAULO

GuARUJA

MECMARINE - TEL. (13) 3355-4782
MECMARINE@MECMARINE.COM.BR
GUARULHOS

CODEMA - TEL. (11) 2199-5000

SCANIA NA
AMERICA LATINA

ARGENTINA

Buenos AlRes

TeL. (00543327) 451000
BOLIVIA

SanTa Cruz DE La SiERRA
TeL. (005913) 341-1111
CHILE

SANTIAGD

TeL. (_00562 ) 3940-400
COLO

SAlmFE DE Bonnm

TeL. (00571) 292-8200
COSTA R CA

San Jos

TeL. (00560) 290-2255
EQUADOR

Quito

TeL. (00593) 22440-765
GUATEMALA
GUATEMALA

TeL. (00502) 2420-4466
MEXICO

México QUERETARD

TeL. (0052442) 227-3000
NICARAGUA

ManAcua

TeL. (005052) 631151/331152 A 331159
PARAGUAI

Asuncion

TeL. (0059521) 50-391 A 50-3928/50-
3720

PERU

Lima

TeL. (00511) 512-1800
REPUBLICA DOMINICANA
Santo Domineo

TeL. (001809) 372-0455
URUGUAI

MonTeviDEu

TeL. (005982) 924-0433/0435
VENEZUELA

VALENCIA

TeL. (0058241) 871-8090

0800 019 4224

Scania

O servigo que cuida do seu Scania

Assistance 24 horas, 365 dias por ano
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Linha de semipesados Scania.
A distancia entre voce e um
Scania ficou ainda menor.

tes de velocidade.

Imi

iy

0S |

e

Cabine Scania. Motores Scania. Caixa de cambio
- Mais conforto, seguranca - Novos motores de 9 liros, ~ automatizada Scania

e visibilidade. nas poténcias de 250 HP Opticruise (opcional).
» Melhor cabine da categoria. e 310 HP. - Troca de marchas —_—
* Maior torque e maior automatica ou manual. // A\
economia de combustivel. « Mais economia de \/ mm
* Maior durabilidade combustivel e menor i
P = www.scania.com.br
e resisténcia. desgaste dos componentes

do sistema de transmisséao.

Va hoje mesmo a sua Casa Scania para conhecer a nova linha de semipesados Scania.




