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C EDITORIAL )

"A Scania continua sendo
uma empresa independente”

Jorma Halonen - Presidente da Scania Latin America

Ménica Zanon

favorecer o desen-
volvimento da Sca-
nia e traz tranquili-
dade para clientes,
fornecedores e cola-
boradores. Scania e
Volkswagen sao
parceiras antigas. A
Scania é responsa-
vel pela comerciali-
Foram quase 15 zacao dos produtos
meses de indefinicaa da Volkswagen na
guanto ao controle da Suécia ha 50 anos.
Scania, periodo em que a propostéE a linha de produtos das duas em
de compra formulada pela Volvo fi- presas se complementam. Além dis-
cou sob analise da Unido Européia.so, a Scania continuara a ser cotada
Com o veto ao negécio, novas e varinas bolsas de Estocolmo e Nova
adas especulacfes sobre o futuro ddorque, o que reforca sua independén
Scania nédo tardaram a surgir. cia e estimula a competitividade.
O acordo entre a Investor, até en- Com a definicdo sobre o controle
tdo nosso maior acionista, e a Vollks-acionario da empresa, reafirmamos
wagen, realizado apenas duas semaa nossos clientes, fornecedores e co-
nas apos o veto a Volvo, teve um imtaboradores que a Scania segue fort
portante significado para todos e rentavel, trabalhando continuamen
nos, ndo so por colocar um ponto fi-te na busca e no desenvolvimento de
nal as especulacdes sobre os rumosolu¢cdes completas para o transport
da Scania como por comprovar a for-te, solucdes que atendam as necessi
¢a e a credibilidade da empresa. - dades do mercado ndo s6 agora mg
O negdcio com a Volkswagen irdpor muitos e muitos anos.

Essa frase, dita
por Ferdinand Piéch, p======
presidente mundially "2}
da Volkswagen, resu
me a situacao da
Scania ap0s a con-
clusédo do negdcio e
gue a Volkswagen
tornou-se  nosso
maior acionista.
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Estrutura da Scania
(principais acionistas)
Acoes de voto Capital

Volkswagen
34,0%

Volkswagen
18,7%

Volvo
30,6%

Outros
Grupo Investor Grupo Investor 26,7%
15,3% 9,1%
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C NESTA EDICAO

Reportagem de
Capa

Transporte frigorificado beneficia-
se das possibilidades de troca de
mercadorias entre os paises do
Mercosul.

Evento

A Férmula 1 passa por Séo Paulo e
caminhoes vermelhos conduzem as
Ferrari até o autodromo.

Cliente

Com a simplicidade da gente do
interior e muito trabalho, a Jolivan,
de Iconha (ES), tornou-se uma das
maiores transportadoras de seu
Estado.

Onibus

Empresa de turismo conquista a
simpatia de artistas baianos e os
leva a shows por todo o Pais, entre
eles a festa de 500 anos do Desco-
brimento.

Vendas

Consoércio Nacional Scania
viaja pelo Brasil com suas
assembléias itinerantes, reali-
zadas agora em dois locais
diferentes simultaneamente.

Empresa

Cooperativa de transportadores de
Santa Catarina dribla com sucesso
as dificuldades econdémicas do
setor e investe em tecnologia e
treinamento.

Motores

Tradicional fabricante de ferra-
mentas pneumaticas e compresso-
res de ar, a Atlas Copco entra no
ramo de grupos geradores no
Brasil.

Gente & Fatos

Raio-X

Onibus K124EB6x2LI 420
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Familia Schio:
Vém frutas, vao carnes de frangos e suinos. O transporte magas proprias ¢ g;f:'gg:ﬁ
frigorificado ja rompe fronteiras. Grandes ou pequenas, as
transportadoras que atuam neste segmento desfrutam das
vérias possibilidades de intercambio de mercadorias entre ~ chegar ao consumidor final com o pro-

Brasil, Argentina, Chile e Uruguai. ﬁ]‘gc\’lgl'oer'hor conservado, agregando-

Ao invés de carretas abertas, quan-
rande exportador de frutas, o vai-e-vem de mercadorias providencialdo muito cobertas com uma lona tér-
Chile oferece uvas, ameixas e Carnes e laticinios sdo os mais 6bmica, e movimentadas durante a noite,

kiwis, mas carece de pastos e importavios, mas as frutas resfriadas surpreas frutas passaram a contar com baus
carne bovina. A Argentina, que ha al- endem. Revelam uma padronizacédo dhigorificos de alta tecnologia e torna-
guns anos tinha suas macas abundargualidade e uma preocupacédo maioram-se uma carga bastante atrativa.
temente comercializadas por aqui, hojecom sua preservacao. O produtor e o A Cantu Verduras, de Vitorino
consome frango brasileiro em troca decomerciante das chamadas ‘frutas tipdPR), € um exemplo de
sua carne bovina. O Brasil ndo so tor-exportacdo’ adotaram o transporte fri- s
nou-se auto-suficiente em macas,gorificado como forma de

como exporta para seus vizinhos, além
da carne, uvas de mesa, melfes e man-
gas, muitos deles produzidos no Vale
do S&o Francisco (PE).

O transporte frigorificado, que em
rotas nacionais enfrenta problemas de -
ociosidade, encontrou no Mercosul no-
vas possibilidades de cargas com tem-
peratura controlada e estabeleceu um

_.-P'-'_'d_'_'_

Cantu Verduras: produtos
de todo 0 mundo na mesa do consumidor

Emanuel

4 + Maio/Junho 2000 * Rei da Estrada



Liane Neves

empresa que incorporou posteriormen- O fato de a grande maioria dos con
te o transporte pesado de frutas as suamidores ndo perceber de onde vem
atividades. Hoje, ela cuida do plantio, a fruta que consome baseia-se em dois
fomento, distribuicdo, importacéo e pontos de exceléncia: a qualidade pa
exportacao dhortifrutis e possui seis dronizada da fruta e a qualidade dd
filiais espalhadas pelo Pais. transporte.
Cada variedade de fruta exportade
A logistica da fruta - Por deve cumprir exigéncias de qualidadg
seus armazéns, passam mensalmentpie Ihe garantam uma uniformidade
guatro mil toneladas de produtos e seusnundial. Assim a maca nacional rivali-
veiculos rodam 450 mil quildbmetros zou-se a argentina, ocupando o lugar
no mesmo periodo. “Priorizamos e as-desta no mercado nacional.
sumimos toda a distribuicdo dos A qualidade do transporte, por sua
hortifrutis aos mercados, mas nossosvez, vem do paradoxo que o melhor
caminhdes ja respondem por 30% ddransporte € aquele gue ndo deixa sinal
deslocamento da carga entre nossas fde que, de fato, existiu. Isso significa
liais”, explica Peterson Cantu, diretor que uma fruta deve chegar ao consumi
administrativo da empresa. dor, situado a quildmetros de disténcia
“Como somos importadores, bus- como se tivesse acabado de ser colhida.
camos frutas no mundo todo”, acres- O transporte e a estocagem sol
centa ele, que revela a existéncia de urtemperatura controlada conservam a
complexo acompanhamento dafrutas devidamente hidratadas, preser
sazonalidade de cada fruta em véariosrando-lhes o sabor e a textura. Elimi-
paises para garantir o seu abastecimemam a idéia de que elas sejam colhi

S

U7

to permanente ao longo do ano. “O mesdas antes da hora e amadurecam enf-

mo tipo de fruta pode estar vindo numqguanto viajam ou aguardam o com-
momento do Chile, noutro da Europaprador debaixo do sol. O proprio su-
ou da Asia. O consumidor talvez nempermercado ira dispd-las & venda enp
perceba, mas ha um ambiente refrigerado para
uma grande preserva-las ao maximo.

logistica “Hoje, isso representa apenas dez
por traz por cento do total, mas em cinco anos
disso”, ex- creio que toda a comercializagéo dg
plica. frutas terd que estar padronizada deg-

sa forma”, revela Peterson Cantu.

A padronizacdo determina, tam-
bém, que toda a carga esteja devida
mente paletizada para o trans-
porte, pois a paletizacdo possi-

bilita a melhor manipulacéo e
conservacao de uma carga tag
fragil.
Peterson conta que, caso g
carga nao esteja paletizada, sag
necessarios seis homens e duas h
ras e meia para descarregar uma
mesma carreta que, se paletizada, n¢
cessitaria de apenas dois homens g
20 minutos. “E evidente que isso
contribui para a qualidade da fru-
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Tecnologia do frio

O atual estagio de tecnologig
do transporte refrigerado de pe;
reciveis torna dificil imaginar
gue, na segunda metade deste 3
culo, muitas cargas ainda foram
transportadas apenas coberta
com gelo seco.

Com 50 mil toneladas trans
portadas por més, a Rodoviarid
Schio, de Vacaria (RS), € um exem-
plo da aplicacdo da tecnologia ng
transporte. Suas carretas, de 2
paletes (capacidade para90a 10
metros cubicos e até 28 toneladas
possuem suspensao pneumatid
pneus ‘single’ (um sé pneu em
cada roda) e rodas de aluminio
Com rastreamento por satélite
sofrem monitoramento 24 hora
por dia e tém a temperatura da
carga ajustada a distancia, mes|
mo com o veiculo em moviment(
corrigindo variacées no tempo de
entrega em funcgédo do trafego, pg
exemplo.

Os cavalos mecanicos Scani
R124L A6x2, recentemente adqu
ridos, contam com suspensa
pneumatica, ABS, freio auxilian
Scania Retarder e terceiro eixq
original de fabrica. O terceiro
eixo original e a suspenséo pnel
matica possibilitam maior capa-
cidade de carga (3 toneladas &
mais). Com motor de 420 cava
los e gerenciamento da injeca
eletrdnico, ja proporcionaram
aumento nas médias de velocida-
de de 45 para 50 km/h e uma re
ducéo do consumo de combusti
vel de 2,2 km/litro para 2,3 km
litro (correspondente a 4,5%).

“Levamos dois anos testandd
todas as opcdes do mercado e t
mos hoje a melhor composica
para a nossa atividade”, revela
Paulo Mincarone Filho, diretor
comercial da Schio.

Além do transporte pesado,
empresa atua no armazenamef-
to das cargas refrigeradas e n
distribuicdo de alguns produto
diretamente aos pontos de vend
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bém importam outras variedades de
todo o mundo, redistribuindo-as pelo
continente e gerando mais carga. “O
Brasil importa regularmente, do Chi-
le e da Argentina, uvas, nectarinas, pé-
ras, ameixas, péssegos, kiwis e ma-
¢cas”, exemplifica.

Além das frutas, ele aponta os pei-
xes de &guas frias como produtos com
grande potencial de troca. S&o eles o
salméo, congro e mero chilenos, além
do badejo, merluza negra e namorado
argentinos, vindos dos Oceanos Paci-
fico e Atlantico. “O leque de opcdes
revela-se muito grande no Mercosul”,
ta, pois temos menos manipulacio eEuropa, Estados Unidos e Asia. Em suasesume Mincarone Filho.
mais rapidez”, acrescenta ele. carretas viajam frutas, laticinios, sorve- O transporte terrestre entre frontei-

A Cantu tem uma frota de 55 ca- tes, carnes, chocolates e margarinas emas responde por 30 por cento das ativi-
minh&es, sendo 17 Scania. Suas operotas que cruzam o territério nacional,dades da Schio e, na opinido de seu di-
racdes de transporte de longa distanArgentina, Uruguai e Chile. retor comercial, deve aumentar consi-
cia interligam as filiais, localizadas em deravelmente nos proximos anos. Pen-
Cascavel (PR), Chapecé e Sao José Salada de frutas - “‘Embora sando nisso, a empresa ja conta com fi-
(SC), Sao Paulo (SP), Juiz de Foraas macas nacionais sejam nosso maidiais em Buenos Aires (Argentina), San-
(MG) e Recife (PE). Trazem frutas da volume de carga entre as frutas, aindéiago (Chile) e Montevidéu (Uruguai).
Argentina e do Chile, levando, em con-temos nichos para a importagdo daNo territério nacional, além da matriz
tra-partida, carnes de frangos e suimaca argentina, o que continua justi-em Vacaria (RS), a Schio tem centros
nos para a primeira e carne bovinaficando a viabilidade dos intercambi- de distribuicdo em S&o Paulo, Rio de
para o segundo. 0os com o Mercosul”, comenta PauloJaneiro, Bahia e Pernambuco, além de

A familia Schio, dividida em um Mincarone Filho, diretor comercial da filiais em Porto Alegre e Uruguaiana
ramo agropecuarista e outro rodoviario,Rodoviario Schio, empresa que contgRS), Fortaleza (CE), Manaus (AM),
também acompanha ha bastante tempoom 350 veiculos e roda um total deMacei6 (AL) e Belém (PA).

a evolucéo da qualidade e do abastecis,5 milhdes de quildometros por més.  Outra empresa de transporte frigo-
mento das frutas pelo Pais e pelo Ele acrescenta que, além de bonsificado do sul do Pais que descobriu o
Mercosul. De suas terras, em Vacarigorodutores de diversas frutas tropicaidMercosul € a Cordenonsi, de Xaxim

(RS), saem macas para todo o Brasilpu temperadas, 0s paises vizinhos tan{SC). Com apenas cinco anos cruzan-

Temperatura controlada: pereciveis requerem atencéo no estoque e no transporte

[chareco)

O NOVO MILENIO
TEM A NOSSA MARCA

Frangos e suinos: 90% das atividades da=s
Cordenonsi séo dedicadas ao Mercosul

—

Divulgacdo
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do as fronteiras, ja dedica 90 por cento
de suas atividades ao Mercosul, prin-
cipalmente a Argentina.

Para |4 vao carnes de frangos e
suinos, bananas e suco de laranja em
tambores. De |4 vém peixes, frutas e
carne bovina. Incluindo os dez por cento
correspondentes ao mercado nacional,
a Cordenonsi movimenta 36 mil tone-
ladas ao ano, rodando uma média de
400 mil quildmetros por més.

Oferta de trabalho - Com
uma frota de 35 veiculos, sendo 28 Sca-
nia, a empresa beneficia-se do fato de
trabalhar para grandes industrias
agropecudrias exportadoras: 70 por cen-
to da carga ja é paletizada.

Segundo seu diretor, Luiz Alberto
Cordenonsi, as agroindustrias da regiao
foram também as maiores responsaveis
pela rapida entrada da Cordenonsi no
Mercosul. “Em funcdo das necessida-

des de exportacéo dessas empresas, fo-

mos praticamente convidados a incluir
o0 Mercosul em nossas rotas”, diz ele.

Sem fronteiras no sul do continen-
te, o transporte frigorificado busca
acompanhar o desenvolvimento da vida
urbana, na qual os habitos do consu-
midor n&o vacilam um s@ instante frente
aos avancos tecnolégicos. Os supermer-
cados entraram no dia-a-dia das pes-
soas e 0 chamado ‘prazo de validade’
passou a ser item de verificag&o obri-
gatdria em cada compra. Tao impor-
tante quanto o preco do produto, pois
alimentos em promocéo, freqiientemen-
te, podem apresentar-se préximos de
seu vencimento.

Comisso, entregar pereciveis com,
no minimo, dois tergos de sua valida-
de preservados (muitos supermercados
imp&em esse limite) tornou-se desafio
as transportadoras de cargas frigori-
ficadas, cuja versatilidade é posta a
prova sempre que um novo produto
aparece com potencial consumo seja
no Brasil, na Argentina, no Chile ou

~

no Uruguai. < \_

Preocupacéio com a qualidade

O transporte de pereciveis refrigerado carece de normatizacao. Essa
conclusédo vem do Instituto Brasileiro do Frio frente as crescentes exi-
géncias de qualidade do produto transportado. Entretanto, seu diretor
presidente, Olavo Braido, prevé as primeiras tentativas para corrigir
essa deficiéncia ja para o segundo semestre deste ano. “Através de
orientacdes e normas gerais, deveremos colher os primeiros resulta-
dos em breve e poderemos até sediar um congresso mundial sobre o

tema em 2002", revela ele.

Braido é bastante critico quanto ao des-
respeito das condi¢cBes ideais para o trans-
porte de pereciveis, principalmente os
hortifrutis, que requerem temperaturas es-
pecificas para cada variedade (veja tabela
abaixo). “Se detalhes ndo forem rigoro-
samente seguidos e controlados , ndo

temos como assegurar a qualidade do pro-
duto que chega até o consumidor. A auto-
suficiéncia do Brasil em macas, por exem-
plo, é prova de que a normatizacdo garan-
te a conservacgdo e o transporte adequa-
dos, contribuindo para a conquista da pre-
feréncia do consumidor”, finaliza ele.

Temperatura
o°C

Tempo de
conservacgao

Ameixa (0] 2 a 4 semanas
Banana 15a 13 10 a 20 dias
Cereja (0] 10 a 14 dias
Figo -2a0 5 a 7 dias
Laranja (suco) OaZ2 3 a 6 semanas
Maca -1a-4 2 a 6 meses
Manga 10 2 a 3 semanas
Melao 7 a0 5 a 30 dias
Nectarina 0] 2 a 4 semanas
Péra -1a0 2 a 6 meses
Péssego 0] 2 a 4 semanas
Uva (de mesa) (6] 3 a 8 semanas
Uva vinifera (0] 3 a 6 meses

Carne fresca:

Carnes, Peixes e Aves

Bovina -1 1 a 6 semanas
Suina Oai 3 a 7 dias
Frango sem visceras (0] 7 a 10 dias
Presunto -2a0 1 a 6 meses
Carne congelada:

Bovina -23 9 a 12 meses
Suina -23 4 a 6 meses
Frango sem visceras -28 9 a 10 meses
Fresco 0] 5 a 15 dias
Congelado -23 8 a 10 meses
Defumado 4 a 10 6 a 8 meses
Laticinios:

Queijo -1a7

Manteiga -20 7 a 10 meses
Sorvete -20

logurte 2a5

Margarina 1,6 1 ano
Chocolate 18

Pao (congelado) -18

Liane Neves

\Fonte: Manual para conservagao e transporte de produtos pereciveis RECRUSUL.
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( EVENTO )

Acelera...

Carros e equipamentos para o Grande Prémio Brasil de
Formula 1 entram e saem do Pais numa operacédo tdo |
precisa e rapida como uma parada nos boxes.

E o circo da Férmula 1 passou pordesfilando com o material das equi-
aqui. Em quinze dias, tudo veio pes pela rodovia que liga as cidade$
e tudo foi. Por ocasido do GP Brasil,de Campinas e Sao Paulo. Na frente
0 autédromo de Interlagos, em S&oos carros vermelhos da Ferrari, numa e :
Paulo, foi o centro mundial das aten-expectativa da boa atuacdo da mai %‘:‘
¢Oes. Pilotos fantasticos e suas mavibrante das escuderias da categoria .
guinas maravilhosas contracenaranpela qual corre a maior esperanca ds - X
com toneladas de equipamento e mulvitéria nacional, o piloto Rubens v =, .
tiddes de andnimos. Agora, estéo to-Barrichelo. .. '
dos em algum outro lugar do plane-
ta, preparando-se para a proxima cor- Paixéo pela cor = Por exi-
rida. géncia da propria Ferrari, os cami-
Para que tudo ‘corra’ perfeitamen- nhdes contratados para transporta
te, a logistica que cerca um grandesuas maquinas deveriam ser novos,
prémio da categoria mais importantecom no maximo 2 anos, apresentare
do automobilismo mundial € seme-6timo estado de conservacao e, é cla
Ihante a estratégia das préprias equiro, serem vermelhos. e o
pes na pista. Durante a sua curta per- Dois cavalos mecéanicos T124 GA :
manéncia no Pais, cerca de 750 tone4x2 da Transportadora G. Silva, do
ladas de carga tiveram que ir e vir
dos aeroportos de Viracopos, no in
terior do Estado, e Guarulhos, na
Grande Sao Paulo, até o autédromo
localizado na capital. A operacao
contou com 75 caminhdes e mais dé
150 pessoas. b
Tudo comecou no dia 15 de mar-
€0, quando os primeiros avides che
garam ao Brasil. No dia 29 do mes-
mo més, s6 a memoria das PesSoFa s
indicava que a Férmula 1 tinha esta '
do por aqui. :
Um dos momentos mais belos da
corrida travada fora das pistas, aque
la que leva e traz todo o circo ao redo
do mundo, foi o comboio de caminhdes

Carga e descarga:
no mesmo ritmo da corrida

8 ¢ Maio/Junho 2000 * Rei da Estrada



Chegada da F1

em Séo Paulo:
desfile de ‘maquinas’
até o autédromo

tem dez anos de experiéncia e ja atuou
em eventos como o0s shows dos Rolling
Stones, Michael Jackson e Madonna
no Brasil.

Faz parte do trabalho da empresa
a liberacao alfandegaria, 0 manuseio
da carga, a estocagem e a coordena-

\._.ﬂ ¢éo do transporte junto as empresas

; kT especializadas.
. °SP

Equipe afinada - Segundo
Marcelo Roméao, responsavel da
Waiver pelo GP Brasil de Férmula 1,
sO a competéncia e uma grande rela-
¢do de confianca entre todos os en-
volvidos é que garante o sucesso de
eventos com a importancia e a co-
branca internacional desse tipo. “En-
guanto as equipes de Férmula 1 dis-
putam milésimos de segundo na pis-
ta, ndés buscamos diferencas de mi-
nutos em cada etapa do processo”, diz
ele. “Também corremos todo o tem-
po contra o relégio e temos que con-
fiar um no outro. Uma falha, por
menor que seja, pode comprometer
tudo”, acrescenta.

Ao final da etapa brasileira, os tor-
cedores nas arquibancadas coloridas
Rio de Janeiro, foram entdo os escotransporte para o aeroporto € provi-de vermelho ndo puderam, infeliz-
lhidos para liderar o comboio até osdenciado. Tudo para facilitar a mente, comemorar uma vitoria nacio-
boxes do autédromo de Interlagos. desmontagem e o retorno do materiahal. Rubens Barrichelo néo terminou

Com o circo armado e as equipegestante. a prova. Como consolo, uma outra
concentradas em montar os carros e A meia-noite do domingo do GP, Ferrari venceu.
obter os melhores tempos, a logisticalia 26 de margo, o primeiro comboio  Com o circo longe, os fanaticos por
do grande prémio passa para a operaom 12 caminhdes ja saia de Interlagogorridas de carros acompanham a se-
¢&o de desmontagem. com destino a Viracopos. Foram aoquéncia da temporada pela televiséo.

Os motores usados nos treinos, potodo mais cinco comboios. O Ultimo Aqui, de novo, s6 no ano que vem.
exemplo, voltam para casa antes meszaminh&o deixaria o autddromo no dia  Até |4, alguns motoristas de cami-
mo da corrida comecar. Se um carrd28, ao meio-dia, levando embora anh&o vermelho, certamente, estaréo ali-
apresenta defeito ou bate também noBérmula 1 de S&o Paulo. mentando a esperancga de, por ao me-
treinos, obrigando o uso do carro re- A frente de toda essa logistica estanos um instante, conduzir uma Ferrari
serva, a equipe j4 o desmonta e sea Waiver Transporte e Logistica, queaté o autddromo de Interlag(%

Fotos: Heitor Giamondo Jr.
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Fotos: Sérgio Cardoso

Negécio
de familia

Trés irmaos saem da roca para 0 COmercio
e hoje dirigem uma das maiores
transportadoras do Estado do Espirito Santo.

Por: Gabriela Piccolo

\Iéo Paganini, 60 anos, costuma disi e outro para o irmdo. Aos poucos,
er que comecou a trabalhar na rocaeuniu uma verdadeira frota e hoje, 25mandam demonstram que, na hora dos
assim que deu suas primeiras engatinhanos depois, € um dos proprietérios - amegocios, a agressividade fala mais alto.
das. Ele ndo exagera. Nascido no esqué&do de dois irm&os - da Transportado-A frota conta com 180 veiculos - sen-
cido povoado de Nova Estrela, na refa Jolivan, com sede em Iconha, no inte-do 100% Scania - mais 90 agregados,
gido montanhosa do Espirito Santo, aior do Espirito Santo. que carregam uma média de 80 mil to-
destino que o esperava era 0 mesmo re- Ele € 0 ‘Jo’ do nome da empresa. Oneladas por més. A transportadora tem
servado aos onze irmaos: lavrar a terrdli’ € do irméo Lindor e o ‘'van’, do ca- 15 filiais espalhadas por todo o Pais e
plantar, casar e criar uma penca de fieula Vansionir. Dos tempos da roca, clientes como Belgo Mineira, Bahia Sul
lhos. Mas honrando o sangue italiano, @estou neles uma simplicidade genuinaCelulose, Parmalat, Bombril e
inquieto Jodo tanto fez que acabou vie um forte sotague, um pouco Procter&Gamble. Possui quase 400
rando o jogo. Primeiro adquiriu um ‘lote’ ‘italianado’, do interior. No entanto, a funcionérios, sendo a metade motoris-
de burros e foi fazendo negécios. Deingenuidade do trio € s6 aparente. Ogas. E o faturamento, os irmaos prefe-
pois comprou um caminhdo usado paraumeros relativos a empresa que cofem nem revelar.
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A empresa vem crescendo a cadaras firmes de Lindor ao se referir & Conseguimos mais um e contratamos
ano, mesmo com as oscilagbes da ec@stratégia de sua empresa. Ele e os ivutra pessoa”, conta Jodo. A essa altu-
nomia nacional. A que se deve esse feimédos conheceram desde cedo aimporra, em meados da década de 70, eles ja
to? Ao trabalho, responde na ponta ddancia de trabalhar - para eles era queginham feito um contato na Bahia que
lingua o agitado Lindor. “Conseguimos tdo de sobrevivéncia. Seus pais eranpossibilitou o transporte de madeira.
passar bem o ano de 99 por causa davradores, cuidavam das plantactes d&sse foi o setor inaugural da empresa,
muito trabalho. Reduzimos os custosmilho, cana e feijdo e criavam burros eque se chamava Paganini Transportes.
transportando mais e dando treinamengalinhas. Os filhos mal deixavam asO cacgula Vansionir veio se juntar a eles
to para o pessoal aumentar sua produraldas e ja passavam a acompanhar em 1976. Atenderam ao setor madei-
tividade. E o principal: ndo fomos a pai na roga. Um pouco mais velhos,reiro até a inauguragéo da Jolivan, em
bancos fazer empréstimos e ai ndo param convocados a negociar os produi989, quando entraram de cabeca no
gamos juros”, simplifica ele, acrescen-tos nas feiras. E assim, de forma essetor de siderurgia. Hoje, a empresa
tando que nao foi necessario demitirpontanea, foi-se desenvolvendo a veidransporta também papel e celulose,

comercial dos Paganini. além de cargas fracionadas.
Lindor fica na direcdo comercial. O

Aulas praticas - Dos  filho de Jodo, José Luis, cuida das fi-
trés irmé&os donos da Jolivan, nancas. Vansionir afirma que trata da
apenas Vansionir freqiien- area de “obras e compras”. Jodo apa-
tou as salas de aula. Estu-rece por 4 de vez em quando, mas tem
dou até a Bsérie. Jodo e se dedicado a outro negdcio da familia,
Lindor mal sabem escre- a Paganini Material de Construcéo -

ver; apenas assinam seusloja que conta com uma frota de 18

nomes. Falta diploma, veiculos, sendo 70% Scania - e tam-
mas nao iniciativa. “S6 bém as fazendas que tem. “N&o existe
a teoria ndo adianta presidente na empresa. Aqui os ‘outro’
nada. A pratica nés manda em tudo também”, garante

‘peguemo’. Na época Vansionir, referindo-se aos irmaos.

da nossa infancia nao

tinha calculadora, afi a Planos para o futuro - E foi

gente ia vender galinha, assim, tomando decisfes de comum

pesava, via 0 preco do acordo, que os Paganini entraram no ano
quilo, iafazendo as con- 2000. Os irméos capixabas pretendem
tas, negociava...”, expli- renovar afrota e vao continuar compran-
a Lindor. do os Scania modelo R124GA 4x2.“Ja
- Jodo pegou rapido as temos 55 deles e s vamos renovar com

manhas do comércio. Ele acompanhaesse tipo, por ser de facil manutencéo e

ninguém. Para Lindor, que assume &a 0 pai, que fazia negdcios comecondmico”, conta Lindor. Outro proje-
funcao de diretor comercial na empre-burricos. O pequeno juntou economiasto é abrir novas filiais pelo Brasil e ex-
sa, fica dificil repassar aos clientes o depois de comprar seu préprio “lote” pandir as rotas. Atualmente, eles trans-
custos do aumento do 6leo diesel, dosle burros, comegou a trabalhar porportam para todo o Pais, com excegao
pedagios e outros tantos. “O cliente ndaonta propria. Casou e comprou umdo Sul. A intengdo é ampliar a rota para
aceita”, diz. Para a empresa ndo saiF600 da Ford, ano 58, com o qual pu-essa regido e, quem sabe, para as estra-
no prejuizo e manter a estabilidade, elexava a¢ucar. Mudou-se para Iconha nalas dos paises do Mercosul. “Isso quan-
acredita que o segredo € ganhar ermicio da década de 60 e trocou o velhado arrumar cliente, ndo tem nada defini-
guantidade. “Queremos mais cliente ecaminhdo por um mais novo, de anodo ainda, mas a gente tem interesse”,
mais trabalho”, afirma, taxativo. 64, para puxar boi. Foi nessa época quavisa Lindor. E ninguém vai estranhar

Para quem foi criado numa rigidao irmé&o Lindor foi encontra-lo. se logo, logo os caminhdes da Jolivan
disciplina européia, que valorizaotra-  “Arrumei uns trocados e comprei forem vistos cruzando as rodovias da
balho, nada mais natural que as palasutro caminh&@o para ele trabalhar.América Latina;%’g}
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Com o passar do tempo, induzida

Durante as comemoragées dos 500 anos por amigos e clientes dona Zuleuda

. . . adquiriu seu primeiro 6nibus e, em
de Descobrimento do Brasil, empresa de turismo de 1992, fundou a Zuleuda Transportes e

Salvador (BA) leva e traz a alegria das bandas baianas. Turismo Ltda. “Naquela época eu n&o
entendia nada de 6nibus, comprei um
usado, que era até um pouco velho. Dai
surgiu a oportunidade de comprar dois
Como Cabral, muitos aportaram uma das preferidas dos artistas. Trans«iculos novos. Um deles da
em Porto Seguro, no final de abril portou de Salvador a Porto Seguranarca Scania, que esta até

ultimo, pelo mar. Outros preferiram, bandas como a Harmonia do Sambajoje com a gente”, conta ela,
entretanto, a modernidade dos avidesa Gang do Samba e a Bom Balango, Atualmente, Zuleuda e
Mas a maioria das bandas de axélém de pessoas responsaveis pela seu socio Francelino d
music de Salvador, que foram respon-ganizagéo do evento. Souza Neto, mais conheci
saveis pela animagéo da festa, optou A histéria da Zutur comega quan-do como Faninho, tém uma
pela via terrestre, no maior exemplodo a cearense Zuleuda Rodrigues vifrota prépria de 12 6nibus., [
daintegracéo rodoviaria nacional des-sitou Foz do Iguacu (PR). Ficou en-Percorrendo o Brasil de
ses 500 anos de existéncia. cantada com as belezas naturais ddorte a Sul, transportan-

Com metade de sua frota dedicadaregiéo e, a partir dai, resolveu progrado lojistas, evangélicos,
as comemoracgdes do Descobrimentomar outras viagens. Alugava um oni-
a empresa de turismo Zutur sempre foibus de uma empresa da regiéo, reu-

nia a turma e la estava ela na

Por: Nilza Vaz Guimaraes

estrada novamente.

12 + Maio/Junho 2000 < Rei da Estrada



Parceria de
Sucesso:
Dona Zuleuda,
Faninho e
Banda Bom
Balango

grupos de terceira idade, grupos de tu15 veiculos.
ristas e principalmente artistas, os vei-Acho que com
culos da Zutur sdo equipados com teeste  numero
levisdo, video-cassete, ar condicionanossas necessit
do e camera de video interna para sedades serao ple
guranca, além de contar com 4gua enamente atendi
cafezinho. das” comenta a
Conforme conta dona Zuleuda, o empresaria.
turismo requer muita atencdo. Na Apds as co-
Zutur, por exemplo, todos os motoris- memoragdes dog
tas sao treinados de acordo com a fi500 anos do Des-
losofia da empresa: satisfacao do clien<obrimento do Brasil, dona Zuleuda aler-soweto, Que Loucura, Gang do Sam-
te. “Tenho um carinho muito especial. ta para o inicio de uma nova temporatg, entre outros, também contam com
Estou sempre atenta a limpeza dogsla: a do Forré em todo o Nordeste. Deng atencdo da Zutur em suas viagens
veiculos, ao cuidado para estar tuddre as bandas que viajam com a Zutupor todo o Nordeste.
funcionando direito”, diz. nesta época estdo a Forr6 Galope, Ar-  Com agenda repleta de shows em
Dentre os 12 veiculos da Zutur, 8 rocha N6, Mastruz com Leite, Cavalo djversas capitais, o grupo Bom Balan-
sdo Scania, nos modelos K112, K113de Pau e Ademario Coelho e banda. ¢o vem realmente balancando o Pais
e K124, este na versdo IB 6x2. “Es-  “Até chegar o Dia de Séo Jodo (24 dejesde que a musica “Juliana” foi pa-
peramos chegar até o final do ano conjunho), € um sobe e desce de banda pra ¢gr na boca do povo no carnaval de

L

—t .. e prala. E incrivell Para mim é a melhor1999. No ritmo do samba, o Bom Ba-
I Py

S festa depois do Carnaval’, finaliza ela.  |ango mistura as raizes da Bahia com
0 pagode, o romantico, o samba de
Vida de artista - Pontualida- roda e o reggae. Conforme Pierre
de. Este fator € fundamental parapnassis, ex-Olodum e a voz do gru-
transportar artistas. De acordo compp, a resposta do bom trabalho esta
dona Zuleuda, os veiculos da empres@egistrada em numeros. “Nosso show
nao param na garagem. Rodando parge lancamento do CD ao vivo levou
todos os cantos do Pais com gruposnais de 60 mil pessoas ao Parque de
de axé music, pagode, samba e forrOppaeté, em Salvador”, comenta.
desde 1995, os veiculos transportam O verdo e o Carnaval 2000 firma-
além dos artistas, seus musicos € ofam o Bom Balanco no cenario nacio-
instrumentos. “A banda Chiclete com nal. “E guem nos acompanha de bragos
Banana, por exemplo, € a que tem maigbertos para todos os cantos é a Zutur”,
instrumentos e so viaja com a gente afirma Pierre. A parceria entre Zutur e
O carro preferido da banda € um paBom Balanco existe desde que 0 grupo
noramico”, revela. comecou sua andanca. “Desde as pri-

Com o slogan “A certeza do me- meijras viagens estamos com a Zutur.
lhor turismo”, a Zutur conquistou a Além do bom servico prestado, existe
preferéncia de diversas bandas com@ma relacéo de amizade”, completa.
Terra Samba, Bom Balanco e Harmo-  para Pierre, os veiculos sdo muito
nia do Samba, que desde o inicio viagonfortaveis e estéo aptos a transpor-
jam com a empresa. Os grupos E qar desde uma banda brasileira até ar-
Tchan, Araketu, Ivete Sangalo e ban-jstas de porte internacional. “N&o fica

da, Patrulha do Samba, Jogo de Cinnada a desejar. Atende todas as neces-
tura, As Meninas, Os Travessos,sjdades bésicas%‘s
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Emanuel A. P.

Assembléia itinerante: confraternizagéo e
transparéncia na definicao dos contemplados

ma de poupancga programada, pela qual

Acc |
® cada participante aplica mensalmente
a m I o s uma quantia de dinheiro com o objetivo
de adquirir um bem ao final.

No caso de caminhdes, Onibus e
Na continuidade dos quase 20 anos de tradi¢ao, o Consormorcng;zﬁi,g {,‘féfg};ﬁ;‘(‘:’aﬁ; 'fff,jgfeﬁ
Nacional Scania inova e leva os sorteios mais perto dos 1982 e controlado pela prépria monta-
clientes até duas vezes por més, simultaneamente. dora desde 1997, ja contemplou mais de
30 mil consorciados e chegou a repre-
modalidade de vendas por consortizado do consorcio possibilitou, entdo, sentar, em determinados anos, até 60 por
cio é um dos maiores exemplos daua rapida proliferacéo e, hoje, quasecento das vendas da Scania no Pais.
criatividade brasileira. Da forma etodos os bens de maior valor podemser ~ Segundo Antonio Carlos da Ro-
abrangéncia como a conhecemos, n&quiridos através dele. Basicamentecha, diretor geral da Scania Adminis-
existe em nenhum outro lugar. consiste em reunir pessoas fisicas e/otradora de Consorcios, 0 sucesso do
Surgiu na década de 60, quando urjuridicas que efetuam uma determinadaConsorcio Nacional Scania deve-
grupo de amigos, todos funcionarios deontribuicdo mensal, em dinheiro, du- se, principalmente, ao fato de
Banco do Brasil, organizou-se para comrante um tempo e com a finalidade deser uma solugéo que atende as
prar geladeiras. O sucesso foi tamanhadquirir um certo produto. Existem re- necessidades dos clientes.
que o consorcio foi regulamentado em segras e direitos aplicaveis a todos e, nor-‘Por meio da transparéncia
guida pelo Governo e diversos outros grumalmente, € administrado por uma em-da administragéo, cons
pos formaram-se por todo o Pais, visarpresa especializada. imos uma credibilidag
do, principalmente, a aquisicdo de auto- Em fung&o das oscilagbes da eco-muito forte entre todas
moveis Fusca. nomia nacional, o consorcio tornou-se, partes envolvidas, que s
O funcionamento facil e desburocra-no decorrer dos anos, também uma for-a fébrica, a rede de concE
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sionarias e o cliente”, afirma ele. onde ele é conhecido,” diz Rocha. cela mensal que apresenta taxa de cor-
Conforme a analise de Rocha, o Para a realizacdo das assembléiasecdo menor que os outros tipos de fi-
cliente acompanha as assembléias e dinerantes, cerca de 50 pessoas sdo maanciamento. Igualmente, 0os autbnomos
mecanismos dos sorteios e usufrui dailizadas. O material segue trés dias anrepresentam uma parte significativa da
seguranca oferecida por um consor+es para o local em uma carreta personalientela, aproveitando o consorcio para
cio administrado pela propria fabrica. lizada do Consorcio, - {rocar de caminhao.
Esta tem no consorcio um grande ca-que serve de palco du- O diretor da admi-

Ce L “Por meio da : .
nal para a comercializacdo de seusante o préprio evento. . nistradora do Consor-
produtos. E a rede de concessionaria®entro dela, uma ver- transpa_rencwil da cio, Antonio Carlos da
Scania é a Unica autorizada a comergdadeira central técnica administracao, Rocha, reconhece jus-
cializar as cotas de consorcio. de televisao cuida da construimos uma tamente na renovagao

Cada assembléia é transmitida adransmissao do sorteio credibilidade muito forte de frota o grande po-
vivo em rede nacional para todas agpara todo o Pais. entre todas as partes tencial de crescimento
92 concessionarias Scania, que red- “Vale a pena”, das vendas de cotas de

M ”
nem aproximadamente 4.000 clientesafirma Emanuel Quei- envolvidas consorcio. “Nos paises
(somados todos os pontos de vendajoz, diretor de market- Antonio Carlos da Rocha, desenvolvidos, aidade
para um jantar na ocasido. “Trata-seing da Scania. “Todo Diretor geral da Scania média das frotas € de
de um momento de confraternizacdo emundo vé e participa ~ Administradora de Consorcios dois anos e meio. Aqui,

transparéncia, no qual, todo més, odos sorteios, numJd——EEEE——————" 3 maioria das frotas é
cliente é convidado a visitar a conces-festa que nao se restringe sé ao local deenovada a cada oito anos”, explica.
sionaria. Nessa oportunidade, além deassembléia”. Queiroz comenta aindaque Pioneira no setor de veiculos pesa-
acompanharem o sorteio, cliente, con-a assembléia itinerante € uma excelentdos com transmissao nacional das as-
cessionaria e fabrica reforcam seudorma de trazer o cliente para dentro dasembléias via satélite, a diretoria do Con-
lacos de amizade”, comenta Rocha. concessionaria. sércio Nacional Scania sabe que nao
Com ointuito de potencializarainda O resultado tem sido t&o positivo que,deve concorrer diretamente com alter-
mais essa oportunidade de contato cona partir deste més, as assembléias pagativas para o consumo imediato, como
o cliente, desde agosto de 1998 o sorteigardo a ser realizadas simultaneamente pagamento a vista ou o leasing e o
deixou de ser realizado fisicamente apeem duas localidades diferentes. “Estafiname. “O consorcio deve ser encarado
nas em estudios na cidade do Rio de Jaemos duas vezes mais proximos de nogzomo uma compra programada pelo
neiro e passou a viajar pelo Pais, nasos clientes”, comemora o diretor deconsumidor”, reforca seu diretperal.
chamadas assembléias itinerantes.  marketing da Scania. Segundo ele, o consorciado incorpo-
“A pratica da assembléia itinerante  Esses clientes, segundo dados doa as prestacdes do consércio em seus
evidencia a credibilidade dos sorteios, poisConsorcio Nacional Scania, séo, na suaustos fixos e projeta o faturamento de
vamos até o cliente e ele participa ao vivamaioria, transportadoras que utilizammodo a poder paga-las sem problema.
dafesta, d&a entrevistas, recebe as chavessa modalidade de aquisicdo como for*Desta forma, é a maneira mais facil e
do veiculo. Tudo na regido do cliente, ma de renovacao de frota, com uma pamao burocratica de aumentar a frota ou
renova-la’, finaliza:4

Unidade volante:
o palco que roda
todo o Pais

Monica Zanon
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Em Concoérdia (SC),
cooperados celebram dez

anos de atividades, R RO Gy R T et g
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nal de cada uma delas, que impedia QIsFES ..

. e W
atendimento em grande escala e as dej= {59 T
xava em desvantagem em relacao apigs

grandes empresas do setor.

mercados e atuar em novos segmentoSElEEEs : j '?fﬁ:t::—.,‘_
foi 0 cooperativismo. Sob a coordena- (SRS i &iﬁ"ﬁﬁn
¢do do Sindicato das Empresas oS ~ Jp=
Transporte de Cargas do Oeste e Meiof: S Eiaes - r

portadores fundaram a Coopercarga. |
Passados dez anos, a cooperativ@

comprova através dos nimeros o sut

cesso do empreendimento. Em 1999

ano marcado por manifestacdes de

protesto do setor de transporte em todg ___.,.--""

o Pais, a Coopercarga alcangou u

crescimento de 56% em sua receitg

bruta, atingindo um faturamento de R$

39 milhGes. Para 2000, a meta finan-f i S ig /e

ceira € um incremento de 35% sobre - s M’u Ca|com|0s custos

desempenho do ano passado. efa e do veiculo
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Fotos: Eduardo Marqﬁes

“A unido de forcas
nos permitiu entrar em
mercados antes distan
tes, como o Mercosul,
que hoje representa
15% do volume total de
carga transportada”,
afirma Dagnor

Schneider, presidente  ugqiam 45 investindo
da Coopercarga. Men-

salmente os 900 cami- €M €quipamentos
nhdes transportam em diferenciados para

as a granel dirigidas ao
consumo humano
qguanto o de plastico
polietileno.

“Estamos investin-
do em equipamentos
diferenciados para ofe-
recer uma quantidade
maior de servigos”. Ja
sdo sete veiculos des-
tinados a este tipo de
transporte e o aumen-

to da frota vai aconte-
cer na propor¢cao do

média 31,2 mil tonela- oferecer uma
das, alcancando cerca quantidade maior de

de 375,8 mil toneladas servi(;os” cre;su_mento da deman-
no ano. da”, diz ele.
Dafundacéo até hoje, Dagnor Schneider, A aquisigéo de car-

retas e veiculos, con-
forme o contrato de
mero de associados passou dos 143 prgestdo da cooperativa, fica sob a res-
meiros para 582 atuais. A rede da Cooponsabilidade de cada associado. S
percarga espalhou-se pelo Brasil e paino més de marco ultimo, por exem-
ses do Cone Sul (veja mapa). Além dgplo, alguns cooperados ja adquiriram
matriz, em Concérdia (SC), sdo 12 fi- 12 novos caminhdes Scania para am-
liais, distribuidas em sete estados brasipliar a frota da Coopercarga.
leiros e uma na Argentina, e mais repre- A chegada de operadoras logisticas
sentantes no Chile, Paraguai e Uruguaimultinacionais colocou um plano ain-
Os tradicionais clientes da da mais ousado na cabeca da direcéao
agroindustria como Sadia, Perdigdo eda Coopercarga. “Queremos também
Coopercentral (Que detém a marca Auroser uma operadora, mas com padrées
ra) estdo, agora, lado a lado com outragliferentes, utilizando nossa experién-
grandes empresas nacionais e estrangeiia de transportadores”, explica Dag-
ras. Na lista figuram Danone, Parmalat,nor Schneider.
Kibon, Batavo, Santista Alimentos, Arcor, O nicho a ser atacado € de pequenas
Ferrero do Brasil, Seara e J. Macedo. DagdUstrias que nao comportam estrutura
cargas, 90% s&o frigorificadas. propria para gerir o sistema de distribui-
¢ao e, ao mesmo tempo, ndo despertam
Cargas secas - tanto interesse nas grandes operadoras
Segundo Schneider, a devido ao seu volume de cargas. Com
aposta da cooperativa isso, um centro de distribuicdo deve ser
para alcancar o cresci- implantado na capital paulista, hum pri-
mento de 35% na receita meiro momento, e outro na cidade do Rio
este ano é entrar mais de Janeiro, para armazenar as mercado-
agressivamente no merca- rias dos clientes. “Com isso atuariamos
do de cargas secas, notanto natransferéncia primaria quanto na
segmento de silos secundaria’, acrescenta o empresario, ele
graneleiros, tanto para o préprio s6cio em quatro transportadoras
transporte de mercadori- que sao associadas a Coopercarga.
Segues>
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a estrutura expandiu-se  Presidente da Coopercarga
significativamente. O n (- e —
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Devido ao custo do projeto - o centro tratos com clientes - a Coopercargd j
de distribuicao esta orcado em R$ 3 mi-possui alguns caminhdes equipadd
Ihdes - aidéia &, inicialmente, locar umacom sistema de rastreamento por st
area, cuja procura pelo local jA comecoulite. Da frota total de 900 veiculos,
A central de distribuicdo, entretanto, devepossuem, hoje, o equipamento. At
operar apenas a partir do inicio de 2001final do ano, outros 60 serdo instala

Todos os projetos futuros estao res-dos, em investimentos unitarios de U
paldados pelos investimentos feitos na2,5 mil feitos pelos préprios cooper
infra-estrutura e pela preocupacéo condos. “Os rastreadores permitem an
a qualidade dos servigos. Para assegisa central manter um contato per
rar a chegada das cargas com seguramente com o motorista, podendo o v
¢a e nos prazos previstos - itens im-culo ter sua localizagao verificada cg
prescindiveis na hora de negociar con-absoluta preciséo”, diz Schneid%%.

s A
Mao-de-obra qualificada

Um dos mais importantes projetos nia irdo destinar recursos para a ma
brasileiros na area de treinamento de nutencéo do Centro e a concesséao (¢
motoristas também conta com a parti- bolsas de estudo. A Scania participg,
cipacdo da Coopercarga. Até dezem-ainda, com um investimento calculat
bro deste ano sera inaugurado o Cen- do em R$ 1,2 milh&o: a doagé&o de oitp
tro de Educacédo e Tecnologia no veiculos equipados para a execucao qo
Transporte, em Concoérdia (SC), pri- treinamento, além dos quatro cami
meira iniciativa no Pais direcionada nh&es-escola ja existentes.
exclusivamente para trabalhadores e  Enquanto o Centro nédo fica pron-
empresarios do to - o inicio das
setor de trans- | aulas esta pre-
porte de cargas. visto para mar-

OCentro é a ¢o de 2001 - a
ampliacdo de Fabet e a Sca-
uma parceria ja nia mantém
existente entre a projetos de trei-
Scania e a Fun- namentq que

S o SR
dacso Adolpho ..;*aiﬁ'ﬁ desde 1995 ja
Bésio de Educa- :w‘_ ﬁ;—.; atenderam
s, P &y L

¢do no Trans- mais de dois mil
porte (Fabet), criada pela Coopercar- caminhoneiros. Segundo levantamen-
ga em 1995 para cuidar do treinamen- to da Fundagéo, houve uma reducap
to dos motoristas. de 70% no ndmero de acidentes com
Os detalhes do projeto impressio- veiculos das empresas cooperadas qlig |
nam. Os laboratérios incluem desde tiveram os motoristas treinados.
0s equipamentos bésicos para o alu-  Outra vantagem para quem &€ trei
no se familiarizar com o dia-a-dia do nado é o emprego garantido depois de
seu trabalho, como motores, areas finalizar o curso, ja que, segundo o pre-
para carga e descarga, manutencdosidente da Coopercarga, Dagno
mecanica e borracharia, até rastrea- Schneider, ha uma demanda por prq-
mento por satélite, informatica, ensi- fissionais qualificados que a Fabet nag
no a distancia e linguas. consegue atender.
Sao quatro os parceiros envolvidos A experiéncia deu tdo certo que ¢
na operacionalizagédo do projeto. O ProgramaCaminh&o Escola recebeu
Sindicato das Empresas de TransporteMenc¢&o Honrosa e Destaque Especial
de Cargas do Oeste e Meio-Oesteno ? Prémio Mapfre/Instituto Nacio-
Catarinense (Setcom), a Coopercarga, nal de Seguranga e Educagédo no Tral
a Aguia Corretora de Seguros e a Sca-sito, da Espanha%}'%

.

18 ¢ Maio/Junho 2000 < Rei da Estrada



1.--"1'.- :
™

4

e .
r ﬁpﬂf Barueri (SP), tradicional fabricante de

~ ferramentas pneumaticas e compressores
de ar passa a produzir grupos geradores

( MOTORES )

Com o objetivo de fornecer uma alternativa de energia
elétrica confiavel e, as vezes, até mais barata, a Atlas
Copco inicia sua producao de grupos geradores no Brasil.

ampadas, microondas e Internetpico!”, comenta Daniel Herrera Neto,

A vida das pessoas esté cada digerente de marketing da divisdo de
mais apoiada em uma coisa: a eletrigeradores da empresa.
cidade. Ja praticamente ndo consegui- Ele estima que a area industrial j&
mos imaginar o mundo sem ela. A altaresponda por 32% da demanda de gru-
demanda fez da energia elétrica unpos geradores. O restante do mercado
produto caro e vital. Hoje, seus cus-divide-se entre aplicacdes para teleco-
tos afetam o orgamento de casas, comunicagdes (20%), condominios
dominios e, principalmente, industri- (22%), locacéo (15%) e outros (11%).
as, que a utilizam como parte funda- Essa grande preocupacao das in-
mental do processo produtivo. dastrias em buscar formas mais bara-

Formas mais baratas de produzir eletas de energia elétrica deve-se ao cha-
tricidade sdo estudadas em todo o murmmado “Horo-Sazonal”, ou horério de
do e o uso de grupos geradores - maquponta, que corresponde a um periodo
nas compostas basicamente pode trés horas por dia, cinco dias por
alternadores movidos por motores a comsemana, no qual as tarifas de eletrici-
bustéo, que produzem energia elétricadade sédo elevadas. Este periodo varia
tem se tornado cada vez mais frequentele regido para regido, mas situa-se

De olho nesse mercado promissoentre as cinco horas da tarde e as dez
e com os 15 anos de experién- horas da noite.

cia de sua matriz, na : E “Através do
Bélgica, a Atlas m : |’ __ . emprego deyru-
Copco Brasil é a : = pos geradoream
mais nova fabrican- " " horario de ponta,

as industrias con-
seguem economi-
Com uma linha zar até 30 por
de produtos que atende cento na conta de
desde clientes com necessidades energia elétrica”, alerta
domésticas, o foco principal da em-Herrera. “No final, considerando-se os
presa esta apontado para 0 ramo irgastos com financiamento do equipa-
dustrial, justamente aquele que apremento, combustivel e outros, o custo
senta demanda mais acentuada pata energia acaba saindo bem menor
motores de maior poténcia. que o da rede publica, nas mesmas
“Sao projetos mais elaborados, queondicdes”, acrescenta ele.
~necessitam de solucdes econdmicas, A Atlas Copco disponibiliza no
porém complexas. Nao podemos remercado produtos com poténcias que
comendar que uma industria reduzavéo de 40 até 530 kVA (unidade de me-
seu consumo de energia no horéario ddida chamada “Poténcia Aparente”,

te nacional desse tip
de equipamento.

Fotos: Emanuel A. P.
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Linha de montagem: mil geradores por ano

gue mede a capacidade dos geradd

de eletricidade). A partir de 240 kVA, a
empresa utiliza somente motores S¢a-

nia, numa parceria que vem desde a

visdo que cuida de compressores delar,
“Temos um longo tempo de relac|-

onamento, tanto comercial quanto t€

nico, com a Scania”, justifica Herrera

gue ressalta a importancia do motpr
em um grupo gerador: “é o Unico con
ponente que requer manutencgao pe
Odica. Através da rede de servico
Scania, contamos com suporte téchi
co em toda a América Latina”.

A preocupacdo do executivo da
Atlas Copco € justificada pelo rapid

crescimento do mercado de grupps

geradores, que hoje projeta uma de
manda anual de quatro mil maquin
por ano sé no Brasil.

Passado o “bug do milénio”, en

O fato de o Estado do Rio Grandgmmms
do Sul ser, geograficamente, Nossa Ma et
ligac&o com os paises do Mercosul ng
passou despercebido pelas transpo
doras gauchas. No melhor exemplo d
integracéo sem fronteiras, elas expatp]
dem suas frotas e conquistam novas
tas pela regido.
e Uma delas é @ransportadora DIM

de Eldorado do Sul, que recentemen
adquiriu 20 unidades R 124 LA 6x2,
com suspensao pneumatica e motor
Y420 cavalos, para o transporte de c

di-

gas gerais entre o Uruguai, a Argenti
e 0 Chile, além dos Estados brasileird
do Rio Grande do Sul, Santa Catarin
' Parana, Sao Paulo, Minas Gerais, R
"de Janeiro e Espirito Santo.

A Expresso Mercurie a Expresso
Conventos, ambas da capital gatch
tambem reforcaram suas frotasviar- [
“cdrio,que atua no transporte de carg
gerais ha mais de 50 anos, optou p
dezessete R124GA 4x2, sendo 11 co
motor eletrénico de 420 cavalos. Su
rotas atendem Argentina, Uruguai, Rio
‘Grande do Sul, Santa Catarina, Parar]
Sao Paulo, Minas Gerais, Rio de Jang
ro, Espirito Santo e pélos embarcadol
ros na Bahia e no Ceara.

C-

-

:.

la,

_J

Fotos: Douglas Inhaquite Ferreira
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O
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N
r-

gue o receio de eventual corte no fq

necimento de energia provocou uma

procura inusitada por grupos gerad

res, principalmente no setor de alugyel
desses equipamentos, o cenario indi-
ca que mais e mais empresas vao e%

ligar suas maquinas da rede publica

em horério de ponta e conecta-lag a

motores geradores de eletricidade.
O préprio Herrera avisa que qu
guer empresa € uma potencial comp
dora de grupos geradores. “E uma fq
ma de controlar melhor os custos,
ser dono da propria energia”, diz el
Instalada no Brasil desde 1920,
Atlas Copco transferiu-se recenteme
te para uma area de 15 mil metr
guadrados na cidade de Barueri, a

quildmetros do centro de Séao Paulo

onde tem capacidade para produzir 1
grupos geradores por ands
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A Expresso Conventga colocou em
“operacao 10 novos R124GA 4x2, todos
420 cavalos. A empresa transporta calg
~dos, alimentos, produtos de higiene e lin
eza e eletrodomésticos entre Argenting
ruguai e o Rio Grande do Sul, Santa C
tarina, Parané, S&o Paulo e Rio de Jane|.

i o N

| Scania, de novo, a Marca do Ano

r Pela segunda vez consecutiva, a Scania é eleita “A Marca
e do Ano” em caminhdes pesados pela revista Froth &

. Cia., especializada em transporte. O prémio foi conceEdo

a aempresa devido a sua lideranca nesse segmento de mrcadc
n- durante o ano de 1999.

DS Num ano dificil para toda a indUstria de veiculos pesafos,
2( com uma retracao superior a 14% nas vendas interrjas, a

Scania manteve a maior fatia, 31,7%, mesmo enfrentgndo
a chegada de novos concorrentes no cenario.

ni]L

J




( GENTE & FATOS )

s N
Verdadeiro trem sobre pneus

Haja roda e haja car
ga. Na foto s&o nove eixo$
e 34 pneus. Composicoefs
que aproveitam ao maxi
mo a capacidade de tracdo
dos cavalos mecanicos
modernos tornam-se cad
dia mais comuns. ,.

A idéia é transportar,j- .
dentro dos limites legais de ‘_'!
peso e comprimento, o do
bro da carga a cada via los Scania com configura
gem, obtendo assim gan- ¢80 6x4 e sem redugao ngs
hos de produtividade, num transporte cada vez maiscubos séo destinados a tracdo de rodotrens ou bifrens
competitivo. em todo o territério nacional, desde o transporte de gfaos

Em um projeto conjunto, Scania e Randon lanca- e liquidos até, agora, o de pedra e areia.
ram recentemente um novo rodotrem para o transporte A TZO Transportes, de S&o Carlos (SP), proptfie-
rodoviéario de pedra e areia. O rodotrem basculante re-taria do primeiro rodotrem para pedra e areia, esjara
baixado (foto) é composto por duas cagambas dé 16 mtransportando areia de Sao Carlos até Sdo Paulo quma
cada e é tracionado por um cavalo mecanico Scaniamédia de trés viagens por dia e ja tem planos parg ad-
R124 GA6x4, com motor eletrénico de 420 hp. quirir mais unidades até o final do ano.

Essa composicao pert
mite um peso bruto tota
combinado de 74 tonelada$
80% maior que a alternati
va convencional de cavalg
mais um semi-reboque. @
peso bruto total combina
do corresponde ao peso do
cavalo, das carretas e majs
a carga.

Hoje, 95% dos veicu-

Emanuel A. P.

Emanuel A. P.

Henrique Spavieri

COI' e quo Cd A Yoguiri Transportadora é a primeira em-
N&o é so privilégio de artistas viajar pelas estradas d¢ presa a contar com a cobertura do Contrato

Pais em 6nibus de dois andares com pintura arrojada. de Reparo e Manutencdo Scania depois do

Desde o dia 15 de abril, os passageiros da V|aga lancamento nacional do produto, ocorrido em
Piracicabana, de Piracicaba (SP), contam com uma linhaharco deste ano. Seu proprietario, Genésio Otaka, compa-
exclusiva de 6nibus Scania K124IB6x2, todos de dois anteceu a sede da Scania, em Sao Bernardo do Campo (SP),
dares, pintados com cores fortes e desenhos originais, quera a solenidade de assinatura junto com Emanuel Quei-
despertam o interesse de todos por onde quer que passamnz, diretor de marketing da Scania, e Mario Marcelo

Segundo os executivos da empresa, frente a opcéo deerreira, gerente de marketing da concessionaria Codema.
Onibus mais simples e convencionais, a escolha foi ofere- A Yoguiri atua no transporte de produtos da Yakult
cer aos passageiros algo jamais visto, que representas@actobacilos) e possui oito caminhdes leves e médios e
um marco no transporte rodoviario regular da regido. - um Scania P94 DB 6x2, que passa, a partir de agora, a ter

Os carros atendem as linhas de Piracicaba, Americana valor de toda a sua manutencao definido por quildmetro
e Campinas até Sao Paulo. rodado e pago mensalmente.
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Emanuel A. P.

Solenidade: presenca de Emanuel Queiroz (Scania)
e Pedro Lopes (P.B. Lopes)

Calor pode ser amenizado
Passageiros que moram em cidades quentes tém ung° B. I.opes em cumpo Grunde

opcao a mais para suavizar o calor. A Scania lancou, no Acaba de ser inaugurada uma nova concessionaria de
més passado, uma nova versdo do dnibus F94 equipac@nia em Campo Grande, no Mato Grosso do Sul. Tra-
com ar condicionado. Esse modelo, com motor dianteiro dé2-s€ da P.B.Lopes, que representa a marca Scania ha ma
9 litros e uma poténcia de 220 hp - a maior em sua faixa dd€ 30 anos. Com ela, os sul-mato-grossenses passam
mercado - é fabricado exclusivamente no Brasil. Por ter un§ontar agora com os servicos autorizados da Scania e tod:
alto torque, o veiculo n4o sofre alteracio em seu desemp@-Sua linha de veiculos, além de pecas e acessdrios.

nho quando o ar condicionado é utilizado. As primeiras A concessionaria esta em uma regido estratégica para
unidades ja entraram em operacio nas cidades de Tugransporte rodoviério e oferece ao transportador toda a
interior de S&o Paulo e Porto Alegre (RS). OE84 tam- infra-estrutura necesséria em qualquer lugar no Estado do

bém estara em demonstrag&o no Rio de Janeiro e Manaldato Grosso do Sul, norte do Parana e sudoeste de Sa
Paulo. O cliente pode ainda acionar as atividades de pos-

venda através do Scania Assistance - servico mecanica
disponivel 24 horas por dia.

Além da matriz em Londrina, no Parand, a P.B. Lopes
representa a Scania também na cidade de Maringa( PR).

Corujéio do asfalto

O transporte durante a noite € uma tendéncia para grap-
des cidades como Sao Paulo. Para fugir do transito conge

Emanuel A. P.

tionado em horario de pico, os supermercados adotam a
logistica noturna, para ganhar tempo e economizar custos. °|l|'I‘OS CCIVGIOS

Uma das empresas que atua nessa area € a transportaNao sé de cavalos-vapor se constitui o dia-a-dia da Sca-
dora Trans Estacas, de Guarulhos (SP), que recentemenmntia. Outros cavalos, estes de carne e 0sso, fizeram compa
adquiriu 10 caminhdes Scania modelo R124GA 4x2. Seunhia ao cavalo-mecanico e a carreta da equipe de eventos
cliente, o Carrefour, adota ha sete meses o recebimento geomoc¢des da Scania durante o segundo Torneio de Hipis-
mercadoria noturno. A Trans Estacas, em atividade ha 2iho de Centro Equestre de S&o Bernardo do Campo, em Sé
anos, possui hoje uma frota de 36 caminhdes Scania. Alé®aulo, realizado no final do més de marco.
de alimentos, transporta cargas gerais, residuos industriais A premiagéo, ocorrida em frente a carreta da Scania,
e, como o nome diz, estacas e postes. Outros clientes detribuiu 31 mil reais e motivou a participagdo dos me-
empresa sao GM, Honda, Sherwin-Williams e Tecnosol.lhores cavaleiros do hipismo nacional.
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CONCESSIONARIAS

BRASIL/DISTRIBUIDORES AMERICA LATINA

)

ALAGOAS
- Rio Largo
Novepe Nordeste Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (82) 241-6833
AMAZONAS
-Manaus
Arapaima Motores e Veiculos Ltda.
Tel. (92) 237-4043
BAHIA
-Barreiras

Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.

Tel. (77) 811-4831
- Feira de Santana

Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.

Tel. (75) 622-3434
- Salvador

Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.

Tel. (71) 301-9911
-Teixeira de Freitas

Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.

Tel. em alteracéo
- Vitéria da Conquista

Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.

Tel. (77) 422-5135

CEARA

- Fortaleza
Conterranea Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (85) 279-2222

DISTRITO FEDERAL

-Brasilia
Varella Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (61) 394-5000

ESPIRITO SANTO

-Viana
Venac Veiculos Nacionais Ltda.
Tel. (27) 336-7944

GOIAS

- Aparecida de Goiania
Varella Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (62) 283-6363

- Rio Verde
Varella Veiculos Pesados Ltda.
Tel. (62) 612-3233

MARANHAO

- Balsas

Alpha Maquinas e Veiculos do Nordeste Ltda.

Tel. (98) 741-2431
- Imperatriz
Alpha Maquinas e Veiculos do Nordeste S.A.
Tel. (98) 723-1922
-Séo Luis
Alpha Maquinas e Veiculos do Nordeste S.A.
Tel. (98) 245-1919
MATO GROSSO
-Cuiaba
Rota-Oeste Veiculos Ltda.
Tel. (65) 661-2660
- Rondonépolis
Rota-Oeste Veiculos Ltda.
Tel. (65) 421-3555
- Sinop
Rota-Oeste Veiculos Ltda.
Tel. (65) 531-4880

MATO GROSSO DO SUL

- Campo Grande
P. B. Lopes & Cia. Ltda.
Tel. (67) 793-5080

MINAS GERAIS

- Contagem
Itaipu Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (31) 396-1622

-Governador Valadares

Covepe Comércio de Veiculos Pesados Ltda.

Tel. (33) 278-3000

-Juiz de Fora
Itaipu Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (32) 221-3092

-Montes Claros
Itaipu Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (38) 213-2200

-Muriaé

Covepe Comércio de Veiculos Pesados Ltda.

Tel. (32) 722-3444
- Patos de Minas
Itaipu Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (34) 822-5555
-Pocos de Caldas
Quinta Roda Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (35) 714-2157
-Pouso Alegre
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (35) 422-5600
-Uberlandia
Escandinavia Veiculos Ltda.
Tel. (34) 233-8000
PARA
- Marituba
Guatapara Motores e Veifculos Ltda.
Tel. (91) 255-3011

PARAIBA
- Bayeux
Novepa Nordeste Veiculos da Paraiba Ltda.
Tel. (83) 232-1686
- Campina Grande
Novepa Nordeste Veiculos da Paraiba Ltda.
Tel. (83) 331-2799
PARANA
-Cascavel
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (45) 225-6011
- Curitiba
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (41) 362-1515 (Cajuru)
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (41) 346-0202 (Pinheirinho)
-Foz do Iguagu
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (45) 526-4333

-Guarapuava
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (42) 724-2188
-Londrina
P. B. Lopes & Cia. Ltda.
Tel. (43) 329-0780
-Maringa
P.B. Lopes & Cia. Ltda.
Tel. (44) 228-5757
- Pato Branco
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (46) 225-2598
- Ponta Grossa
Cotrasa Com. Transp. e Veiculos Ltda.
Tel. (42) 227-4141

PERNAMBUCO
- Petrolina

Novepe Nordeste Veiculos de Pernambuco Ltda.

Tel. (81) 864-5000
- Recife

Novepe Nordeste Veiculos de Pernambuco Ltda.

Tel. (81) 339-3911

PIAUI

- Teresina
Alpha Maquinas e Veiculos do Nordeste S.A.
Tel. (86) 220-6700

RIO DE JANEIRO

-Barra Mansa
Equipo Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (24) 348-3332

-Rio de Janeiro
Equipo Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (21) 474-5040

RIO GRANDE DO NORTE

- Parnamirim
Carajéas Veiculos Ltda.
Tel. (84) 272-2849

RIO GRANDE DO SUL

-Canoas

Suvesa Super Veiculos Ind.Com. e Transp. Ltda.

Tel. (51) 477-2211

- Carazinho
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (54) 330-1122

- Caxias do Sul
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (54) 229-3577
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (54) 228-1344

- Eldorado do Sul

Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.

Tel. (51) 481-3900

- Garibaldi
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (54) 463-8511

- ljui
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (55) 332-8300

- Lajeado
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Tel. (51) 748-9822

- Palmeira das Missdes
Mecanica Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (55) 342-1771

-Passo Fundo
Mecanica Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (54) 317-9600

- Pelotas

Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.

Tel. (53) 223-0144
- Portdo

Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.

Tel. (51) 568-2666
- Santa Maria

Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.

Tel. (55) 211-2002

-Trés Cachoeiras

Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.

Tel. (51) 667-2472
-Uruguaiana

Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.

Tel. (55) 412-4141

-Vacaria
Mecéanica Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (54) 232-1433

RONDONIA

-Ji-Parana
Rovema Veiculos e Maquinas Ltda.
Tel. (69) 421-5696

-Porto Velho
Rovema Veiculos e Maquinas Ltda.
Tel. (69) 222-2766

-Vilhena
Rovema Veiculos e Maquinas Ltda.
Tel. (69) 322-3715

SANTA CATARINA

- Concordia
Ediba Eletro Diesel Battistella Ltda.
Tel. (49) 442-5011

- Cordilheira Alta
Ediba Eletro Diesel Battistella Ltda.
Tel. (49) 728-0111

- Itajai
Mecanica de Veiculos Pigarras Ltda.
Tel. (47) 346-1447

-Joinville
Mecanica de Veiculos Picarras Ltda.
Tel. (47) 473-7597

-Lages
Ediba Eletro Diesel Battistella Ltda.
Tel. (49) 226-0411

-Picarras
Mecanica de Veiculos Pigarras Ltda.
Tel. (47) 345-0577

-Tubaréo
Ediba Eletro Diesel Battistella Ltda.
Tel. (48) 628-0511

SAO PAULO

- Aracatuba
Quinta Roda Méaquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (18) 631-1010

- Araraquara
Escandinavia Veiculos Ltda.
Tel. (16) 222-5766

-Bauru
Quinta Roda Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (14) 223-2944

- Cacapava
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (12) 253-1611

- Guarulhos
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (11) 6461-8500

-Jales
Escandinavia Veiculos Ltda.
Tel. (17) 632-2835
- Marilia
Quinta Roda Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (14) 427-4144
- Porto Ferreira
Quinta Roda Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (19) 581-4144
- Registro
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (13) 821-6711
-Ribeirdo Preto
Escandinavia Veiculos Ltda.
Tel. (16) 622-9900

-Santo André
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (11) 4976-2755

- Santos
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (13) 230-2980

- Sé&o José do Rio Preto
Escandinavia Veiculos Ltda.
Tel. (17) 225-1166

-Sé&o Paulo
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (11) 876-4777 (Piqueri)

Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (11) 6954-4000 (Vila Maria)

- Sorocaba
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Tel. (15) 221-2838

- Sumaré

Quinta Roda Maquinas e Veiculos Ltda.
Tel. (19) 3864-1890

SERGIPE

-Nossa Senhora do Socorro
Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.
Tel. (79) 253-1204

TOCANTINS
-Gurupi

CVR Méaquinas e Impl. Agricolas e Repres. Ltda.

Tel. (63) 714-1001

REPRESENTANTES NA
AMERICA LATINA

BOLIVIA
- Sta. Cruz de la Sierra
Coral Corporacién Automotriz Ltda.
Tel. (005913) 42-1444/1555/1800/2229/1091
COLOMBIA
- Santafé de Bogota
Inversiones Betco S.A.
Tel. (00571) 416-6464/412-3030
COSTA RICA
-San Jose
Eurobus S.A.
Tel. (00506) 290-2255
EQUADOR
- Quito
Ponce Yepes Cia. De Comercio S.A.
Tel. (005932) 410-650/400-222
GUATEMALA
-Guatemala
Promotora de Camiones S.A.
Tel. (00502) 4-711333/4-735867
NICARAGUA
-Managua
NIMAC - Nicaragua Machinery Company
Tel. (005052) 631151/331152 a 331159
PARAGUAI
-Asuncion
Diesa S.A.
Tel. (0059521) 50-3921 a 50-3928/50-3720
REPUBLICA DOMINICANA
- Santo Domingo
Atlantica C. Por A.
Tel. (001809) 565-3161
URUGUAI
- Montevidéo
Jose Maria Duran S.A.
Tel. (005982) 924-0433/0435/0450/0451
VENEZUELA
- Maracaibo

Venezolanade Camiones C.A. (Venecamiones C.A.)

Tel. (005861) 210721/213209/228807
- San Cristobal

Venezolanade Camiones C.A. (Venecamiones C.A.)

Tel. (005876) 419202/419375

UNIDADES DA SLA

ARGENTINA

-Buenos Aires (Unidade Comercial)
Scania Argentina S.A.
Tel. (0054327) 51-000

-Tucuman (Unidade Industrial)
Scania Argentina S.A.
Tel. (005481) 50-9000

BRASIL

- Séo Bernardo do Campo - SP
(Unidade Comercial e Industrial)
Scania Latin America Ltda.
Tel. (005511) 752-9333

CHILE

-Santiago (Unidade Comercial)
Scania Chile S.A.
Tel. (00562) 738-6000

MEXICO

-Tlalnepantla (Unidade Comercial)
Scania de México, S.A. de C.V.
Tel.: (00525) 379-7361

-San Luis Potosi (Unidade Industrial)
Scania de México, S.A. de C.V.
Tel.: (00524) 824-0505

PERU

-Lima (Unidade Comercial)
Scania del Peru S.A.
Tel. (005112) 41-3016/3017

VENEZUELA

- Caracas (Unidade Comercial)

Scania de Venezuela S.A.
Tel. (00582) 793-8982/2737
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FICHA TECNICA
K124EB6x2LI1 420
Carroceria .............c..... Paradiso DD Marcopolo

a _Empresa Manc_JeI RETHEVES (= UTE estre!l 1Yo} (o] SO DSC1205
parceria com a Scania desde 1984, quando adqui
seus primeiros chassis K112. Sua principal atividadgq Cilindradas.................... 12 litros
o transporte de passageiros em linhas regulares rod Cilindros 6 cilindros
viaria e suburbana, além de operar nas areasde fre§ ~— T
mento eventual e continuo. Valvulas por cilindro .....4 valvulas

A atualidade e durabilidade dos produtos Scanj Bleren das s 127 mim
tém sido fatores determinantes para a preferéncia.
veiculos da série 4 tém poténcia bastante satisfatof CUrso .............cc.ccoeenee. 154 mm
que proporciona um desempenho apropriado as 1l gistema de injecao ....... Eletrénico
cessidades do transporte de passageiros. Possuem
bém a eletronica como instrumento de confiabilidad Poténcia maxima.........420 hp entre 1700 e 1800 rpn|
e precisdo, que esta presente no ‘comfort shift, n{ Torque maximo............. 1950 Nm a 1050/1450 rpm
controles da suspenséo, na injecdo e até mesmo ) L
mostradores do painel. Classe ......ccccoooviiiiiens E. (vm_cyl_opara apllca(;a(_)

No entanto, nem a eletrénica nem o desemper] rodoviaria com carroceria de
adequado podem ser melhor aproveitados se n&o h dois a”dé}res ou piso alto,
ver uma orientacdo aos motoristas. A Mano grande nivel de conforto
Rodrigues investe nessa area promovendo um inte e seguranca)
vo treinamento de seus funcionarios, inclusive ¢q Tracdo ............co.......... 6x2
orientacdes fornecidas pelos técnicos da Scania. . "
resultado é uma condug&o mais econdmica e eficier SUSPENSEOD ....vvveeeeeaannn. P.lje_umatl_ca com controle ele-
proporcionando mais seguranca, menos cansago tronico e independente
profissional e maior durabilidade dos componentes na dianteira

Outro fator relevante da marca Scania € o atend Caixa de cambio .......... GR801 com Scania Retarder
mento de Pds-Venda, que traz a seguranca de que e Comfort Shift
produtos tém tratamento adequadé%} Freios A disco com ABS

Robson Rodrigues, Comprimento ............... 14 metros
Diretor Administrativo \ J/
J
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