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editorial

UM ANO POSITIVO

O mercado brasileiro de caminhdes pesados
e a Scania do Brasil fecharam 1994 com as
maiores vendas da sua histdria. A Scania,
em particular, registrou seu novo recorde no
Pais, com vendas de 6.800 caminhoes, que
representaram um crescimento de 30%
sobre o resulfado obtido em 1993 (5.260
unidades).

Com esse resultado, a Scania assegurou
sua lideranca no mercado brasileiro de
caminhdes pesados em 1994, com uma
participacao de cerca de 36% do total
comercializado no mercado brasileiro.

Por outro lado, se 0 mercado de cami-
nhoes pesados apresentou este excelente
desempenho no ano passado, 0 mesmo nao
aconteceu no setor de 6nibus, que fechou 94
com vendas menores que as verificadas em
93. Neste segmento, as vendas da Scania
foram de 770 unidades, 20% a menos do
que 0s 950 6nibus comercializados no ano
anterior.

Jd no setor de motores industriais e
maritimos, as vendas da Scania em 94 foram
de 635 unidades, 50% a mais do que em
1993, o que significou uma participagao de
aproximadamente 30% nas vendas globais
do sefor.

No campo das exportagées, 1994 também
foi um ano positivo para a Scania, com
vendas de veiculos, pegas e componentes
da ordem de US$ 120 milhdes, ou seja,
cerca de 20% do faturamento da empresa no
periodo, que foi da ordem de US$ 600
milhoes.

Para o futuro, a Scania entende que o
mercado brasileiro mantera a atual fendéncia
de crescimento, principalmente consideran-
do-se as perspectivas de estabilizacao da
economia e estimulos aos investimentos na
drea produtiva. A politica da empresa é dar
continuidade a seus de investimentos na
modernizagcao do seu parque produfivo,
com vistas a uma maior eficiéncia da
produgdo, maior produtividade, menores
custos e maior competitividade para 0s
produtos da marca, tanto no Brasil como no
mercado internacional.

Agulhas Negras

Circulando de
Resende a Penedo,
municipios serranos
do estado do Rio de

Janeiro, os 6nibus da
Tupi se harmonizam
com a paisagem
bucdlica do vilarejo
com descendéncia
finlandesa que é,
sem duvida, uma das
mais charmosas
rotas de transporte
urbano de

- passageiros do
Brasil.
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Pesca

Apesar de possuir uma das maiores costas oceédnicas do
planeta e um mar propicio para grandes cardumes, o pais
ainda nao esta entre os maiores produtores mundiais de
pescado. Porém, bons ventos sopram a nosso favor.
Empresas como a Femepe, em Santa Catarina, e a Pina, no
Pard, padronizaram suas frotas com motores Scania,
:mpoﬁaram apuradas tecnicas dos japoneses e americanos e,

com a criatividade tipica dos brasileiros, ja estao
fazendo escola e obtendo resultados, muitas vezes,
acima do padrao mundial.

Scania

A Scania inaugurou sua nova fabrica no México. Com
investimentos da ordem de US$ 10 milhdes, a empresa
produzira, a principio, 200 caminhdes por ano.

- SOS 24 horas
Ploc24

Dentro de sua filosofia de total parceria com
0s clientes, a Scania acaba de lancar,
juntamente com a rede de concessionarios,
um servigo de atendimento de
emergéncia que funciona

sem parar.
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Com vocacao natural
para a pesca, o Brasil
ainda nao despertou
totalmente para as
oportunidades de
negocios nesse setor.
Mas a atividade
 pesqueira vai resistindo
e grandes empresas L
- como a Femepe, no Sul, | ' / o
e a Pina, no Norte, vém i ; '
expandindoe
~_modernizando suas
~ principalmente com os
~novos motores Scania.
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reportagem

pesar do Brasil contar com uma das
maiores costas oceanicas do mundo
e um clima e mar acolhedor para
grandes cardumes de peixes, o setor pesquei-
ro, com toda sua tradi¢ao, ainda vive na ex-
pectativa de dias melhores. Por causa disso,
as 200 milhas nauticas que o Pais tem direito
ja estao sendo pleiteadas para serem explo-
radas por outras nagdes oficialmente. Nao ofi-
cialmente, toda essa extensao litoranea ja
vem sendo explorada por pesqueiros de ou-
tros paises (Japao, principalmente) ha muito
tempo. Apesar do esforco de nossa guarda-
costeira, ndo ha embarcacodes suficientes
para patrulhar a costa brasileira.

A

Porém, os problemas da pesca nao se en-
contram exatamente na literal invasao de
pescadores estrangeiros em nossas praias.
Estd, mais inimamente, ligado & prépria cul-
tura alimentar da populagio do Pais. Segun-
do dados do IBGE, o brasileiro consome de
sete a oito quilos de peixe por ano; a média
européia esta por volta de 80 kg porano e a
japonesa chega a quase 120 kg. Conside-
rando-se apenas esse dado, nota-se que 0
segmento pesqueiro no Brasil nao deveria ter
muita motivacao.

Mas tem. Contrariando a légica, a pesca so-
brevive com forga gracas a criatividade e a
perseveranca dos pescadores que promovem
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diariamente o fantastico milagre da multiplica-
¢ao. A paixao pela pesca se sobrepoe as
dificuldades e acreditar em dias melhores é
uma licao que esses homens aprenderam na
convivéncia com o mar.

Faturando com peixe

“Sabemos muito bem o potencial que temos
na mao. A costa brasileira € farta em quanti-
dade e qualidade de peixe. O homem tem
que se atentar que o grande celeiro do mun-
do é natural e esta no mar”, afirma Edilberto
de Castro, da Alianca de Pesca, um dos mai-
ores armadores de Santos. A cidade, inclu-
sive, com a crise no setor pesqueiro, foi per-
dendo sua vocacao para abrigar as empre-
sas do setor.

Hoje, a maior parte da produgao pesquei-
ra do Pais se concentra em Itajai/SC e em
Belém/PA, apesar de o maior pélo consumi-
dor ser Sao Paulo e Rio de Janeiro. Itajai
investiu em pesca, acreditou nesse potenci-
al e agora colhe o fruto de uma atividade que
se expande lenta mas progressivamente. As
margens do rio Itajai, que oferece porto se-
guro as embarcacdes, empresas como
Femepe e Kowalsky desenvolvem um traba-
Iho de pesca altamente profissionalizado.
Sao pioneiros que resolveram apostar no po-
tencial da costa brasileira. E, para os que gos-
tam de boas noticas, estao se dando muito
bem. :

A Femepe, em particular, possui segura-
mente uma das mais fantasticas operacdes
de pesca do mundo. Com uma frota de 22
barcos (todos eles equipados com motores
Scania), a empresa pesca, limpa, congela,
embala, prepara, enlata (faz, inclusive, as
proprias latas), transporta (30 caminhdes
proprios, a maioria também Scania) e vende
seus produtos. Na Femepe é possivel a
facanha de ver o peixe chegando de barco
e, aproximadamente trés horas depois, vé-
lo sendo enlatado, pronto para o consumo.

Com uma produgéo de 80 mil caixas de
sardinha e10 mil caixas de atum por més, a
Femepe também exporta para os paises do
Mercosul pescados variados. Para melhorar
o0s animos do setor, € bom lembrar que a em-
presa movimenta mensalmente 2,5 mil tone-
ladas de pescado e 90% dessa produgao &
absorvida pelo mercado interno. A demanda
¢ tao grande que a Femepe tem outra
empresa em Santos, a Alcyon, responsavel
pelo enlatamento de sardinha, atum, patés

e outros derivados de frutos-do-mar. “Em 94
faturamos aproximadamente US$ 50 mi-
IhGes”, diz orgulhoso Orlando Ferreira, pre-
sidente da empresa e um dos pioneiros a atu-
ar na pesca na regido.

Maior do mundo

A Kowalsky, outra gigante do setor pesquei-
ro, tem 350 funciondrios. 120 trabalham em
terra e outros 250 se empenham em alto mar
a bordo dos 21 barcos da empresa, a maio-
ria também equipados com engenhos
Scania. Com uma producéo de cerca de 700
toneladas de pescado por més, a Kowalsky
exporta 50% desse fotal para a Argentina e
paises europeus. A empresa, dentro da ten-
déncia mundial de qualidade total, nao pou-
pa recursos para modernizar suas instala-
¢oes e aprimorar sua produtividade.

Outro entusiasta do setor pesqueiro em
Itajai é David Gregdrio Neto, proprietario da
empresa que leva o seu nome. “Apesar de
todas as dificuldades, nosso Pais é tao farto



em pesca que somos 0 maior produtor de
atum do mundo”, afirma Gregdrio. Com 12
barcos proprios, e mais dois encomenda-
dos, a David Gregdério funciona como uma
central de pesca. “Movimentamos cerca de
100 toneladas de pescado por dia”, diz o
empresario. )

Os pescadores menores que, na verda-
de, sdo a grande maioria em ltajai, aportam
na David Gregorio para vender sua mer-
cadoria. Os peixes sao limpos no proprio
barco durante a pescaria. No porto, € pesar,
pegar o dinheiro e voltar ao mar. “Com o
Real houve uma significativa melhora do
rendimento dos pescadores. Hoje é
possivel fazer RS 30 mil em uma viagem,
antes ndo se fazia mais que R$ 15 mil”,
conta Gregdrio. Mais capitalizados, os ar-
madores da regido investem no incremen-
to da frota, principalmente na aquisicao de
novos motores. “Aqui, a pesca sempre foi

Com o Real,

o setor pesqueiro
voltou a

crescer.
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boa, faltava mesmo dinheiro para novos in-
vestimentos”, ressalta Edi Waldir M. Picao, re-
presentante de vendas da Mevale, concessi-
onario Scania da regiéo.

Crescimento a vista

Em Itajai funcionam 15 estaleiros que j& estao
experimentando os bons ventos dos novos tem-
pos. No inicio da década de 80 houve um
boom no setor pesqueiro na cidade. “Naquela
época, os estaleiros nao tinham nem prazo
para entregar um barco novo”, lembra
Gregorio. Ja no final da década, com a crise
no setor, muitos estaleiros faliram. Com a
moeda forte, voltaram as encomendas de no-
vos barcos. “Mas o primeiro sinal que o setor
estd indo bem é a aquisicdo de novos
motores”, diz Gregorio, “e motor, para nos, ho-
mens que conhecem os caprichos do mar, tem
que ser Scania”, conclui.

Atualmente, 500 barcos de pesca estao
sediados em ltajai. Depois do comércio, que
cresceu muito nos Ultimos anos, a pesca € a
principal atividade econdmica da regiao. Mas
a pesca nao & simplesmente uma atividade
econdmica. “Tem emogao nesse negacio”, as-
segura Osvaldo Santos, 43 anos, 25 deles na
fungao de proero, a profissao mais respeitada
tanto dentro quanto fora das embarcagdes. O
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proero, através de sua experiéncia, & o ho-
mem que localiza o cardume e faz o cerco
na noite oceénica. Isso mesmo, pesca pro-
fissional tem que ser na escuridao da noite,
“e quanto mais escuro melhor”, conta Santos.

Nos bastidores do negdcio pesca existern
muitos segredos, aventuras e historias conta-
das por marujos. Em uma trainera (embarca-
¢ao especializada na captura de sardinha) ,
por exemplo, trabalha uma tripulacao de 15
pessoas. Esses homens ficam no mar por volta
de quatro a cinco dias, tempo estimado para
carregar a capacidade da embarcacdo que é
de 60 toneladas de peixe. “O sucesso da pes-
ca depende de varios fatores que o homem
nao pode controlar como clima, desova, maré,
lua e até mesmo do humor do peixe”, brinca
Santos.

Como o sistema de trabalho adotado pe-
las companhias de pesca do Sul € o da par-
ceria, a remuneragao da tripulacao depende
exclusivamente do resultado da pescaria.
“Recebemos 50% do total apurado num més
de pesca’, diz Santos. Apesar da pesca de
sardinha ser farta nos meses de marco a se-
tembro, no trimestre dezembro/janeiro/feve-
reiro as traineiras nao podem nem sair do
porto. E a época da desova da sardinha e o
IBAMA proibe sua captura. Nesse periodo

Quase

100% dos barcos
pesqueiros

em operacao

no Brasil

sao equipados
com motores
Scania

nao ha remuneragdo. “Trabalhamos duro
durante nove meses para garantirmos os
meses parados’, afirma Santos.

A pesca de atum, apesar de ser menor
que a de sardinha, tem a vantagem de ser
liberada o ano inteiro. Esse tipo de peixe,
exige um barco, chamado de atuneiro, de
maior porte. “A pesca de atum & muito pe-
culiar, exige um barco maior, um motor po-
tente e uma equipe experiente, pois os pei-
xes so fisgados um a um no sistema tradi-
cional com vara e anzol’, conta Rogério
Cordova Diniz, gerente operacional da
Femepe. Para este tipo de embarcagdo, in-
clusive, a empresa so utiliza motores
Scania.

A peso de ouro

No Norte do Brasil, a atividade pesqueira
também vem encontrando bons resultados,




principalmente na captura de camar&o. Em
Belém/PA ha uma populacdo de aproxima-
damente 370 barcos pesqueiros, a maioria
equipados com motores Scania. A regiao res-
ponde por 40% de todo camarao produzido
no Pais e exporta, aproximadamente, 90%
do que produz. Os maiores degustadores
desses crustaceos sdo os Estados Unidos e
0 Japao.

A pesca de camarao é muito mais exigen-
te e mais dura que as outras modalidades
de pesca profissional praticadas no Brasil.
Para comegar, os barcos ficam de 30 a 40
dias no mar, buscando a maior preciosidade
da espécie, 0 camarao-rosa. Localizado por
sonda, é feito o arrasto, exigindo toda a po-
téncia do motor. Cada embarcagao tem ca-
pacidade para duas toneladas de camardo.
A grande maioria dos camaroneiros sao pro-
duzidos nos estaleiros sediados em Belém e
sdo confeccionados em aco. Mesmo com um

O Scania Fisher
é um motor
especialmente
preparado para a
atividade pesqueira.
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mercado fixo concentrado nas duas
poténcias mundiais, a atividade pesqueira
em Belém também enfrenta dificuldades.
“Nosso maior problema ¢é a falta de uma i-
nha de crédito para investirmos na renova-
¢ao de nossa frota”, reclama Ivanildo Ponte,
presidente do Sindicato dos Armadores do
Para. Mas la também ha sinais de melhoria
para o setor.

Tecnologia oriental

Com uma frota até pequena para os padroes
pesqueiros do Pais (sao 10 embarcagdes),a
Central Pesca importou todo um “know how”
de ninguém menos que 0s maiores pesca-
dores do mundo: os japoneses. A empresa,
como nao poderia deixar de ser, pertence a
Katsuiuci Azuma, um japonés radicado ha
cinco anos no Brasil. Com um portugués duro
de se entender, Azuma explica que sua pro-
ducdo é totalmente exportada para seu pais
de origem. A produtividade da Central Pesca
melhorou tanto que a empresa esté equipan-
do seus barcos com 0s novos motores da
Scania desenvolvidos especificamente para
a pesca profissional, o Scania Fisher, cuja
poténcia vai de 362 a 404 hp.

A maior empresa de pesca do Parg, no
entanto, & a Pina, que possui 73 embarca-
coes: 45 camaroneiros, 12 lagosteiros, 11
piramutabeiros (barcos especializados na
captura de piramutaba, peixe de dgua doce
do rio Amazonas) e 5 parqueiros (pescado
em geral). Para Getulio Nobre de Bulhdes,
gerente administrativo da empresa, o setor
pesqueiro brasileiro atravessou um periodo
negro durante a década passada, mas ha
sinais claros que até o final dessa década a
rentabilidade do setor estara bem acima das
previsdes, pois “a economia brasileira
melhorou muito e agora, mais do que nun-
ca, 0 mar esta para peixe”, afirma Bulhdes.
Apesar das dificuldades do setor, a ativida-
de pesqueira caminha inexoravelmente para
uma significativa expansao nos proximos
anos. E isso nao € histdria de pescador. g
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fatos

A Scania tem uma forte
posicdo na América Latina,
com suas fabricas
respondendo por mais de
30% da producéao e das
vendas mundiais da
companhia. Para consolidar
esta presencga na regiao, a
empresa acaba de inaugurar
uma nova fabrica no México,
dentro da sua estratégia de
globalizagao das operacoes
de produgéo, marketing e
pos-vendas nos paises
latino-americanos.

mérica Latina vem ganhando cada vez

mais importéncia no contexto mundial

da Scania. Atualmente, as fabricas da
marca na regiao ja respondem por mais de
30% da produgéo e das vendas globais da
companhia e por um faturamento superior a
USS 1 bilhdo. E a tendéncia, no futuro, é de
um crescimento cada vez maior.

Neste sentido, ou seja, de ampliar cada vez
mais a sua participacdo no mercado latino-
americano, a Scania deu, neste més de mar-
¢0, mais um importante e decisivo passo ao
inaugurar sua nova fabrica no México. Com
investimentos iniciais de US$ 10 milhdes, a
fabrica esta localizada na cidade de San Luis
Potosi, cerca de 450 quildmetros ao norte da
Cidade do México. Projetada inicialmente
para produzir 600 caminhdes/ano, estd
instalada em uma drea de 60 mil metros
quadrados, dos quais cerca de 5 mil metros
quadrados de drea construida.

Em sua primeira etapa, a Scania México
S.A. de C.V. produzira cerca de 200
caminhdes por ano, com componentes
fornecidos pelas fabricas do Brasil e da
Suécia, além de componentes de fabricagao
mexicana.

O caminhao que a Scania produzira no Me-
Xico é o de modelo T 113 H 360 6x4, um vei-
culo de Gltima geragao tecnoldgica que vai

CANIA INAUGUI
FABRICA DE CAM
O MEXICO

‘ Nos, da Scania,
vemos o futuro como
um desafio. E
aceitamos esse

desafio. ’

Leif Ostiling, presidente da Scania AB

inaugurar uma nova filosofia de transporte de
carga naquele pais. E um veiculo que alia
economia, desempenho, conforto, seguran-
ca e beleza, garantindo, assim, maior produ-
tividade, rentabilidade e, por conseqiiéncia,
maior lucratividade aos transportadores de
cargas mexicanos.

Pensando no futuro

Durante a solenidade de inauguracao da nova
fabrica, Leif Ostling, presidente mundial da
Scania AB, explicou que a decisdo da em-
presa de investir no México é resultado da
crenca da Scania no potencial do mercado
mexicano. “Pensamos a longo prazo e as
nossas decisoes de investimentos ndo sao
tomadas considerando-se as dificuldades
conjunturais, mas sim levando-se em conta
o potencial estrutural do pais”, disse. “O
mercado mexicano tem apresentado uma
demanda anual da ordem de 6 mil caminhdes



pesados nos Ultimos anos e acreditamos que
devera evoluir com a normalizacéo da sua
situacao econdmica’, afirmou.

O presidente mundial da Scania assegurou
a continuidade de todos os planos da empre-
sa para 0 México. “Este pais sera muito im-
portante dentro da nossa estratégia de
globalizacdo das operagdes de produgao,
marketing e servicos na Ameérica Latina, onde
ja temos fabricas no Brasil e na Argentina,

além de empresas proprias de distribuicao e
prestagao de servicos de pds-venda no Chile
e no Peru. E, dentro disso, como o modelo T
113 6x4 sera fabricado somente no México,
além de atender ao prdprio mercado
domeéstico, também podera ser exportado
para outros paises latino-americanos”,
explicou. :

O Brasil tera participagao fundamental den-
tro dos planos de producdo da Scania do Mé-
xico, uma vez que a grande maioria dos com-
ponentes que serao utilizados para a fabrica-
¢do naquele pais serdo fornecidos pela
Scania do Brasil.

Comercializagdo e Pés-venda

Os negdcios da Scania com o México foram
iniciados em 1992, quando a empresa expor-
tou para aquele pais 600 onibus fabricados
no Brasil. Esta experiéncia, somada ao
potencial do mercado mexicano de cami-
nhdes, foi a razao que levou a empresa a
decidir-se pela instalagao de uma fabrica
local.

A comercializacéo e 0s servicos de pos-
venda dos caminhfes Scania no México
serdo feitos através da Transportes
Scandinavos S.A., uma empresa criada no
inicio do ano passado e que sera o distribuidor
exclusivo da marca naquele pais.

Para os servicos de manutengao, a empre-
sa ja conta com uma oficina de 2.300 metros
quadrados localizada na Cidade do México,
apropriada para atender até 12 caminhdes si-
multaneamente, além de estoque de pegas,
ferramentas especiais e pessoal qualificado e
especializado em qualquer tipo de servico. Até
o final de 95 serdoinaugurados mais dois cen-
tros de atendimento, um em Guadalajara e
outro em Monterrey, que cobrirdo praticamen-
te todo o centro do pais e também as princi-
pais regioes econdmicas mexicanas.

PRIMER SCANIA
PRODUCIDO
EN MEXICO
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Ainda a nivel de prestagao de servicos, esta
empresa esta preparada para oferecer aos
transportadores mexicanos tambem dois pro-
dutos que, inclusive, foram recentemente im-
plantados no Brasil: o Scania Plus 24, para
atendimento de emergéncia em rodovias 24
horas por dia durante os 365 dias do ano; e o
Acordo de Manutencao, destinado a servigos
de manutencéo preventiva. Paraisto, a Trans-
portes Scandinavos ja conta, inclusive, com
quatro viaturas de servigo equipadas com todo
material necessario para uma oficina volante.

Investimentos constantes

A nivel mundial, as atividades de producao da
Scania estdo concentradas em sete fabricas
de caminhdes, 6nibus e motores industriais e
maritimos localizadas na Europa (Suécia,
Holanda, Franca e Dinamarca) e América La-
tina (Brasil, Argentina e, agora, México), além
de unidades de montagem em outros 12 pai-
ses de varios continentes. Com um
faturamento mundial da ordem de US$ 3 bi-
Ihtes, a empresa ja produziu cerca de 750 mil

veiculos de transportorte que foram

comercializados em aproximadamente 100
mercados de todo 0 mundo.

Na opinido de Leis Ostling, 0 mercado in-
ternacional de veiculos de transporte esta se
tornando cada vez mais competitivo, com as
empresas  produtoras  investindo
pesadamente em tecnologia, produtos e
marketing. “Nés, da Scania, vemos o futuro
como um desafio. E aceitamos este desafio”,
disse, afirmando que a empresa esta
preparada para o futuro, combinando uma
vigorosa politica de investimentos em
tecnologia de produto, capacidade de
producdo, marketing e pés-vendas, com uma
rigorosa politica de racionalizacao de custos.
Isto nos dé produtos avancados e menores
custos de producéo que, aliados a uma agres-
siva politica de comercializagao, nos asse-
gura um forte poder de competitividade no
mercado internacional”.

O presidente mundial da Scania afirmou,
ainda, durante a inauguragao da Scania do
México, que é filosofia da companhia
aceitar permanentemente novos desafios.
“E é exatamente isto 0 que vamos fazer a
partir de agora também no México: investir,
produzir e oferecer ao mercado solugoes
em termos de tecnologia de transporte que
possam contribuir efetivamente para o
desenvolvimento dos transportes rodovia-
rios de carga do pais”, finalizou. ®
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as encostas da Serra da Mantiqueira,

préxima ao rio Paraiba, vizinha das

estancias hidrominerais e sombreada
pelaimponéncia de um extenso complexo de
montanhas, fica a sede da Viagdo Agulhas Ne-
gras. L4, apesar da vida tranquila, sombreada
por imensos eucaliptos, nasceu uma das mais
prosperas e dindmicas empresas de transporte
urbano do Rio de Janeiro. Fundada em 1966,
aempresa comegou sua histéria em Resende/
RJ, na época da construgéo da represa do
Funil. Comecou pequena, operando apenas
com 6nibus velhos numa regido que poucos
empresarios ousaram acreditar. “Era lama para
todo quanto € lado e as ruas ainda estavam
sendo abertas”, lembra Gustavo Teixeira de
Paiva, diretor da empresa.

Anos mais tarde, com o surgimento da Com-
panhia Siderdrgica Nacional (CSN), em Volta
Redonda/RJ, a empresa obteve consideravel
crescimento fazendo trabalhos de fretamento
para a estatal. “Ganhamos a concorréncia, na
época, por oferecermos a melhor logisticae a
melhor frota”, conta Paiva. Deixando a modés-
tia de lado, a Viacdo Agulhas Negras foi a es-
colhida pela CSN por ser a mais bem
estruturada empresa de transporte urbano da
regiao.

Hoje, a Viagao Agulhas Negras é um gran-
de grupo composto por seis empresas de 6ni-
bus que, juntas, retinem uma frota de mais de
300 veiculos. S6 na empresa-mée, a frota é
composta por 120 énibus (80 urbanos e 40 ro-
doviarios), dos quais, 50% deles sao Scania.
“Nossa preferéncia sempre foi por 6nibus pe-
sados tanto para rodoviario quanto para urba-
no”, afirma Paiva.

Com 1.200 funciondrios, as empresas da
Agulhas Negras fazem de tudo em transporte
de passageiros na regido serrana do interior

O crescimento da
empresa comegou
com a padronizacao
de sua frota com
Scania.

aplicacao

do Rio de Janeiro. “Transportamos, no siste-
ma de fretamento, a maioria dos funciondrios
da CSN", diz Paiva. E essa parceria ja re-
monta hd anos. “Para honrar essa
reciprocidade, fazemos de tudo para prestar
sempre o melhor servigo, oferecendo 6nibus
novos e impecavelmente limpos, além de uma
equipe de motoristas periodicamente
treinados, inclusive no trato com o publico”,
assegura Paiva. Segundo o dirigente, uma
das preocupacgdes de sua empresa & o fator
humano. “Para nds, nao é suficiente ter um
motorista tecnicamente bom, nossos veiculos
devem ser dirigidos por profissionais
psicologicamente equilibrados e corteses”.
Além dos treinamentos, a empresa oferece
um pacote de beneficios sociais para que
seus motoristas estejam sempre amparados
e satisfeitos.

Outro grande filao que esta sendo explo-
rado pela empresa é o de turismo, principal-
mente de romeros para Aparecida do Norte/
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SP e comerciantes que compram importados
no Paraguai. “Depois do transporte urbano e
do fretamento, essa é a nossa maior fonte de
renda’, assegura Paiva. Nos finais-de-
semana, a empresa movimenta mais de dois
mil passageiros s6 nesse tipo de turismo.

Mas crescimento mesmo, a Agulhas Ne-
gras conheceu com um trabalho em parceria
com a CSN. “Mesmo em épocas dificeis, onde
ninguém comprava nada, chegamos a
comprar 80 dnibus Scania em seis meses,
para prestar o melhor servigo”, conta Paiva,
creditando o sucesso e a expansao de sua
empresa a sua politica de parceria com 0s
clientes.

O charme da serra

Mas a menina dos olhos do grupo € uma pe-
quena empresa recém-adquirida em
Resende, bem mais préxima, inclusive, da ca-
deia de montanhas de Agulhas Negras. E a
Auto Comercial Tupi, que possui uma frota
de 30 6nibus urbanos e 70 rodoviarios. Com
uma idade média de trés anos, a Tupi se

Folos: Emanuel A. P.
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credenciou para prestar servicos de
fretamento para as maiores empresas da
regidao, como Kodak, Xerox e Michelin, sé
para citar trés exemplos.

“Em Resende, compramos ha pouco tem-
po um empresa pequena e desestruturada e
ja atransformamos numa das mais eficientes
daregido’, exulta Leonardo Teixeira de Paiva,
diretor-responsavel pelos negacios da Tupi.
Realmente, os veiculos da Tupi recebem um
cuidado todo especial e sd0, na sua maioria,
Scania F 113, com menos de um ano de uso.
“Nessa regido da serra é dificil trabalhar com
autrotipo de veiculo”, assegura Vitor Figueiredo,
gerente de transporte da empresa.

A Tupi atende a maior parte da regido de
Resende, mas a empresa mantém uma linha
que, deixando o exagero de lado, com certeza

€ uma das mais
charmosas
linhas de
énibus urbano
do Pais. Os
veiculos saem
regularmente
do centro de
Resente até o
subdistrito de
Penedo, num trajeto 35 quilometros divididos
em 20 de estrada e 15 na bucdlica Penedo.

Pintados com um verde bem claro e uma
faixa branca, os onibus da Tupi contrastam
com as belezas naturais do lugarejo, com suas
casas simples e seu povo hospitaleiro. “Anti-
gamente dava até medo andar nesses carros,
hoje da prazer”, conta Jodo Machado Neto,

Os 6nibus da Tupi se
contrastam com as
belezas naturais da
regidao

antigo morador de Penedo e entusiasta con-
tador de histdrias. E historia é o que nao falta
nessa cidadezinha fundada por finlandeses
e tropeiros.

Pelas janelas dos dnibus da Tupi vao pas-
sando estilos arquitetdnicos que lembram
muito a Finlandia, nos tracos do povo o jeito
introspectivo dos tropeiros e, serra acima, lem-
brangas mais recentes de uma colonizagio
hippie. Em Penedo tudo se harmoniza sem
traumas ou diferencas. Parece que a calma
da regiao envolve todos numa paz que che-
ga a ter um aroma de fragéncia de eucalipto
misturada com o perfume das flores, e a tnica

fumaca € a lenha queimando nas dezenas
de lareiras.

Quando o Scania passa por suas ruelas
estreitas e atravessa em siléncio suas pontes
precariamente feitas de madeira, a vila de Pe-
nedo presencia uma realidade rara no mundo
moderno: alta tecnologia e natureza em per-
feita harmonia. @
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LIQUIDO MAGICO

A utilizagdo do inibidor anti-
corrosivo genuino no
radiador do veiculo evita o
desgaste prematuro do
equipamento e proporciona
melhor rendimento do
motor.

ara um caminhao estar rodando

tranquilo pelas estradas, rendendo o

maximo de sua capacidade com se-
guranca e economia, o motorista tem que
estar atento a uma série de itens mecanicos
e elétricos. Isto, é ldgico, além de conduzir o
veiculo da forma correta. Mas ha alguns itens
mais simples que, por parecerem menos im-
portantes, recebem uma ateng@o menor.

O uso de um inibidor anti-corrosivo nao-
genuino ou simplesmente o nao uso, por
exemplo, resulta em problemas nem sempre
visiveis, mas que diminuem o rendimento, au-
mentam o consumo & reduzem a vida (til do
motor. Q inibidor anti-corrosivo genuino tem
por fungdo impedir a formagao de oxidagao
nas camisas ou no bloco do motor e evita as
cavitacdes (pequenos furos) que, ao atraves-
sarem as paredes metalicas, permitem a pas-
sagem de agua para o interior dos cilindros.

Se isso ocorrer, a dgua mistura-se com o
dleo lubrificante e as consequéncias podem
ser muito graves, como 0 engripamento de
pecas vitais do motor ou ainda produzir a que-
bra da biela e a destruicdo do bloco do motor.
Portanto, economizar na hora de adquirir um
inibidor, pode gerar em pouco tempo gastos
muito mais pesados, que fatalmente acarreta-
rao maiores prejuizos.

Qinibidor genuino também tem por finalida-
de facilitar a transferéncia de calor dos pis-
tdes para a Agua mantendo a camisa de cilin-
dros isenta de dxido ferroso, como também,
manter protegidas da oxidacao as areas que
estdo em contato com a agua. Esse processo
também ajuda a equilibrar a temperatura. Ape-
sar de parecer apenas um detalhe no conjun-
to de atengbes que se deve dar ao veiculo, 0
uso do inibidor é essencial para o bom funci-
onamento de um motor. L

- Acima a esquerda, corrosao na
camisa, o primeiro passo do
problema.

- Acima a direita, camisa e
pistao avariados pela
dificuldade de transferéncia de
calor.

- Ao lado, pistao e biela
danificados devido a infiltracao
de dgua na camisa.

- Abaixo, cavitacdo na camisa do
motor.




REI DA ESTRADA
18

SCANIA
LANCA

fatos

ATENDIMENTO DE
EMERGENCIA

24 HORAS

entro de sua filosofia de total parceira

com seus clientes, a Scania do Brasil,

em conjunto com sua rede de conces-
siondrios, esta introduzindo um novo servigo
na area de suporte ao mercado. Trata-se do
“Scania Plus 24", um servico de atendimento
de emergéncia que estara a disposicao dos
usuarios de veiculos da marca 24 horas por
dia durante 0 anointeiro.

As razdes que levaram a Scania a langar o
“Scania Plus 24" referem-se ao fato de que,
nos dias atuais, a rapidez maxima no atendi-
mento de emergéncia na area de manutencao
€ um fator prioritario para a atividade de trans-
porte. Isto porque a produtividade de um vei-
culo tem relac@o direta com o tempo que ele
fica parado. E este novo servico da Scania
pretende ser, em rapidas palavras, uma ver-
dadeira garantia contra o tempo parado para
0s usuarios de veiculos da marca, possibili-
tando que atendimentos de emergéncia sejam

feitos 0 mais rapidamente possivel em qual-
quer local do Brasil.

A idéia ¢ fazer com que o cliente Scania,
caso necessite de servicos de socorro mecé-
nico, tenha acesso e possa acionar a conces-
sionaria credenciada mais préxima do local

onde seu veiculo esteja parado, através de
simples ligagao felefonica gratuita para a
central da Scania e, dessa forma, possa
solucionar o seu problema da maneira mais
rapida, confiavel e eficiente possivel.

Como funciona

A utilizacao do “Scania Plus 24" é extrema-
mente simples. Em caso de necessidade de
s0corro mecanico, basta o usudrio telefonar
para 0800 19-4224 (sistema de ligacdo
gratuita) e informar qual o problema e o local
onde o veiculo esta parado.

O atendimento da ligagao é feito por profis-
sionais especialmente preparados para “enten-
der” o problema e encaminha-lo junto a con-
cessionaria credenciada mais préxima para a
solug@o mais rapida possivel. Nos casos mais
simples em que o veiculo possa ser reparado
no local, uma unidade mével com ferramen-
tas, equipamentos e pegas, além de um me-
canico especializado, é enviada e o problema
serd resolvido em pouco tempo. E nos casos
mais delicados, uma rede de guinchos tam-
bém credenciada é acionada para reboca-lo
para a oficina da concessionaria. Tudo planeja-
do de forma a propiciar aos usudrios da marca
amaior eficiéncia e confiabilidade no servigo.

O atendimento do
“Scania Plus 24"
é feito por
profissionais
especialmente
preparados.
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T 113 € ELEIO O MELHOR PELOS GAUCHOS

&

O caminhio Scania modelo T 113 foi eleito pelos
transportadores galchos, através de pesquisa
realizada pelo Sindicato das Empresas de Cargas do
Estado do Rio Grande do Sul, como o caminhéo
preferencial no segmento de veiculos pesados (acima
de 16 toneladas, segundo a pesquisa). O trabalho teve a
finalidade de identificar quais s&o os produtos e servicos
oferecidos aos quais o segmento de transporte de
cargas do Rio Grande do Sul atribui maior qualidade e
prestigio comercial.

Atualmente, o Estado do Rio Grande do Sul é uma
das regides brasileiras onde mais se comercializa
caminhdes Scania. E |4 que esté localizada, por
exemplo, a cidade de Sdo Marcos, considerada a
“Capital Mundial Scania”, em virtude do grande numero
de caminhdes da marca sediados na regiao. Nessa
cidade, de cerca de 20 mil habitantes, existem mais de
trés mil caminhdes da marca.

VENDA RECORDE PARA O RAPIDO ARAGUAIA

Scania do Brasil comega o ano de 1995

com bons negocios e favoraveis perspec-
tivas para o mercado de dnibus. A empresa
acaba de concretizar a venda de um lote de
155 6nibus urbanos F113 para a empresa
Répido Araguaia, da cidade de Goiania, uma
das maiores empresas de transporte urbano
de passageiros do Brasil Central e proprietaria
de uma frota de mais de 500 onibus.

Este € o maior lote de dnibus F 113 ja
vendido no Brasil. As entregas acontecerao
entre fevereiro e setembro e, com esta compra,
a Scania passa a participar com cerca de 60%
da frota da Rapido Araguaia.

O F 113 € um dos 6nibus de maior
aceitagdo no mercado brasileiro. Este
modelo vem participando, desde que foi
lancado, em 1989, com mais de 60% das
vendas da Scania do Brasil no segmento de
veiculos destinados ao transporte urbano de
passageiros.

1
i;
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Mais trés T 113 para equipar a frota da Trans
Naja, de Santo André/SP.

Sinésio Carara Candido fez a média de
2,836 km/l no teste drive com seu Scania T
112 e ganhou uma tv portatil da Sobrave, de
Tubarao/SC.

Ernani Marini, a direita, recebe seu novo T
113 da Suvesa de Pelotas/RS.

Esse é o sexto Scania adqurido por Darci
Fernando L. Bettin.

Depois do primeiro vem o segundo. Esse
é 0 20. Scania da Transp. Roda de Prata, de
Buri/SP.

Com seu filho Rodrigo, Délcio Strelow, de :
Séo Lourenco do Sul/RS, recebe seu quarto

Scania T 113. seu pesado T 113.

Paulo de Moura Furtado pega a chave de

T it . _
Eis o primeiro Scania entregue para José
Sebastido Carvalho, da Transportadora Zigue
Zigue Saltense, de Salto/SP.

Esse Scania, da transportadora Sylce, de
Araraquara/SP, rodou 1,6 milhao de quilome-
tros sem abrir o motor.

A turma toda na entrega do terceiro Scania
a Transportadora Menegat vendido pela
Mepal, de Palmeira das Missoes/RS.

Orlando Bock e seu pesado T 113.
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Renovando sua frota, a Ma-Pin comprou 0 autdnomo Junzi, primeiro a esquerda, serd Transportadora Italianinho com seu T 113
mais trés Scania da Codema, de Santos/SP. 0 proprietério e motorista de seu Scania T 360. entregue pelo consorcio.

e S 5 ;

Um R e um T 113 para Sérgio Luiz Perini, de
Dom Pedrito/RS.

Transportadora e Comercial Patricia com O primeiro Top Line da Trans-Felicio, de Séo
mais um Scania zero em sua frota. Gotardo/MG.

Arnaldo Rodrigues, de Sorocaba/SP, recebe  Osmar Agostini fambém foi contemp
seu primeiro Scania. primeira assembléia.

; E Y a Hans Schluepmann, diretor da Scania duran-
Esse galicho tem sorte. Antnio Balbino da . . ; te 15 anos, agora esta a frente de seu proprio
Rocha, de Torres/RS, foi sorteado logonapri-  Segura pedo. Guido Gherardt com seu Top  Negdcio: a Transportadora Mercotrans, que ja
meira assembléia de seu grupo de consércio.  Line entregue pela Brasdiesel. comegou com o pé direito, com trés Scania.

iy
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Uma justa homenagem de Anténio C /U b e d ore l 1 o :

Fernando Clemente, de Colorado/PR, a
todos os canavieiros do Brasil e,
especialmente, a seu irmao.

Roberto Isidoro, de Cana Veide/MG; relebra 0
reinado do L 111 nas estradas do Pais.

Para ultrapassar um SCANIA, Evandro Robrigues de Lima, de Eafra do Bugres/
St . apa. , B MT, retratou em desenho sua paixao.

Os reis da estrada se énac;ntrém. Desenho
de Sidney Fagundes de Freitas,
de Manhuacu/MG.

Verde e amarelo na estrada. O desenho de 4 R, oo T i i i e
Wanderson Lopes, de\Nova Friburgo/RJ, ltamar Figueiredo Sena e seu favorido das “S¢ os mais fortes sobrevivem”, & o titulo da
faz uma homenagem a transportadora Nat. estradas: o R 113. obra de Marcelo Marques Preto.

Esse é o F 113 desenhado por Rangel
Lopes, de Sao Caetano do Sul/SP.

\ 0 pessoal do Clube do Rei de Campo
‘ Grande/RJ elegeu a revista Rei da Es-

trada a melhor revista de empresa ; e =
publicada no Brasil. Segundo seus di- E €l dd
retores, nossa publicacéo recebeu a Esfrada

nota 10. Agradecemos muito. Kapgiey | i : i e Ry

iy |

Este desenho, Walter Cioato de Sao José
do Ouro/RS, oferece para todos os
caminhoneiros do Brasil.
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SCANIA DO BRASIL LTDA. - Av. José Odorizzi, 151 - Tel.: (011) 752-9333 - Telex (011) 44066 - Caixa Postal 188 - CEP 09810-902 - Sao Bemardo do Campo - SP - Brasil

VEICULOS

AS

Maceis (Rio Largo) — CEP 57100-000
Novepe Nordeste Veiculos Pesados Lida,
BR-101, Norte, km 75 - Tel. (082) 241.6833

AMAZONAS
Manaus — CEP 65073-040
Arapaima Motores e Veiculos Lida.
Av. Pres. Costa e Silva, 95 - B. Crespo

BAHIA
Feira de Santana — CEP 44063-640
Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.
Av. Sudene, 2735 - C.1.S. - Tel. (075) 221. 3434
Salvador — CEP 41305-280
Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A,
BR-324, km 11,5 - Tel. (071) 594.9911 - 594.7003
Vitdria da Conquista — CEP 45100-000
Movesa Motores e Veiculos do Nordeste S.A.
BR-1186, km B37
Tal (073) 4225135 - 422.5136

CEARA
Fortaleza — CEP 60864-190
Cevepe - Ceara Veiculos Pesados Ltda.
BR-116, n? 7200 - Cajazeiras
Tel. (085) 295.3355

DISTRITO FEDERAL
Brasilia — CEP 71200-020
Vepesa Veiculos Pesados Lida.
Setor IA'S - Quadra 2, n° 251 - Tel. (061) 233.6755

ESPIRITO SANTO
Vitéria {Viana) — CEP 29135-000
Venac Veiculos Nacionais Lida.
BR-262, km 9 - Tel. {027) 336-7944
Cachoeiro do Itapemirim — CEP 29306-010
Venac Veiculos Nacionais Lida
Rua Jo&o Valdino, 14 - Tel. (027) 522-1044

GOIAS
Aparecida de Goidnia — CEP 74984-903
Vepesa Veiculos Pesados Ltda.
BR-153, km 14 - Tel. (062) 283.6363
Rio Verde — CEP 75801-970
Vepesa Veiculos Pesados Ltda
BR-060, km 420 - Tel. (062) 621.3233

MARANHACQ
Imperatriz — CEP 65903-390
Alpha Maqguinas e Veiculos do Nordeste S.A.
BR-010, km 1349, n? 506
Tel. (098) 723.1922
S$ao Luis — CEP 65051-070
Alpha Magquinas e Veiculos do Nordeste 5.A.
Av. Guajajaras s/n? - Quadra 65 - Tirrical
Tel. (038) 245.1919

MATO GROSSO
Cuiabd — CEP 78090-000
Irmdes Lopes & Cia. Lida.
BR-364, km 6,5 - n° 623 - Tel, {065) 361.3260 - 361.3460
Rondondpolis — CEP 78745-000
Irméos Lopes & Cia. L

1da.
BR-364, km 200 - Dist. Ind. - Tel. (065) 421.3555 - 421.3642

MATO GROSSO DO SUL
Campo Grande — CEP 79063-000
Movema Mot. e Veic. de Mato Grosso do Sul Lida.
Rod. M. da Costa Lima (BR-163), 3341
Tel. (067) 787.3277
Dourados — CEP 79841-000
Movema Mot. e Veic. de Mato Grosso do Sul Lica.
BR-163, km 9 - Tel. {067) 421.0133

MINAS GERAIS

Contagem — CEP 32280-680

haipu Maqguinas e Veiculos Ltda,

Red. Fernao Dias, BR-381, n® 4000 - Tel. (031) 396.1622
Governador Valadares — CEP 35044-050

Covepe Comércic de Veiculos Pesados Lida.

Av. Um, n: 59 - Vila Isa - Tel. (0332) 21.3130
Juiz de Fora — CEP 36085-000

Itaipu Maquinas e Veiculos Lida.

Ay. Pres. Juscelino Kubitscheck, 2955

Tel. {032) 221.3092 - 221.3694

Muriaé — CEP 36880-000

Covepe Com. de Veiculos Pesados Lida.

BR-116, km 706 - Tel. (032) 721.3474 - 72! 3444
Uberlindia — CEP 38406-267

Vepasa Veiculos Pesados Lida

BR-050, km 73 - Tel. {034) 212.2511

PARA

Belém (Ananindeua) — CEP 67100-000
Gualapara Motores e Veiculos Lica
BR-316. km 11, n: 2807 - Tel. (091) 255.3011

PARAIBA

Joao Pessoa (Bayeux) — CEP 58309-600
Novepa Nordeste Veiculos da Paraiba Lica.
BR-101. Norte, km 158 - Tel. (083) 232.1685

Tel. (082) 237.4043

PARANA
Cascavél — CEP 85803-650
Cotrasa Com. de Transp. e Veiculos Ltda.
BR-277, km 588 - Tel. (0452) 23.4611
Curiliba
a Com. de Transp. e Veiculos Ltda — CEP
BR- IIG km 400, n: 7484 - Tel. {(041) 362.1515

Colrasa Com. de Transp. e Vieiculos Ltda. — CEP 81680-300

BR-116, km 1065, n" 1749 - Tel. (041) 346.2525
Foz do Iguagu — CEP B5854-250
Cotrasa Com. de Transp. e Veicules Ltda.
ua Carlos Sotto Maior, 1011 - J.Jupira
Tel :0455} 22,2022 - 22.2205

Guarapuava — CEP 85030-230

Cotrasa Com. de Transp. e Veiculos Ltda.

BR-277, km 350 - Bairro Trevo - Tel. (0427} 23.7945
Londrina — CEP BE025- 440

Irmdos Lopes & Cia. Ltd

Av. Brasﬂla 3126 - Tel, (0432} 29.0780

Maringd -— CEP 87045-000

Irméos Lopes & Cia. Lida.

BR-376, km 120 - Parque Industrial - Tel. (0442) 28.5757
Pato Branco — CEP 85503-300

Cotrasa Com. de Transp. e Veiculos Ltda.

BR-158, km 339 - Tel. (0462) 24.2538 - 24.2841
Ponta Grossa — CEP 84062-000

Cotrasa Com de Transp. e Veiculos Lida

Av. Souza Naves, 2601 - Tel. (0422) 22.2366

PERNAMBUCOD

Recife — CEP 51170-001

Novepe Norcesle Veiculos de Pernambuco Lida.

Av. Mal. Mascarenhas de Moraes, 2160
Tel. (081) 3333911
PIAVI

Terezina — CEP £4022-200

ltaim Maquinas e Veiculos Lida.

BR-316, km 03, n* 4785 - Tel. (086) 227.1777 - 227 1767

RIO DE JANEIRO

Barra Mansa — CEP 27335-640

Equipo Maquinas e Veiculos Lida.

Rod. Pres. Dutra, km 265,5 - Tel. tOQdS) 42-2332
Rio de Janeiro — CEP 21535-500

Equipo Mdquinas e Veiculos Ltda.

Rod. Presidente Dutra, 2351, km 2 - Pavuna

Tel. (021) 474.5040

RIO GRANDE DO NORTE

Parnamirim — CEP 53150-000
Carajas Veiculos Lida
BR-101, km 109,5 - Te\ (084) 272,2693 - 2722849

RIO GRANDE DO SUL

Canoas — CEP 92020-240
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Lida.
Rua Liberdade, 1051 - Tel. (081) 476.2211
Carazinho — CEP 99500-000
Brasciesel S.A Comercial e Importadora
Av. Flores da Cunha, 5200 - Vila Fay
Tel. (054) 331,1122 - 331.1292 - 331.1785
Canxias do Sul — CEP 25010-000
Brasdiesel 5.A. Comercial & Importadora
Av. Jilio de Caslilhos, 350 - Tel. (054) 222.5344
Brasciesel S.A Comercial & Importadora — CEP 95055-180
Rod. BR 118, n? 12.500 - Tel. (054) 222.5577 - 222.5870
Eldorado do Sul — CEP 92350-000
Suvesa Super Veic. Ind. Com. Transportes Lica.
BR-1186, km 285 - V. Medianeira - Tel. {051) 481 3300
ljui — CEP 98700-000
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
BR-285, km 337, s/n: - Tel. (055) 332.3155
Lajeado — CEP 95900-000
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
Rod. BR-388, km 341, s/n: - Tel. (051) 714.1481 - 714.1822
Palmeira das Missées — CEP 98300-000
Mecanica Comercial e Importadora Lida. - Mepal
Rod. AS-563, km 1 - Tel. (055) 342.1770 - 342 (ki
Passo Fundo — CEP 99001-570
Mecanica Comercial e Importadora Lida. - Mevepas
BR-285, km 181, Valinhos - Tel. (054) 312.3692 - 312.3000
Pelotas — CEP 96070-560
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltda.
BR-116, km 519.5 - n° 4646 - Tel. (0532} 23.0144
Santa Maria — CEP 37070-160
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Lica.
BR-392, km 351, n: 2425 - Tel (055} 222 2544
Séo Leopoldo — CEP 93115-540
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Lica
Av. Senador Salgado Filho, 2857 - Scharlau
Tel. (051) 592.3144
Uruguaiana — CEP 97500-162
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Lica
Rua Dr, Maya, s'n? B. Cidade Nova
Tel.(055) 412.4141 - 412.4394
Vacaria — CEP 95200-000
Mecanica Comercial @ Importadora Ltda. - Mecacil
BR-116, n2 8523 - Tel. (054) 231.1433 - 231.1434

RONDONIA

Porto Velho — CEP 78300-000
Arapaima Porto Velho Matores e Veiculos Lida.
BR-384, km 2 - Tel. (069) 222 2766 - 222.1211

Vilhena — CEP 78995-000

Arapaima Vilnena Motores e Veiculos Lida.
BR-364, Quadra B1 - Setor 06 - Tel. (069} 321.3715

SANTA CATARINA
Chapecé — CEP 89801-360
Ediba Elélro Diesel Batlistella Lica.
BR-282, km 538 - Calonia Cella
Tel (0497) 28.0111
Concdrdia — CEP 89700-000
Ediba Elélro Diesel Baltistella Lida.
BR-153, km 95 - Tel. (0498} 44.2411 - 44,2556
Hajai — CEP 88311-550
Mecanica de Veiculos Pigarras Lida. -
BR-101, km 117 - Tel. (0473) 46.1447
Joinville — CEP 89217001
Mecanica de Veiculos Pigarras Lida. - Meville
BR 101, km 37 - Tel. (0474) 25.2597 - B. Cosla e Silva
Lages — CEP 88514-400
Ediba Elélro Diesel Battistella Lida
BR 116, km 248 - Area Industrial -
Picarras — CEP 83380-000
Mecanica de Veiculos Pigarras Lida. - Mevepi
* Rod. BR-101, km 101 - Tel. {0473) 45.0577 - 45,0776
Tubardo — CEP 88708-352
Sobrave Soc. Brasileira ce Veiculos Lida.

Mevale

Tel, (0492) 22.3411

BR 101, km 335, B. Humaita - Tel (0486) 22.3511 - 22.3132

SAO PAULO

Aracatuba — CEP 16021-000

Transcam Comércio de Veiculos Lida

Rua Marcos Toquelae, 50

Tel. (0186) 23.2118

Araraquara — CEP 14808-095

Tarraf Filhos & Cia Ltca.

Av. Tarral, 1086 - Aod. W. Luis, km 269

Tel. (0162) 22.5766 - 22 5800
Bauru — CEP 17001-970

Transcam Coméreio de Veiculos Lida

Roc. Marechal Rondon, km 338

Tel. (0142) 23.2944
Cagapava — CEP 12280-000

Cocema Comercial e Importadora Lida.

Roc. Presidente Dutra, km 131

Tel (0122} 52.1611 - 52 1645
Guarulhos — CEP 07034-906

Cocema Comercial e Importadora Ltd

Roc. Presidente Dutra, km 228,1 - Te\ (D|1]940 2422
Marilia — CEP 17520-010

Transcam Comércio de Veiculos Ltda.

Rua Alcides Nunes, 1020 - Tel, (0144) 22.4144
Osasco — CEP 06298-190

Codema Comercial e Importadora Lida.

Av. Presidente Kennedy, 2559 - Tel. (011) 705.9300
Ourinhos — CEF 19900-000

Movepa Motares e Veiculos de Sao Paulo S.A.
Rod. Raposo Tavares, km 379,5

Tel. (0143) 22,2933 - 22.2521

Presidente Prudente — CEP 19067-550 .
Movepa Motores e Veiculos de Sao Paulo S.A.
Rod. Raposo Tavares, SP-270, km 569,4
Tel. (0182) 21.4522

Registro — CEP 11900-000
Codema Comercial e Importadora Lida
BR-1186, km 449 - Tel. (0138) 21.1711

Ribeirao Preto — CEP 14077-210
Escandindvia Veiculos Lida.

Av. Brasil, 3939 - V. Arhangiera, km 318

Tel. (016) 626.9900 - 626.9910

Santo Andre — CEF 09220-570
Codema Comercial @ Importadora Lida
Av. dos Estados, 2257 - Ulinga - Tel. (011) 447.2755

Santos — CEP 11030-001
Codema Comercial e Importadora Ltda
Marginal direila da Via Anchiela, 2645
Tel. (0132) 30.2978 - 30.2980

Sao José do Rio Preto — CEF 15057-430
Tarraf Filhos & Cia Ltda
Av. Tamal, 3210 - Tel. {0172) 24.0200

Sao Paulo — CEP 04247-020
Codema Comercial e Importadora Ltda
Av. Raimunco Pereira Magalhaes, 1780 - B. Pigueri
Tel (011) B76.4777

Sorocaba — CEP 18001-970
Cocema Comercial e Importadora Lida.

Rod. Raposo Tavares, km 102 - B, Vossoroca
Tel. (0152) 21.1611

Sumaré — CEP 13177-070
Quinta Roda Maquinas e Veiculos Lida.

Via Anhangdera, km 114,5 - Tel. (0192) 64.1890

SERGIPE
Aracaji (Nossa Senhora do Socorro) — CEP 43160-000
Movesa Motores e Veiculos do Norceste S A,
BR-101, km 93 - Tel. (079) 2242184 - 224.1204

TOCANTINS
Gurupi — CEP 77402-210
Vepesa Veiculos Pesados Ltda.
BR-153, km 624 - Tel. {063) 851-1440 - B51-1564

MOTORES

ALAGOAS
Maceié — CEP 57061-000
Leon Heimer Industria e Comércio Ltda.
Av. Durval de Goes Menteiro, 7777
Tel (082) 324.1926 - 324 1851
AMAZONAS
Manaus — CEP 69073-040
Arapaima Motores e Veiculos Lida.
Av. Pres. Costa e Silva, 95 - B. Crespo
Tel. (092) 237.4043 - 237.5710
BAHIA
Salvador — CEP 41150-170
Leon Heimer Inddslria e Comércio Ltda.
BR-324, km 0 - Retiro - Tel. (071) 244.3344
CEARA
Fortaleza — CEP 60165-082
Ceauto Motores Pegas @ Servigos Lida,
Av. da Abeligao, 4140 - Tel. (085) 263.1166
ESPIRITO SANTO
Vitoria (Viana) — CEP 29135-000
Venac Veiculos Nacionais Ltda.
BR-262, km 9 - Tel. (027) 336.8353
MARANHAO
Imperatriz — CEP 65903-390
Alpha Maquinas e Veiculos do Nordeste S/A.
BR 010, km 1349, n: 506
Tel. (098) 723.1922
Sdp Luis — CEP 65051-070
Alpha Maquinas e Veiculos do Nordeste S.A,
Av. Guajajaras s'n:, - Quadra 65 - Tirirical
Tel. (098) 245-1919

MATO GROSSO
Cuiaba — CEP 78070-100 (Servigos)
Maguipecas Com. Maa. Pegas e Serv. Ltda.
Av. Carmindo de Campos, 502
Tel. (065) 627.2529
MINAS GERAIS
Belo Horizonte — CEP 31150-170
Euminas Maquinas e Equipamentos Ltda
R. ltapetinga. 4086 - Tel. 031) 441.2400
PARA
Ananindeua — CEP 67100-000
Guatapara Motores e Veiculos Lida.
BR-316, km 11, n: 2807 - Tel. (091} 255.3011
PERNAMBUCO
Abreu e Lima — CEP 53420-000
Leon Heimer Industria e Comércio Ltda.
Estr. PE 18, km 1, Distr. Inal. Paulista - Tel. (081) 542.1222
Recife — CEP 50750-000
Leon Heimer Industria e Comércio Lida.
Eslrada dos Remédios, 1462 - Tel. (081) 445-2855
RIO DE JANEIRO
Barra Mansa — CEP 27335-640
Equipo Maquinas e Veiculos Ltda
Aod. Pres. Dulra, km 265.5 - Tel. (0243) 42.2332
Ric de Janeiro — CEP 21535-500
Equipo Maquinas e Veiculos Ltda
Aoc. Presidente Dulra, 2351, km 2 - Pavuna
Tel. (021) 474.5040
RIO GRANDE DO NORTE
Natal — CEP 59063-000
Leon Heimer Industria e Comércio Ltda.
Aua Senador Salgado Filho, 1904 - Tel. (084) 831.0611
RAIO GAANDE DO SUL
Porto Alegre — CEP §1110-000
Orbic S.A. Incustria e Comércio
Av. Assis Brasil, 4750 - Tel. (051) 344.1822
Rio Grande — CEP 96200-410
Orbid S.A. Industria e Comércio
R. Francisco Campelo, 465 - Tel (0532) 325373 - 32.6641
RONDONIA
Porto Velho — CEP 78900-000
Arapaima Porto Velho Molores e Veiculos Lida
BR-364, km 2, s/n° - Tel. (069) 222.2766 - 222.1211
Vilhena — CEP 78995-000
Arapaima Vilnena Moteres e Veiculos Ltda.
BR-384 - Quadra 81, - Setor 06 - Tel. (089) 321.3715
SANTA CATARINA
Itajai — CEP 88311-550
Mecanica de Veiculos Pigarras Lica. - Mevale
BR 101, km 117 - Tel. (0473) 46.1447
SAO PAULO
Pederneiras — CEP 17280+ 000
Estaleiros Centro-Oeste S.
Barranca Rio Tieté sin® - Tu\ (0142} 52,3166 - 52.3087
Presidente Epitacio — CEF 19470-000
Estaleiro Centro Qeste S.A
Barranca do Rio Parana, sin®
Tel. (0182) 81.2344 - 81.2023
Sdo Paulo — CEP 05318-000
Maguigeral Ind. Com. Maquinas Ltda
Rua Baumann, 1246 - V. Hamburguesa
Tel. (011) 261.9988
SERGIPE
Aracaju — CEP 49085-100
Leon Heimer Incustria e Comércio Lida.
Av. Chanceler Osvaldo Aranha, n° 2020 - B. Vermelho
Tel (079) 224.5124 - 224 6258

R e pr e s

BOLIVIA
Sta. Cruz de la Sierra
Coral Corporacion Automotriz Lwa
km 3 Carretera Norte - Casilla
Tel. (005913) 42.1444/42. 1535’42 1809 42.2229/42,1091
Telex 4361 — Telefax (005913) 42.0677

CHILE

Santiago

Kleinkopf Aums SA

Alameca

Tel. IODSGE‘ 639 3055/639.3056/639.3057
Telex 340022 — Telefax (00562) £39.2197
Scania Servicios S.A.

Vicuna Mackenna, 1796

Tel. (00562) 555.3496/555.2644,555.0430
Telefax {00562) 555.1945

COLOMBIA
Santafe de Bogota
InversoraB & C S.A
Calle 13, 28-36
Tel. (00571) 360.1078/2627 — Telefax (0057 1) 201.0954

e n-toa. . n:teve s

COSTA RICA
San Jése

Eurobus S.A .
Calle 40, Avenidas 5y 7 P.O. Box 33.1005 - Barrio Mexico
Tel. (00506) 21.7037 — Telefax (00506) 57,1321

EQUADOR
Guayaquil

Mecanos S.A.C.

Av. de las Americas (Ed. Mecanos) Apartado 5608
Tel. (005934) 289100

Telex 43264 — Telefax (005934) 280351

NICARAGUA
Managua

NIMAC - Nicardgua Machinery Company

km 7,5 Carretera Norte Apartade 463

Tel. (005052) 31.151 a 31.159

Telex 1058 — Telefax (005052) 31.541:31 661

L

PANAMA
Panama 5
Euro Motor S.A,
Via Simon Bolivar-Ed. Euro Mator Frenle al Ec 16 de Marze
de la Caja de Sequro Sccial P.O. Box
Tel. {00507) 61.4317/61.4265 — Te\afax (0050?] 61.4233

im0 A

PARAGUAI
Assuncio
Diesa S.A
-Av, Eusébio Ayala, km 4.5 - Casilla de Correo 2523
Tel. (0059521) 50.3921 al 50.3928/50.3720
Telex 25005 — Telefax (0059521) 50.3721

Scania del Peru S.A.

Av. Republica de Panama, 4679 Apartado 3190
Tel. {005114) 45.9190/45.0585

Telefax (005114} 45.1718

mee r ¢ a
REPIJBLICA DOMINICANA

Santo Dom
Alﬁantma C porA

Maximo Gom
Tel {001809) 565 3161
Telex 3460086 — Telefax {001809) 566.5066

URUGUAI
Mentevidéo
Jose Maria Duran S.A
Nicaragua, 1239/43 - Casilla de Correo 373 - 11800
Tel, (005982) 34 0433/94.0435:94.0450/94.045 1
Telefax [(005982) 94.1727

VENEZUELA

Urbamzacwun Industrial Boleita — Norle-Calle Vargas
P.0. Box 67158 - Plaza las Americas

Tel (00582 239 2094/233.2260

Telex 25246 — Telefax (00582) 238 2903



SCANIA PLUS 24.

ATENDIMENTO
DE EMERGENCIA

24 HORAS POR DIA/365 DIAS POR ANO.

A importancia de rapidez maxima no atendimento de
emergéncia ndo precisa ser enfatizada. indices de
produtividade mais elevados tém relacao direta com

o0 menor tempo do veiculo parado.

Com a finalidade de obter maior eficiéncia de seu
Scania, colocamos agora a sua disposicao um novo
servico em todo o Brasil: Scania Plus 24 - Atendimento de
Emergéncia. Este servico funciona 24 horas por dia/365 dias por
ano, atraves de uma simples ligacao telefonica gratuita.
Desejamos sinceramente que vocé rode tranquilo e nunca
precise utilizar este servico. Mas, se e quando precisar, o Scania
Plus 24 estara a postos para atendé-lo o mais rapidamente possivel.

Boa viagem.

Officinaae
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