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CONFIANCA
NO MERCADO

Hans Hedlund,
presidente da
Scania do Brasil

Estou iniciando uma nova caminhada em minha vioa
profissional, agora d frente da Scania do Brast, falo que
éuma honra para mim, em face da crescenie importancia
aeste Pais no contexto mundial do grupo Scania.

Chego ao Brasil em um momento de imporiantes
mudancas no Pafs, tanto de ordem economica como
politica. Mas encontro a empresa operando d plena carga
e com as venaas em alta em um mercado que se lorna
cada vez mals competitivo. E gostaria, aqui, de deixar
registrade um profundo reconhecimente ao trabalho
realizado por Ake Brannstrom, meu antecessor na
presidéncia da Scania do Brasil, e que agora retornou
4 Suécia para assumir a vice-presidéncia mundial de
Pos-Venda da Scania AS.

Sei que 0 mercado brasileiro é amplo e promissor, mas
que lambem é um mercado de desafios crescentes. £
0 meu compromisso & continuarmos este trabalho que
a Scania /@ vem desenvolvendo, com uma comtinua
politica de investimentos, visando consolidar cada vez
mais anossa forte presenca no Pars; com uma atualizacao
lecnoldgica constante dos nosses produlos - caminhoes
pesados, 6nibus e molores - para oferecer sempre
qualidade, eficiéncia, produfividade e menores custos aos
{ransportadores brasiieiros e fafino-americanos de cargas
e de passageiros,; e lambém com uma politica de
DOs-venaas que se traduza em uma real parceria com
0s clientes.

Neste momento também estamos criando a Scania
América Latina, uma estrutura de coordenagao aas
atividades da Scania na regido, com vistas a uma malor
integracao aperacional e maior produtividade em nossas
empresas. A Scania tem uma forte posigao na América
Latina, que hoje responde por aproximadamente 25% da
producdo e das vendas globais da marca em (0do o
mundo, 0 que assegura a esta regido um importante pape!
n0s planos e investimentos fuluros da Scania em lodo
0 mundo.

Acredito profundamente no mercado latino-americano
& particularmente, no mercado brasileiro. £ com base
no Iripé - investimentos, produtos e pos-vendas -
enfreniaremos 0s desafios do futuro, expandindo e
consolidande a nossa sempre forte posigdo no selor de
veiculos de transporte de carga e de passageiros no Brasil
ena América Lalina. E o que € mais importante, cada
vez mais proximo do nosso cliente, cuja salisfacao é,
ém ultima analise, ¢ nosso objelivo maior.

PERU

Os 6nibus Scania
exportados para o
Peru percorrem 6,5
mil quilometros
atravessando as geladas Cordilheiras dos Andes e o inospito
Deserto de Atacama em uma verdadeira aventura onde as
imagens, muitas vezes, falam mais que palavras.

AMERICA LATINA

Devido a grande
importancia do
mercado
latino-americano
para a Scania, comega a operar a Scania América Latina, uma
estrutura de coordenagao das atividades da
empresa no continente.



“EXPOBUS
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Apresentados na
Expobus, os énibus
KI113TLelL 113
CLL aliam
sofisticacao e
tecnologia a servico
do homem e do
. meio-ambiente.

LANCHA

O novo motor
Scania de 500 hp
equipa uma das
mais modernas
lanchas de lazer
feitas no Brasil.

10

Visando as grandes
possibilidades de
negocios com a

¢ e queda das barreiras
alfandegarias do Mercosul, a Granero vai concentrando seus
investimentos na ampliacao de sua frota de caminhées pesados
para o transporte de carga.
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A TR

As exportacoes de produtos
fabricados pela Scania do Brasil sao
crescentes. Frequentemente,
caminhoes, onibus e motores saem
com destino a diferentes paises.Tanto
descem para Santos, para
embarcarem em navios, como
seguem por via terrestre para os paises
onde serdo operados./Nesta -
reportagem, o Rei da Estrada
acompanhou dois onibus K 113 de
Caxias do Sul até Lima, no Peru, numa
verdadeira aventura de 6,5 mil
quilometros através da Cordilheira dos
Andes e do Deserto do Atacama. ;




pos ter afravessado, durante toda
a década de 80 2 inicio dos 90,
um dos periodos mais conturba-
dos da sua histdria, 1anto a nivel politico
como econdmico, o Peru vive, hoje, um mo-
mento de reorganizacao total. Em virtude
disso, todos os incicadores apontam para
um relativo crescimento do pais nos proxi-
mas anos. O sefor de transportes, por exem-
plo, tanto no segmento de passageiros co-
mo de carga, enconira-se em uma fase de
bons investimentos no sentido ce renovacao
e ampliagcao de suas froias, acompanhado
de ampla reforma na malha vidria do pais.
Tudo isto esta fazenco com cue o Peru
esteja assumindo, |a neste ano, a posicdo
de segundo maior mercado de exportagéo
da América Latina para os caminhoes e ni-
bus fabricados pela Scania do Brasil. Até
este momento, ja foram enviados para ague-
le pais 94 veiculos da marca (44 caminhoes
e 50 6nibus), e as expectativas sao de que
0 mercado peruano devera absorver um to-
1al de aproximadamenie 120 unidades em
1994, com um crescimento de quase 200%
sobre as vendas locais ca marca em 93
(42 unicaces, 19 caminhdes e 23 6nibus).
A exemplo do que também ocorre com
o Chile, todos os veiculos Scania exportacos
para o Peru sdo eniregues por via terrestre,
ou seja, vao rodando desde Sao Bernarco
de Campo, em S&o Paulo, no caso dos cami-
nhoes; ou de Caxias do Sul, no Rio Grande
do Sul, qu Joinville, em Santa Catarina, onge
estdo localizadas as encarrogadoras, no ca-

Folos: Emanuel A P

reoonagem

s0 dos Onibus, até o seu destino final, em
Lima, onde estalocalizaca a Scania do Peru.

A razao pela gual a Scania opta por este
lipo de transporte refere-se exclusivamente
ao custo do frete e a rapidez da entrega.
Tudo isto compensa o desgaste & 0 rsco
da viagem. As empresas responsaveis pelo
transporte sao a Trans-Ritmo, que faz a
maioria ¢as entregas e & também a respon-
savel por fode o transporte de veiculos da
marca no territério brasileiro, ou seja, uma
tradicional prestadora de servicos da Sca-
nia, além de outras empresas que ‘ambém
fazem este tipo de servico.

Nesta matéria, a reportagem do Rei da
Estrada acompannou a viagem de dois 6ni-
bus K 113 equipados com carrocerias Mar-
copoalo, por sinal os primeiros énibus de 14
metros de comprimento a entrarem em ope-
racao no Peru, de Caxias do Sul até Lima,
num percurso de mais de 6,5 mil quildme-
{ros, que cruzou quatro paises (Brasil, Ar-
gentina, Chile e Peru), atravessanco todo
o pampagalcho, o pampa argentine, a Cor-
gilneira dos Andes e, finalmente, o Deserto
do Atacama.

Dessa forma, estamos cumprindo a pro-
messa que um dia fizemos de mostrar mais
Uma etapa do impressionanie teste a que
sdo submetidos os veiculos Scania gue s&o
exportados para a maioria dos paises da
América Latina antes mesmo de entrarem
em operacao no seu destino final. >
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Uma longa viagem

Todo o percurso de Caxias do Sul até Lima
e vencido normalmente em aproximada-
mente dez cias de viagem, sendo sete dias
rodando e trés de parada obrigatéria nas
aduanas dos guatro paises que o atraves-
sados. Como se trata de veiculo zero quild-
metro, 0s motoristas percorrem cerca de
960 quildmetros por dia em 12 horas, com
uma velocidade media de 80 quilémetros
por hora.

A primeira etapa da viagem, que corres-
ponde aos pampas gauchos e argentinos
até Mendoza, cicace argentina localizada
no pé da Cordilheira dos Andes, é de aproxi-
madamen:e 2,5 mil quildmetros, que sao
vencidos em cerca de trés cias em estradas
muito retas e planas. Neste trecho, o cami-
nho é muito bom, com rodovias de duas
pistas bem conservadas e paisagem muito
bonita.

Dai para a frente tem inicio uma etapa
que € considerada pela maigria dos moto-
ristas que normalmente realizam a viagem
como o trecho mais perigoso de todo o per-
curso: a travessia da Cordilheira dos Andes
entre Mendoza e Los Andes, ja no Chile.
Sao aproximadamente 300 quildmetros de
muitas curvas entre as montanhas mais altas
da América do Sul e que, normalmente, sao
vencidos em cerca de seis horas.

Este trecho € chamado pelos motoristas co-
mo “a morada do diabo”, em virtude da
grande gquantidace de acidentes que ali
ocorrem principalmente na época de inver-
no, quando a neve que cobre as montanhas
deixa a pista muito escorregadia e, conse-
guentemente, perigosa. Também nesta

epoca, que vai do final de junho até o final
de setembro, € normal grandes nevascas
interromperem o trafego da estrada por até
dez dias, obrigando, inclusive, a um desvio
pelo sul da Argentina, o que aumenta o
percurso em cerca de dois mil guilometros.

Mas, independente do perigo, a Cordi-
Iheira dos Andes € majestosa e sua simples
visao ja impde respeito a mais de 100 quild-
metros de distancia. E ndo & para menos:
esta imensa cadeia de montanhas cobertas
de neve que corta toda a América do Sul
€ uma das maiores do planeta, abrigando
pelo menos trés dos mais elevados picos
dos mundo, entre eles 0 Aconcagua, o mais
alto ceste canto do mundo, com seus 7.010
metros de altitude.

Paisagem lunar

Uma vez vencida a Cordilheira, os veiculos
novamente ficam parados em Los Andes
um dia para tramite dos documentos neces-
sdrios para transito no Chile. Apds isto, séo
mais 3,7 mil quilometros até Lima, viajanco
pela Rodovia Panamericana e cruzando to-
do o norte do Chile e o sul do Peru, via
Deserto do Atacama, considerado um dos
mais indspitos do mundo.

A estrada é percorrida sempre com o
Oceano Pacifico do laco esquerdo e a Cor-
dilheira dos Andes no direito. Os primeiros

quinhentos quildémetros, inclusive, costeiam
o Oceano, nas encostas das montanhas.
Depois disso, a estrada se afasta do mar,
subindo para os altiplanos da Cordilheira
& novamente retornando perto de algumas
cidades. Isto acontece até Lima, que tam-
beém esta localizada no meio do deserto e
a0 lado do Pacifico. Em alguns trechos, in-
clusive, a impressao que se tem € que toda
aguela regido um dia ja foi mar, em virtude
¢as grandes pedras que margeiam a roco-
via e que sao tipicas de beira-mar.

A paisagem € impressionante. Nos pri-
meiros quinhentos quilémetros que cos-
teiam o Oceano Pacifico, 0 terreno ainda
é salpicado por peguenos chumacos de
uma vegetacao tipica de regiao de cerrado.
Depois disso, a Unica coisa que se vé &
um imenso nada. Por tocos os lados que
se olha, somente se avista areia e o hori-
zonte. E de vez em quanco, surgem alguns
nierogrifos, bem preservacos pelos gover-
nos locais, e que comprovam que, a muitos
anos atras, a civilizagao Inca esteve por ali.

A terrivel “camanchaca”

A primeira impressao que se tem & que este
trecho, apesar de longo, é relativamente
tranquilo de ser vencido, uma vez que a
estrada é bem conservada e, mesmo nos
seus lugares mais perigosos, tem como ca-



racteristicas principais grandes retas de atg
dez quildmetros e curvas suaves. Mera im-
pressao: a estrada é repleta de cruzes em
toda sua extensao, o que comprova toda
sua periculosidade.

Segundo os motoristas, os principais ris-
cos referem-se a monotonia ocasionada jus-
tamente em virfude das grandes retas e da
paisagem que nunca muca. Além disso, du-
rante o verao, quando as temperaturas nor-
malmente chegam perto de 40 graus centi-
grados curanie o dia, as viagens normal-
mente sao realizadas durante a noite, das
6 da tarde as 6 da manha.

E ai reside um novo e terrivel- perigo: a
“camanchaca”, que em idioma incaico sig-
nifica a névoa que brota do chao. Durante
0 verao, € normal a umidace noturna, uma
vez em contato com o solo quente do deser-
to, transforma-se em uma espessa neblina
que cobre todo o0 chdo e impede totalmente
a visao. De acordo com os motorisias, a
Unica alternativa viavel para se prosseguir

A cordilheira, o deserto
e o mar. A paisagem da
viagem até Lima é
marcada por contrastes
maravilhosos e
impressionantes.

a viagem é sequir pelo meio da estrada
orientando-se pela marcacao dos asfalto.
E como nesta época o frafego noturno &
muito grande, ocorrem varias colisées fron-
tais.

Além ¢a “camanchaca’, durante o verao
a Cordilheira é normalmente vitima de gran-
des ventanias. E isto, no deserto, provoca
lempestaces de areia. "A impressac que
se tem é que a areia vem de tocos os lados,
ealnicaatiemativaé pararo veiculo”, expli-
ca Severino Pio, um dos motoristas que
acompanhou a viagem e que trabalha na
Trans-Ritmo ja ha guinze anos realizando
0 Percurso vdrias vezes por ano.

Cemitérios de veiculos

Ja proximo de Arica, na divisa do Chile com
0 Peru, um novo e impressionante elemento
incorpora-se a paisagem arida do deserto
Sao as “cuestas”, grandes descidas muito
ingrimes margeadas por alias encosias de

areia que chegam, em alguns momentos,
em até mil metros de altitude. Segundo o
motarista Lino Barbosa, que dirigia o segun-
do énibus na viagem, o maior risco, neste
ponto, & o envidragamento dos freios. Por
essa razao. nestes locais, ele descia o vei-
culo com utilizacao constante do retardator
eletro-magneético que atua na transmissao
(freio Telma) e a uma velocidade maxima
de 45 quilémetros por hora. “Nao tenho ne-
nhuma pressa para chegar la em baixo”,
dizia ele.

Dai em diante, 0 aparecimento de "cues-
tas" € constante praticamente até Lima. Al-
gumas delas sao verdadeiros cemitérios de
veiculos, uma vez que a sua profundidade
nao permite que sejam retirados 0s veiculos
que ali se acidentam, sendo normal a visdo
de caminhdes, carretas e até dnibus que
ficam abanconados na areia. Lino Barbosa
chegaaarriscar a opiniao que algumas des-
tas "cuestas” sao até mais impressionantes
que 0s proprios “caracoles” da descida da
Cordilneira dos Andes.

Finalmente, apods os 6,5 mil quildmetros
percarridos, a visdo majestosa de Lima, com
seus mais de 7 milhdes de habitantes, pare-
ce uma miragem no meic do deserto. Nova-
mente a sensacao de dever cumprido floreia
no pensamento e no sorriso dos motoristas
encarregacos da entrega dos veiculos. O
motorisia poeta e compositor Lino Barbosa,
promete, um dia, ainda fazer uma musica
em homenagem a Cordilheira, ao Deserto
e aos veiculos Scania, na sua opiniao, "ver-
dadeiros Reis em todas as estradas da Ame-
rica do Sul". >
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Peru: um mercado
em ascensao

A exemplo do que ftambém ocorre no Brasi,
praticamente fodo o transporte do Peru, fanto
no que se refere a passageiros como a cargas,
é realizado sobre rodovias. Em razao disso, 0
governo do pais fem trabalhado intensamente
nos ultimos anos no sentido de recuperar a
malha vidria local, que foi praticamente
destruida durante a crise politica que
alravessou durante a década de 80.

Até este momento, segundo dados do
Ministério dos Transportes do Peru f4 foram
investidos US$ 300 milhées desde 1992 na
reconstrugdo de 3,4 mil quildmetros de
rodovias nos sentidos norte e sul do Pais e
em diregdo ao ceniro, dos quais cerca de 2,7
mil quilémetros jd estao recuperados. Além
disso jd estdo sendo negociados, também,
emprestimos internacionais da ordem de US$
800 milhoes para obras em rodoviais
fransversais, recuperacao de vias estaduais e
construgdo de estradas vicinals.

Os empresarios ligados ao setor de
transportes do pais também estao
respondendo a este esforco do governo e
realizando bons investimentos no sentido de
renovagdo e ampliagdo das frotas, tanto no
sefor de passageiros como de carga. Em
virtude disso, sua atual potencialidade de
mercado em termos de veiculos pesados, ja
& de cerca de 950 unidades;ano, dos quais 700
veiculos referem-se a caminhoes e 250 6nibus.
E as expecfativas apontam para um
crescimento desta potencialidade em cerca de
40% nos proximos anos, podendo chegar a
casa de 1,3 mil unidades/ano (1.000 caminhoes
e 300 énibus).

Em razao disso, o Peru ja desponta, neste
ano, como o segundo maior mercado
latino-americano para os caminhoes e 6nibus
fabricados pela Scania do Brasi, ficando atrds
somente do Chile. Até o final de 1994, o
mercado peruano deverd absorver cerca de 120
unidades da marca, com um crescimento de
aproximadamente 200% sobre as vendas do
ano passado (42 unidades). Nos proximos
anos, a espresa espera poder acompanhar este
crescimento do pais, chegando a uma
participagdo de 15% no mercado de caminhoes
€ 25% do segmento de énibus.

Em fungdo de toda a reestruturacao politica,
social e econdmica que o pais vem
alravessando nos ultimos anos, o mercado
peruano é composto, hoje, basicamente por
pequenas e médias empresas de transporte,

com frolas que variam de Irés a quarenta
unidades. E os produtos Scania que encontram
malor aceifacdo sao 0s caminhoes de fragao
6x4 e os onibus F 113,

SCANIA DO PERU

A Scania foi a responsavel pela introdugao do
conceito de caminhoes diesel pesados no Peru
em 1951. Em 1965, a empresa iniciou
localmente a montagem de caminhoes, com
uma fabrica inaugurada por Belaunde Terry,
entdo presidente do pais. No periodo
compreendido entre 1973 e 1979, a montagem
de veiculos da marca foi interrompida, uma vez
que o governo peruano decidiu criar um
monopdpolio para fabricacao e
comercializagdo de veiculos pesados. A
estrutura da empresa, entao, foi transformada
em uma eficiente oficina de servigos e reforma
de veiculos, de forma a garantir a manutencao
de toda a frota da marca que ja

circulava no pais.

Entre 1979 e 1982, o governo autorizou
novamente a importagdo de verculos prontos.
Nesta época, a Scania se converteu na marca
de maior aceitacdo no mercado, principalmente
no segmento de onibus rodoviarios, que eram
importados do Brasil. No final da década de
80, a empresa recebeu novamente auforizacdo
para reiniciar a montagem local de veiculos e
hoje atua basicamente como importadora de
veiculos e prestadora de servicos nas dreas
de assisténcia técnica e pds-venda.

A empresa estd sediada em Lima, capital do
pais, e possui instalacdes bastante amplas que
abrigam toda a estrutura de vendas de veiculos
e pegas de reposigao, oficinas e estrutura de
treinamento para mecanicos e moloristas.
Além disso, a estrutura da Scania no Peru é
composta, também, por uma rede de sefe
concessiondrias que cobrem fodas as
diferentes regides e que sdo as responsaveis
pela comercializagéo local e
prestagdo de servigos. ®



PRESENCA
DA SCANIA NA
AMERICA LATINA

América Latina €, haje, um grande

mercado para os produtos fabrica-

cos pela Scania, sejam caminhdes
pesados, 6nibus ol motores industriais &
maritimos, respondenco por grande parie
da producao e das vendas globais da mar-
ca. E a tendéncia, no fuuro, com a atual
abertura e infegragac econémica, comer-
cial e tecnologica entre seus paises, ¢ a
criagao de um ainda maior potencial de
crescimento de demanda, em virtude da
maicr necessidade de transporte que sera
geraca.

Emrazéodisso, esta sendo criada, a partir
de setembro, a Scania América Latina, uma
astrutura de coorcenacao cas atividades la-
no-americanas da marca, englobando a

cania do Brasil, a Scania da Argentina e
aScania do Mexica, paises onde a emprasa
tem subsidiarias, com o objetivo principal
de implantar uma politica integrada de pro-
ducao e comercializagao, visando uma
maior otimizao, agilidade e procutividade
das empresas Scania na Regiao, a exemplo
do gque a companhia ja realiza ha alguns
anos na Europa

“Com o crescimento das atividades eco-
ndmicas e industriais ca América Latina, tor-
na-se Necessario uma maicr coorcenacao
do fluxo de produtos e componentes entre
as operacdes nesia regiao e as operacoes
da Scania na Europa. Tudo dentro da estru-
turaglobal e da politica de “global sourcing”

. Fabricas

] Distribuidores}
i_____ o]

“URUGUAI

da Scania, ou seja, Uma especializacao de
cata fabrica na producao e montagem de
determinados compeonentes, assim como o
esiabelecimenio de unidades nacionais de
marketing, com visias a uma mais agil e
agressiva politica de comercializagac”, ex-
plicou Hans Heclund, o novo presidente da
Scania do Brasil e gue acumulara, também
a presidéncia executiva da Scania América
Latina.

Papel estratégico

Ainca de acoroo com Hedlunag, esta € uma
decisac que realmente mostra a atual impor-
tancia da América Latina nas operacdes da
Scania mundial, e que certamente frara
grandes vaniagens para os clientes latino-a-
mericanos da marca, uma vez que refletira
em uma maicr organizagao nas operagoes
da Scaniana Regiao “Além disso, com cer-
teza a América Latina, e o Brasi|, em parti-
cular, terdo um papel importante reservado
nos planos e investimentos futuros da Sca-
nia em todo o munda”. enfatizou.

A Scania América Latina se repcriara a
um comité diretivo, que ‘era coma presiden-
te Leif Ostling, atual presidente da Scania
AB, além de membros dos conselhos ce
Administracao da Scania do Brasil e da Ar-
gentina. Em termos executivos, tera como
presidente Hans Hedlund (presidenie da
Scania da Brasil), além cos outros seguintes
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memoros: Kaj Linogren (presiaenie da Sca-
nia da Argentina), Hakan Samuelson (ciretor
industrial ¢a Scania do Brasil), Sven Antonsan
(ciretor de economia e finangas da Scania
do Brasil) e Elmar Axelsson (diretor de finan-
¢as da Scania da Argentina).

Um grande mercado

A Scania tem uma forie posicao na América
Latina, com suas fabricas respondendo por
cerca de 25% da producao e das vendas
mundiais ca companhia. Hoje, as fabricas
latino-americanas da Scania {em uma capa-
cidade de producao da ordem de 10 mil
veiculos por anc, em um furno ce trabalho,
e as vendas, em 1993, foram de cerca de
8 mil veiculos, entre caminhodes e énibus.
Hole, a presencana Scania da América Lati-
na relne fabricas completas de caminhoes
e Onibus, motores e caixas e cambio no
Brasil e na Argentina; e linha de montagem
no México (em construcao), além de estru-
turas de servigos no Chile e no Peru. A em-
presa emprega cerca de 4,5 mil psssoas
nos paises latino-americanos, e seus produ-
tos sao distribuidos por uma rede de 150
CONCEssionarios e representantes em prati-
camente todos 0s seus paises.

A Scania do Brasil produziu 6.271 veicu-
los em 1993, alem de motores veiculares,
industriais e maritimos em separado; en-
quanto aScania da Argentina fabricou 1.730
unidades, além de caixas de cambio que
sdo utilizadas na procucgéo local e de outras
fabricas da Scaniano mundo. O faturamento
global da empresa na America Latina fol
da ordem de US$ 700 milhdes no ano passa-
do. Historicamente, a empresa ja produziu
mais de 130 mil veiculos na regido, entre
caminndss & onibus, além de cerca de 40
mil moteres industriais e maritimos.

37 anos de Brasil

Em julno ultimo, a Scania completou 37 anos
ce Brasil. A filial brasileira foi o primeiro in-
vestimenio internacional da marca. Atual-
mente € a maior fabrica da Scania fora da
Suécia em fodo 0 mundo, tanto em volume
de producac como em numero de empre-
gacos. Além disso, o Brasil, nos ultimos
anos, tem sido o maior mercado doméstico
mundial para os caminhdes, 6nibus e moto-
res fabricacos pela Scania 8]
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A Scania do Brasil esta mostrando uma série de novidades na
Expobus, a principal feira de 6nibus da América Latina, que
acontece em Sao Paulo entre o final de setembro e o inicio

de outubro, com especial destaque para o novo chassi rodoviério
K 113 TL e para o urbano L 113 CLL, uma nova

opgao para o futuro.

urante a Expobus, a principal feira

D de dnibus da América Latina, que

acontece em Sao Paulo entre o fi

nal de setembro e o inicio de outubro, a

Scania do Brasil esta apresentando uma sé-

rie de novos modelos com diversas inova-

¢oes tecnoldgicas que tiveram como alvo

principal privilegiar o ser humano, tanto a

nivel dos passageiros como do proprio con-
dutor do veiculo; e o meio ambiente.

Entre estes novos produtos, merecem es-
pecial destague 0s novos chassis rodovia-
rios K 113 nas versdes 4x2 e 6x2, que esta-
rao dispeoniveis no mercado ja a partir do
inicio de 1995, um desenvolvimento integra-
do enire a Suécia e a América Latina: e o
revolucionario chassi para 6nibus urbano L
113 CLL, especialmente projetado dentro
dos mais rigorosos padroes de emissao de
poluentes da Europa.

Maior conforto, desempenho e seguranga

Os novos chassis K 113 trazem um pacote
de inovacoes tecnologicas que alia itens
que vao desde um maior conforto para o
motorista em termos ce dirigibilidade do vei-
culo, até melhor desempenho e seguranga.

Nesta sua versao 1995, os K 113 tiveram
sua parte frontal quase que inteiramente re-
projetaca, que é agora construida em uma
peca unica o que, em termos de possibi-
lidades de encarrogamento, constitui uma
importante novidade pratica e funcional,
uma vez que permite um ajuste vertical com
cinco posigées possiveis de painel. Além
disso, ainda na parte dianteira, foram intro-
duzidos um novo sistema de suspensao
com novas hastes de reagao, novas barras
estabilizadoras e nova geragdo de bolsas
de ar e amortecedores, 0 que permite maior
estabilidade e, conseguentemente, sequ-
ranca e desempenho.

Qutra novidade importante dos novos K
113, principalmente do ponto de vista do
conforto do motorista, € o novo sistema de
direcao hicraulica com transmissao varia-

vel, que permite melhor dirigibilidade, uma
vez gue a forga necessaria para as mano-
bras diminui progressivamente de acordo
com o aumento do angulo requerido. Por
outro lado, em termos de seguranca, em
velocidades maiores, o sistema vai ficando
mais firme, possibilitando melhor controle
do veiculo.

Além disso, o balanco traseiro do K 133
6x2 versao 1995 fol aumentado em 160 mm,
0 que fez com que o seu comprimento pas-
sasse dos atuais 2.685 mm para 2.845mm.
Isto, além de melharar a distribuicao de pe-
s0no veiculo, aliviando o eixo dianteiro, pos-
sibilita que 0 mesmo possa ser equipado,
opcicnalmente, com a nova caixa de cambio
Scania GR 801, de oito marchas e também,
simultaneamente, com o retardador eletro-
magnetico, que ja é utilizado atualmente na

AS NOVI _
DA SCANIA
NA EXPOBUS




IInha de 6nibus fabricaca pela empresa e

que auxilia a frenagem onde nao seja abri-
gatorio a utilizagao oo freio de servigo, per-

mitinco maior seguranca e eficiéncia, além
de aumento da vica Uil ¢os pneus e lonas
de freio. Esta nova caixa estara disponivel
tambem para o modelo 4x2

Também como opcional. 0 novo rodovia-
rio K 113 podera ser ainda equipado com
rodas de aluminio com 8,25" por 22,5" para
pneus radiais sem camara tipo 295/80 R
225, possibilitando uma melhor utllizacao
da relacao do ciferencial 3,42:1

Uma nova alternativa para o futuro

Ja o novo urbano L 113 CLL, conhecido
como geracao FlexCi, por tratar-se de um
cnassi com alternativas de encarrogcamento,
foi importado especialmente da Suécia para
ser apresentado ao publico brasileirc duran-
te a Expobus. Este dnibus ja esta circulando
na Europa na versao “low floor” (piso baixo),
que permite maior rapidez no embarque &
maior conforto para 0s passageiros, mesmo
aos portacores de ceficiéncias fisicas

REI DA ESTRADA
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Este mesmo chassi que esta sendo ex-
posto, ja serd encarrogado no Brasil logo
apos a mostra, para testes de adaptacao
as condicoes brasileiras de operacao. Isto,
mais uma vez, demonstra toda a importan-
cia do Brasil denire do contexto mundial da
Scania e, principalmente, como o maicr mer-
cado doméstico do mundo para os 6nibus
fabricados pela marca.

“Confort Shift”

Alem de tocas estas novidades, o chassi
K 113 TL exposto pela Scania na Expobus
esta equipado, também, com o sistema
“confort shift”, um equipamento que permite
a mudanga eletropneumatica de marchas
€ que € acionado atraves de uma pre-pro-
gramacao e oe leve ioque do motorista em
uma pequena alavanca acoplada ao laco
do seu banco. Este equipamento, que € utili-
zado pela Scania na Europa, encontra-se,
|4 ha cerca de um ano, em testes em trés
empresas brasileiras ce transporte rodovia-
rio de passageiros 6]
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Superlancha com
um supermotor

a esta navegando nas aguas azuis
da costa carioca, a primeira lancha
no mundo equipada com 0S Novos
motores Scania DSI 1165M, de 500hp
(360Kw) ce poténcia. Trata-se da moderna
Riostar 42" Sportcruiser, uma lancha que
harmoniza lazer e esporie (acequada tanto
para pesca esportiva como para passeio).
Com linhas suaves e um acabamento inter-
no de primeira qualidade, essa Riostar agra-
ca fanto a0s que procuraram conforto e re-
quinte como aos que procuram emogao e
velocidade
Aos primeiros, a lancha reserva um inte-
rior com um acabamento de alto padrao.
Apesar de existir em trés versdes (standart,
special e luxo), adiferenca basica entre elas
se resume na disposicao do interior. Mas
em todas as versdes, 0 espaco € amplo e
o conforio & o ponto forte. Aos que preferem
altas velocidades, a Sportcruiser motoriza-
ca com Scania nao desaponta. Sao dois
motores que, quando chamados, respon-
dem a uma velocidade de cruzeiro de 26
a 27 noés com 1.800 giros no motor
"Essa perfomance é para mar bravo, com
mar caimo chegamos a 30 nos tranquila-
mente”’, comenta Sérgio Mendes, capitio
da embarcacao, enguanto toca alancha em
uma silenciosa velocidade de cruzeiro. Fa-
lando nisso, o nivel de ruido € outro aetalhe
extraordinario dessa embarcacao. Com 0s
motores acionados, a Riostar desliza sobre
as 4guas como se 0s passagelros estives-
sem a bordo de um cruzeiro internacional.
Papo val, papo vem, e vocé ja esta em mar
aberto
Naturalmente que, nesse caso, principal-
mente 0s marinheircs de primeira viagem,
nao saem incélumes as incansavelis maro-
las. Porém, a proa alta habilita a Riostar a
navegar tanto em aguas costeiras como em
alto-mar. E é justamete na imensidao do mar
que 0s motores Scania falam mais alio e
proporcionam ao conjunto maior perfoman-
ce aliado a estabilidade e seguranca. Como
a carcaca do volante desse novo motor €
de aluminio, seu peso total & de cerca de

Paulo Artus

Fotos




Foto: The Image Bank

1.070 kg. Mais leve, o DSI 1165M melhorou
arelacao peso/poténcia que agoraé de 5,35
kg/hp.

‘Esse motor Scania é o mais indicado pa-
ra esta aplicacao”, garante Roberto, do as-
taleiro Riostar. E olha que a Sporicruiser 42
e versatil. Adilson Chavier, proprietario des-
sa lancha, € um entusiasia da pesca ocea-
nica. Nao perde um fim-ce-semana. “Na
pesca do marlin tem que haver um sincro-
nismao muito afinado entre o pescador, o ca-
pitao, a lancha e o motor”, afirma Mendes,
“caso um desses itens falhar, o peixe leva
a melnor”, completa. “Mas nessa embar-
cacao, em dia de pescaria mais parece uma
orquesta. Ninguém falha", confessa, sem
modeéstia, 0 experiente marujo

Conversando com o capitao € possivel
sentir a pressao do motor respondendo a
um leve togue no manete de aceleracdo.
Em poucos segundos, a Riostar embica sua
proa e toma velocidade. Para manobrar uma
lancha daguele tamanno (afinal, 42 pés sao
12,80 metros) parece uma tarefa complica-
da, mas de forma leve e rapida o Mendes
faz evolugoes inacreditaveis. Estamos falan-
do, volto alembrar, de umalancha que pesa
aproximacamente 10 ‘oneladas. Aos aue
estao a bordo resta sentir um vento cuja
velocidade nao foi pessivel medir. Na verca-
de, nao & muito facil permanecer no “Fly-
bridge” (local sobre o convés, de onde tam-
bém é possivel pilotar a lancha).

Para proporcionar o maximo de conforto,
0 estaleiro Riostar se preocupou também

com um item muitas vezes deixado de lado.
O compartimento dos motores € amplo, per-
mite facil acesso as ferramentas & a manun-
tencao pode ser feita sem problemas. O pro-
jeto do casco do barco foi desenvolvido pelo
renomado norte-americano Tom Fexas. mas
todo o conjunto da embarcacéo (acaba-
mento, acessorios, equipamentos de nave-
gacao, lay out do convés, etc) foi cesen-
volvido no proprio estaleiro para estar centro
da realidade brasileira. “Nao podemos es-
quecer aue nosso clima é diferente do clima
dos EUA", lembra Fernando.

Por ser uma lancha de estilo ao mesmo
tempo moaderno e versatll, a Sportcruiser 42'
vem ganhando mercado no Brasil. No ano
passado, mesmo com incertezas econdmi-
cas, foram vendicas 14 unidades. Para este
ano, o estaleiro espera vencer bem mais
‘Estamos otimistas com a possibilidade de
estabilizacao da economia e com um maior
desempenha obtido com os novos motores
Scania de 500 hp”, afirma Fernando. @

Equipada com dois
motores Scania

DSI 1165M, a Sportcruiser
chega, tranquilamente,
em mar calmo, a uma
velocidade de cruzeiro

de 30 nos.
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OS PESADOS DA
GRANERO CHEGAR

Apostando firme no crescimento
do segmento de transporte de
cargas no Pais com a retomada
do folego econémico e os acertos
no Mercosul, a Granero vai aos
poucos mudando seu perfil de
uma grande empresa de
mudangas para uma bem
sucedida transportadora

de carga.

uem, com mais de 25 anos, nao
se recorda das musiguinhas da
Granero nos comerciais de tv.
Aguele célebre grito do garotinho dizendo:
“mae, o0 caminhao da Granera chegou”, ficou
gravado para sempre na memoria. Daquela
época em diante, mencionar ou ver um cami-
nhao da Granero na rua virou sindnima de mu-
canca, confiabilidade e seguranca. "Aempresa
nao brinca em servico”, dizia um dos comer-
ciais, reforcando ainda mais 0 conceito da
fransportadora.

Os anos se passaram. Aguela época era
nos idos de 1976, quando a Granero tinha uma
campannha publicitaria com a Globo. Dais anos
depais, com um nome projetado nacionalmen-
te, a Granero a licerava o mercado. Dal para
frente, a Granera procurou fazer juz ao nome
Que criara e e tormou uma das mais bem estru-
furadas empresas de mudancas no Pais.

Enganam-se os gue pensam que a Granero
6 faz mudancga de casa para casa, tipo sai
ge um bairro e vai para outro. Vai muito além.

A empresa faz mudangas residenciais interes-
tacuals e intemacionais. Faz, lambém, mucan-
¢as comerciais, onde fabricas inteiras saem de
UM regido e vao para outra. Tem um servico
€Urioso e pouco connecido no Brasil que con-
siste em amazenar os bens de um individuo
ou uma famiia que tem que se ausentar da
cidade ou pais por um longo periodo. “Em mui-
fos casos, € mais barato e seguro guarcar 0s
maveis e eletro-eletrénico do que simplesmente
fransporta-los ou vendé-los”, assegura Roberto
Granero, presidente da empresa,

Diversificando com Scania

Depois de crescer e dominar 0 mercado de
mudancas, a Granero percebeu gue poderia,

Folos: Gustavo Campos

também, atuar no segmento de fransporte de
carga. “Chegamos em um determinado esta-
gio, onde ndo tinhamos mais para onde cres-
cer. Decidimos, entdo, diversificar deniro de
nossa propria drea”, afirma Roberto. Em 1987,
a Granero comecou a transporiar carga pelo
Brasil afora. “Comegamos logo com Scania’,
¢iz Arlindo Costa, gerente geral de operagdes.

Dentro do segmento de fransparie, a Granero
se dividiu em trés areas buscando a especia-
lizagao em cada uma delas: divisio de trans-
porte especial (equipamentos hospitalares e de
nformatica); divisao de obras de arte e carga
geral. Neste Ulimo segmento, o mais rentavel
de todos, a emprasa so utiliza caminhoes pesa-
dos e faz rotas principalmente para o Norte
e Nordese.



Com uma frota de 28 caminhdes pesacdos
(22 Scania, sendo que 15 T 360 foram adqui-
ridos recentemente), a Granero movimenta hoje
uma média de 4.5 mil toneladas por més. Ope-
rando a plena capacidade, a empresa uiliza,
ainda, o trabalho exclusivo ce 25 carreteiros
agregados. “Em um mercado extremamente
compeitivo, oferecemos total garantia de prazo
de entrega. Para tanio, rabalhamos com uma
frota com idade média ce, no maximo, dois
anos ', assegura Roberto. “E para credenciar-
mos autros carreteiros, fazemos uma rigorosa
e sistematica visiona 1ecnica em seus cami-
nhées”. complementa Costa.

Prioridade: ampliar a frota

Atualmente, o mix ce frabalho da Granero
é cividico em 50% com mudanca e 50% com
transporte de carga. Porém, a empresa ja esta
se preparando para um maior crescimento do
fransporte de carga com um cenaric econd-
mico mais promissor, “Politicamente, ainda nao
Cca para raciocinar a longo prazo, mas alguns
sinais importantes estao nos levanco a invastir
no transporie de carga’, revela o empresario
oue aposta na intensificacao das relagdes co-
merciais ¢o Mercosul com a queda das taxas
alfancegérias no proximo ano. "Ampliamas nos-
sa frota com Scania porque o movimento de
carga a Argentina, por exemplo, so tem cres-
cide nos ultimos deis ancs”, complemenia Ro-
berto.

Segundo Roberic, a Grarero faz uma méedia
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Apostando no futuro,

a Granero se prepara para ampliar
ainda mais a sua frota de
caminhoes Scania até meados
do proximo ano.

e 150 mudancas por dia no Pais. “E um
segmento rentavel mas gue nao se altera,
Por outro lade, o segmento de transporte
de carga so registrou crescimento nos ulti-
mos anos & a tendéncia natural € de crescer
mais”, diz. Apostando nesse potencial, a
Granero ja se programeu para ampliar ainda
mais sua frota de Scania até meados co
ano que vem Apenas uma exigencia: tocos
05 caminhdes devem ser equipados com
rodas de aluminio. Questao de qualidade
e fidelidade a um de seus principais clien-
tes: a Alcoa. Afinal, a Granero, além de nao
brincar em servico, sabe tudo de marketing

o]



Folo' Emanuel A. P
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ACORDO DE MANUTENCAO:
UM SUCESSO JUNTO AOS CLIENTES

whd

0 Acordo de Manutengao recentemente lan-
cado pela Scania do Brasil em conjunto com
sua rede de concessionarios, esta sendo
um verdadeiro sucesso em termos de acei-
tacdo pelos clientes da marca Até 0 mo-
mento, & foram firmados mais de 560 acor-
dos em todo o Pais, com uma média de
100 novos contratos por més, desce a sua

apresentacao ao publico.

Os acordos até agora assinados foram
feitos, em sua grande maioria, por grandes
empresas de fransporte. Al o momento, de-
zessele concessionarios ja estao credencia-
dos para oferecer o servico aos seus clien-
tes em cinco estados do Brasil: Sao Paulo
- Supercar (Osasco), Codema (Guarulhos)

e Escandinavia (Ribeirdo Preto); Parana -
Cotrasa (Curitiba, Cascavel e Pato Branco)
2 irmaos Lopes (Londrina); Rio Grande do
Sul - Brasdiesel (Caxias do Sul) e Suvesa
(Canoas, Sao Leopoldo, Eldorado do Sul e
Pelotas); Santa Catarina - Ediba (Lages),
Meville (Joinville), Mevepi (Picarras) e Me-
vale (ltajai); e Bahia - Movesa (Salvador). Nos
proximos meses, o Servigo sera implantando,
também, nos demais Estados do Pais.

Um novo conceito

O Acordo de Manutengao € um novo con-
ceito em termos de prestagao de servigos
na area de manutencao preventiva. Basea-
do no programa ce revisdes e Servicos nor-
mais, pode ser adaptado as caracteristicas
de cadaveiculo Scania conforme a quilome-
tragem anual percorrida e o tipo de opera-
cao, oferecendo aos clientes da marca a
manutencao do veiculo namedida certa das
suas necessidades.

Através dele, o cliente Scania tem otal
acesso, através da rede de concessiona-
ros, a uma série de facilidades em termos
de manutencao que somente sao possivels
através de um programa de manutencéo
preventiva e corretiva simples, flexivel e con-
fiavel que cubra todas as suas necessida-
des e, no final, resulte em uma verdadeira
vantagem operacional e financeira, uma vez
que evita a parada desnecessaria do veicu-
lo para este tipo de servigo, com redugao
dos riscos de paradas imprevistas.

Sua utilizacao & relativamente simples. Os
CONCessIonarios crecenciados possuem um
programa de computador preparado pela
Scania que possibilita o calculo imediato
das necessicades de parada e do custo
total cos servicos a serem executacdos du-
rante a vigéncia do acordo, baseados em
dados sobre o veiculo e sua utilizagao. O
Dreco a ser pago ja inclui mao-de-obra, pe-
cas, lubrificantes e dleos, e materiais de
consumo:. O pagamento pode ser a vista
ou em parcelas e as paradas programacas
segundo a necessidade do cliente.
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CONSORCIO SCANIA COMEMORA
MARCO HISTORICO DE VENDAS

0 Consdrcio Nacional Scania, que em julho
completou doze anos de atividades ininter-
ruptas, esta comemorando, também, a can-
quista de mais um importante marco nisto-
rico. Com a venda ce 485 novas quotas no
més de julho, o seu melhor resultado deste
ano, acumulou a marca de 20.252 guotas
vendidas em toda a sua histéria, entre cami-
nhoes e onibus, dos quais 16.904 unidaces
|a foram entregues.

Administraco pelo Grupo Battistiela e ga-
rantido pela Scania do Brasil, o Consdrcio
Nacional Scania foi o primeiro consdrcio de
caminndes pesados do Brasil Trata-se de
um imporiante instrumento de vendas e,
desde o seu langamento, em 1982, vem res-
pondendo por substancial parcela das ven-
das de veiculos da Scania no mercado bra-
sileiro (cerca de 35% do total comerciali-
zado pela marca no periodo). Desse fotal
e 20.252 guotas comercializadas até julno,
18.744 referem-se acaminhées e 1.508 qlio-
tas s&o de 6nibus. Em termos de veiculos
entregues, 15422 unicades foram cami-
nhoes e 1 482 faram onibus.

Segundo Antonio Carlos Rocha, diretor
geral do Consorcio Nacional Scania, 0s me-
cios frotistas representam cerca de 60% cas
aliotas comercializadas; seguidos pelos
grandes frotistas, com aproximadamente
25%; pequenos frotistas, 10%; e autdnomos,
5%. "Para os médios e peguenos frotistas,
o consorcio representa a forma mais viavel
de renovagao de frota”, afirmou Rocha, ex-
plicando que, inclusive, varias empresas
gue hoje ja podem ser consideradas gran-
des tiveram seu crescimento baseado qua-

se gue exclusivamente neste sistema de
vendas, cOmo & a c¢aso, par exemplo, da
Transportadora Sitcar, de Pogos de Caldas,
Minas Gerais, que hoje possui uma frota de
80 caminhdes Scania, dos quais cerca de
40 foram adquiridos via consarcio.

Nestes doze anos de atividades do Con-
sorcio Nacional Scania, houveram, sem in-
terrupgao, 145 assembléias mensais sem-
pre contemplando um veiculo por sorteio
20utro por lance por grupo. Até hoje ja foram
langados 178 grupos, senco que 66 estéo
atualmente em andamento. Como o CNS €
garantido pela fabrica, o consorciado tem
acerteza de receber o produto em um prazo
maximo de trinta dias, com a vantagem das
parcelas respeitarem sempre 0s pregos pra-
ticados pela marca no mercaco.

Todas as assembléias, desde o inicio das
atividades do Consércio em 1982, foram
transmitidas, também em carater pioneiro
no setor de veiculos pesacos, via Embratel
pelo canal independente KTV, sendo assis-
tidas em todas as concessionarias da rede
Scania em todo o Brasil,

O NOVO
PRESIDENTE

DA SCANIA DO
BRASIL

Desde julho, a Scania do Brasil esta sob
ocomando de um nove presidente. Trata-se
de Hans Hedlund, um engenneiro sueco de
57 anos e gue veio da Argentina onde ocu-
pava, cesde 1991, a presidéncia da fabrica
local da marca. No Brasil, ele acumulara,

também, o cargo de presidente executivo
da Scania da América Latina. Antes de in-
gressar na Scania, na Suécia, fal diretor da
Swedish Match, um grande grupo industrial
daquele pais, chegando a presidéncia da
divisao de fosforos desse grupo, na Suica

Hedlund substitui Ake Brannstrém na pre-
sidéncia da Scania do Brasil. Brannstrém,
que ocupou o cargo desde janeiro de 1991,
retornou a Suécia, ande assumiu a vice-pre-
sidéncia de pos-venda (After Sales) da Sca-
nia mundial. Ele € o terceiro presidente da
Scania do Brasil gue voltou a Suécia para
ocupar um importante cargo na diretoria
mundial da compannhia, 0 que comprova a
importancia co Brasil no contexto global da
Scania.
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Sebastiao Carlos Cardoso, de camiseta
vermelha, motorista da Atrevida Empresa de
Transporte Ltda; e Paulo Afonso Batis Cas-
tro, motarista da Transportadora Batista
Duarte Ltda, foram os primeiros colocados
no “Test Drive” realizado na concessionaria
Quinta Roda.

-

Na Cotrasa, de Ponia Grossa/PR, o melhor
motorista foi Cristiano Filipkoski, ao centro,
segurando sua fv portatil.

Mais dois R113 E para a Industria de Calca-
rio Cagapava - Inducal - entregue pela Suve-
sa Sania Maria/RS.

]

A safra de arroz ganha o reforgo deste T
113 entregue a Airton Zanine Grangeiro, pe-
la Suvesa.

Lorenzi Transportes incrementa sua frota
com mais um T 113 para o transporte de
Qas.

- ey

Dois Top Line T 113 para a Gragamar
Transportes, de Sao Luiz/MA, entregues pe-
la Alpha. Ao centro da foto. Adailton Marcal,
propristario da Transportadora.

Para transportar cereais, a Transportadora
Rossetti adquiriu esse T 113 da Suvesa, de
Canoas/RS.

Luiz Justo Borges recebe a chave de seu
T113.

Esse é o sexto R 113 adquirido pela trans-
pories Irméaos Pandolfo.

O primeiro Scania recebidc pela familia Al-
tomani, da Tarraf, de Sdo José do Rio Pre-
to/SP.

B,

Heroides Acufia, de Acegud/RS, atinge,
com essa unidade, a marca de 10 Scania
em sua frota. Parabéns.

Adao Deoclasio Trisch, de Peloias/RS
cebendo seu guarto T 113

N

e

Esse Scania fol vendido na Expoagro, de
Dourados/MS, a José Antonio Bendassoll e
foi entregue pela Movema.

Trans Sencar recebendo seu quartc Scania




Mais um entregue pela Suvesa de Canoas/
RS. Ess foi para Anténio Cleomar Brum da
Cruz.

Transporte e Comércio Transmiro rece-
bendo seu T 113.

"X

Esse Top Line foi a OMP Empresndimentas
e val transportar graos.

Entregue pela Suvesa a Transportes GJ
esse T 113 adquirido no primeiro Salao Auto-
mativo do Mercosul

Mais dois Scania para Franciosi Transpor-
tes entregues pela Cotrasa, de Pato Bran-
co/PR

do Bandeira acquiriu mais cinco este ano.

Urbano Boesing, especialista nc transporie
de granel e madeira, recebe as chaves de
maisum T 113.

Nesse verao nao vai faltar cerveja em Forta-
leza. A Pinguim Distribuidora adquiriu seu
primeiro Scania Top Line da Cevepe.

Agostinho José Orsolin recebe da Suvesa
seuR 113

Mais trés Scania T 113 para a Transprado
Transpories.

Com uma frota de 23 Scania, Luiz Fernan-
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Essa é a frota da Balzagril Comércio de
Produtos Agricolas, de Sertandpolis/PR, que
adguiriu mais um T 113 através do Consdr-
cio Nacional Scania.

ANACIRENTA
o i)

E mais 10 T 113 entregues 4 Con:atio, de
Americana, tradicional cliente Scania.

Mais trés T 113 entregues pela Arapaima,
de Vilhena/RO a Simonetio Comércio e
Transportes.

José Floréncio Bezerra recebe da Itaim,
de Piaui, seu quinio Scania. Dessa vez, um
Top Line.
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clibe oo rel

Ecuardo Alberto da Silva, de 9 anos, capri-
chou na personalizacao deste caminhdo. B>

Roberio Carlos Xavier, de Cerqueira César/
g, SP, fez seu canavieiro. v

O garoto Carlos Henrique Picao, mora em
Navegante/SC, tem oito anos e aproveitou
para fazer uma homenagem a concessio-
naria de sua regido.

A familia Scania reunida. Uma obra de arte
do garoto Leonardo Uélinton Taverna, de
Colombo/PR.
Uma homenagem de Walter Henrique Cica- B so
10, de S0 José do Ouro/RS, a todos 0s con-

cessionarios Scania.

Cleiton Ricardo Casella, de 16 anos, nac
poupou detalnes neste desenho sobre a AGA.

Luciano Oka da Cruz, de S&o Paulo/SP, diz Alessandro Rodrigo Lopes Silva, de Campi-
que nunca publicamos um desenho dele. nas/SP, sugere uma nova tonalidade de azul
Desta vez ele pés toda a criatividade para para os Top Lines.

funcionar e merece um destague. Parabéns

Luciano.

Tep Like

s . 2 o
O merecido descanso do motorista ao lado -
de um verdadeiro "REI DA ESTRADA" Esse Uma homenagem do garoto Bruno Ricardo
foi o desenho de Cleber Lopes da Cruz, Pereira, de 12 anos, a todos 0s motoristas
de Contagem/MG. do Brasil.
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VEICULOS

ALAGOAS
Maceié (Rio Largo) — CEP 57100-000
Novepe Nordeste Veiculos Pesados Lida.
BR-101, Norte, km 75 - Tel. (082) 241.6833

AMAZONAS
Manaus — CEP 69073-040
Arapaima Motores e Veiculos L
Av. Pres. Costa e Silva, 95 - B. Crespo Tel. (092) 237.4043

BAHIA
Feira de Santana — CEP 44063-640
Movesa Melores e Veiculos co Nordesle S A
Av. Sudene, 2735 - C.1.S. - Tel (075) 221.3434
Salvador — CEP 41305-280
Movesa Molores e Veiculos do Nordesle S.A
BR-324. km 11,5 - Tel. (071} 594.9911 - 594.7003
Vitéria da Conquista — CEP 45100-000
Maovesa Molores e Veiculos do Nordesle S A
BR-116, km 837
Tel. (073) 422.5135 - 422.5136

CEARA
Fortaleza — CEP 60864-190
Cevepe - Ceara Veiculos Pesados Ltda.
BR-118, n® 7200 - Cajazeiras
Tel. (085} 285.3355

DISTRITO FEDERAL
Brasilia — CEP 71200-020
Vepesa Veiculos Pesados Lida,
Setor IA'S - Quadra 2, n 251 -

ESPIRITO SANTO
Vitdria {Viana) — CEP 29135-000
Venac Veiculos Nacionais Lida,
BR-262, km 9 - Tel. (027) 336-7944
Cachoeiro do Itapemirim — CEF 29306-010
Venac Veiculos Nacionais Lida
Rua Joao Valdino, 14 - Tel (027) 522-1044

GOIAS
Aparecida de Goidnia — CEP 74984-903
Vepesa Veiculos Pesados Lida
BR-153, km 14 - Tel. (062} 283.6363
Rio Verde — CEP 75901-370
Vepesa Veiculos Pesados Ltda.
BR-060, km 420 - Tel. (062) 621.3233

MARANHAO

Imperatriz — CEP 65903-390

Alpha Maguinas e Veiculos do Nerdeste S.A.
BR-010, km 1349, n¢ 506

Tel. (098) 723.1922
S&o Luis — CEP 65051-070

Alpha Maguinas e Veiculos do Nordeste S.A.
Av. Guajajaras s/n? - Quadra 65 - Tirirical
Tel. (098) 245.1919

MATO GROSSO
Cuiaba — CEP 78030-000
Irméos Lopes & Cia. Lida.
BR-364, km 6,5 - m° 623 - Tel. (065} 361.3260 - 361.3460
Rondondpolis — CEP 78745-000
Irméos Lopes & Cia. Lida.

Tel. (061) 233 6755

BR-364, km 200 - Dist. Ing. - Tel. (065) 421.3555 - 421.3642

MATO GROSSO DO SUL

Campo Grande — CEP 79063-000

Movema Mot. e Veic. de Mato Grosso do Sul Liga,
Rod. M. da Costa Lima (BR-163), 3341

Tel. (067} 787 3277

Dourados — CEP 79841-000

Movema Mot. e Veic. de Mato Grosso do Sul Lica
BR-163, km 9 - Tel. {067) 421.0133

MINAS GERAIS
Contagem — CEP 32280-680
ltaipu Méquinas & Veiculos Ltda,
Rod. Fernao Dias, BR-381, n> 4000 - Tel. (031) 398.16822
Governador Valadares — CEP 35044-050
Covepe Comércio de Veiculos Pesados Llda.
Av. Um, n: 59 - Vila Isa - Tel. {0332) 21.3130
Juiz de Fora — CEP 36085-000
Ilaipu Méquiras e Veiculos Ltda,
Av. Pres. Juscelino Kubitscheck, 2955
Tel. {032) 221.3092 - 221.3694
Muriaé — CEP 36880-000
Covepe Com. de Veiculos Pesados Lida
BR-116, km 706 - Tel. (032) 721.3474 - 721.3444
Uberlandia — CEF 38406-267
Vepesa Veiculos Pesados Ltda.
BA-050. km 73 - Tel. (034} 212.2511

PARA

Belém (Ananindeua) — CEP &7100-000
Gualtapara Motores e Veiculos Lida.
BR-316, km 11, n? 2807 - Tel. (091) 255.3011

PARAIBA

Jodo Pessoa (Bayeux) — CEP 58303-600
Novepa Nordeste Veiculos da Paraiba Lida.
BR-101, Norte, km 158 - Tel. {083) 232.1686

PARANA

Cascavél — CEP B5B03-6850

Celrasa Com. de Transp. e Veiculos Lica

BR-277, km 588 - Tel. (0452) 23.4611

Curitiba %

Cotrasa Com. de Transp. e Veiculos Lica — CEP 82590-400
BR-116. km 400, n* 7484 - Tel. (041) 362.1515
Cotrasa Com. de Transp. e Veiculos Lida. — CEP 81690-300
BR-116, km 106,5, n¢ 1749 - Tel. (041) 346.2525
Foz do Iguagu — CEP 85854-250

Cotrasa Com. de Transp. e Veiculos Ltca

Rua Carlos Sotto Maior, 1011 - J Jupira

Tel. (0455) 22.2022 - 22.2205

Guarapuava — CEP B5030-230

Cotrasa Com. de Transp. e Veiculos Lt

BR-277, km 350 - Bairro Trevo - Tel. [D-r-‘IZTJ 23.7945
Londrina — CEP 86025-440

Irm&cs Lopes & Cia. Ltda.

Av. Brasflia, 3126 - Tel. {0&32] 29.0780

Maringd — CEP 87045-000

Irmégcs Lopes & Cia. Ltda.

BR-378, km 120 - Parque Induslrial - Tel. {0442) 2B.5757
Pato Branco — CEP 85503-300

Cotrasa Cam. de Transp. e Veiculos Ltda.

BR-158, km 339 - Tel. (0462) 24.2598 - 24 2841
Ponta Grossa — CEP 84062-000

Cotrasa Com de Transp. & Veiculos Lida

Av. Souza Naves, 2601 - Tel. (0422) 22.2366

PERNAMBUCO

Recife — CEP 51170-001

Novepe Norcesle Veiculos de Pernambuco Lida.

Av. Mal. Mascarerhas de Moraes, 2160

Tel. (081) 338-3911

AUI
Terezina — CEP 84022-200
Itaim Maquinas e Veiculos Lida.
BR-316, km 03, n: 4785 - Tel. (086) 227.1777 - 227.1767
RIO DE JANEIRO
Barra Mansa — CEP 27335-640
Equipo Magquinas e Veiculos Lida.
Rod. Pres. Dulra, km 265,5 - Tel. {0243) 42-2332
Rio de Janeiro — CEP 21535-500
Equipo Maquinas e Veiculos Ltda.
Rod. Presicente Outra, 2351, km 2 - Pavuna
Tel. (021) 474 5040
RIO GRANDE DO NORTE
Parnamirim — CEP 59150-000
Carajas Veiculos Ltd
BR-101, km 109,5 - Te| (084) 272.2693 - 272.. 2849
RIO GRANDE DO SUL
Canoas — CEP 92020-240
Suvasa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Lida.
Rua Liberdade, 1051 - Tel. (081) 476.2211
Carazinho — CEP 99500-000
Brasciesel S.A. Comercial e Importadora
Av. Flores da Cunha, 5200 - Vila Fay
Tel. (054) 331,7122 - 331.1292 - 331.1785
Caxias do Sul — CEP 95010-000
Brasciesel S A. Comercial e Importadora
Av. Jilio de Caslilhus4 350 Tel. (054) 222 5344
Brasciesel S.A. Comercial & Importadora — CEP 95055-180
Rod. BR 116, n2 12.| 500 Tel. {054) 222 5577 - 222.5870
Eldorado do Sul — CEP 92990-000
Suvesa Super Veic. Ind. Com. Transportes Lida.
BR-116, km 285 - V. Medianeira - Tel. (051) 481 3300
ljui — CEP 98700-000
Brasdiesel 5. A Comercial e Importadora
BR-285, km 337, s/n: - Tel. {055) 332.3155
Lajeado — CEP 85900-000
Brasdiesel S A Comercial e Importadora
Rod. BR-386, km 341, sin: - Tel. (051) 714.1481 - 714.1822
Palmeira das Missées — CEP 98300-000
Mecanica Comercial € Imporladora Lida. - Mepal
Rod. AS-569, km 1 - Tel. (055) 342.1770 - 3421771
Passo Fundo — CEP 93001-970
Mecanica Comercial @ Importadora Lida. - Mevepas
BR-285, km 181, Valinhos - Tel. (054) 312.3632 - 312 3000
Pelotas — CEP 96070-560
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Ltza.
BR-116, km 519.5 - n? 4646 - Tel. (0532} 23.0144
Santa Maria — CEP 97070-160
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Lica.
BR-392,km 351, n: 2425 - Tel. (055) 222.2544
Sdo Leopoldo — CEP 93115-540
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Lica.
Av. Senador Salgado Filho, 2857 - Scharlau
Tel. (051) 592.3144
Uruguaiana — CEP 97500-162
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp. Lica
Rua Dr. Maya, s'r: B. Cidade Nova
Tel.(055) 412 4141 - 412,4994
Vacaria — CEP 95200-000
Mecanica Comercial e Importadora Ltda. - Mecacil
BR-116, n2 8523 - Tel. (054) 231.1433 - 231.1434

RONDONIA

Porto Velho — CEP 78300-000
Arapaima Porto Velho Motores e Veiculos Lida.
BR-384, km 2 - Tel. (089) 222 2766 - 222.1211
Vilhena — CEP 78995-000
Arapaima Vilhena Motcres e Veiculos Ltca
BR-384, Quacra B1 - Setor 06 - Tel. (069) 321.3715

SANTA CATARINA
Chapecé — CEP 89801-950
Ediba Elétro Diesel Battistella Ltda
BR-282. km 538 - Colonia Cella
Tel. (0497) 28.0111
Concérdia — CEP 83700-000
Ediba Elétre Diesel Batlistella Lida.
BR-153. km 95 - Tel (0499) 44.2411
Itajai — CEP 88311-550
Mecanica de Veiculos Pigarras Ltda, - Mevale
BR-101, km 117 - Tel. {0473) 46,1447
Joinville — CEP 89217-001
Mecanica de Veiculos Pigarras Lida. - Meville
BR 101, km 37 - Tel. (0474) 25.2537 - B. Costa e Silva
Lages — CEP 88514-400
Ediba Elétro Diesel Batlistella Lida.
BR 116, km 248 - Area Inustrial - Tel, (0492) 22.3411
Pigarras — CEP 88380-000
Mecénica de Veiculos Pigarras Lida, - Mevepi
Rod. BR-101, km 101 - Tel. (0473) 45.0577 - 45.0776
Tubarao — CEP 88708-352
Sobrave Soc. Brasileira de Veiculos Lida.
BR 101, km 335, B. Humaitd - Tel (0488) 22.3511 -

SAO PAULO

Aracatuba — CEP 16021-000
Transcam Comércio de Veiculos Lida.
Rua Marcos Toquetao, 50

Tel. {0186) 23.2118
Araraquara — CEP 14808-035

Tarral Filhos & Cia Lida.

Av. Tarraf, 1086 - Red. W. Luis, km 269
Tel. (0162) 22,5766 - 22.5800
Bauru — CEP 17001-970

Transcam Comércio de Veiculos Ltda.
Rod. Marechal Rondon, km 336

Tel. {0142) 23.2944
Cagapava — CEP 12280-000

Codema Comercial e Imporiacora Lida.
Rod. Presicente Dutra, km 131

Tel. (0122) 52.1611 - 52.1645
Guarulhos — CEP 07034-306

Codema Comercial e Impariadora Lica.
Rod. Presicente Dutra, km 228,1 - Tel (011) 940 2422
Marilia — CEF 17520-010

Transcam Comércio de Veiculos Lloa
Rua Alcides Nunes, 1020 - Tel. {(0144) 22.4144

Osasco — CEP 06298-190
Codema Comercial e Importadora Ltda
Av. Presidente Kenredy. 2559 - Tel. (011) 705.9900
Qurinhos — CEP 13900-000
Movepa Melores e Veiculos de Sao Paulo S.A
Rod. Raposo Tavares, km 379,5
Tel (0143) 22.2933 - 22 2521
Presidente Prudente — CEP 19067-550
Movepa Melores e Veiculos de Séo Paulo S.A
Rod. Raposo Tavares, SP-270, km 569,4
Tel (0182) 21 4522
Registro — CEP 11900-000
Codema Comercial e Importadora Lida
BR-116, km 449 - Tel. (0138) 21.1711
Ribeirdo Preto — CEP 14077-210
Escandinavia Vsiculos Lida.
Av. Brasil, 3939 - V. Anhangdera, km 318
Tel. (016) 626.9900 - 626.9810
Santo Andre — CEP 09220-570
Codema Comercial e Importadora Lida
Av. dos Estados, 2257 - Ulinga - Tel. (011) 447.2755
Santos — CEF 11030-001
Codema Comercial e Importadora Lida
Marginal direita da Via Anchiela, 2645
Tel (0132) 30.2978 - 30 2980
Sao José do Rio Preto — CEP 15057-430
Tarraf Filhos & Cia Ltca
Av. Tarral, 3210 - Tel (0172) 24.0200

Sao Paulo — CEP 04247-020

Codema Comercial e Importadora Ltda,

Av. Raimundo Pereira Magalhaes, 1780 - B. Pigueri
Tel. (011) 876.4777

Sorocaba — CEP 18001-870

Codema Comercial e Importadora Ltda

Rod. Raposo Tavares, km 102 - B. Vossoroca
Tel. (0152) 21.1611

Sumaré — CEP 13177-070

Quinta Roda Maquiras e Veiculos Liga.

Via Anhangdera, km 114,5 - Tel. (0192) 64.1890

SERGIPE
Aracaji (Nossa Senhora do Socorro) — CEP 49160-000
Movesa Motares e Veicules do Nordeste S.A.
BR-101, km 93 - Tel. (073) 224.2184 - 224.1204

TOCANTINS
Gurupi — CEP 77402-210
Vepesa Veiculos Pesados Lida
BR-153, km 624 - Tel. (063) B51-1440 - 851-1564

- 44,2556
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MOTORES

ALAGOAS
Maceio — CEP 57061-000
Leon Heimer Industria e Comércio Lida.
Av. Durval ce Goes Monleiro, 7777
Tel. (082) 324.1926 - 324.1851
AMAZONAS
Manaus — CEP 63073-040
Arapaima Molores e Veiculos Lida
Av. Pres. Costa e Silva, 95 - B. Crespo
Tel. (092) 237.4043 - 237 5710
BAHIA
Salvador — CEP 41150-170
Leon Heimer Industria e Comércio Lida,
BR-324, km 0 - Retiro - Tel. (071) 244 3344
CEARA
Fortaleza — CEP 60165-082
Ceaulo Motores Pegas @ Servigos Lida.
Av. da Abolicdo. 4140 - Tel. (085) 263.1166
ESPIRITO SANTO
Vitoria (Viana) — CEP 29135-000
Venac Veiculos Nacionais Ltca.
BR-262, km 9 - Tel.’(027) 336.8353
MARANHAO
Imperatriz — CEP 65903-330
Alpha Maguinas e Veiculos do Norcesle S'A
BR 010, km 1349, n° 506
Tel. (098) 723.1922
$ao Luis — CEP 65051-070
Alpha Maquinas e Veiculos do Norcesle S.A.
Av. Guajajaras s'n°, - Quadra 65 - Tirirical
Tel. (098) 245-1913
MATO GROSSO
Cuiaba — CEP 78070-100 (Servigos)
Magquipegas Com. Maq. Pegas e Serv. Lida.
Av. Carmindo de Campos, 502
Tel. (065) 627.2529
MINAS GERAIS
Belo Horizonte — CEP 31150-170
Euminas Maguinas e Equipamentos Lica.
R. itapetinga, 4086 - Tel. 031) 441.2400
PARA
Ananindeua — CEP 67100-000
Gualapara Motores e Veiculos Ltca
BR-316, km 11, n? 2807 - Tel. (091) 255.3011
PERNAMBUCO
Abreu e Lima — CEP 53420-000
Leon Heimer Industria e Comércio Lica
Esir. PE 18, km 1, Distr. Indl. Paulista - Tel. (0B1) 542.1222
Recile — CEP 50750-000
Leon Heimer Industria e Comercio Lida
Esirada dos Remédios, 1462 - Tel. (081) 445-2855
RIO DE JANEIRO
Barra Mansa — CEP 27335-540
Equipo Maqguinas e Veiculos Ltda.
Roc. Pres. Dutra, km 265.5 - Tel. (0243) 42.2332
Rio de Janeiro — CEP 21535-500
Equipo Maquinas e Veiculos Ltda.
Rod. Presicente Dutra, 2351, km 2 - Pavuna
Tel. (021) 474.5040
RIO GRANDE DO NORTE
Natal — CEP 59063-000
Leon Heimer Industria e Comércio Ltda.
Rua Senador Salgaco Filho, 1904 - Tel (084) 831.0611
RIO GRANDE DO SUL
Porto Alegre — CEP 91110-000
Orbid S.A. Industria e Comércio
Av. Assis Brasil, 4750 - Tel. (051} 344.1822
Rio Grande — CEP 96200-410
Orbid S.A. Industria e Comércio
R. Francisco Campelo, 465 - Tel. (0532) 32.5373 - 32.6641
RONDONIA
Porto Velho — CEP 78900-000
Arapaima Porto Velho Motores e Veiculos Lida
BR-364, km 2, sn: - Tel. (069) 222.2786 - 222.1211
Vilhena — CEP 78995-000
Arapaima Vilhena Motores e Veiculos Lida.
BR-384 - Quadra 81, - Setor 06 - Tel. (089) 321.3715
SANTA CATARINA
Itajai — CEP 88311-550
Mecanica de Veiculos Pigarras Lica. - Mevale
BR 101, km 117 - Tel. (0473) 46.1447
SAO PAULO
Pederneiras — CEP 17280-000
Estaleiros Centro-Oeste S.A
Barranca Rio Tieté s/n? - Tel. (0142) 52.3166 - 52.3087

Presidente Epitacio — CEP 18470-000
Estaleiro Centro Oeste S.A
Barranca do Rio Parana, sin®
Tel. (0182) 81.2344 - 81.2023
Sdo Paulo — CEP 05318-000
Magquigeral Ind. Com. Méquinas Ltda
Rua Baumann, 1246 - V. Hamburguesa
Tel. (011) 261.9988
SERGIPE
Aracaju — CEP 49085-100
Leon Heimer Incustria e Comércio Ltda,
Av. Chanceler Osvaldo Aranha, n® 2020 - B. Vermelho
Tel. {079) 224.5124 - 224 6258

Riie pir

BOLIVIA
Sta. Cruz de la Sierra
Coral Corporacion Automotriz Ltda
km 3 Carretera Norte - Casilla 3:
Tel. (005913) 42 1444/42. 1555’42 1800 42.2229:42.1091
Telex 4361 — Telefax (005913) 42.0677

CHILE

Santiago
Kleinkopf Autos S.A.
Alameda 333

Tel. (00562) 639.3055/639.3056/639.3057
Telex 340022 — Telefax (00562) 639.2197
Scania Servicios S

Vicuna Mackenna,

Tel. (00562) 555. 3496'555 2644/555 0480
Telelax (00562) 555.1945

COLOMBIA
Santafe de Bogota
Inversora B & C S.A.
Calle 13, 28-36
Tel. (00571) 360.1078/:2627 — Telefax :0057'\] 201.0954

€@ s e .n 1
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COSTARICA
San Jose
Eurobus S.A.
Calle 40, Avenidas 5 y 7 P.O. Box 33.1005 - Barria Mexioe
Tel. (00506) 21.7037 — Telefax (00506) 57.1321

EQUADOR

Guayaquil

Mecanos S.A.C.

Av. de las Americas (Ec. Mecanos) Apartado 5608
Tel. (005934) 289100

Telex 43264 — Telefax (005934) 260351

NICARAGUA

Managua

NIMAC - Nicardgua Machinery Company

km 7,5 Carretera Norte Apartado 469

Tel. (005052) 31.151 2 31.159

Telex 1058 — Telefax (005052) 31.541:31.661

5 a ot i

PANAMA
Panamd 5
Euro Motor S.A
Via Simon Bolvar-Ed. Euro Mator Frenle al Ec 16 de Marzo
de la Caja de Sequro Secial P.O. Box
Tel. (00507} 61.4317/61. 42657Te\efan (0050;161 4233

R 0=

PARAGUAI
Assuncao
Diesa S.A.
Av. Eusébio Ayala, km 4.5 - Casilla de Correo 2523
Tel. (0059521} 50.3921 al 50.3928/50.3720
Telex 25005 — Telefax (0059521) 50.3721

Scania del Peru S.A.

Av. Republica de Panama, 4679 Aparlado 3190
Tel. (005114) 45.9190/45.0585

Telefax (005114) 45.1718

- .
m.e:l | C:a
HEPUBLICADUMINICANA

Santo Doming:

AtlarmcaC porA

Tel f001 BGS) 565 316
Telex 3460086 — Telefax (001809) 565.5066

UAUGUAI
Montevidéo
Jose Maria Duran S.A
Nicaragua, 1239 43 Casilla ce Correo 373 - 11800
Tel (005982) 94.0433/94 0435/94.0450/94 0451
Telefax {005982) 94.1727

VENEZUELA
rcas
Reobus C.A.
Urbanizacion Industrial Boleita — Norte-Calle Vargas
PO Box 67158 - Plaza las Americas
Tel I00582 239.2094/233.2260
Telex 25246 — Telefax (00582) 238.2903
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