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PASSO A PASSO
COM O CLIENTE

Patrick Mosca,
Gerente Geral da Divisdao Pos-Venda da Scania do Brasil.

A Scania estd adotando em todo
o mundo e, inclusive, no Brasil, uma
nova filosofia de servigos baseada no
fato de que, para o sucesso de uma
organiza¢dao ndo basta fabricar bons
produtos e vendé-los. E preciso
acompanhd-los no pos-venda, ofere-
cendo os melhores servicos e assis-
téncia técnica.

Isto estd sendo feito com base
na tese de que, a partir dos anos 90,
0s mercados se internacionalizam e
a tecnologia automaticamente se ni-
velard cada vez mais entre os diver-
sos fabricantes mundiais. Dessa for-
ma, o assessoramento € apoio aos
clientes, no pos-venda, serd um dos
grandes diferenciais entre as marcas.

A nova politica de pos-venda,
na Scania, € fazer com que a empresa
tenha uma atuacdo destacada nesta
drea, objetivando que isto venha re-
presentar uma efetiva parceria com
o cliente, desde a assisténcia técnica
até o treinamento de operagcdo dos
produtos e completa’ assessoria para
que o usudrio obtenha o maximo de
rentabilidade na operagdao do seu
produto.

Por isto, nos ultimos anos, o
aprimoramento dos servi¢os de pos-
venda tem recebido tratamento prio-
ritdrio na Scania em todo o mundo.

E no Brasil, que é o maior mercado
mundial da marca, ndo poderia ser
diferente. Ja desde o inicio deste ano,
estd implantada na fabrica brasileira
uma nova Divisao interna — A Divi-
sao Pos-Venda — , a nivel de direto-
ria, para tratar exclusivamente deste
assunto.

O objetivo deste trabalho e de
toda a estrutura de servigos montada
para este fim é garantir e ampliar
cada vez mais os conceitos de lucrati-
vidade para os clientes e de fideli-
dade a marca, fazendo com que 0s
usudrios tenham um efetivo suporte
para as operagoes dos seus Scania.

Ou seja, na Scania, quando di-
zemos que os produtos que fabrica-
mos tém qualidade e confiabilidade,
nao nos referimos somente a sua con-
cepgdo, desenvolvimento e fabrica-
¢do. Sao conceitos que aplicamos du-
rante toda vida itil dos nossos pro-
dutos. :

A meta da nova politica de p0s-
venda € o cliente. Com esta nova fa-
se, passamos efetivamente a traba-
lhar mais estreitamente com os usud-
rios dos veiculos Scania. Da maior
integragao marca/cliente certamente
se obterd melhores resultados para
cada um e para o transporte rodo-
vidrio brasileiro.
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Muitos dos paises do Primeiro
Mundo, como Alemanha, Franca e
Estados Unidos utilizam hidrovias
para escoamento de grande parte
de sua produg¢ao. No Brasil, a
Hidrovia Tieté-Parana, com a
recente inauguracao do canal de
Pereira Barreto, torna-se a mais
eficiente e moderna do Pais, com
uma area de influéncia de 8,5% do
territorio nacional. Milhoes de
toneladas de graos dos Estados de
Goias, Mato Grosso do Sul, Minas
Gerais e Parana podem ser escoados
a custos mais reduzidos. Isto é o
que se chama de utiliza¢ao racional
da natureza pelo homem.

Fotos; Paulo Roberto de Souza
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Em cada comboio, 2 mil toneladas de carga.

Os rios Tieté e Parand estdo intima-
mente ligados a histéria do desenvolvi-
mento da regido Sudeste. Em Sao Paulo,
o Tieté exerceu papel fundamental quan-
do serviu de guia e rota para os destemidos
Bandeirantes, e o Rio Parand, que divide
o Estado de Sdo Paulo com Mato Grossso
do Sul, foi um dos primeiros rios do Pais
a ser utilizado como hidrovia, isso nas dé-
cadas de 50 e 60.

O Tieté nasce humilde na pitoresca
cidade de Salezépolis, préximo a Serra do
Mar, sofre muito com a poluigao na regiao
metropolitana e cruza todo o interior do
Estado majestoso e imponente além de
desintoxicado, até desaguar em seu par-
ceiro, o Rio Parand. Nesse trajeto, exis-
tem seis eclusas, a partir de Barra Bonita,
construidas pela CESP — Companhia
Energética de Sdo Paulo — que respon-
dem pela geracdo de 90% da eletricidade
consumida em todo o Estado de Sao Pau-
lo. :

Os dois rios, Tieté e Parand, além
de fornecerem a vital energia elétrica para
dois dos mais ricos estados do Pais, Sao
Paulo e Parand, formam, juntos, a prin-
cipal e mais bem estruturada hidrovia de
escoamento de carga da América do Sul:
a Hidrovia Castelo Branco, mais conhe-
cida como Tieté-Parand.

Porto estratégico

Até bem pouco tempo, nao era possi-
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vel a interligagdo fluvial entre os dois rios.
O Tieté era navegdvel apenas 443 quilé-
metros (segundo a Cesp, o rio possui um
potencial navegdvel de mais de mil quilo-
metros) num trecho que compreendia a
regido de Santa Maria da Serra, onde o
rio Piracicaba desagua no Tieté, até Ara-
gatuba, onde ficam estabelecidas as maio-
res usinas de dlcool do Pais.

Com a construcao do Canal de Perei-
ra Barreto — que liga a represa de Trés
Irmédos a de Ilha Solteira — inaugurado
este ano, o Tieté ganhou mais 600 km
navegdveis até Sao Simdo, Sul de Goids,
cidade as margens do Rio Paranaiba. Esta
regido estratégica representa um impor-
tante pélo de escoamento da safra de graos
do Centro-Oeste brasileiro, segundo lugar
no ranking dos produtores nacionais.

A inauguragdo da eclusa de Jupid,
no Rio Parand, prevista para 1993, mar-
card, definitivamente, a interligagdo da
Hidrovia Tieté-Parand, que contard com
1.600 quilémetros de vias principais e mais
de 800 quilémetros de ramais secunddrios.
Segundo a Cesp, esse potencial hidrico
permitird o escoamento de 15 milhoes de
toneladas de carga ja para a metade desta
década.

8,2% do territério nacional
A Hidrovia Tieté-Parand tem uma

area de influéncia econémica de 70 mi-
lhées de hectares, compreendendo regioes
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dos Estados de Sao Paulo, oeste do Para-
nd, leste e nordeste de Mato Grosso do
Sul, oeste do Tridngulo Mineiro, sul de
Goids, estendendo-se até Rondondpolis,
em Mato Grosso.

Em seu extremo sul, a hidrovia, atra-
vés do reservatério de Itaipu, alcanga o
leste paraguaio. Ao todo, a Hidrovia Tie-
té-Parand engloba mais de duzentos muni-
cipios, oitenta deles préximos ao rio Tieté.
Se considerarmos, ainda, a malha ferro-
vidria que liga essas regioes a grande Sao
Paulo, Vale do Paraiba, Grande Curitiba
e Ponta Grossa/PR, além dos Portos de
Santos e Paranagud, teremos uma drea de
influéncia de 8,2% do territério nacional.
Nesta drea estd incluido o maior parque
industrial do Pafs, aproximadamente 30%
de sua populagdo e quatro dos cinco maio-
res estados produtores de graos.

O sistema hidrico do rio Tieté e Para-
nd, implantado e administrado pela Cesp,
nio deve nada em termos de qualidade
e eficiéncia a sistemas semelhantes de pai-
ses europeus. Na Europa, onde as hidro-
vias sao utilizadas em larga escala hd anos,
mais de 770 milhoes de toneladas de carga
sao escoadas anualmente por essa modali-
dade de transporte.

Meca, a pioneira

A navegacao Meca, empresa perten-
cente ao grupo Centro-Oeste, comegou
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suas atividades na década de 60 transpor-
tando madeira de sua prépria marcenaria,
no Rio Parand. O engenheiro Antdnio
Reis Silva, hoje presidente do grupo, de-
senvolveu, na época, chatas e empurra-
dores para escoar suas manufaturas de ma-
deira. Anos mais tarde, em 1967, a empre-
sa abandonou a atividade madeireira e
passou a dedicar-se ao transporte fluvial
de grdaos paranaense.

Com o know how adquirido no trans-
porte fluvial e jd contando com empurra-
dores dotados de motores Scania, a Nave-
gacao Meca passou a prestar servigos, no
1nicio dos anos 70, também no Rio Parand,
para a Petrobrds. Em 1985, a empresa co-
mecou a operar no Rio Tieté, transpor-
tando, experimentalmente, calcdrio, e fi-
xando-se, depois, com o advento do dlcool
como combustivel, no transporte desse
produto das usinas da regido de Aragatuba
para o porto de Santa Maria da Serra.

O potencial econémico que hoje re-
presenta a Hidrovia Tieté-Parand deve-se,
muito, ao pioneirismo e constantes inves-
timentos da Meca que acreditou, desde
o inicio, numa modalidade de transporte
que ainda engatinha no Brasil. Porém, o
cendrio paulista e paranaense, dreas de
atuagao da Meca, ¢ diferente. A Cesp do-
tou a Hidrovia Tieté-Parana com uma efi-
ciente infra-estrutura e a Meca, sozinha,
construiu os portos, estaleiro ¢ terminais
de cargas para otimizar sua frota de 17
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Eclusa: superando os obstaculos naturais.

empurradores, todos com motor Scania,
e 60 barcacas.

Solugao ecolégica

No Rio Parand, a Meca opera hoje
no transporte de graos, gado, madeira e
algoddo de seu porto em Guaira, até Pano-
rama, onde fica o terminal ferrovidrio que
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leva a carga para Santos. “Por enquanto,
nao existe frete de retorno, por 1sso hd
um certo encarecimento no preco final do
transporte”, explica Elcio Silva Ribeiro,
diretor da empresa. O transporte fluvial
de Guaira a Panorama demora aproxima-
damente 65 horas onde os comboios de-
senvolvem uma velocidade média de 12
km/h.

O transporte fluvial, obviamente, ¢
muito mais lento que outras modalidades,
mas, em compensagdo, sé perde na rapi-
dez."Em termos de custos operacionais,
basta lembrar que um comboio opera com
dois motores Scania, com capacidade de
carga equivalente a 80 carretas”, ressalta
Elcio, salientando, também, o cardter eco-
logico deste tipo de modalidade, “‘dois
motores poluem bem menos que 80™, con-
clui. _

As margens do Rio Parand, o Grupo
Centro-Oeste mantém uma concessiond-
ria Scania, na cidade de Presidente Epitd-
cio, para venda de motores e grupos gera-
dores além de prestar servicos as embar-
cacoes da empresa que ld atuam. A Nave-
ga¢ao Meca movimenta aproximadamen-
te 500 mil toneladas anuais de carga neste
rio.

No Parand, grande parte da produgao
de trigo do sudoeste, além de soja e milho,
das regides de Campo Mourao, Umua-
rama ¢ Maringd, € transportada por hidro-
via através do porto de Guaira. A expec-
tativa para os proximos anos ¢ 0 escoa-
mento, por hidrovia, de 5 a 6 milhdes de
toneladas anuais de graos.

Investimentos no futuro

Apesar de todo um cendrio promissor
pela frente, o forte da navegacdo do Tieté
ainda estd na regido de Aracatuba, onde
¢ processado a maior parte do dlcool con-
sumido no Pais. O dlcool chega nos cami-
nhées-tanque, a maioria Scania, perten-
centes a Trans-Oeste, empresa ligada ao
grupo Centro-Oeste. De 14, parte em cha-
tas especiais, para o porto de Santa Maria
da Serra, aproximadamente 400 km rio
acima, numa viagem de 35 horas.

Em Santa Maria, a Meca tem dois
portos, um especialmente para o descarre-
gamento do alcool, que € feito por bom-
beamento, e outro, recentemente inaugu-
rado, para o descarregamento de grios da
regidao de Sdao Simdo, Goids, que € feito
através de succao. O dlcool, desembar-
cado em Santa Maria, segue, por rodovia,
para Paulinia, e os graos, também por ro-
dovia, para o porto de Santos.

No ano passado, a Meca transportou

Pelo Tieté, em diregao ao mercado consumidor.

150 mil toneladas de carga na rota do Tie-
té. “Mas, este ano, jd conseguiremos do-
brar esse resultado”, afirma Elcio, con-
fiante no transporte de graos de Sao Si-
mao, que fez a viagem inaugural em mea-
dos de junho. “Investimos US$ 2 milhdes
nos portos de Sdo Simao e Santa Maria
para o transporte de graos™, diz Elcio,
conhecedor da capacidade produtora da
regido que, segundo estudos da Cesp, po-
de chegar a 4.200 toneladas didrias de
graos,

Terminais inteligentes

Cerca de 80% dos fertilizantes em-
pregados em Goids, Mato Grosso do Sul
e Mato Grosso tém origem no municipio
de Cubatao, na Baixada Santista, ¢ na
Grande Sao Paulo. E, hoje, um dos princi-
pais fatores que encarecem o frete rodo-
vidrio é a falta de carga de retorno. As
composigoes, invariavelmente, voltam va-
zias. Com o implemento das hidrovias, es-
ses produtos poderiam ser transportados,
por um prego vidvel, as regides do cer-
rado.

Polos de armazenamento e venda de
calcdrio agricola e fertilizantes deverao ser
instalados ao longo da Hidrovia Tieté-Pa-
rand, onde a captagao dos produtos ficaria
por conta dos proprios usudrios, baratean-
do ainda mais o processo. Esses estudos,
elaborados pela Cesp, estdo na iminéncia
de serem postos em pratica e, a propria

Terminais proprios para
operar a carga.

Meca ja fez algumas experiéncias neste
sentido.

O préximo passo efetivo, depois da
inaugura¢do do canal de Pereira Barreto,
serd a constru¢ao de um terminal inter-
modal em Pederneiras. O local foi esco-
lhido por sua importancia sécio-econémi-
ca e por seu posicionamento privilegiado
com relacao a malha rodoferrovidria.
Além da Fepasa, Pederneiras fica proxima
das principais rodovias do Estado de Sao
Paulo: Raposo Tavares, Washington Luiz,
Castelo Branco, Bandeirantes e Anhan-
guera,

E em Pederneiras que o grupo Cen-
tro-Oeste mantém sua segunda concessio-
ndria Scania. Inaugurada em meados do
ano passado, a nova concessdo ¢ vizinha
das instalagoes do Estaleiro Centro-Oes-
te, responsivel pela fabricagao de todas
embarcagoes da Meca ¢ especialista na
manufatura de tanques de armazenagem
de combustivel para a Petrobras. O termi-
nal a ser construido, por merecida coinci-
déncia, fica ao lado do terreno do esta-
leiro.

“Com a Hidrovia Tieté-Parana fun-
cionando a plena carga e o terminal de
Pederneiras operando, € indiscutivel o de-
senvolvimento, a curto prazo, de todas as
regides de influéncia da hidrovia™, profe-
tiza Elcio. Muitas terras as margens do
Tieté ja foram adquiridas por empresas
interessadas no transporte fluvial. Outro
segmento que jd comega a abrir os olhos
para o potencial da hidrovia ¢ o de tu-
rismo.

Com a completa interligagao dos dois
rios, serd possivel uma viagem de Barra
Bonita — estdncia turistica localizada a
300 km da Capital — até o lago de Itaipu,
nas proximidades de Foz do Iguagu. Se-
gundo a Cesp, jd4 hd uma empresa com
projeto de construir embarcagdes com ca-
bines, servigo de bordo e piscina.

A hidrovia Tieté-Parand contribui de-
cisivamente para o desenvolvimento da re-
gido onde exerce influéncia. Gera empre-
gos, barateia o transporte dos produtos
que, por consequéncia, serdo barateados
ao consumidor final, proporciona lazer e,
acima de tudo, coloca Sdo Paulo e Parand
como os mais proximos estados brasileiros
do primeiro mundo. B
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POS-VENDA:
UMA FILOSOFIA DE APOIO

AO CLIENTE

Na década de 90, o assessoramento e apoio aos clientes, no
pos-venda, por parte das montadoras, sera um dos grandes
diferenciais na competicao de mercado. Baseada neste fato, a
Scania esta implantando uma Divisao de Pés-venda, com o objetivo
de conseguir uma efetiva parceria com seus clientes.

A década de 90 ird inaugurar uma
nova fase para a industria de veiculos co-
merciais pesados. Isto porque a tendéncia,
em termos de tecnologia ge produto € de
um maior nivelamento entre as diversas
marcas, com conseqiiente maior competi-
tividade de mercado. Com isto, 0 assesso-
ramento e apoio aos clientes no pés-ven-
da, por parte dos fabricantes, transformar-
se-d em um grande diferencial na compe-
ticdo de mercado.

Baseada nesta teoria, a Scania do
Brasil mais uma vez estd se antecipando
as necessidades do mercado e adotando
uma arrojada filosofia de pds-venda, com
a implantagdo de uma nova Divisdo inter-
na especifica para este assunto, a nivel
de diretoria. O objetivo principal é fazer
com que a empresa tenha uma atuagio
ainda mais destacada nesta drea, represen-
tando uma efetiva parceria com os clientes
da marca.

Isto, no que se refere diretamente ao
usudrio, traz uma série de reais vantagens,
pois se traduz em um aperfeicoamento dos
servigos prestados pela marca, com refle-
xos imediatos na operagao dos veiculos
g, consequientemente, maior lucrativida-

el

A Divisao Pds-venda

A divisio Pés-venda da Scania foi criada
para administrar, especificamente, os ser-
vicos oferecidos pela empresa nas dreas
de assiténcia técnica, logistica, treinamen-
to, marketing de pds-venda e, também,
a Scania Servicios, do Chile, uma filial
da Scania do Brasil em Santiago, que pres-
ta servicos de assisténcia técnica aos pro-
dutos da marca exportados para aquele
pais.

Atualmente, a Scania jd oferece uma
série de servigos aos seus clientes tanto
através da prépria fabrica, no caso de trei-
namento especifico de operagdo ¢ manu-
tengdo dos produtos, como através da sua
rede de 107 concessiondrias instaladas em
todo o Brasil, no que se refere a assisténcia
técnica e pegas de reposi¢do.

Na drea de treinamento, a Scania con-
ta com quatro escolas, uma na propria fa-
brica, em Sao Bernardo do Campo; outra
em Porto Alegre, no Rio Grande do Sul;

Na assisténcia técnica...

uma em Londrina, no Parand; e mais uma
em Belém do Pard. Além disso, aempresa
conta, também, com uma escola volante
montada em um dnibus, que atua nas re-
gioes norte e nordeste do Pais. Nessas es-
colas sao ministrados cursos de manuten-
¢40, tanto para concessiondrios como para
clientes; de operagao de produtos, especi-
ficamente para os clientes; e comerciais
e de administracao de estoque, para os
profissionais de atendimento da Rede Sca-
nia.

Jd na drea de servigos, a Scania ofere-
ce aos seus clientes o Programa Scania
de Atendimento (Pro-Scania), criado para
prestar uma série de servigos aos consumi-
dores antes, durante ¢ depois da compra.
Através do Pro-Scania, os usudrios podem
contar com servigos tais como: Servigo
S$.0.S., box de servicos rdpidos, hospeda-
gem para motoristas, entrega de pecas ge-
nuinas a domicilio, manutengdo progra-
mada, recuperagdo de componentes e uma
série de outros itens.

Tudo isto objetivando garantir e am-
pliar cada vez mais os conceitos de lucrati-
vidade dos clientes e de fidelidade a mar-
ca, reforgando a relagao de confiabilidade
e rentabilidade dos produtos.

Nivel mundial

Esta nova filosofia de pds-venda estd
sendo implantada a nivel mundial na Sca-
nia. A idéia nasceu na filial da empresa
da Franca em meados da década passada
e deu resultados positivos que se refleti-
ram, inclusive, nas préprias vendas da
marca naquele pais. A partir dai, o servigo
foi implantado na Suécia e, agora, estd
sendo aprimorado também no Brasil. m

...0u no treinamento,
a meta € o cliente.
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Os veiculos de
cabina avancada
constituem, em todo
o mundo, a maioria
das vendas de
caminhoes pesados.
No Brasil, com a
nova Lei da
Balanca, vigente
desde fevereiro do
ano passado, a
utilizacao deste tipo
especifico de
produto passou a
ser também muito
interessante para
varios segmentos de
transportes.

Fotos: Arquivo Propaganda

CAO POR

UCRATIVIDADE

Cara-chata, mais carga...

Em praticamente todo o mundo, os
veiculos de cabina avangada (cara-chata)
sao largamente utilizados. Na Europa, por
exemplo, constituem a maioria da frota
de veiculos pesados em operagio naquele
continente. As estatisticas de vendas nos
paises europeus mostram que, hoje, apro-
ximadamente 95% dos caminhdes vendi-
dos jd sao desse tipo.

Esta tendéncia vem crescendo desde
o inicio da década de 70 devido, principal-
mente, ao aumento da profissionalizagao
e racionalizagdo dos transportes rodovid-
rios havida naquela regido. Além disso,
a evolucao das legislagoes de transporte
dos diversos paises, aliado ao aumento da
participacdo de cargas volumosas — em
detrimento de cargas mais pesadas — con-
tribuiram decisivamente para a mudanca
do perfil das frotas.

Adaptacao perfeita

Dentro destas caracteristicas de mer-
cado, os veiculos de cabina avancada
adaptaram-se perfeitamente. Isto porque,
pela sua construgdo, permitem um maior
aproveitamento de espago dentro de um
mesmo tamanho de composi¢do. Ou seja,

a cabina, por estar avancada sobre o eixo
de direcao, apesar de possuir o mesmo
espaco interno de uma cabina recuada,
ocupa um menor espago no conjunto do
cavalo, possibilitando a montagem de
equipamentos (carreta ou equipamento
sobre chassi) de maior comprimento, ofe-
recendo, conseqiientemente, maior volu-
me util.

Além disso, os veiculos do tipo “cara-
chata” permitem manobras em menores
dreas, uma vez que O seu entre-eixos &

...e maior lucratividade.

menor. E isto representa uma verdadeira
vantagem operacional com o crescimento
das dreas urbanas e a conseqtiente redugéo
das dreas para manobra. Tudo isto aliado
a4 mesma seguranga ao operador, ofere-
cida pelos veiculos de cabina recuada.
Em termos de facilidade para manu-
tengao, este tipo de veiculo também traz
reais vantagens, uma vez que basculada
a cabina, 0 acesso a0 motor e outros com-
ponentes € total, traduzindo-se, em outras
palavras, num menor tempo para as neces-
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sdrias verificacdes e, por via de conse-
giiéncia, em maior eficiéncia de potencia-
lidade de transporte. E isto se reflete no
lucro do transpotador.

Crescendo no mercado

No Brasil, com a nova Lei da Balan-
ca, vigente desde fevereiro do ano passado
— que estabeleceu como principal modifi-
cagao o aumento de cinco para seis tonela-
das no eixo dianteiro, proporcionando
uma maior carga \til para composigoes
com Peso Bruto Total Combinado
(PBTC) menores que 45 toneladas —, a
utilizagdo dos ‘‘cara-chatas” também pas-
sou a ser muito interessante, uma vez que
somente este tipo de veiculo permite o
total aproveitamento deste ganho de carga
itil, jd4 que a lesgilacdo brasileira estabe-
lece limites para os diferentes comprimen-
tos de composigao.

E isto, inclusive, jd comega a ter refle-
xos no mercado, uma vez que a partici-
pacdo nas vendas dos veiculos de cabina
avancada apresentou, nos ultimos dois
anos, um aumento. No caso da Scania do
Brasil, por exemplo, esta participacdo jd
¢ de aproximadamente 8% das vendas de
caminhdes da empresa. A tendéncia, in-
clusive, € de que esta participagao alcance
um percentual elevado nos préoximos dois
anos

Aplicagoes indicadas

Os principais segmentos de transpor-
te que sao beneficiados com a utilizagdo
deste tipo de veiculo sdo aqueles que
possuem a carga mais volumosa que
pesada e que necessitam de espagos meno-
res para manobra. Entre eles podemos
citar, como exemplo, encomendas geral,
frigorificados, produtos quimicos, GLP e
liquidos.

Em virtude desta nova tendéncia do
mercado brasileiro, a industria automo-
bilistica jd estd se preparando para atender
ademanda. A Scania por exemplo, jd estd
se adequando, em termos de produgdo e
comercializagdo, para poder manter a sua
ja tradicional posi¢do de lideranga tam-
bém neste segmento de veiculos.

A Scania, por sinal, foi uma das pio-
neiras, no Brasil, na fabrica¢do de cami-
nhoes de cabina avancada, uma vez que
desde meados da década de 70 ja vem
oferecendo ao mercado os veiculos “‘cara-
chata”. Hoje, inclusive, a empresa € a
linica montadora brasileira, no segmento
de pesados, que possui em sua gama de
produtos modelos desse tipo. Sdo os
chamados “R”, que podem ser equipados
com motores de 303 a 411 cv, com entre-
eixos de 3,80 metros e com tragao 4x2
e 6x4.

Os transportes rodovidrios, portanto,
estdo seguindo o padrdo mundial que ¢
de uma racionalizagdo cada vez maior e,
com isto, a preocupagao com um trans-
porte cada vez mais eficiente estd tornan-
do-se uma prioridade entre as empresas
brasileiras. E a chamada op¢ao por maior
rentabilidade jd comprovada no mercado
europeu e que, a partir de agora, comega
a ser sentida também no Brasil. El

PRINCIPAIS APLICACOES
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A construcao de Brasilia, no final
dos anos 50, marcou o surgimento
de uma das maiores
transportadoras do Brasil: a
Transportadora Contatto, de
Americana, Sao Paulo. Hoje, com
uma frota de 293 Scania, a empresa
¢ uma das maiores transportadoras
de gas liquefeito do mundo.

OS anos 50 e 60 marcaram época no

mundo. Foram décadas de mudancgas so-
ciais e politicas. No Brasil ndo foi dife-
rente. O futebol brasileiro estava em alta
e a industria automobilistica comegava a
distribuir pela Nacdo seus primeiros pro-
dutos. Em 1960, Juscelino Kubitschek en-
tregou a seu sucessor, Janio Quadros, a
nova capital do Pais, Brasilia, uma cidade
construida do nada, no centro de Goids,
em tempo recorde, pouco mais de trés
anos.

No inicio, as noticias de que a capital
do Pais seria mudada, deixaram a popu-
lacdo atonita. Mas enquanto se discutia
a viabilidade politica e econémica de Bra-
silia, dois irmaos, descendentes de italia-
nos, no interior de Sio Paulo, descobriram
que, para aquela regido,a carga era farta,
tanto na ida como na volta, e o prego
do frete, tentador.

Ndo vacilaram. A dupla Alfredo e
Atilio Contatto, entdo comerciantes de
veiculos usados na cidade de Americana,
farejaram o lucrativo negécio de transpor-
te de material de construgao para a futura
capital. Atilio, o irméo mais velho, se en-

Atilio e Alfredo,
a frente do sucesso.

UMA

carregou de fazer uma pesquisa de mer-
cado para descobrir qual o veiculo mais
adequado para a empreitada. Nao teve
muito trabalho nesta fase, todos aponta-
vam para o Scania.

Um grande negécio

O passo seguinte foi a compra do vei-
culo, um Scania L 75, ano 1960. “Fui a
Sdo Paulo e comprei, convicto de que esta-
va fazendo o melhor negécio de minha
vida”, conta Atilio. Na época, o Scania
zero quilémetro foi financiado em 18 par-
celas iguais. “Pagamos o veiculo com o
lucro de um ano de trabalho™, lembra.

Era o préprio Atilio quem dirigia o
caminhdo “‘primeiro porque gostava, de-
pois tinha uma pontinha de ciimes de lar-
gar aquela mdquina na mao de qualquer
um’’. A rota era levar aco a Brasilia e
trazer arroz a Americana. Ambos os fretes
eram vantajosos e os dois irmdos ainda
se encarregavam de comercializar o cereal
na cidade e adjacéncias. Alfredo se encar-
regava das vendas.

A era do gas

Em 1961, Brasilia construida, os ir-
maos Contatto conheceram outra modali-
dade de transporte que comegava a des-
pontar: o de gds liquefeito. Tudo aconte-

ceu, no inicio, por acaso. Onofre Quinam,
naquele ano, estava montando uma con-
cessdo de gds, a Onogds, e procurava um
transportador com um veiculo confidvel,
em condi¢do de transportar seu produto
que, obviamente, exigia cuidados espe-
ciais.

Quinam conversou com Alfredo
Contatto que notificou seu irmao Atilio
e pronto. Estava formada a parceria que
dura até os dias de hoje: Transportadora
Contatto/Onogds. A concessido de Onofre
Quinam expandiu-se e tornou-se uma das
maiores do Pais, a Contatto, no mesmo
embalo, simplesmente numa das maiores
transportadoras de gds liquefeito do mun-
do, com uma frota de 293 veiculos, todos
Scania.

Na conversa com Onofre Quinam,
Alfredo Contatto acertou que entraria
com o caminhdo ¢ a Onogds, com o tan-
que. Ainda em 1961, a Contatto jd estava
com dois Scania. Alfredo colocou um mo-
torista para fazer o trajeto do gds e Atilio,
por vontade prépria, continuou fazendo
o roteiro Brasilia-Americana.

Anos dourados

1965 foi 0 ano da grande virada para
a entdo pequena transportadora. Naquele
ano, o governo de Sao Paulo decidiu cons-
truir a Rodovia Castello Branco. Atilio

R
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Especializagao,
estratégia
para crescer.

e Alfredo Contatto ndo pensaram mais
que uma vez e venderam um Scania para
comprar, numa tacada sé, sete caminhées
basculantes.

Entraram como subempreiteiros para
fazer o solo da nova rodovia. O negdcio
prosperou e continuaram comprando ca-
minhdes basculantes para efetuar o mes-
mo trabalho em outras novas rodovias que
pipocavam em todos os cantos do Pais,
No ano seguinte, em 1966, Onofre Qui-
nam indicou a transportadora Contatto

para trabalhar com a Minasgds. Nesse
mesmo ano, a Contatto j4 mantinha um
esquema de compra de 1 a 2 caminhdes
Scania por ano. Todos para o transporte
de gis. '

Um salto na histéria e entramos na
década de 70. Nesse periodo, a Contatto
se firma como uma das unicas transpor-
tadoras especializadas em GLP do Brasil.
Em 74 os irmaos Contatto saem dos nego-
cios de terraplanagem, vendem os veicu-
los, e se dedicam as empresas concessio-
ndrias de gds. Contabilizam 40 Scania na
frota e prestam servigos exclusivos a Ono-
gds, Servigds, Minasgds e Copagds.

Investindo sempre

Ja nos anos 80, a Contatto pratica-
mente dobra sua frota, com 77 veiculos,
fiel a marca Scania. ‘“‘Na verdade, chega-
mos a experimentar, por alguns meses,
outro caminhdo para o trabalho, mas tive-
mos prejuizos € acabamos vendendo e
comprando um Scania usado”, lembra Al-
fredo Contatto. Vinte anos apds o inicio,

Uma frota de
quase 300
caminhdes Scania.

os fatos ja ndo eram os mesmos das déca-
das de ouro para a economia brasileira.
“Hoje a concorréncia € acirrada e finan-
ciamentos iguais aos daquela época pare-
cem contos de fada”, relata Alfredo.

Porém, em 1981 é aberta uma concor-
réncia entre os transportadores de GLP
para um contrato de fornecimento de gds
para o Paraguai. A Contatto ganhou ¢
atravessou a década como atravessara as
décadas anteriores, investindo. A crise
econdmica de 83 e os vdrios planos econd-
micos de 86 a 91 ndo abalaram a transpor-
tadora. Muito pelo contririo, nesta época,
os irmaos Contatto triplicaram seu patri-
monio.

Abriram filiais em Limeira/SP, Arau-
cdria/PR, Uberldndia/MG e Campo Gran-
de/MS. “Essas filiais nos servem principal-
mente para o indispensdvel apoio técni-
co”, conta Alfredo. O escritdrio central
fica em Americana e a empresa, numa
drea de 210 mil metros quadrados, sendo
80 mil de drea 1til, e 8 mil de drea cons-
truida, em Limeira. Com o excesso de tra-
balhos, a Contatto passou a adquirir tan-

L75, o inicio da frota.

ques de GLP préprios e hoje, 50% de
sua frota, aproximadamente 150 veiculos,
circula com esses tanques.
A Contatto transporta por volta de
67 mil toneladas de gas por més (134 mi-
lhoes de litros), sua frota roda uma média
de 3,7 milhdes de quilémetros mensais e
seu quadro de funciondrios conta com 556
pessoas. Mas o félego empreendedor dos
dois irmdos nao para por ai. Nos anos
80 eles edificaram um grupo composto por
nove empresas que atuam em dreas diver-
sas como reflorestamento, postos de gaso-
lina, imobilidria, agropecudria, industria
de borracha e até hotel. No grupo, sio
mais de 700 pessoas trabalhando.
Alfredo Contatto, no comando de tu-
do, € o diretor-presidente. Atilio Contat-
to, também no comando, o superinten-
dente. “Quando compramos o primeiro
Scania, que preservamos até hoje em nos-
so museu, nao sabiamos que chegariamos
tao longe”, diz Atilio. O grupo, estrita-
mente familiar, prepara sua segunda gera-
¢do para a nova década com total liber-
dade de acdo, mais um conselho do seu
patrono Alfredo: “continuar com o trans-
porte de GLP e dobrar a frota de Scania™.
5]
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BEBBER FAZ 30 ANOSE
AMPLIA SUA FROTA

A Brasdiesel, de Carazinho/RS, co-
memorou o aniversdrio de um de seus
principais clientes, a Transportes Bebber,
de forma diferente. Ao enviar as congratu-
lagées pelos 30 anos da empresa, recebeu
os agradecimentos de resposta e mais um
pedido de quatro novos T 112 HW Inter-
cooler. Com esses quatro veiculos entre-
gues, a Bebber passou a contar com 165
caminhoes, sendo que 70% da frota € Sca-
nia. A transportadora, com sede em Ma-
rau/RS, é especializada no transporte de
produtos siderdrgicos, cargas frigorificas
e grandis.

Divulgagdo

MAIS F113

Uma das mais jovens empresas de
transporte coletivo de Sao LuizZlM A, a Via-
¢ao Norte Brasileiro, vai entrando no sele-
to rol das maiores do Estado. A empresa
tem uma frota de 23 veiculos e estd priori-
zando a renovacao de sua frota com os
pesados Scania. Jd sdo cinco F 113 que
estdo rodando pela cidade e mais dois pro-
gramados ainda para este ano,

PIAUIENSE [ [AE! s Ty
SO COMPRA & = <= !l
SCANIA

Virgilio Neris Machado comegou ce-
do no batente. Rumou sua vida para o
transporte e, com muita luta, estruturou
uma das mais respeitadas e eficientes
transportadoras do Estado de Piaui, a Vir-
gilio Neris Machado e Cia. Ltda, com sede
em Parnaiba/PI. Contando hoje com uma
frota de 12 caminhdes pesados, todos Sca-
nia, Virgilio, que administra em parceria
com seu filho, Virgerlénio, jd encomedou
da concessiondria Itaim, de Teresina, mais
um Scania para reforgar seus negocios que
nao param de prosperar.

Divulgagin
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PREFEITURA DE FORTALEZA
INCENTIVA RENOVAGAO DE FROTA

Divulgagio

A prefeitura de Fortaleza, dando con-
tinuidade ao seu projeto de renovagao e
otimizagdo do transporte coletivo urbano
da cidade, firmou acordo com o Sindicato
das Empresas de Transportes de Passa-
geiros do Estado do Ceard para aquisicao
de 58 novos 6nibus, todos Scania, modelo
F, que serdo distribuidos a 13 empresas
participantes do acordo. O primeiro lote,
de 16 unidades, foi entregue em soleni-
dade que contou com a presenga do pre-
feito de Fortaleza, Juraci Magalhdes, nas
instalagoes da Cequip, concessiondria Sca-
nia da regido.

Coquetel na Cequip celebrou a entrega
do primeiro lote de 16 dnibus F.

VEPESA COM TODO O GAS

A Vepesa, de Uberldndia, entregou
trés T 112 HW 360 a Transportes Nicolas
através do Plano Vip do Consércio Nacio-
nal Scania. No mesmo periodo, a conces-
siondria entregou a Divino Coelho da Sil-
va, um T 112 HW 310. Todos os veiculos
irdo operar no transporte graneleiro da
regido.

Nicolas Balla, ao centro, renovando a frota
através do Consdrcio Nacional Scania.

Divino Coelho da Silva,
entrando no segmento dos pesados.

MOVESA DEBATE CARGAS PERIGOSAS

A Movesa, concessidnaria Scania de
Salvador/BA, aproveitou a_oportunidade
da reunido do Conséreio Nacional Scania
em suas instalagdes e promoveu um deba-
te sobre transportes de cargas perigosas
na Bahia. Os expositores do tema foram
José Afonso Baltazar e Adelson Andrade,
que estdo coordenando os estudos técni-
cos e legislativos do setor junto a Secre-
taria de Transportes do Estado.
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SCANIA
INTERPRETA A
LEI DA BALANCA

A Scania do Brasil estd distribuindo
a todos os clientes, empresas de transpor-
te, entidades de classe, concessiondrias e
orgaos federais e estaduais, um folheto
interpretativo sobre a nova Lei da Balanca
vigente desde o ano passado. Trata-se de
um estudo desenvolvido pelo Departa-
mento de Engenharia de Vendas da em-
presa que visa esclarecer ao transporta-
dor, numa linguagem simples e diddtica,
como aproveitar melhor seu produto den-
tro da nova legislagdo.

O folheto, denominado “Lei da Ba-
langa — Aspectos Técnicos Legais™, traz
um estudo interpretativo de cada item da
nova legislagdo, exemplificando e ilustran-
do quando necessdrio. A primeira tiragem
do folheto, cujo conteido pode ser aplica-
do a todos os tipos de veiculos comerciais,
foi de 20 mil exemplares, jd distribuidos.
A Scania do Brasil € pioneira na prestagio
deste tipo de servigo ao frotista. Basta
lembrar o sucesso de suas outras publica-
¢oes do género, como o SISC — Sistema
Scania de Simulagdo de Custos Operacio-
nais —, por exemplo.

Foto: Nadja Briglia

POTENCIA FAZ SUCESSO
NO SALAO NAUTICO

Realizado no pavilhdo do Rio Cen-
tro, no Rio de Janeiro, de 26/04 a 05/05,
o Saldo Ndutico mostrou vdrias novidades
principalmente para o segmento de barcos
de lazer. A Scania marcou presenca apre-

sentando suas vedetes neste seleto seg-
mento ndutico: os motores DSI 11, com
425 HP, e 0 DSI 14, com 552 HP, o dltimo,
a maior poténcia em se tratando de motor
nacional.

O estande da Scania, com decoragao
alusiva ao centendrio da empresa no mun-
do, recebeu a visita de centenas de pessoas
ligadas as mais diversas atividades nduti-
cas em todo o Pais.

ALBUM GANHE UM SCANIA
BRINCANDO

Quem tiver o dlbum “Ganhe um Sca-
nia Brincando”, entre em contato comigo,
mesmo que seu dlbum esteja incompleto.
Compro ou troco por vinho de boa quali-
dade aqui da minha regido. Meu ende-
rego: rua José de Moura Negrini, 118,
CEP 82960. Salvador Costa, Curitiba/PR.

Esperamos que vocé consiga, através de
seu recado, o dlbum. Pesquisamos em nos-
so arquivo e, infelizmente, nao temos mais
nenhum exemplar para lhe oferecer.

NOVO LEITOR

Comecei a receber a revista “Rei da
Estrada™ a partir do nimero 40 e felici-
to-os pelas excelentes reportagens sobre
os veiculos pesados, principalmente sobre
a histéria da Scania (nimero 42). Sugiro
que fossem publicados artigos sobre os ou-
tros produtos de fabricagdo da Scania. Is-
rael Barbosa Sampaio, Monte Mor/ SP.

Ficamos contentes que vocé tenha gostado
da qualidade redacional da revista e, quan-
to a sua sugestao, informamos que no de-
correr dos nimeros que vocé receberd, no-
tard que abordamos balanceadamente, em
todas as regioes do Pais, todos os produtos
que produzimos.

SUGESTAO DE PAUTA

Recebi o Rei nimero 41 e simples-
mente adorei. As matérias que mais gostei
foram sobre a cultura de arroz no extremo
sul do meu estado, sobre as linhas dos
6nibus da empresa de Belém do Pard e
sobre o desenvolvimento do Nordeste. Po-
rém, o que chamou mais minha atengao
foi o poster do T 112 HW 360. Gostaria,
também, de propor a vocés matérias sobre

o transporte de produtos frigorificados de
grandes abatedouros como Perdigdo, Sa-
dia, Chapecd e Frangosul. André Oscar
Rieth, Passo Fundo/RS.

Deu para notar que vocé gostou mesmo
do Rei 41 e esperamos satisfazé-lo, tam-
bém, nas préximas edi¢cées. Quanto a sua
sugestdo de pauta, parabéns André. Vocé
nos chamou a atencao de um segmento de
transporte muito interessante ai de sua re-
gido. Se tiver mais algumas dicas desse ti-
po, nos informe. Obrigado.

CEM ANOS

Prezados amigos, quero parabenizar
a Scania pelos 100 anos de qualidade de
seus produtos. Sandro Marcelo Spier,
Curitiba/PR. Por acreditar ser eu um dos
maiores fas da Scania do Brasil, gostaria
de congratular-me com os cem anos da
empresa. Um dia hei de conhecé-los
pessoalmente. Ricardo Luiz Wolff, Sao
Paulo/SP.

Agradecemos em nome da empresa e
aguardamos a visita dos amigos.

REI 41

Quero parabenizar toda a equipe da
revista Rei da Estrada pelo 6timo desem-
penho mais uma vez apresentado na revis-
ta 41 que traz artigos interessantes, muito
bem elaborados e acompanhados por fo-
tos de muito bom gosto em especial, a
reportagem “Uma aventura pelas estradas
da Amazonia”. Sindicato das Empresas de
Transporte do Norte de Minas.

E muito importante para nés sabermos
que nosso trabalho é bem aceito, principal-
mente por entidades representativas como
a sua. Obrigado.
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SCANIA EXPORTA MAIS 10 ONIBUS
URBANOS PARA O PARAGUAI

A Scania do Brasil entregou mais um
lote de 10 6nibus K 112 urbanos ao mer-
cado uruguaio. Os veiculos, que serdo uti-
lizados no transporte urbano de Monte-
vidéu, capital daquele pais, foram adqui-
ridos pela Coetec (Cooperativa de Obre-
ros Y Empleados del Transporte Colec-
tivo), pelo sistema PKD (pré-montados),
numa operagao avaliada em US$ 700 mil.

Os onibus receberam estrutura da
carroceria modelo Vitdria, produzida pela
Caio, e serdo finalizados, no Uruguai, pela
Cutcsa (Compania Uruguaya de Trasn-
portes Colectivos), que se encarregard da
colocagdo das chapas da carroceria, pintu-
ra e acabamento interno.

A Coetec € uma das maiores empre-
sas de transporte urbano do Uruguai, com
uma frota de mais de 100 veiculos. A em-
presa estd, atualmente, em processo de
renovacao da sua frota e este € o segundo
lote de dnibus Scania adquiridos pela em-
presa. O primeiro, também de 10 veiculos,
foi embarcado em 1988. O Uruguai esta
entre 0s mais promissores mercados da
América do Sul para a Scania, justamente
por estar priorizando a substitui¢ao de sua
frota de onibus urbanos.

SERIE JUBILEUM PARA A
AMERICA DO SUL

Vinte ¢ cinco caminhdes da série “Ju-
bileum™, especialmente produzidos em
comemoragao ao centendrio da Scania, fo-
ram enviados aos mais tradicionais clien-
tes Scania da América do Sul.

Dez unidades da linha R foram para
o Chile, o maior mercado externo da Sca-
nia do Brasil, onde serao distribuidos aos
clientes daquele pais pelo concessiondrio
Kleinkopf Autos. Outras sete unidades,
sendo 6 da linha T e um da linha R, segui-
ram viagem para o mercado paraguaio.
Além destes, mais duas unidades, um T
e um R, ficarao expostos na Feira da In-
dustria, Comércio e Agropecudria, uma
das mais importantes daquele pais, no es-
tande da Diesa, concessiondria Scania do
Paraguai.

Para o Uruguai, a Scania enviou seis
caminhdes da linha T que serdo comercia-
lizados pela empresa José Maria Durdn
S/A. Os veiculos também participarao de
uma exposicdo industrial, a Feira Del Pra-
do, que acontece no més de agosta. A
concessiondria Coral, da Bolivia, estd
recebendo um veiculo da linha T, e a
Scania Vabis, do Peru, também recebe um
“Jubileum™ da linha T.
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Foto: Valdir A. Merlini

Festejando os 100 anos nos céus de cidades brasileiras.

PERCORRENDO
O BRASIL

Neste ano, a Scania estd comemoran-
do 100 anos de atividades em todo o mun-
do. E o Brasil também tem fortes razoes
para comemorar este marco historico. Afi-

Duas caravanas da Scania, com duas carretas show e dois baloes Bal e%c ¢ o maiar hisrcado doni
de ar quente, estao percorrendo todo o Brasil e levando a do mundo para a matca. A Scania do Bra-
mensagem dos 100 anos de atividades da empresa no mundo sil ¢ a maior fébrica do grupo no mundo
para toda a populacao brasileira. Além disso, virios eventos fora da Suécia, aqui estao os maiores clien-
estao marcando as comemoracgoes do primeiro centendrio da tes da empresa ¢ também a maior rede
companhia, tanto a nivel de clientes, como de produtos e dexconcession 1t :
Sl R S 5 p S E uma série de eventos estao marcan-
funciondrios. E entre estes acontecimentos, estd o anincio de do, no Brasil, as comemoragées do primei-
um novo plano de investimentos da Scania do Brasil, de ro centendrio mundial da marca, tanto a
US$ 170 milhoes no periodo 1991/96. nivel externo (clientes, Governo, etc), co-

mo a nivel interno. Na abertura oficial
das comemoracées, realizada em Sao Pau-
lo, no final do més de maio, o presidente
da Scania do Brasil, Ake Brannstrom,
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anunciou que a empresa decidiu ampliar
em US$ 70 milhdes os seus planos de in-
vestimentos no Pais, elevando para US$
170 milhées as inversdes previstas até
1996, contra os US$ 100 milhdes progra-
mados anteriormente.

Jd no que se refere diretamente aos
clientes, duas caravanas da Scania, com-
postas de uma carreta show e um baldo
de ar quente cada uma, estio promovendo
uma série de 50 festas regionais em quase
todos concessiondrios do Brasil, homena-
geando os usudrios brasileiros da marca.
Além disso, a Scania langou uma série es-
pecial de 200 caminhoes, denominada
“Jubileum™, ¢ todos os caminhdes produ-
zidos neste ano estdo saindo da linha de
montagem equipados com uma medalha
de metal dourada alusiva ao centendrio
da empresa fixada a frente do capd, na
parte superior direita. Nesta medalha esta
impressa, em relevo, a buzina simbolo do

" centendrio da Scania, o logotipo da em-

presa e os anos 1891/1991.

Na drea interna, todos os funciona-
rios da Scania estdo recebendo giiotas do
“Fundo Jubileum™" que beneficiard todos
trabalhadores da empresa no mundo e,
no més de julho, teve inicio o projeto “Co-
nhega a Scania”, através do qual os fami-
liares dos colaboradores da Scania do Bra-
sil poderdo conhecer as dependéncias da
companhia.

Comemorando em todo o Brasil

Dois baloes de ar quente com grafis-
mo dos 100 anos da Scania estdo sobre-
voando vdrias cidades do Brasil e levando
amensagem do primeiro centendrio mun-
dial da empresa a toda populagao brasi-
leira. Além disso, duas carretas “‘show”
estao circulando pelas concessiondrias da
marca de todo o Pais e promovendo festas
regionais com a presenca de grande nime-
ro de clientes da marca.

Do primeiro ao ultimo Scania, em exposi¢ao.

Dessa forma, a Scania do Brasil estd
estendendo as comemoracdes dos 100
anos a todas as regides do Brasil. Nas fes-
tas nas concessiondrias, que contam com
uma série de atragOes especials, tais como:
shows musicais, bingos com prémios e etc,
estao sendo homenageados também os
clientes tradicionais da marca, de cada lo-
calidade, presenteados com a buzina sim-
bolo do centendrio da empresa.

Até o fechamento desta edi¢do jd ha-
viam sido realizadas festas regionais nas
concessiondrias Quinta Roda (Sumaré),
Supercar (Sorocaba), Tarraf (Araraquara
e S. J. do Rio Preto), Codema (Guaru-
lhos, Tieté e Cacapava), Vepesa (Uber-

lindia), Supercar (Osasco), Transcam
(Aracatuba e Bauru), Equipo (Rio de Ja-
neiro), Venac (Vitéria), Movema (Campo
Grande), Covepe (Governador Valada-
res), Movepa (Pres. Prudente), Itaipu
(Contagem), Estaleiro Centro Oeste (Pe-
derneiras), Movesa (Salvador), Irmaos
Lopes (Londrina e Maringd), Novepe
(Maceid e Recife), Cotrasa (Cascavel e
Ponta Grossa) e Leon Heimer (Recife).

Nos meses de agosto, setembro e ou-
tubro, estdo programadas festas nas con-
cessiondrias Cequip (Fortaleza), Ceauto
(Fortaleza), Ediba (Chapecd e Lajes),
Brasdiesel (Caxias do Sul), Mecdnica
(Passo Fundo e Vacaria), Alpha (Sao
Luiz), Guatapara (Ananindeua), Suvesa
(Canoas ¢ Pelotas), Vepesa (Brasilia), So-
brave (Tubardo), Mevale (Itajai), Irmaos
Lopes (Cuiabd), Battistella (Cuiabd), Co-
trasa (Curitiba) e Arapaima (Vilhena e
Porto Velho).

Fundo Jubileu

Ainda como parte das comemoragoes
dos 100 anos, a Scania do Brasil distribuiu,

>

Duas caravanas da Scania,
de Norte a Sul do Pais.
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a todos os seus funciondrios, quiotas do
“Fundo Jubileu”, um fundo de investi-
mentos criado pela matriz da empresa, na
Suécia, e para qual estdao sendo destinados
recursos da ordem de US$ 25 milhdes.
Essas quotas serao convertidas em cruzei-
ros e pagas aos empregados da empresa
até 1993.

O “Fundo Jubileu” beneficiard os
mais de 22 mil funciondrios da Divisao
Scania em todo o mundo, inclusive cerca
de quatro mil pessoas no Brasil, atuais
¢ ex-empregados da fdbrica brasileira da
marca. Cada funciondrio receberd um nu-
mero de guotas correspondente ao seu
tempo de servico na empresa, num mini-
mo de uma e maximo de seis qiiotas. Os
recursos estao investidos em titulos finan-
ceiros na Suécia e, hoje, o valor de cada
quota ¢ da ordem de USS$ 100 (aproxima-
damente Cr$ 30 mil).

“JUBILEUM”:
UMA SERIE )
ESPECIAL DE CAMINHOES

Uma série especial de 200 caminhoes,
chamada série **Jubileum’, foi produzida
também em comemoracao aos 100 anos da
Scania no mundo. Os veiculos sao dos modelos
“T" (170 unidades) e **R’’ (30 unidades), todos
da linha HW 360, com intercooler. Do todal
de veiculos desta série, 175 destinaram-se ao
mercado brasileiro e 25 foram exportados para
paises da América Latina.

Estes caminhoes tém pintura especial na
cor preta, com chassis prateados. Além disso,
foram equipados com aerofolios, cabine leito,
estribos cromados (linha T), rodas a disco
prateadas, pneus sem cimara, aquecedor
interno, freio reboque, radio, quebra-sol,
buzinas a ar, banco do motorista com suspensao
a ar, luzes direcionais para leitura e tacografo.

As faixas laterais sao prateadas e a palavra
“Jubilenm’ aparece em dourado nas laterais
da porta. Além da cabina, os aerofolios,
paralamas da quinta-roda, suportes do estribo
e a grade dianteira também receberam pintura
na cor preta; e o tanque de combustivel,
parachoques, armagao do radiador,
quinta-roda, plataforma e o suporte dos
paralamas traseiros sao prateados.

A sérnie “Jubileum™':
200 caminhoes.

INVESTINDO MAIS
NO BRASIL

Brannstrom, pilotando um plano de investimentos de US$ 170 milhoes.

O novo plano de investimentos da
Scania do Brasil, de US$ 170 milhoes
no perfodo 1991/96, anunciado pelo
presidente da empresa, Ake
Brinnstrom, faz parte da estratégia
mundial da Divisdo Scania para ter
assegurada uma forte presenga no
mercado internacional de veiculos
pesados ¢ motores diesel nos anos %).
“O Brasil ¢ pega chave nos planos de
desenvolvimento da Scania no mundo,
tanto pela forga do seu mercado, como
pelo seu papel estratégico como
fornecedor de componentes a outras
bases internacionais da empresa’”,
explicou Brannstrom.

Segundo ele, a decisao de ampliar
os investimentos da Scania do Brasil
significa, principalmente, que a empresa
acredita no mercado brasileiro de
caminhdes pesados, onibus e motores
diesel, e no potencial econémico do Pais.
Dessa forma, conforme Brannstrom,
com 0s novos mvestimentos, a Scania
prepara-se para assegurar sua forte
presenga no mercado interno nesta
década, onde a empresa detém hoje 40%
do mercado de caminhoes pesados; 35%
do mercado de dnibus rodovidrios e 10%
no segmento de urbanos; alem de 40%
do mercado de motores industriais e
maritimos. “‘A estratégia da Scania para
continuar forte no mercado € investir

continuamente na produgdo, em novas
tecnologias e em novos produtos e
servicos”, afirmou.

Exportacao de componentes

Ake Brannstrom anunciou também
que, com estes novos investimentos, a
Scania do Brasil, além de preparar-se
para atender os mercados brasileiro e
latino-americano de veiculos e motores
diesel, deverd aumentar os seus
fornecimentos de componentes s
fibricas da marca na Europa. Dentro
dessa politica de exportagao de novos
componentes para suas congéneres, a
Scania brasileira deverd tornar-se um
forte fornecedor de motores ¢
componentes para a nova fdbrica que
o Grupo estd montando na Franga e que
deverd entrar em operagdo a partir do
segundo semestre de 1992,

“Tudo isto aliado 4 importancia da
Scania brasileira no contexto mundial da
empresa, significa que o Brasil também
escreve a historia da Scania no mundo”,
disse o presidente da Scania do Brasil,
citando como exemplo o fato de que dos
mais de 600 mil verculos da marca
produzidos até hoje em todo o mundo,
cerca de %) mil foram fabricados no
Brasil, nos 34 anos de existéncia da
empresa neste. Pars. ]




CONCESSIONARIAS DE VEICULOS

ALAGOAS
Maceio (Rio La
Novepe Nordeste Veiculos Pesados Lida
BR-101. Norte, km 75 - Tel. 241.6833
AMAZONAS
Manaus
Arapaima Motores e Veiculos Lida.
Av. Pres. Cosla e Silva, 85 - 8. Csespo Tal. 237.6043
BAHIA
Feira de Santana
Movesa Motores e Velculos do Nardesle S.A.
Av. Sucene, 2735+ C1.5. - Tel. 221.3434
Salvador
Maovesa Motores e Veiculos do Nordosla S.A.
BR-324, km #1.5 - Tel. 534.9911 - 594.7003
Vitéria da Conquista
Movesa Mollnras e Veiculos do Nordesle S.A
BR-118, km 837
Tel. 422.5135 - 4225138
CEARA
Fortaleza
Cequip Importacao e Comércio Ltda.
BR-116, n¢ 7200 - Cajazeiras
Tel. 273.3355
DISTRITO FEDERAL
Brasilia
Vepesa Veiculcs Pesados
Setor |A’S - Quadra 2, n: 251 - Tel 233.6755
ESPIRITO SANTO
Vitoria (Viana)
Venac Veiculos Nacicnais Ltda.
BR- aﬁz,kma Tel. 235.1544
Cm eiro do itapemirim
Venac Veiculos Nacionais Lida.
Rua Jodo Valgino, 14 - Tel 522-1044

GOIAS
Aparecida de Goidnia
Vepesa Veiculos Pesados Lida.
BR-153, km 14 - Tel. 245.0666
Goiania
vapasa Vaicuios Pesaces Ltda.
v. Aderup, quadra 224, n: 235 - Cid. Jakﬁm -
©l. 271.6044 - 271.6055
Rio Verde
Vepesa Veiculos Pesadas Lida
BR-060. km 420 - Tel. 621.3233

MARANHAO
Imperatriz -
a Maquinas e Veicu'os do Nordeste S.A,
BR-010, km'1349, n: 506
Tel 723.1922
Séo Luis

Alpns Maguinas e Veiculos do Nordeste S. A
Av. Sao Cristovdo sn’ - Quadra 65 - Tirirical
Tel. 245.1919
MATO GROSSO
Cuiaba
Irmécs Lopes & Cia. L1
BR-364, km 6,5 - n“623 Tel. 361.3260 - 361.3460
Rondondpolis
Irm&os Lopes & Cia. Ltda.
BR-364, km 204 - Distritc Industrial - Tel, 421.3555
MATO GROSSO DO SUL
Campo Grande
Movema Mot. e Veic. de Mato Grosso do Sui Lida.
Roc. M. ca Costa Lima (BR-163), km 1
Tel, 387.3277

ados
Movema Mol. & Vaic. do Malo Grosso do Sul l.lda
BR-163, km § - Tel. 421.0133

MINAS GERAIS
Can

ntagem
lpucom.ﬂo\rawuo Equipam mentos Lida
Rod Ferndo Dias, aa»am ¢ 4000 - Tel 398,1522
Governador Valadares
Covepe Comércio de Vaiuulas Pesados Lw-
Av, Um, n: 59 - \hlain Tel, 21.3130

Juiz de Fora
Itaipu Com. de \‘auulos e Equij entos i.lda
Av. Pres. Juscelino Ki ubﬂschwz.‘l:n:nzo
- Tel. 2213092 - 221.3694 SR
‘Muriaé ;
Covepe Com. de Vﬁcubs Pesados Lica.
BR-116, kKm 706 - Tel. 721.3474 - 721.3444
Uberlandia

Vepesa Veiculos Pesados Ltda,
BR:050. km 73 - Tel. 212.2511

PARA

deua)
Guatapara Motores @ Veiculos Lida.
BR-316, km 11,72 2807 « T!l BSGOH

PARAIBA
Jodo Pessoa egcu
Nnv-pa Nolde Veiculos da Paraiba: L.lda
'BR-101, Norte, km 158 - Tel. 222,0686
lARANA
Cascavel

Cotrasa Com. dg Transp. & Veicuioa Lwa
BR-277, km 588 - Tel. 23,4611
Curitiba
Cotrasa Com. de Transp e Velwbs Lida.
BR-1186, km 400, re 7484 - Tel. 262 4422
Cotrasa Com, de Tri . & Veiculos Lida.
BR-118, kmmﬁﬁ 12 1749~ Tel. 2472244
Foz do Iguagd
Cotrasa Com de Transp. e Veiculos Ltda
- Rua Paare José oe Anchieta, 1261
Tet 73.1774-73.1143
Guaupum
Cotrasa Com. ce Transp. e Veicuios Ltda.
BR-277. km 350 - Bairrc Trevo - Tel, 237945
Londrina
Srmaos Lopes & Cia. Lida.
Av; Brasilia. 3126 - Tel. 26.0780
Maringa
frmaos Lopes & Cia. Lida.
BR-376. km 120 - Pan:ue Ingustria! - Tel, 28.5757
Pato Branco
Cotrasa Com. de Transp. e Veiculos Ltda.
BR-158, km 339 - Tel. 24.2508 - 24.2841
Ponta Grossa
- Cotrasa Com de Transp. e Ve.culos Lida.
Av. Souza Naves, 2601 - Tel. 22.23
PERNAMBUCO
Recife
Novepe Nordesle Veicuios de Pernambuco Lida
Av. Mal.Mascarenhas de Moraes, 2160 - Tel 339,391
Petrolina
Novepe Nordesle Venculus de Pernambuce Lida. -
Av.7 de Setembro, s/’ - BR-228 - Tel. 951.4966
PIAUI
Terezina
ltaim Veiculos e Motores LI
BR-316. km 03, n‘ 4785 - Ta? 227.4777 227. I?GT

——

", Rod. BR-101, km 335, B.
“SAO PAULO
Aracatuba

- Ourinhos o

Scania do Brasil Ltda.

Av. José Odorizzi, 151 - Tel.: (011) 752-9333
Telex (11) 44066 - Caixa Postal 188 - CEP 09810
Séao Bernardo do Campo - SP - Brasil

RIO DE JANEIRO
arra Mansa
Equipo Maguinas e Veiculos S.A.
Rod. Presicente Dulra, km 285,5 - Tel. 42.2332
Rio de Janeiro
Equipo Maguinas @ Veiculos S.A
Roc. Presidente Dutra, 2351 - Pavuna
Tel. 371.5454

RIO GRANDE DO NORTE
Parnamirim
Carajas Veiculos Lida.
BR-101, km 104.5 - Tel 272, 2693

RIO GRANDE DO SUL
Cano

Suuesa Super Veiculos Ind, Com_ e Transp. Ltca.
Rua Liberdade. 1051 - Tel. 76 2211 - 76.2012
Carazinho
Brasdiesel S.A. Comercial @ lmpcﬂadma X
Av. Flor Cunha, 5200 - Vila
_Teinaar1122 - 331,1292- 331 159? 331.1785
" Caxias do Sul
Brasdiesel S.A. Comercial.e imporiadora
Av. Julio de Castilhos, 350 - Tel. 222.5344
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadera
Rod. BR 116, n° 12.500 - Tel. 222.5577 - 222 5870
Eldorado do Sul
Suvesa Super Veic. Ind. Com. Transportas Lida
BR-116, km 285 - V. Medianeira - Tel. 30 1900 - 80:1563
Tjui
Brasdiesel S.A. Comercial e Importadora
BR-285, km 337, s/t - Tel. 332.3155

Li
'éndolesalSA Comercial & Importadora
Rog. BR-386, km 341, s'nt - Tel, 714.1481 - 714.1822

Palmeira das muﬁn
Comeri Lida. - Mepal
Rod. RS-569, kml 'I'BI 342.1770 - 3421771
Passo Fundo

Mecanica Comercial e Importadora Lida. - Mevepas
BR-285, km 181, Valinhos - Tel. 312.3692 - 312.3000

Suve S.rper Veiculos Ind. Com. eTransp Lida.
EFIAHS km §18.5 - A7 4645 - Tel. 23,0144
snnln Maria
Suvesa Super Veiculos Ind. Com. e Transp Ltda.
BR-392, km 351, n? 2425 - Tel. 221.4309
Sdo Lecpoldo
Suvesa Super V nd. Com. e Transp. Lida.
«Av. Senador Sal ada lehc 2857 - Scharau.
Tel. 92.3144 - 92.3678
Uruguaiana
- Suvesa Supar Veiculos Ind. Com. e Transu Lida,
Rua Dr. gﬂ s'né B, Cidace Nova
Tel. 412,41 .412.4994
Vacaria
anica Comercial @ Imporlacora Lida. - Mecacil
BR-116, n: 8523 - Tel 231.1433 - 231.1434
RONDONIA
Porto Velho

Arapaima Porio Veltho Mutnnas & Veiculos L
BR-354, km 2 - Tel 222 2766 - 222 1211
Vilhena "
* Arapaima Vilhena Motores e Veu:ulas Ltoa.
BR-364, Quadra 81 - Setor.06 - Tel, 321.371§
SANTA CATARINA ;
Cha| 2
Ediba Elétro Diese! Battistalla Lida.

BR-282, km 535 - Colonia Cella
#Tel, 22 5522 - 22,5098

Concérdia
Ed:ba ‘Elétro Diesel m.la Lda.
53.10!195 TFell 442411 - 442556

Mecanica de Veiculos Picarras Lida. - Mevatie-.
BRAOE Kt 117 Tol, A TadT

“Joinville
Mecanica lcufos Fvgnrras Lica. - Mevile
BR101, lqnar
ro Diesel Battisteia Ltda

an us xmm Area n&mrm Tsl.22.341l

il et h “"

Rod. BH‘ID‘ km 101 «Tel. 45,
'.‘Tubll‘b ;
Sabrave Soc. Brasilehade Vek:ubs
Humaita

i ol R
Transcam Comércio ce Vaicubs Lida.

Rua Marcos TO%uel o
Tel asznu 2119 T

* Araraqu
Tstrai F'N'ans & Cia Ltca. %
Av. Tarral. 1086 - Aod. W. Luis, km?&
-Tel. 22.5766 - 22.5800
Bauru.
Transcam Comercia de Velculoa’um
. Marechal Rondon.

Tei. 232944 - 232690 ,.-

o

e

'c?:é"" Cor &
Comercial e | geom Lida.
1

Rod. Presicente Dutra;
2 Tel. 52 }Sﬂ. 52.1645
Guaruthas . \\,,_

Codema Comercial & dra Lica, i
 Fod. Presdente Dutra, km 228,1- Tel sdn.'.uz;

Comercio e Veicuios LIGa,
Rua Alcides Nunes, 1020 - Tel ‘22, 4144\
Osasca

Supercar Com, o lmpoaagaoee Veiculos W
Avpl"resndame Kennedy, 2550 m 70! 9900

poso Tavares, km 379,5

“Tel. 222933 - 22.2521
Paulinia

Quinta Roda Com. e{_x

Rua Estocolmo, 1520 el. '.'4 3519 74.2489 ©
Presidente Prudente

Muvsgu Molores e Veiculos ce. Sln Paulo S.A.

i 33.311:«:;5«: Tavares. SP-270, km 5894

E

mmresﬂimhadesmPautoSA._ Wi
2 Fod Fa b

stro
upercar Com. e Imporntacao de Veiculos Lica,

Bnpfis km 449'- Tel. 2?°|7n
RMrh Preto

Tarraf Filhos & Cia Lida

Av, Brasil, 3938 - V .ﬁnhanguem km 318

Tel. 626.9800 - 626,9910 4
Santo Andre

Supercar Com. & lm ax;au ae Velculos Uda

Av. dos Estados, 2257 Utma Tel. 447.2755

8
ﬂp&cﬂt Com. & Inmonagae de Vefculos Lida.
direita d 2645
Tsl 302978 - 30. 29!0

Preto
‘!arral %ﬂhos & Cia Lida. > 7
Av. Tarraf. 3210 - Tel. 33,0200

‘%wRSSH %3132

Sio Paulo
Codema Comercial e Importadora Ltda.
Praga Gaucha, 81 - Mainho Velho - Tel. 272.7155
Codema Comercial & Importadora Ltda.
R. Prof Ulpiano Pinto de Souza, 54
Tel. 954.0422 - 954.0056
Codema Comercial @ Importadora Ltda.
Av. Raimundo Pereira Magalhaes, 1780 - B. Pigueri
Tel. 875.0109 - B75.8867

Sorvoclba
Comercial e Importagaio de Veiculos Lida.
Rad Raposo Tavares, km 102 - B, Vossoroca
Tel. 21,1611

umaré
Quinta Roda Com. e.Representagbes Lida
Via Anhanguoera, km 114.5 - Tel, 64.1890
SERGIPE
Aracaju (Nossa Senhora do Socorro)
Movesa Molores e Veiculos do Nordeste S.A.
BR-101. km 93 - Tel. 224.2184 - 224.1204
TOCANTINS
Gurupi
Vepesa Vaiculos Pesados Ltd
BR-153, km 654 - Tel. 851-1440 851-1564

CONCESSIONARIAS DE MOTORES

ALAGOAS
Maceid
Leon Heimer Industria @ Comércio Lida,
Av. Durval de Goes Monteiro, 7777
Tel. 324,1926,- 324.1851
AMAZONAS
Manaus
Arapaima Molores e Veiculos Lida
Av. Pres. Cosla e Silva. 95
Tel. 237.4043 - 237.5710
BAHIA
Salvador
Leon Heimar induslria e Comércio Lida.
BR-324, km 0 - Aeliro.« Tel. 244 3344
CEARA 2 s
Fortaleza
Ceauto Motofs Pecas e Servicos Lida.
Av. da AbolicEo, 4140 - Tel. 244.9166
ESPIRITO SANTO
- Vitaria (Viana)
Veénac Veiculos Nacionais Lica.
BR-262, km 9 - Tel. 236.1544
GOIAS
Goidnia
Euminas Maguinas e Equlpwnemos Lma
Av. Santos Dumont. 2298
V. Negéo de Lima - Tel. 261-2155
MARANHAO
im, triz
Ipha Mdquinas e Veiculos do Nordeste S/A.
BROM, km 1349, n: 508
Tel 721.6821. 721 6801,
~ Séo Luis
Alpha Maquinas e Veicu'cs do Nordeste S.A.

g 1 Av, 8ao Cristovaa, 'n', @ 65 - Tiritical

Tel. 225.1060 - 225.1513
MATO GROSSO
Cuiaba
Batustelia Industria e Comércio Lida,

Av, Fernando Correa da Cos]s 3.201
“-Tel. 361.1605 - 361.1650

MINAS GERAIS
Belo Horizonte ;
i . tapetinga, 4086 - Tel. 441. 2400 X
PARA e
Ananindeua

Guataparad Matores d Veicul
ER-316. km 11 ngm T 23530\1

b e Baém 3

i = uatapar: mao

3 R Boavenly afa C:dade Velha
.vm !ﬁ?ﬂl

LA, ‘}waré Mototes 8 Vaicuios Lida.
Q\n apajas, 906 - Tel, 522-3030

Bamswla Ind0stria e coméru
“BR 118, km 400, Alto Cajury - Tol 262 4323

PERNAMBUCO
Aecife

Leon Heimer 1ndusma @ Comércio Lida.
Estrada PE 18, km 1, Abreueum Tel. 5311414

Recite
% Leon Heimer lnduma e Comarcio Ltd;
¥ 4 . Estrada dos Remedios. 1462 - Tel 445 2856
3 nlo DE JANEIRO ;
Rio de Janeiro - p

Battisteha Indusina e Comércio Lid 3

Av. Paris, 408, Bonsucesso - Tel. zso 5346
RIO GRANDE DO NORTE
- ‘Natal

Leon Heimer inddstria e Comeércio Lida.
Rua Senador Salgado Filho, 1904 - Tel. 231 0811
% Mgoeﬂwbﬁ DO SUL

rio re
Orbid S.A. Industria @ Comércio
Ay, Farrapos, 4303 - Tel. 42.0827 - 42.0027
Rio Grande
" Orbid S.A. industria & Comércio
R. Francisco Campelo, 465 - Tel, 32.5373 - 32,6641

RONDONIA
Porto Velho
“Arapaima Porto Velha Motores e Veiculos Lida.
. BA-364, km 2, win - Tel. 2222766 - 2221217
Vilhena
e Lida
BH-SSd Quadra 8|. 06 - Tel.321.3715/3702
SA"HTA CATARINA b
attistefa Industria e Comércio Lida.
Rua Republica Argentina, 34 - Tel. 44-5233
SAO PAULO
Pederneiras

Esla‘vwos Centro-Ceste S.A
.- Barranca do Rio Tielé s/n? - Tel. 52.3166 - 52.3087
'Presidente Epitacio
Estaleiro Cenlro Qeste S.A
Barranca do Ric Parand, s/n:
®l. B1.2344 - 81.2023
Santos
Battistella Industria € Comércio Lida.
Rua Dr, Egidio Martins, 233 - Tel, 36- 7M0
Sio Paulo
Baltistelia IndUstria @ Comércio
Av. Dr. Gastao Vidigal. 300 - Tel 251 9988 - 831.6133
SERGIPE

L:c.b#l Heimer Industria e Comércio Lida.
v. 31 de Margo,8000/A, B. América - '
Tor 224,51 24 224 6258




AL




	01
	02
	03
	04
	05
	06
	07
	08
	09
	10
	10a
	10b
	11
	12
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20

